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SWITCH DISENADOS ESPECIALMENTE
PARA CAMARAS IP
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» Alcance extra sobre UTP
Hasta 250m para datos + alimentacion (PoE)

« Buffer extendido:
Optimo para un streaming fluido de video en HD y Ultra HD __EN—FN — EN— BN — N -

- Mayor eficiencia: mm¢ mmi zsum¢250m¢ t

Bloquea comunicacién innecesaria entre puertos de camaras,
permitiendo concentrar recursos en el enlace cdmara-NVR e | | e | | be | I fe o
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electronics



www.cygnus.la
www.cygnus.la

LINEA ENTRY LEVEL

5$1004-60 $1008-120 $1016-300 51024-420

60W 100 120W
PoE Mbps | | PoE

4 ports entry level 8 ports entry level 16 ports entry level 24 ports entry level

= 4x puertos PoE+ @100Mbps « 8x puertos PoE+ @100Mbps « 16x puertos PoE+ @100Mbps « 24x puertos PoE+ @100Mbps
+ Hasta 60W total PoE « Hasta 120W total PoE + 300W total PoE ¢/ indicador consumo +420W total PoE ¢/ indicador consumo
» Uplink: 2x Ethernet @100Mbps  « Uplink: 2x Ethernet @1Gbps + Uplink: 2x Ethernet @1Gbps + + Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
» Modo CCTV hasta 250Mts « Modo CCTV hasta 250Mts 1x fibra 6ptica SFP 1x fibra 6ptica SFP
+ 1.25Gbps / 0.88Mpps + 5.6Gbps / 4.2Mpps + Puerto para administracion PoE + Puerto para administracién PoE
+ Modo CCTV hasta 150Mts. * Modo CCTV hasta 150Mts.
= 7.2 Gbps / 5.36Mpps + 8.8 Gbps / 6.55Mpps

LINEA HIGH END

5$2004-240 52008-150-V2 $2024-420

22 EE0

4 ports industrial 8 ports industrial 24 ports high end 24 ports modular core switch
= Alimentacion redundante = Alimentacién redundante « 24x puertos PoE+ @1Gbps = Fuente de alimentacién redundante
« Fanless: disipacion de calor « Fanless « Hasta 420W total PoE « 3 Slots p/ médulos 57024-8F/8T
sin ventilador mecénico « 8x puertos PoE+ Gigabit @1Gbps « Uplink: 2x Ethernet @1Gbps + « Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
= 4x puertos Hi-PoE @1Gbps « Hasta 150W total PoE 2x fibra éptica SFP 2x fibra dptica SFP
= Hasta 240W total Hi-PoE « Uplink: 4x fibra 6ptica SFP « Administrable L-2 « Transmision de datos de alta velocidad
» Uplink: 2x Ethernet @1Gbps + (soporta fast-ring) = 56Gbps / 41.66Mpps - Administrable L-2
2x fibra optica SFP + Modo CCTV por consola + 70Gbps / 42Mpps
+ 5.6Gbps / 4.2Mpps » Administrable L-2
= Salida a relay programable por
caida de enlace
« 24Gbps / 17.9Mpps

MODULOS PARA S7024

S7024-8F 57024-8T L T
8 port SFP module ' . 8 port RJ45 module

« 8x puertos Gigabit de fibra 6ptica ' } + 8x puertos Ethernet @ 1Gbps
« Network Standard: IEEE802.3z = e | y « [EEEB02.3, IEEEB02.3u, IEEEB02.3ab

o
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o | Cygnus Electronics
Info@cygnus.la Tel: (011) 5278-0022 / 3221-8153
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Selecci... Nombre Instantaneas
e IPC-4M-DZS
[ |
“ » 2019-4-12 12:03:45 2019-4-12 11:46:06

Alarma de |ista negra  Alarma de lista blanca

Comparacién Alarma de grabador Filtro de alarma:  Todas las cAmaras -

Hora de alarma MNombre Afios Género Lugar nativa  Grado de similitud  Camara Tipo de it
2019-04-12 11:47:22 Nicolas F... 29 Hombre Buenos Aires  96% D3 1D
a4 »

- Fidelizacion de clientes en comercios - Llamado a un teléfono interno o intercomunicador

- Apertura de puertas y barreras - Localizacién de sospechosos y personas peligrosas

- Accionamiento de maquinaria - Llamada de emergencia automatica

- Armado / desarmado de alarma - Identificacion de deudores

- Autorizacién de procedimientos supervisados - Activacion de alertas sonoras y audibles

- Registro de paso / asistencia - Disparo de alarmas

- Funciona con cualquier camara Cygnus con deteccion de rostros -

NVR CYGNUS Al [

i
NVR7216-Al NVR7864-Al
Grabador 16ch 2 HDD | UHD 4K con H.265 Ultra codec Grabador 64ch 8 HDD | UHD 4K con H.265 Ultra codec

NVR7864R-Al NVR716-64-Al

Grabador 64ch 8 HDD Raid | UHD 4K con H.265 Ultra cédec Grabador 64ch 16 HDD Hot Swap | UHD 4K con H.265 Ultra cédec

Av. del Libertador 264 4B, Vicente Lopez, CP1638. Provincia de Buenos Aires, Argentina.

@ info@silicongroup.com.ar Teléfono: (54 11) 4791-0317 | silicongroup.com.ar
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SOLUCIONES PARA SEGURIDAD PERIMETRAL

Camaras térmicas para deteccién de intrusiones

CONLUZ |
BLANCA

TPC-SD2221

Sensor térmico de 256x192.

Camara 6ptica Starlight de 2Mpx.

NUEVA LINEA

TPC-BF2221

Sensor térmico de 256x192.

Camara dptica Starlight de 2Mpx.

TPC-BF2120

Sensor térmico de 160x120.
Camara 6ptica Starlight de 2Mpx.

- Luz blanca de disparo manual o
automatico por IVS como herramienta
disuasiva.

- Altavoz para comunicacién de
indicaciones.

- Luz blanca de disparo manual o
automatico por IVS como herramienta
disuasiva.

- Altavoz para comunicacién de
indicaciones.

- Prevencién de incendios por deteccion
temprana de anomalias térmicas.

| TPC-PT8420MP

‘q TPC-BF5400

- Sensor de alta definicion 400x300 px.

- Sensor térmico de 400x300 px.

- Sensor optico Starlight de 2Mpx con zoom de 30x. de lente | 240-450-640- 1000 - 1300m de alcance.

Opciones |:7.5 -13-19-25-35mm

Del Mate Amargo 1176/1272, Parque Leloir - Ituzaingd (1715), Bs.As. - Argentina

¥ info@bigdipper.com.ar Teléfono: (54 11) 5278-0022 \ www.bigdipper.com.ar
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SOLUCION EN TELEFONIATODOEN 1

TELEFONIA + MONITOREO

Visualice todo tipo de camaras y DVRs
(en pantalla o por su salida HDMI)

TELEFONO IP

SMART ANDROID

CON VIDEOLLAMADA
140 ACCESOS DIRECTOS

PROGRAMABLES PARA
LLAMADA Y/O VIDEO

Descargue todo tipo de aplicaciones

¥ Agenda, Calculadora y mas...

Pantalla tactil de 7' multi-touch 800 x 480px
» Recibe videollamadas de otros telefonos
O porteros Alimentacion PoE o fuente externa e
(hasta 3 videollamadas en conferencia)
Soporta 6 lineas SIP
¢ Accionamiento remoto de accesos o
dispositivos por relé Permite integrar APPs de monitoreo

COMBINATU TELEFONO CON NUESTRA LINEA DE |

PORTEROS CYGNUS CAMARAS IP CENTRALES TELEFONICAS

Del Mate Amargo 1176/1272, Parque Leloir - Ituzaingd (1715), Bs.As. - Argentina

i® info@bigdipper.com.ar Teléfono: (54 11) 5278-0022 | www.bigdipper.com.ar
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LINEA DE CONTROL DE ASISTENCIAY ACCESO

- VISIBLE LIGHT -

Para Control de Acceso y Control de Tiempo y Asistencia

TERMINALES MULTIBIOMETRICOS
CON PANTALLA TOUCH DE 5”

Rapida verificacion Nuevo nivel antifalsificacién

= Amplio angulo & Reconocimiento
e de reconocimiento Pl facial proactivo

o —————— TERMINALES CON
o ‘ RECONOCIMIENTO FACIAL
)
. TERMINAL
MULTIBIOMETRICO
DE ALTA GAMA |

Distancia de reconocimiento
de hasta 3 mde largo y
reconocimiento facial con un
angulo de 30¢. Pantalla de 7"
Sensor de huella SilkiD y
multiples métodos de
verificacién: rostro / huella /
tarjeta / contrasena.

Distancia de reconocimiento de hasta
3 m de largo y reconocimiento facial
con un angulo de 30°. Pantallas de 7",

MOLINETE PARA BARRERA PARA
CONTROL DE ENTRADA CONTROL DE ENTRADA
Este molinete Pro representa una forma Barrera abatible de J_.'lI'IiCO carril con bajo
cldsica y segura de proteger sus instalaciones. consumo energético. Cuando hay cortes de
Es la solucién ideal y econémica para edificios Bl energia o emergencias, se abate de manera
de oficina y mas. ,  automdtica.

~ Lectora RFID y Huella Digital opcional. 9 Lectora RFID y Huella Digital opcional.

Del Mate Amargo 1176/1272, Parque Leloir - Iltuzaingé (1715), Bs.As. - Argentina

@ info@bigdipper.com.ar Teléfono: (54 11) 5278-0022 | www.bigdipper.com.ar
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Big Dipper 8 ENTERPRISE

ESPECIAL PARA FUERZAS DE SEGURIDAD

GENDARMERIA / POLICIA / ALLANAMIENTOS / RESCATES

Altoparlante para —__ -
difusién publica '- Solicite

demostracion
gratuita en

~ Camara térmica
con fusién de imagen

Camara visible 4K~

MA\/|C 2 ENTERP R[SE DUAL Zoom dindmico ‘ Deteccion onmidireccional de obstaculos
coN cAMARA DUAL INCORPORADA Ocusync 2.0 ‘ Proteccién con password ‘ DJI Airsense

& PRECALENTAMIENTO ’; 24GB INTERNOS @;i@ 8KM DE ALCANCE

DE BATERIAS PARA CLIMAS FRIOS

@’ FUNCION LUCES OFF @ TRANSPORTABLE (O 30 MINUTOS peuso

(COMPLETAMENTE INDETECTABLE) Y DE RAPIDO ARMADO

HotSpot s S
Rainbow " ]
Grey ]
HotMetal E— |

ColdSpo! I .

CAMARA DUAL

Del Mate Amargo 1176/1272, Parque Leloir - Ituzaingé (1715), Bs.As. - Argentina

Teléfono: (54 11) 5278-0022 @ info@bigdipper.com.ar ‘ www.bigdipper.com.ar
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Nuevo producto exclusivo

TORRE DE EMERGENCIAS

Estacion de emergencia para Videollamada IP / SIP
resistente al vandalismo disefada para

seguridad en espacios publicos. \‘r—ry

SEOEEMARR | %

l

* |ntegracion con todas las plataformas que adoptan SIP estandar. |
* Camara incorporada, 3Mpx y 1080p, gran angular 120°. ;
* Pantalla LCD para muestra de informacion y publicidades!

* 2 entradas de alarma / 2 salidas de relé. J

A

* Gestion y mantenimiento a través de web server. | cronusg  Crowsh
* Botdn de panico, para llamada directa. m

* Switch interno para conexion de red y fibra. |

» Alimentacién con UPS y panel solar opcional. Con. camag

y pantalla
* SIP / ONVIF / PoE / IP67/IK10. |

¢ 2 cuentas SIP.

. |
Ideal estacionamientos, plazas crouusd |

municipios, rutas y autopistas
Solo botén

de emergencia

=

Aplicacion en
estructuras
existentes

- e W

Ejemplo de aplicacion: parada de colectivo. =
EMERGENCIA
PREGIONE EL

>—OZmMmoOIMmMIZm

Del Mate Amargo 1176/1272, Parque Leloir - Ituzaing6 (1715), Bs.As. - Argentina

Teléfono: (54 11) 5278-0022 @ info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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VIDEOWALL CYGNUS

!;. Montaje compacto Pantallas de 49” 0 55” [
] 1,8mm/ 3,5mm borde total Full HD 0 4K
[
» Hasta 12MP por salida de video
DECODER DAHUA NVDOQO5DX-4K * 4 canales de entrada independientes:

2 HDMI + 2 DVI-I

» Grillas independientesde 1a 16
por pantalla
@thua Bl ° Interaccion con Smart PSS y DSS para

operaciones de video

Del Mate Amargo 1176/1272, Parque Leloir - Ituzaingé (1715), Bs.As. - Argentina

Teléfono: (54 11) 5278-0022 ®; info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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CYGNUS%}:@ ﬁﬂ:‘] INSTALADORES

* Monitor interior de 7" Wi-Fi Boton llamada directa e

» Version Linux Camara 120° wide e

e Accionamientos Remetos 2 Salidas relé e

» Monitor interior de 10" Wi-Fi ~Pantalla Tactil 7" »
» Camara incofporada Cémara 3 Mpx con IR

»_ Accionamientos Remotos 3 Salidaselé e

CONTROL DE ACCESO CON
RECONOCIMIENTO FACIAL

» Comunicacion bidireccional de audio y video (IP)
» Integracién con centrales telefénicas (SIP)

* Acceso a camaras IP y DVRs de la misma red (RTSP)

vanu
lg; f_xf:% (

* Teléfono IP con d |splaytéctll CQntm[e todo el sistema
' ' ~ desde su smartphone -
Recibe de audio y video _ﬁ_ ;

» Camara incorporada

_ Accionamientos Remotos

Giliemes 4747 6 E - Palermo, BsAs - Argentina

@ cygnus@iuarg.com Teléfono: (54 11) 5368-1351 /0154 \ www.iuarg.com
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iLider en el mercado! contacto@fiesa.com.ar n E a

1999 -2019

CUMPLI‘IL/\OS
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#20YearsChallenge

(CFiESA

SEGURIDAD ELECTRONICA

'/ \l

I i

TP\N N7 |
L iVisitd nuestro nuevo |
L 1
] | 2 portal recargado! :
(Y 1= Podrés dar de alta y hacer seguimiento de RMA, :
- | realizar tickets, consultar precios, ver la nueva )
 —_ lista de precios online, y mucho mas. 1

' 1

t !

Conocé todos los productos en www.fiesa.com.ar
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CEIESA

PUBLIC ADDRESS
VOICE ALARM

éPor qué elegir la
solucion de PAVA?

Se trata de un sistema integrado de
megafonia y audio evacuacion con una
alta calidad acustica y capacidad para
reproducir audio de manera
independiente en multiples zonas. S Exp ansién

Interfaz ethernet que
permite su facil expansion
a mas zonas.

> Integracion l
Interfaz para integrar
paneles de incendios

> Tiempo real
Monitoreo en tiempo
real Interfaz grafica.

¢Porqué?
> Comunicacion h > Facil
Comunicacion doble via Timer Interno, facil
entre las estaciones. 04 instalacién y configuracién
> Calidad

Excelente calidad de audio.

Honeywell 1 Koot s e xpr

Av. De Los Incas 4154/6 (1427) / CABA - Tel/Fax: (54 11) 4551-5100

THE POWER OF CONNECTED www.fiesa.com.ar - confacto@fiesa.com.ar
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P AR AD O X Cﬁuinlﬁlénﬁ
DETECTORES

INALAMBRICOS

Detector infrarrojo de Detector infrarrojo con
doble visién lateral sensor fipo cortina

infrarrojo

Sistema de seguridad en una propiedad

Se pueden utilizar en SP, MG y EVO (para SP y EVO se requieren
expansores inalambricos RX1 o RTX3, segun corresponda).

& & &

Féciles de montar Instalacion mas estética, Alta flexibilidad, que permite
en lugares poco rapida y econémica al no agregar facil y rapidamente nuevas
accesibles. requerir cableado. unidades a un sistema existente.

ﬂ iConfacta a nuestros expertos!

P A R A D 0 xml Av. De Los Incas 4154/6 (1427) / CABA - Tel/Fax: (54 11) 4551-5100

www.fiesa.com.ar - confacto@fiesa.com.ar
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DXSAM2 @' %, |

COMPATIBLE CON PANELES » DSC® - PARADOX® - ALONSO® - HONEYWELL® - CROW®

CON LAS MISMAS PRESTACIONES Y MAS VIAS

DE COMUNICACION CONFIGURE QUE EVENTOS RECIBIRA

SU CLIENTE EN LA APP

CARACTERISTICAS

+ Comunica todos los eventos del panel®

+ Programacion remota total del panel de alarmas
através del DX VIRTUAL Expert *

+ Configure a distancia nombre red, clave,
nimero de cuenta, etc.

+ 4 Entradas / Salidas

+ Eventos internos configurables

+ Deteccion de jamming

+ Bateria de respaldo

+ Acciones de domdtica

% *
Ei « Dual Sim CONSULTAR VERSIONES
E
DOMATICA DX- PING
7 MANTENGA LOS EQUIPOS SIEMPRE VIGENTES CON LA
ACTUALIZACION DE FIRMWARE REMOTO

EL EQUIPO INCLUYE APP GRATUITA + VIRTUAL EXPERT

AP,D CONSULTAR EL ESTADO ACTIVAR ] DESACTIVAR
fU" wdrol ’ DEL PANEL salidas para funciones de
. DOMOTICA (luces, porton, riego, etc)
ACTIVAR | DESACTIVAR PGM
ARMAR | DESARMAR * CONSULTAR VERSIONES
el panel de alarmas NOTIFICACIONES PUSH
DE TODOS LOS USUARI
BY PASS DE ZONAS™ g S SHARICS CONFIGURE QUE EVENTOS
CONFIRMACION DE EVENTO RECIBIRA SU CLIENTE

EN LA APP

e

DX VIRTUAL Experz | B PROGRAME Y BRINDE SOPORTE TECNICO SIN ASISTIR A LA VIVIENDA DEL ABONADO.

COMPATIBLE CON PANELES P DSC® - PARADOX® - HONEYWELL®

VEA LO MISMO QUE

PROGRAMACION REMOTA TOTAL DEL PANEL. VESUCUENTE D

@ Optimiza el soporte técnico en forma remota.

Activacion de la alarma a pedido del cliente.

Mejora la atencion al cliente visualizando el teclado del panel.

Reduce costos operativos EMPRESA DE

0 Y mucho més... MONITOREO

Av. Rivadavia 12396, Ciudadela, Buenos Aires - Argentina
Tel/Fax: +54 11 4647-2100 - dxcontrol@dxcontrol.com.ar

www.dxcontrol.com


www.dxcontrol.com
mailto:dxcontrol@dxcontrol.com.ar
www.dxcontrol.com
http://www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-wifi-sms#dx-sam-2-wifi-2g-3g
http://www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-wifi-sms#full-control-app
http://www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-wifi-sms#dx-virtual-expert
http://www.dxcontrol.com/productos/comunicadores-2g-3g-wifi-sms#dx-sam-2-wifi-2g-3g
www.facebook.com/DxControl/
www.youtube.com/channel/UCbwHr1KNjTgo7Df0eq6CjQQ
www.twitter.com/dxcontrolsa
www.linkedin.com/company/1913688/

)Y SXCONTROL (f‘ INTERFAZ UNIVERsAL!!! [ (willin

AUMENTE LAS PRESTACIONES A SU CLIENTE Y TENGA

UNA VIiA MAS DE COMUNICACION

BRINDE A SU CLIENTE EL CONTROL TOTAL DEL PANEL =
DE ALARMA ViA WIFI EN TODO MOMENTO Y EN CUALQUIER LUGAR

o~
DX ACTIVE MAX & | [

TODO DESDE UN SMARTPHONE H'
ARMAR | DESARMAR CONFIRMACION
el panel de alarmas DE EVENTO
Cada accidn es confirmada con
CONSULTAR EL ESTADO un AVISO

DEL PANEL
NOTIFICACIONES

Aviso de eventos mediante
notificaciones PUSH para
RECIBIR ACCIONES de
todos los USUARIOS

ENTRADA PARA PGM

de disparo y reposicion de Alarma

ACTIVAR | DESACTIVAR
salidas de relé para funciones de

. DOMOTICA (luces, portdn, riego, etc)
! . FUNCIONES ESPECIALES DX ACTIVE MAX PARA MONITOREO
€3 Consulte ¢l estado del panel de alarma. (B Envia test periddico, el tiempo es programable por
Arme / Desarme el panel de alarma web o desde la central.
(con verificacion previa). 7} -
2 X : Funcién sleep comando especial enviae
Actlve! Pesacuve dus salidis, = la central, envia el equipo a dormir.
Todo via APP o desde la central de monitoreo.

E) Funcion wake up comando especial enviado desde la
central que restablece el equipo a su funcionamiento
normal.

B Configure los eventos recibidos en la APP del
cliente (Ej: armar-desarmar 5l, alarma NO).

E) Habilite o bloguee las cuentas de las que recibe eventos

Eiee it ) Medicién permanente de la sefial de Wifi visualizada
En 5uU SO are ge monitoreo.

en la central de monitoreo.

@) Nimero de cuenta CID programable. (0 Envia alarma y reposicion

B 2releinversores.

MANTENGA LOS EQUIPOS SIEMPRE VIGENTES CON LA ACTUALIZACION DE FIRMWARE REMOTO

U CONFIGURE QUE EVENTOS ==

; = RECIBIRA SU CLIENTE EN LA APP
GRATIS WEB DE PROGRAMACION
TODO DESDE UNA APP PROPIA

Y GRATUITA PARA 10S Y ANDROID FACIL DE PROGRAMAR

SIN CABLE DE PROGRAMACION

>

' CONSULTE DX ACTIVE PARA AUTOGESTION

Av. Rivadavia 12396, Ciudadela, Buenos Aires - Argentina

www.dxcontrol.com Tel/Fax: +54 11 4647-2100 - dxcontrol@dxcontrol.com.ar
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K SXCONTROL ((‘@ COMUNICADOR PARA ALARMA

| TODOS LOS EVENTOS DE ALARMA EN SU APP -

2 COMUNICADOR UNIVERSAL CON CARACTERISTICAS UNICAS
7 : ' EN EL MERCADO p CONTACTID : =

. DX FULL WIFI MAX ko J Qll ECisinA su CLIENTE EN L APP

} —

+ ENVIA TODOS LOS EVENTOS
del panel en CID

: &>

¥ NOTIFICACIONES PUSH @D ©
Aviso de eventos, recibe las acciones ! = T
de todos los usuarios

‘ v PROGRAMACION POR LA WEB GENERADA '
FUNCIONES ESPECIALES DX FULL WIFI MAX PARA MONITOREO

) Consulte el estado del panel de alarma. B Envia test periddico, el tiempo es programable por

Arme / Desarme el panel de alarma web o desde la central.

(con verificacion previa). o ; )

Active / Desactive dos salidas. ﬂ Funcion sleep comando especial enviado desde

Todo via APP o desde la central de monitoreo. \acantra, anvia et aquipo 8 dormir

£) Funcion wake up comando especial enviado desde
la central que restablece el equipo a su funcionamiento
normal.

B Configure los eventos recibidos en la APP del
cliente (Ej: armar-desarmar SI, alarma NO).

E) Habilite o bloguee las cuentas de las que recibe eventos

; €) Medicién permanente de la sefial de Wifi visualizada
en su software de monitoreo.

en la central de monitoreo.
@) Nuamero de cuenta CID programable.

1) Envia todos los eventos del panel en CID.
B 2salidas.

— MANTENGA LOS EQUIPOS SIEMPRE VIGENTES CON LA ACTUALIZACION DE FIRMWARE REMOTO —

n g m I CONSULTE DX FULL WIFI PARA AUTOGESTION [ 2
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Monitoreo Interactivo

Potencie su empresa de monitoreo de alarmas y rastreo.
Conozca la APP Global que unifica los sistemas de sequridad.

Integracién con todos los sofware de monitoreo

QIR
W0

W

Permite controlar m&s de un panel de distintos fabricantes en un mismo aplicativo

O © 06 0OODDO0OCO

Arme, desarme Agendas para Sonidos Historial y filtro Mapeo e Desarme Envio de Camaras Pre-Alarma Flota de
y arme stay remoto  arme y desarme  diferenciados  delasacciones  inhibicionde  bajo coaccion  panico en vivo vehiculos
para eventos y alertas sectores

Monitoreo Web

Software para el monitoreo y gestion de:
- Alarmas domiciliares y comunitarias.
- Seguimiento de vehiculos,
personas, mascotas y activos.
- Camaras publicas y residenciales.

O O O

Informaciones sobre las  Almacenamiento de las Visualizacion del
medidas que deben acciones realizadas por histérico de los
tomarse el operador eventos recibidos
° o
Visualizacion en directo Informacidnes del Control de
del lugar del disparo lugar de la ocurrencia fechas
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FullTrack -

Comience su negocio de Rastreo GPS

ofreciendo la mas completa plataforma del mercado ~
Médulo Dispatch F/Talk
GERENCIADOR DE ENTREGAS } APP CON FUNCIONES DE
o F/MO b H'E’ Y COLETAS n TERMINAL DE DaTOS/TECLADO  [FIECY
Médulo Bus .
CONTROL DE OMNIBLIS . F/CEII =
W : UBICACION DE PERSONAS 0
VIA SMARTPHONE -
Médulo Farm; ., Médulo Fleet
POSIBILITA LA GESTION DE LA 4 CONTROL ¥ GESTION FINANCIERA
FLOTA ¥ SULACTIVIDAD AGRICOLAT ' DEGASTOS DE LA FLOTA
@ Plataforma 100% cloud by Amazon @ Informe completo para los gastos de combustible
@ Driver Behavior de conduccion @ Integracion con varios software de monitoreo
@ Envio de comandos remotos al vehiculo @ Driver ID mediante iButton o RFID
o Vinculacion con cdmaras en los vehiculos @ Services previstos para el mantenimiento preventivo

FullCam

Solucion 100% cloud que vincula diferentes fabricantes
de DVRs y camaras IP en una unica plataforma.

Posee la opcion de
almacenamiento en
la nube de las
grabaciones.

Jose Pedro Varela 5181, CA.B.A  info@fulltime.com.ar /www.fulltime.com.ar.  Tel.: (011) 5352-8450

iSi es actual, es Fulltime!
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SEGURIDAD & TECHMOLOGIA

Equipos Certificados
por la Conformidad Europea

Establece gque el equipo comercializado
cumple con la legislacién obligatoria en
materia de requisitos esenciales.

© 5352 8344
@& WWwWWw.ppad.com.ar
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Ceniral

iSpirit..

@ Comunicaciéon "Cloud" a través de la red

.'_. ¥

Su casa més inteligente y segura.

de WiFi local protegido.

® Permite agregar modulo 3G para trabajar
como backup en la via de comunicacién.

® Transmisor 433 Mhz integrado para controlar
automatizadores de portones y/o puertas.

® Comunicacién Zigbee con los sensores
y demds accesori os.

® Soporta hasta 32 sensores o accesorios.

® Bateria de Litio integrada.

@ Instalacién fécil y répida

\ llllll ;
SPIRIT APP “@m | CONTROL TOTAL A TRAVES
Permite controlar la CENTRAL

SPIRIT y sus diferentes dispositivos. II\ - D EL SMA.RTP H o N E
f o o
Le permite Configurar, accionar I' ESTES DONDE ES' Es

y monitorear su equipo, sistema \ I
puertas electrénicas

Linea gratuita
0800 333 8999

{

&..
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La Rioja 827 (C1221ACG) A flie] Dialermedios
Ciudad de Buenos Aires a ~ +549116022 4403 o [T
Tel/Fax: (54 11) 4932-3838 i SOPORTE TECNICO

www.dialer.com.ar +54911 5568 3532 DialerMedios
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PowerSeries Pro

INALAMBRICO

SEGURIDAD MEJORADA, FACIL

PowerSeries Pro

disefado para instalaciones
comerciales escalables

en uso en edificios y
grandes areas

Ademas de

funciones extras,
coma monitoreo de
temperatura y analisis
predictivo.

La tecnologia
Spectrum Spread
de frecuencia

de salto cambia
repetidamente
las frecuencias
para minimizar la
interferencia de
las sefiales de
radio y evitar la
intercepcion y la
obstruccion durante
la transmision

ENELRESULTADO FINAL

PowerSeries Pro

Sin "agujeros”, Sin
cables. Sin repetidores.

(Gracias a |a tecnologia PowerG
de largo alcance, comunicacion
inalambrica encriptada de 128 bits)

Comunicadores modulares y
Ethernet incorporados

Admite maltiples
integraciones de
terceros, incluido

el software de
adminisiracion de
edificios y las soluciones
de acceso a video.

Compatible con una
larga lista de productos
de seguridad adicionales,
el sistema los combina a
la perfeccion.
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Dexa amplié sus instalaciones, se expandio con dos nuevas sedes y se prepara para los desafios que le

depara el mercado. Servicio personalizado, primeras marcas, productos en stock y una exclusiva plataforma

de cotizacion son algunas de las ventajas distintivas de la empresa.

exa Seguridad Electrénica S.R.L.

distribuye, desde 2011, algunas
de las marcas mas reconocidas del mer-
cado en el segmento de la seguridad
electrénica, ofreciendo a sus clientes
soporte de posventa personalizado, un
exclusivo canal de compra online y
ademas, un amplio calendario de ca-
pacitaciones y certificaciones.

La empresa ofrece también una variada
gama de productos enmarcados en los
rubros de intrusion, videovigilancia, con-
trol de accesos, incendio, conectividad,
cables y accesorios. Entre sus principales
marcas, Dexa representa Garnet By
Alonso, Hikvision, DSC, Dahua, Optex,
Alean, Paradox, ZKTeco, Siera, Takex y
Ubiquiti, entre otras, todas identificadas
como referentes en sus rubros.

Dexa es dirigida por Gustavo Favaro
y Daniel Valenti, profesionales con una
trayectoria de mas de 25 anos de trabajo
con muchas de las empresas mas pres-
tigiosas del sector. Ademas de su casa
central de Munro, cuyas instalaciones
fueron recientemente ampliadas, cuenta
con dos sucursales: una ubicada en la
provincia de Tucumdn y otra en la
ciudad de La Plata, capital de la provincia
de Buenos Aires."El crecimiento logrado
en los ultimos afos y una posicion con-
solidada como empresa en el mercado
de la seguridad fueron sin dudas los
pilares fundamentales para lograr los
resultados que hoy estamos viendo’,
expresé Daniel Valenti acerca del pre-
sente de Dexa.

Gustavo Favaro, por su parte, detallé
gue ese crecimiento “se ve reflejado
también en las dos sucursales de laem-
presa, asi como en la ampliacién de la
casa central’, que hoy ocupa dos plantas
y supera los 700 m? de superficie. En
referencia a los dos nuevos puntos de
distribucién, Favaro destac6 que“man-
tienen las mismas politicas de comer-
cializacién que la central, ofreciendo a
sus clientes el mismo soporte y atencion
personalizada, ademas de la permanente
disposiciéon de productos’.
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LOS MEJORES EQUIPOS
LAS MEJORES CONDICIONES
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CASA CENTRAL SUCURSAL LA PLATA SUCURSAL TUCUMAN

MARIANO PELLIZA 4112
Munro, CP 1605 - Buenos Aires

(011) 4756-0709

Ubicada en Munro, la sede principal
de Dexa cuenta con un edificio de dos
plantas en los que se distribuyen las
distintas instalaciones, tanto del area
comercial como técnica. En la planta
baja se encuentra el acceso tanto al
sector comercial como al de logistica:
se trata de un playén de carga y des-
carga, que facilita el ingreso y la entrega
de mercaderia, y un amplio deposito.
En ese mismo nivel también se en-
cuentra el sector comercial, que cuenta

CALLE 119 N° 258
(e529 y 530) - La Plata

(0221) 422-0953

SANTIAGO DEL ESTERO 1351
San Miguel de Tucuman

(011) 5717-4793

con cinco ejecutivos de ventas, el sector
de caja, la administraciéon y un show-
room.

En el primer piso se encuentran ubi-
cadas las oficinas gerenciales, el sector
técnico, la sala de capacitaciéon, que
también cuenta con un showroom, y
una sala de reuniones. Esta planta alberga
también el rea de servidores, dotada
de la Ultima tecnologia y preparado
para ofrecer soporte a nuevas tecnologias
de conectividad y comunicacién en la
empresa, como la telefonia IP


http://www.dexa.net.ar

“La ubicacién de laempresa, a metros
de la Panamericana, es un factor im-
portante para nuestro desarrollo, ya
que la proximidad a uno de los corre-
dores viales mas importantes de la
provincia contribuye a la comodidad
de nuestros clientes a la hora de venir
arealizar una compra o presenciar una
capacitacion’, expresé Daniel Valenti
acerca de la eleccién de la sede de la
empresa, que continda optimizando y
mejorando sus espacios.

Una de las principales ventajas y for-
talezas de Dexa es su despliegue co-
mercial, a través del cual busca llegar
mas lejos y cubrir un territorio cada
vez mas amplio para satisfacer las ne-
cesidades de sus clientes y abrir, ademds,
nuevos mercados.”Como empresa cre-
cimos a un ritmo sostenido, lo cual nos
llevé a adecuarnos a una nueva realidad
y a optimizar nuestros recursos para
poder brindar a nuestros clientes el ser-
vicio que consideramos que merecen.
Esto hace que nos enfoquemos en los
desafios de este aflo con la mejora es-
tructural de nuestra sede central y la
consolidacion de nuestras sucursales,
donde se mantiene la tendencia de cre-
cimiento’, explicé Gustavo Favaro.

La primera sucursal de Dexa esta fun-
cionando desde 2015 en San Miguel
de Tucuman, corazon del noroeste ar-
gentinoy protagonista del crecimiento
de la actividad en esa regién del pais.
“Siguiendo la misma linea de trabajo
que la Casa Central, en Dexa Tucuman
buscamos la evolucion de las soluciones
para generar mas oportunidades de
negocios para nuestros clientes’, expresd
César Moreno, Gerente de la sucursal.
“Este es el compromiso que asumimos
desde la aperturay comprobamos que
es el esquema que potencia el creci-
miento tanto de nuestra empresa como
de nuestros clientes’;amplié el directivo
tucumano.

Desde 2017 funciona Dexa La Plata,
sucursal que “refleja la misma linea de
trabajo que la casa central: proveerle al
instalador todo lo que necesita para
concretar sus proyectos’, explicd su Ge-
rente, Fernando Iglesia.

“La ciudad de La Plata es un mercado
que aun tiene mucho potencial y eso
nos da la posibilidad de crecer de manera
sostenida. Hoy, casi dos afos después
de la apertura, tenemos una posicion
solida, contamos con el reconocimiento
del mercado localy, gracias al constante
apoyo de la central, podemos ofrecer al
instalador una respuesta rapida y per-
sonalizada’; describi6 el directivo de la
sucursal platense.

“Laintencion es seguir sumando pro-
ductos y servicios. Mantenemos un
stock importante de las principales
marcas y tenemos la capacidad de res-
ponder de manera efectiva ante los
pedidos. Apuntamos también a la pro-
fesionalizacion del instalador, por lo
que organizamos conjuntamente con
Dexa central y las marcas distintas char-
las y capacitaciones, como la que esta-
remos brindando junto a Garnet Tech-
nology en julio en nuestra propia sala
de capacitacién’; concluyé el directivo.

Dexa cuenta con un sistema de pre-
supuestos y cotizacion online mediante
el cual todos los clientes suscritos pueden
tener acceso directo a una lista de precios
actualizada. Ademads, esta plataforma
ofrece informacién descriptiva y detallada
para el profesional, asi como hojas téc-
nicas y flyers de todos los productos.

El primer paso es acceder al sitio
www.dexa.net.ar, en el cual el usuario
debera registrarse completando una
serie de datos. Una vez registrado y
verificados los datos, podrd ingresar al

sitio eligiendo y marcando los productos
que le interesen, los cuales estan dis-
criminados por rubros, subrubros y
marcas. Cada uno de esos productos
tiene su precio y la informacién sobre
su disponibilidad. También, para el
célculo final de la cotizacion, puede
verse el tipo de cambio vigente al mo-
mento de la solicitud.

Una vez obtenida la cotizacion, el
cliente podra enviar a un vendedor la
solicitud de compra. “Esta web fue el
fruto de muchos meses de trabajo.
Luego de su presentacion, a fines de
2017, continuamos perfeccionandola
y agregandole herramientas que faci-
litan las compras de nuestros clientes’,
explicé Gustavo Favaro.

Daniel Valenti, por su parte, expreséd
que, en la actualidad, Dexa estd “in-
gresando a una nueva etapa relacionada
con los servicios que ofrecemos. Esta
plataforma, sumada a los puntos de
ventas, nos permite ofrecer a nuestros
clientes el acompanamiento en pro-
yectos mas grandes e integrales, abar-
cando asi los negocios verticales que
demanda al sector”.
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CERTIFICACIONES

Y CAPACITACIONES

En el mundo de la seguridad electré-
nica es necesario contar con personal
altamente capacitado, dispuesto a dar
respuesta a las exigencias, problemas
y retos que proponen los usuarios fi-
nales, cada vez mas informados acerca
de las posibilidades que ofrece la tec-
nologia. “En Dexa tenemos muy en
claro que el usuario final es exigente y
que nosotros debemos estas a la altura
de esa exigencia’, afirm¢ Valenti.

“Es por eso que el ciclo de capacita-
cionesy certificaciones ocupa un lugar
cada vez mas importante en nuestro
calendario’; agreg6 el directivo.

Estas capacitaciones y certificaciones,
tanto técnicas como comerciales, estan
a cargo del personal de la empresa,
aungue se pautan fechas conjuntas con
ejecutivos de las marcas a las que re-
presentan. “La organizacién de charlas
y certificaciones junto a nuestros pro-
veedores son cada vez mas frecuentes,
yaque, através de las mismas, ofrecemos
alinstalador aumentar sus conocimientos
y actualizarse en cuanto a equipos, apli-
caciones y metodologias para asumir
nuevos proyecto’; amplié Favaro.

ATENCION AL CLIENTE

Dexa Seguridad Electrénica se destaca
por su diaria atencién al cliente, un
importante valor agregado que le per-
mite al profesional disefar y completar
sus proyectos, y le brinda un apoyo
excepcional a la hora de seleccionar
los productos que necesita. Es preci-
samente esa atencion la que hace que
la empresa reciba el reconocimiento
de los profesionales.

Esa atencion se amplia con un equipo
de logistica propio, conformado por

—— LA
DISTRIBUIDOR
MAYORISTA

dexa.net.a
LATAFORMA ON LINE s,

tres vehiculos que realizan repartos en
diferentes zonas de la Ciudad Auténoma
y Gran Buenos Aires. con dias asignados
a cada localidad.

“Contamos con entrega de mercaderia
todos los dias, asi como despacho a
nuestros clientes del interior. Esto forma
parte de la cadena de valor que ofre-
cemos desde Dexa para apoyar a nues-
tros clientes y que ellos puedan cumplir
en tiempo y forma con el proyecto
que estan llevando adelante’, sefalan
desde el departamento comercial de
la empresa.

SOPORTE TECNICO

Y ASESORAMIENTO

Es fundamental para Dexa que todos
sus clientes, desde aquel que viene a
proveerse de algun dispositivo hasta
quien requiere de una solucién com-
pleta, se sientan respaldados y moti-
vados por el departamento técnico
para afrontar un nuevo reto, ya sea
que se trate de una simple consulta
de un instalador experimentado o un
pedido complejo de quien desea afron-
tar un nuevo proyecto.

Nuestros clientes confian en nuestra
empresa como proveedores de pro-
ductos. Esa confianza es la que nos
permite acompanarlos también en la
proyeccién de otros negocios, ofre-
ciéndoles la tecnologia necesaria para
concretarlos y el acompafiamiento téc-
nico que ellos requieren’, dijo al respecto
Daniel Valenti. m

DEXA
SEGURIDAD ELECTRONICA

www.dexa.com.ar
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Ultra-mini Fixed Dome
Network Camera

Key Features

2-Megapixel CMOS Sensor

30 fps @ 1920x1080

Real-time H.264, MJPEG Compression (Dual Codec)
SNV (Supreme Night Visibility) for Low Light Conditions
Smart Stream Il to Optimize Bandwidth Efficiency

WDR Enhancement for Unparalleled Visibility in Extremely
Bright and Dark Environmenits

3D Noise Reduction

Built-in IEEE 802.3af Compliant PoE
Compact and Stylish Design

Easy Installation

Redes y Distribucidn SA - Distribuidor oficial mayorista
SOLICITE ASESORAMIENTO: ventas@rydsa.com.ar | 011-4896-9819 | www.rydsa.com.ar
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H.265 Speed Dome Network Cameras

Vision Total - Todo el Tiempo

Domos PTZ Full HD de 1080p listos para el exterior. Estas camaras de Ultima generacién son
equipadas con la compresion H.265/H.264/MJPEG de alto rendimiento. Smart Stream |l, la
exclusiva funcién IR de dngulo variable con iluminador IR, con funciones avanzadas de
valor agregado gue incluyen WDR Pro, desempanado y estabilizacién de imagen (EIS).
Disenadas para una facil instalacion e integracion de gabinetes, son idedles para monitoreo
de amplias areas abiertas y entornos hosfiles, tanto interiores como exteriores.

PARA UNA ATENTA
VIGILANCIA

SEAGATE
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7, /El sistema-de seguridad
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ConnectAlarm App
La nueva aplicacion para celulares
PowerSeries Neo systems

) ., CONNECT
Presentamos la nueva aplicacion ALonw

movil basada en la nube que
proporciona a los propietarios de viviendas y empresas el
control en tiempo real sobre su sistema de seguridad,
desde cualquier lugar y en cualquier momento.

Ofrece a los usuarios una movilidad, seguridad y eficiencia
sin precedentes.

TEL.: 4943-9600 - PATAGONES 2613 - C.A.B.A S E[ N ET
© €@ /seLNETSEGURIDAD @ /SELNETSA

SOLUCIONES INTEGRALES
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 Noticias

Jornada HID en BCG

Capacitacién en control de accesos

En el marco de las jornadas de capacitacion desarrolladas
por BCG, calendario que incluira fechas durante todo 2019,
se llevo a cabo la correspondiente a las tecnologias de HID.
Alli, se realizd la presentacion del equipo de control de
accesos web server ACW2-XN, un producto integrado y
distribuido por BCG con la tecnologia de HID para sus
moddulos ACy AW2, el cual representa un verdadero avance
en control de accesos para medianas instalaciones.

Se trata de equipos pensados para el mundo de IdC (Internet
de las Cosas), faciles de integrar, ampliables en segundos,
sencillos de programary mas faciles ain de controlar, tanto
de manera local como remota. Estos equipos constituyen
una excelente nueva opcion en control de accesos, ya que
son sencillos pero seguros y completos para las aplicaciones
de seguridad.

Con una importante convocatoria, los participantes de la
jornada se capacitaron en las tecnologias SEOS y MOBILE
de HID, ademas de acceder a los préximos productos que
presentara la marca distribuida por BCG.

En esta oportunidad, luego de la presentacién realizada
por el Gerente General de BCG, Hernan Fernandez, partici-
paron el Gerente de Regional de ventas HID, Juan Alonso, y
Luis Bustamante, Ing. de preventas LAM del fabricante,
quien llevd adelante la certificacion y presentacion del
sistema de accesos ACW2.

Los participantes del curso y certificacion se capacitaron
sobre las tecnologias HID, trabajaron en los equipos, los
programaron Y recibieron credenciales Mobile Access en
sus teléfonos para la linea de lectores RP10 de HID. En
resumen, la capacitacion tecnolégica de primeras marcas y
los obsequios relacionados con la actividad de la seguridad
electrénica fueron el marco general de la presentacion.
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Certificacion en
Alarmas Marshall

Organizada por SegurySistem

En las instalaciones del Seis Grados Cowork Place se llevo
a cabo la primera certificaciéon 2019 de Alarmas Marshall,
organizada por SegurySistem, distribuidor oficial de la
marca en la zona norte de la Ciudad de Buenos Aires y
destacado por su atencidn y su constante apoyo al pro-
fesional. La certificacion, que duré una jornada, conté
con la participacion de 14 instaladores, quienes ahora
estan certificados por la fabrica.

A lo largo de la jornada se brindé un completo conoci-
miento técnico sobre toda la familia de productos de
Alarmas Marshall, la cual incluye los paneles Marshall 3
GSM y Marshall IP Wifi. Se capacité a los asistentes en la
practica programacién de estos productos, el manejo in-
tuitivo desde el celular y se ofrecieron consejos y reco-
mendaciones para el momento de la instalacion. El
porfolio de la empresa incluye, también, sensores Iris Pet
RF, magnéticos Pulsar RF, control Remo Cover, teclado
Key Coder RF, sensor de humo Smoke RF, el nuevo sensor
exterior Iris Pet Out Door RF y el médulo universal WIFI
Intercell IP

Luego se realiz6 un examen con modalidad de multiple
choice, en el que cada instalador demostré todo el cono-
cimiento adquirido para obtener el titulo de instalador
certificado. El grupo presente también recibié como ob-
sequio una chomba o chaleco de Alarmas Marshall, junto
a la insignia de instalador experto, una carpeta de bien-
venida, un triptico con toda la familia de productos, 60
folletos para entregar a sus propios clientes, una credencial
con su foto y un certificado. Por Ultimo, se incluird a cada
instalador en el sitio web oficial de la marca, sitio en el
gue los usuarios finales buscan un instalador certificado
para cubrir sus necesidades en seguridad.

Por su parte, SegurySistem, obsequié una gorra con el
logo de Alarmas Marshall y un multimetro, herramienta
fundamental para el instalador. Alarmas Marshall realizara
alo largo del afio nuevas certificaciones conjuntamente
con sus distribuidores de todo el pais.



Control de acceso en base a web
para instalaciones pequeinas y medianas
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ACW2-XN
Es un sistema modular, que simplemente va escalando sin problemas segun va creciendo su negocio.

El sistema en su version basica, posee capacidad para dos puertas, con un software intuitivo
incorporado (WebServer) que a través de un navegador Web, podra configurar el sistema de control
de acceso y ponerlo en funcionamiento en cuestion de minutos.

Esto conlleva como resultado un costo significativamente mas bajo de propiedad y una interrupcion
minima para su negocio.

UNA TARJETA, MILES DE APLICACIONES.

SE0S s &y  as B

Proven. Secure. N

TODAS LAS SOLUCIONES PARA EL CONTROL DE ACCESO Y EL ACCESO LOGICO

EDGE Y VERTEX LECTORES HID - ICLASS ACCESO LOGICO
CONTROL DE ACCESO -IP UHF LARGO ALCANCE OMNIKEY
CONTROL DE ACCESOS 3 APOLLO
Sistema de gestion integral ¢ intelligent security solutions

Soluciones Integrales APOLLO
Hardware y Software Integrados de ultima
generacion

Disponibles en VAR's Certificados BCG-APOLLO
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CAPSI en Colombia

Tercer Congreso internacional de Seguridad
Integral

El 8y 9 de abril de este afio se llevd a cabo el Ill Congreso
Internacional de Seguridad Integral “Escenarios de Segu-
ridad Multidimensional en el Entorno Global”en la Cdmara
de Comercio de Bogotd, Colombia, por iniciativa de la
Fuerza Aérea Colombiana, su Escuela de Posgrado y su
Jefatura de Seguridad y Defensa, la Universidad Militar
Nueva Granaday la Comunidad Latinoamericana de Con-
sultores y Asesores en Gestion de Riesgos y Seguridad
(COLADCA).

El congreso tuvo como objetivo analizar el concepto de
seguridad multidimensional como componente funda-
mental para disefar, elaborar e implementar acciones
frente a nuevas amenazas complejas de la region. Asi, se
buscd generar una respuesta desde el fortalecimiento
de unared de conocimiento interdisciplinario, que permita
profundizar la investigacién y el desarrollo de una seguridad
integral que una al sector publico, la empresa privada,
los actores sociales y la academia en general.

En representacion de la Cdmara Argentina de Profesionales
en Seguridad Integrada (CAPSI), su Secretario Nacional,
Lic. Edgardo Glavinich, expuso la relacién y el rol de la
inteligencia estratégica en el marco de la IV Revolucién
Industrial.“Nos encontramos ante un desafio desconocido
por nuestra especie. Generaciones anteriores han expe-
rimentado cambios de paradigmas y revoluciones tec-
noldgicas, pero nunca nos enfrentamos ante una disrupcion
que se caracteriza por la fusion de lo fisico, lo digital y
bioldgico’; destacd Glavinich.

“En este marco, la inteligencia estratégica se torna una
ciencia protagonista, no solo por naturaleza de produccion
de conocimiento, sino por las capacidades que encierra
en su dimensién prospectiva. En un escenario disruptivo,
con alto grado de incertidumbre, donde se evidencia
una competencia geopolitica global, una instauracion
del conflicto social en toda la regién, la evolucion de las
formas del crimen organizado y el desarrollo del terrorismo,
administrar lo primero y luchar contra lo segundo solo se
logra con informacién, con conocimiento, con inteligencia’;
concluyé el directivo de CAPSI.

En el evento participaron, entre otros, el presidente de
COLADCA, Aristides Contreras, quien coordiné el panel
de expertos en amenazas cibernéticas, infraestructuras
tecnoldgicas, convergencia y nueva era digital en el que
expusieron Jairo Andrés Caceres, los ingenieros Wilson
Prieto Hernandez, Félix Reyes y Nazly Borrero (México). El
Dr. Juan Belikow (Argentina), por su parte, hablé sobre el
concepto de seguridad multidimensional en el entorno
global mientras que el Comisario Fabio Murillo Sampaiao,
de Brasil, se refiri6 al crimen transnacional y la seguridad
ambiental en la Amazonia.
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SCE en Cdérdoba

Primera etapa del tour tecnolégico

El tour SCE comenzd su gira en Cordoba, ciudad que
marcé el inicio del calendario 2019 de exposiciones y
conferencias. El exitoso evento organizado por Continents
Ideas, del cual ya participaron mas de 1.200 profesionales
del sector desde su primera edicion, se llevo a cabo el
16 de mayo en el Windsor Hotel & Tower de la capital
mediterrdnea, superando ampliamente las expectativas
de los organizadores.

En esta nueva edicion, ademas de la presencia de las
principales marcas del sector, como Fiesa, Honeywell,
Tanyx, Hikvision, Western Digital, Seguridad Centro y
Starligh, entre otras; el evento se enriquecié por la
diversidad de los asistentes, quienes provenian tanto del
sector de la seguridad, como de empresas y profesionales
de otras dreas, aunque vinculadas con el rubro.

La gran convocatoria que tuvo esta edicién, que conté
con mas de 250 inscriptos, estuvo relacionada en gran
medida con la difusién que realizaron los auspiciantes y
los medios que acompanan al SCE desde ediciones ante-
riores, entre las que se encuentra Revista Negocios de
Seguridad y otras entidades vinculadas a la actividad,
como la Asociacion Civil ITS Argentina (Sistemas Inteligentes
de Transporte) y la Cdmara Argentina de Profesionales
de Seguridad Integrada (CAPSI).

Como sucedié en anos anteriores, el evento también
conto con el apoyo de la Cdmara de Empresas de Seguridad
Electrénica del Centro (CESEC), quienes estuvieron, ademds,
a cargo de la charla de apertura, en la que se repasaron
temas de actualidad del mercado de la seguridad. Luego
tuvo lugar la charla de Honeywell, a cargo de Lucas
Botinelli, que presentd los sistemas PA.V.A. de la marca
para audio profesional y audioevacuacion.

La charla a cargo de Pablo Verdier, de Continents Ideas
sobre el uso de Marketing Digital aplicado a las Pymes
generd gran repercusion, ya que ahondd en uno de los
temas que muchos profesionales quieren profundizar
para implementar en sus empresas.

Tras el almuerzo, continuaron las charlas sobre temas
como“La nueva forma de Gestién y Control Colaborativa”
a cargo de Augusto Makar, de Tanyx; “Soluciones para
Smartcities”a cargo Ramiro Anzuela, de Seguridad Centro;
y la presentacion de sistemas de seguridad a cargo Néstor
Gluj, de Fiesa. El dia de capacitacién culminé con sorteos
de productos, gentileza de las marcas participantes.

Las proximas escalas del SCE seran la provincia de Neuquén,
el jueves 13 de junio; la ciudad de Rosario, en julio;
Buenos Aires, en agosto; y Mendoza, en septiembre.
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Sistemas de Seguridad
Distribuidor Autorizado

TODA LA LINEA DE PRODUCTOS BOSCH PARA LA SEGURIDAD
CCTV - ALARMAS - INCENDIO - ACCESOS
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ACCESORIOS PARA CONTROL DE ACCESO, CCTV, INCENDIO Y ALARMAS
La linea mas completa de cerradura magnéticas y accesorios.
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-
AvIGILON

a Motorola Solutions Company

Appearance Search™
Busqueda por Apariencia

La tecnologia Avigilon Appearance Search™ de analiticos de video
es un sofisticado motor de biisqueda que usa inteligencia artificial y
aprendizaje profundo para video. Dicho motor permite revisar con
facilidad a través de horas de video, lo que permite ubicar répida-
mente a una persona especifica o un vehiculo de interés en todo

el sitio.

La tecnologia Avigilon Appearance Search puede reducir drastica-
mente el tiempo de respuesta ante incidentes, ademas de mejorar
las investigaciones forenses, ya que permite a los operadores reunir
evidencia solida en video y crear un relato eficaz de los sucesos.

Unusual Motion Detection (UMD)

Deteccion de Movimiento Inusual

SIN UMD Ahora disponible en el software de administracion de
8:30:00AM 9:00:00AM 9:30:00AM video Avigilon Control Center (ACC) 6, UMD es una
- : — tecnologia avanzada de inteligencia artificial (1A) que
revoluciona la automatizacion de la videovigilancia y
que cuenta con un disefio para mostrar eventos que

L

L0l Bl miEiine . I i | i
La linea de tiempo de ACC™ muesira lodos los eventos de de otra forma pasarian inadvertidos.
movimiento grabados . ) X . .
Sin reglas ni configuraciones predefinidas, la
tecnologia UMD puede aprender continuamente
CON UMD ACTIVADA cémo se ve la actividad tipica en una escena y, luego
8:30-00AM SOIOAR 9:301‘1"’"‘” detecta y sefiala movimientos inusuales.
L L
UMD permite a los operadores buscar con mayor
ey rapidez entre grandes cantidades de video grabado,
enfocando su atencién en los sucesos atipicos que
La linea de tlempo de ACC muestro todos los evenios de

fulls : podrian necesitar mayor analisis, lo que ayuda a
movimiento grabados que no sean usuales en un periodo de f : o
tiempo determinado reducir horas de trabajo a solo minutos.

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos Avigilon gue tenemos para ofrecerle.

Pringles 1267

(C1183AEW) Buenos Aires, Argentina
Tel.: (+54 11) 4862 5054 e .

ventas@dramstechnology.com.ar www.dramstechnology.com.ar
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TECHNOLOGY S.A,

CONTROL DE ACCESOS Y PRESENTISMO
I

100.000 huellas

Presentismo
FBI/PIV

IK09/IP67
PoE

50. coparaiesl seg

EM, HID Prox, MIFARE, MIFARE Plus,
iCLASS SE/SR/Seos

SURPIEmMa | NUEVA GENERACION

BioStar 2: Control de Acceso - Presentismo - Video - Mobile App - SDK/AP| - WEB Based

Visite nuestro showroom y conozca todos los productos Suprema que tenemos para ofrecerle.

Pringles 1267

(C1183AEW) Buenos Aires, Argentina -
Tel.: (+54 11) 4862 5054 - .
ventas@dramstechnology.com.ar www.dramstechnology.com.ar
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Experiencia Seal.abs 2019

Presentacion de productos Seagate

Con un formato poco usual para la industria de la seguridad, Seagate llevé a cabo la primera presentacion

de 2019 para sus productos para almacenamiento de datos. Al cierre de la jornada, hablamos con Herndn

Franco, Country manager de la marca.

U na novedosa apuesta de mar-

keting para la industria. Asi po-
dria calificarse la estrategia denominada
“Seal.abs” disefada por Seagate, fabri-
cante de dispositivos para almacena-
miento de datos. Este concepto, inusual
para la industria de la seguridad, reiine
de forma simultdnea a distintos actores
del mercado que, mediante charlas con
rotacion de oyentes, presentan las no-
vedades de la empresay explican cémo
Seagate puede potenciar y colaborar
con el crecimiento de su negocio.

Luego de una breve presentacion so-
bre las novedades de la compaiiia,
Hernén Franco, Country Manager de
Seagate para Argentina, Uruguay y Pa-
raguay, presento el porfolio de discos
rigidos internos, SSDs y externos, cada
uno disefado para un segmento de
mercado diferente: seqguridad, drones,
NAS, enterprise y gaming. Luego, los
principales socios de negocios, clientes
y distribuidores mayoristas de Seagate
experimentaron de manera practica
cada uno de los productos.

Asi, en los distintos stands, los asistentes
pudieron aprender sobre el funciona-
miento de cada linea de discos de al-
macenamiento implementada para los
diferentes segmentos del mercado. La
linea de discos para videovigilancia
SkyHawk formo parte de la presentacion
de Hikvision y Security One, empresa
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que también mostré sus soluciones en
cdmaras y videoporteria, en las que
SkyHawk juega un rol fundamental ala
hora de almacenarimagenes que luego
seran utilizadas para resolver alguna
anomalia o ilicito en el lugar grabado.
Los discos IronWolf para sistemas NAS,
en tanto, fueron presentados por eje-
cutivos de la firma QNAP mientras que
Firecuda, soporte para el sector gaming,
estuvo a cargo de las marcas Gigabyte,
Corsair y AMD. Por su parte, los discos
Barracuda y Barracuda SSD se presen-
taron con ensamblados de EXO mientras
que, finalmente, la descripcion y uso
de Exos enterprise estuvo a cargo de
SuperMicro.

Ademas de las lineas tradicionales,
Hernan Franco hizo referencia a la la
llegada de nuevos productos, como los
discos externos de DJI Fly Lacie pensados
para el uso con drones DJI, marca que
Seagate representara en exclusividad.

EL SEALABS

“Este evento es un formato nuevo ya
gue, ademas de reunir al canal, ofrece-
mos un laboratorio de experiencia para
cada linea de producto, donde todos
los participantes pueden ver en vivo
cémo funciona cada unidad de alma-
cenamiento’; explicé Franco.

El directivo de Seagate también anun-
Ci6 lo que sera el préximo ano de la

compania.”El roadmap 2020 comenzara
en junio y vamos a contar para esa
fecha con nuevos productos, por ejem-
plo, mas Barracuda PRO, que es la linea
donde sumamos capacidad. Por otro
lado, en lo que se refiere a SSD, ademas
de loya existente en el pais, sumaremos
los Barracuda, Firecuda, SSD IronWolf
para NASYy la linea Nitro’; sefald.
Antes de terminar la presentacion,
Hernan Franco recordé a los canales
presentes que pueden ser parte del
programa Champions, a través del cual
se premia las ventas de los distribuidores
y resellers.”Se pueden anotar, capacitar
a través de cursos y, a medida que
completan los médulos, se les dan
puntos para cambiar por premios. La
logistica de esos premios la hacemos
con una empresa local’, recordé.
“También es importante mencionar
la disponibilidad del servicio de RMA
local, que estd instalado desde hace un
ano, mediante el cual atendemos todos
los productos, tanto internos como ex-
ternos. Y el sistema de recupero de
datos que cubre todas las lineas, ideal
para el usuario, que en varios productos
viene incluido y en otro se contrata
desde nuestro sitio”, finalizé Franco.

ENTREVISTA
Una vez finalizada la presentacion
formal del SealLabs, su modalidad y la
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descripcion de los productos, hablamos
con Hernan Franco acerca de las ventajas
del porfolio de Seagate y del servicio
diferencial que ofrece la compania a
sus clientes.

- ¢{Cudl fue la principal mejora en los
discos de almacenamiento?

- SkyHawk cuenta con una carga de
trabajo superior al de otros dispositivos
de almacenamiento, de hasta 550 Tb
por ano; Por otra parte, incorpora tec-
nologia ImagePerfect, que posibilita co-
rreccion de error o de pérdida de cuadros
en la grabacién. La linea de discos
también esta garantizada bajo Rescue,
un sistema de recupero de datos, y
cuenta con los dispositivos de mayor
capacidad del mercado, con unidades
de hasta 14 Th.

- ;Cudl fue la principal propuesta de
Seagate en este aspecto?

- La propuesta de Seagate es ofrecer
un producto muy robusto, con un sis-
tema de garantia local y de recupero
de datos, que para un segmento del
mercado como el de la videovigilancia
es un valor agregado sumamente im-
portante. Rescue es aplicable a toda la
linea de productos de Seagate; en al-
gunos casos es con costo, pero todos
los productos pueden contar con esta
cobertura.

- El crecimiento de los sistemas de vi-
deovigilancia, jimpulsé también la ne-
cesidad de nuevas opciones de res-
guardo de datos?

- Si. De hecho, Seagate en Argentina
también tuvo un crecimiento muy alto
en toda su linea de productos Exos, los
cuales estan preparados para funcionar
en sistemas de seguridad robustos, en
forma de SAS.

- La capacidad de los discos fue en
aumento, jse requirié6 de un trabajo
especial para lograrlo? ;Cudles fueron
los principales desafios?

- La marca sigue invirtiendo en estos
segmentos de mercado y desarrollo

de tecnologia, lo cual hoy nos posiciona
como lideres en lo que respecta a ca-
pacidad de almacenamiento, alcan-
zando los 14 Tb en la linea SkyHawk.

- §Cémo se disend el programa de
recuperacion de datos?

- Rescue es un sistema y servicio que
Seagate tiene en forma global y, como
destacamos siempre, es muy valorado
por el usuario, ya que cuenta con la
seguridad de poder recuperar sus datos
ante cualquier inconveniente que tenga
el sistema.

Sibien la tasa de fallo en las unidades
es muy baja, contar con esa seguridad
de respuesta ante una situacion critica
es un valor agregado que ofrece la
marca.

- §Qué resultado estan obteniendo
con este programa?

- Hoy tenemos un crecimiento soste-
nido en la contratacion de este servicio,
que viene incluido con la compra de
algunos de nuestros productos. De to-
das formas, Rescue es un servicio al
que puede acceder cualquier usuario
de cualquiera de nuestros productos,
ya que esta pensado para todas las se-
ries de discos. Por ejemplo, quien utilice

un disco para almacenar documentos
de trabajo o fotos familiares, podra
contratarlo sin inconvenientes, inde-
pendientemente del producto adqui-
ridoy de que no haya solicitado el ser-
vicio con la compra.

- ;Qué diferencia un disco de uso
profesional de uno de uso hogarefio?

- Al comparar un disco SkyHawk con
uno de la serie Barracuda debemos
aclarar que el primero es un producto
disefado para que esté operativo las
24 horas del dia y ofrece o soporta
una carga de trabajo de hasta 550 Tb
por afno. Por otro lado, un Barracuda
puede lograr hasta 55 Th en ese mismo
pe- riodo. Ademas, SkyHawk ya tiene
incluida tecnologia como Image perfect
y un managment Skyhawk Health.

- Desde el punto de vista del mercado,
;icudl es el crecimiento proyectado por
la empresa?

- La marca tiene un crecimiento sos-
tenido Q a Q alcanzando en Q119
hasta un 45% de share mientras que
en lo que respecta a seguridad llega al
50%. Esto se debe a las grandes ventajas
técnicasy de servicio que tienen nues-
tros productos SkyHawk. m
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Segunda edicion de Expo Smart

City Buenos Aires

Evento internacional en el Centro de Convenciones portefio

Empresas lideres del mercado y representantes de ciudades de todo el mundo compartieron en Smart City

sus perspectivas sobre el futuro de las nuevas soluciones tecnoldgicas para ciudades sustentables. Durante

dos dias, 9.300 personas pasaron por el evento.

an 2 -
] y

‘ on casi diez mil personas acredi-

tadas como visitantes, cerré la
segunda edicién de Smart City Buenos
Aires, el evento mas importante a nivel
global para ciudades inteligentes. Este
evento fue organizado en conjunto por
Fira Barcelona Internacional y el Minis-
terio de Educacién e Innovacion de la
Ciudad de Buenos Aires y se realizé en
el Centro de Convenciones de la Ciudad
de Buenos Aires.

Durante el miércoles 24 y el jueves 25
de abril, mas de 200 destacados oradores,
representantes de gobiernos, municipios
e instituciones tanto nacionales como
internacionales, intercambiaron expe-
riencias y opiniones en torno a seis te-
maticas que convergen en la creaciony
formacion de ciudades inteligentes: mo-
vilidad, sustentabilidad, inclusion, trans-
formacién, aprendizaje y seguridad.

“Estamos muy satisfechos con esta se-
gunda edicién de Smart City Expo Bue-
nos Aires. Con todo el apoyo de la
Ciudad Auténoma de la Ciudad de Bue-
nos Aires hemos visto incrementados
los visitantes y expositores, asi como el
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interés general en todo lo relativo al
desarrollo del mundo de las ciudades
inteligentes'’, expresé el CEO de Fira Bar-
celona International, Ricard Zapatero.

Con el lema “Desarrollando talento,
creamos futuro’, el evento reunio a de
mas de 100 empresas, instituciones, pa-
ises, ciudades y organismos, entre ellos
el Banco Mundial, las Naciones Unidas,
la Unién Europea, la Agencia Valona
para la Exportaciényy las Inversiones Ex-
tranjeras (Bélgica), GSMA, ITBA, Nissan,
Nec, Smart City TNG, Aeroterra, Oracle,
Enel X, Microsoft, Red Link, Huawei, Te-
lecom Fibertel, Claro, Kapsch, Metrovias,
Trans SystemNET, Fiware, Sonda, Boldt,
Andreani, Multiled, Intelektron, Genesys,
Red Hat, Cliba, Banco Ciudad, Dirwa/Blue-
Prism, Vault Consulting, Via Technologies,
Vertiv, Genmap, Koppen Group, Zebra
Technologies, Softguard, ITNET, Dinalight,
Pudo, Axis, We Work, Avaya, Awto, Esta-
ciona.comy Airbus.

APERTURA
El miércoles, aproximadamente a las
11 de la manana, el Jefe de Gobierno

de la Ciudad de Buenos Aires, Horacio
Rodriguez Larreta, acompanado de Ri-
card Zapatero, de Fira Barcelona, y la
ministra de Educacién e Innovacién
porteia, Soledad Acuia, cortaron la
cinta inaugural de la muestra y dieron
comienzo oficial a Smart City Expo
Buenos Aires 2019.

Rodriguez Larreta hablé en el acto
de apertura en el Centro de Conven-
ciones, ubicado frente a la Facultad de
Derecho de la UBA, para dar comienzo
al evento. Agradecio a los expositores
por ofrecer sus conocimientos y pidio
alos vecinos de Buenos Aires que apor-
ten sus ideas para consolidar la ciudad
en el dmbito internacional como una
mega urbe inteligente. También agra-
decio a los invitados de otros paises
que se interesaron por la exposicién
que forma parte del Smart City Expo
World Congress, el mayor evento global
en la temdtica.

Federico Benegas, de la Secretaria de
Coordinacién General del Ministerio
de Justicia y Seguridad del gobierno
porteno, area a cargo del vicejefe Diego
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Santilli, expresé a Negocios de Seguridad
que la presencia del gobierno en la
expo esta relacionada con la mejora
integral de la seguridad en la Ciudad.
“Este proceso, que se inicié con el tras-
paso de la Policia al ambito portefio y
continué con la incorporacién de tec-
nologia para ayudar a confeccionar lo
que denominamos ‘el mapa del delito;
se ve reflejado en la distribucion pre-
ventiva que se hace de los efectivos.
Hoy la Ciudad cuenta con cdmaras de
ultima generacién dispuestas en dife-
rentes corredores y monitoreadas desde
dos centros de avanzada, uno de los
cuales incluye el monitoreo de imagenes
de las estaciones de subterraneo’, des-
cribié el funcionario.

LOS NUMEROS DE LA EXPO

Smart City Expo Buenos Aires contd
con 10.000 metros cuadrados de ex-
posicion, de los cuales 3.500 estuvieron
dedicados a los espacios para congresos
y actividades mientras que 2.500 m?
fueron ocupados por los distintos stands.
Participaron del evento 110 instituciones
y medios de comunicacion.

La muestra contd con 23 sponsors,
45 expositores, 220 oradores nacionales
e internacionales y 2.500 representantes
de ciudades y gobiernos. Se realizaron
alolargo de las dos jornadas 120 talleres
y encuentros de negocios.

LA PALABRA DE LOS ORADORES

Pilar Conesa, curadora de Smart City
Expo World Congress, aseguré que
eventos como el de Buenos Aires son
“muy importantes”ya que buscan “in-
corporar innovacion y tecnologia, pla-
nificar la ciudad y generar una movilidad
sostenible para mejorar las ciudades
de Argentina”

“El verdadero cambio no se obtiene a
través de la conducta, se obtiene de
las creencias. El cambio no es cuestién
de tiempo, el tiempo es su enemigo. El
amigo del cambio es el coraje. Cues-
tionar la conducta de las personas que
tienden a echarle la culpa a la cultura
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cuando las gestiones de un pais o una
organizacion no funcionan es la esencia
del cambio’; afirmé Javier Bajer, reco-
nocido arquitecto cultural durante su
charla en el eje tematico “Ciudad del
Aprendizaje”.

Por su parte, Sandra Sarav, Directora
de Asuntos Internacionales de Estonia,
hablé sobre la modernizacion de las
ciudades en la era de la transformacion
digital y relaté que en su pais se plan-
tearon el objetivo de servir a sus ciu-
dadanos de la mejor manera. Una de
ellas fue digitalizar el 99% de sus ser-
vicios. Ella plantea que “Internet debe
ser un derecho social del que todos
deberian beneficiarse” Por dltimoy en
ese mismo panel, Raul Martinez, Vice-
presidente y CEO de ARSAT, explicd
que la empresa busca ser facilitadora
de ciudades y municipios.

La ultima sesion plenaria de la jornada
setituld”;Como avanzar hacia ciudades
mas seguras mediante el uso de la tec-
nologia?”. Contd con la presencia de
destacados ponentes, como Jason Whit-
tet, Director Asociado de 100 Resilient
Cities, quien especificé que loimportante
es “crear una oportunidad para ver el
proceso y encontrar formas especificas
de aplicar la tecnologia para ayudar a
hacer una cultura mas segura” La sesion
gir6 en torno a la aplicacion de la tec-
nologia para aumentar la seguridad de
las personas en las instituciones.

Al hablar de ciudades inteligentes
—durante la jornada del jueves- es in-
evitable que surja la palabra“resiliencia”
Una Smart City se caracteriza por ser
vulnerable ante ciertos episodios, pero
alavez por su capacidad de superarlos
gracias a los avances en torno a la
gestion urbana. Adriana Campelo, Jefa
del Departamento de Resiliencia de la
Prefectura Municipal de Salvador, Bahia
(Brasil), afirmé que “tenemos dos grandes
problemas: por un lado la desigualdad
social y, por el otro, el cambio climatico”
Planted el uso de la tecnologia a largo
plazo para restaurar el planetay solventar
estos inconvenientes, con el objetivo
de estar preparados para responder de
la mejor manera posible a la poblacion
con servicios mas robustos.

La movilidad constituye uno de los
pilares clave en el camino de la creacion
de una ciudad inteligente. Durante la
expo, se generd un debate muy inte-
resante en funcién de dos elementos
disruptivos. Por un lado, la aparicion
de nuevos modos y sistemas de trans-
porte y, por el otro, el ascenso de
nuevos comportamientos sociales sobre
cdmo moverse en la ciudad. En repre-
sentacion de la empresa Kapsch, Juan
Carlos Monte dio datos exactos sobre
la poca sustentabilidad del transporte
de hoy en dia al afirmar que “actual-
mente tenemos un 28% de emisiones
de CO, Unicamente en transporte”. m
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Encuentros Tecnologicos ALAS

Presentes en Argentina y Uruguay

ALAS volvié a Buenos Aires con su tradicional Encuentro Tecnoldgico, evento que tuvo también su fecha

previa en Uruguay. Ambos eventos contaron con amplia participacion de los profesionales del sector.

La Asociacion se enfoca en la Cumbre Gerencial, reanudando los encuentros en julio.

L a Asociacién Latinoamericana de
Seguridad estuvo presente en el
Cono Sur a través de sus Encuentros
Tecnoldgicos, realizados el 14 de mayo
en Montevideo, Uruguay, y el 16 en
Buenos Aires, Argentina. El evento rea-
lizado en CABA, donde cerca de mas
de 90 asistentes participaron de una
jornada de charlas y exposicion de pro-
ductos, conté con las siguientes confe-
rencias tecnoldgicas:

- “La Gestion de Riesgos en un mundo
digital”, por Walter Aguilar, Experto en
procesos de seguridad y disefio de
proyectos de alta seguridad.

« “Solucién de Deteccién Inaldmbrica
Swift de Honeywell”, exposicién a cargo
de Lucas Bottinelli, Ejecutivo de cuentas
de Fire Systems en Honeywell Building
Products.

« “Migracion a IP rdpida, simpley rentable”,
por Antonio Pérez, Director de ventas
para Latinoaméricay El Caribe en NVT
Phybridge.

« “UBER Monitoreo: ;Estds listo para so-
brevivir al cambio?’ a cargo de Daniel
Banda, CEO de Softguard.

« “Liderando en entornos organizacionales
cambiantes: Implicancias en la Direccion
de las organizaciones en contextos de in-
certidumbrea cargo de Melina Castellano,
Lic. en Relaciones Laborales y Coach
Profesional certificada por laIAC.

« “Control de Accesos por medio de Smart
Phones’ a cargo de Juan Alonso, Di-
rector de ventas regional del Cono
Sur para Physical Access Control Global
Business Unit, de HID Global.

« “Soluciones de seguridad integradas’,
por Alejandro Aguinaga, Director de

ventas regional del sur de Latinoamérica
para Tyco Security Solutions.

« “Soluciones de CCTV como sistemas di-
suasivos”, por Alberto Murioz, Ingeniero
de aplicaciones en Hanwha Techwin.

CHARLASY EXPO

Alo largo de la jornada, que se inicié
con las charlas de los disertantes, pu-
dieron verse expuestas algunas de las
soluciones que los fabricantes ofrecen
al mercado. Las conferencias se exten-
dieron hasta poco después del mediodia,
momento en que los presentes com-
partieron un almuerzo en el restaurant
del Hotel Cyan de las Américas portenio,
donde sellevé a cabo el encuentro.

Las actividades continuaron por la
tarde y consistieron en presentaciones
mas especificas por parte de los fabri-
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cantes, destinadas a un numero mas
reducido de participantes que rotaban
de stand a medida que avanzaba la
jornada.

Finalizada la rueda, los asistentes par-
ticiparon del sorteo de productos y ele-
mentos de merchandising ofrecidos
por los auspiciantes.

ENCUENTRO TECNOLOGICO

EN URUGUAY

El regreso de la Asociacion Latinoa-
mericana de Seguridad a Uruguay ge-
nerd una gran expectativa, la cual se
vio reflejada en un crecimiento del 50%
en asistencia con respecto al afno pasado.
En total, cerca de 70 profesionales par-
ticiparon de la jornada.

Esta convocatoria estuvo, ademas, res-
paldada por las marcas BCDVideo, HID
Global, Hanwha Techwin, Softguard,
Scati, Tyco Security Solutions, NVT
Phybridge y Honeywell, quienes a lo
largo de la jornada expusieron sus tec-
nologias y novedades. En el encuentro
de Uruguay también estuvieron pre-
sentes importantes usuarios finales, entre
ellos funcionarios del Ministerio del In-
terior, el Banco de la Republica y la Di-
reccion General de Casino del Uruguay.

/ ——
CATIA

Informética Argentino

-

Por ultimo, vale la pena mencionar
que, finalizado el encuentro de este
ano, casi 30 personas y empresas se
mostraron interesadas en afiliarse a
ALAS y empezar a disfrutar de los be-
neficios de la Asociacion.

Luego del Encuentro Tecnolégico rea-
lizado en Buenos Aires, ALAS hara una

ALARMAS,
CONTROL DE
ACCESOS,
CERCOS
PERIMETRALES

con

Modalidad:

Cursos Presenciales
Clases Teérico-Practicas
Practicas Post-curso
Grupos reducidos

VIGILANCIA

CAMARAS IP

pequena pausa para enfocarse en la
Cumbre Gerencial, que se realizara el
26y 27 de junio en la ciudad de Miami,
Estados Unidos. La préxima cita de los
Encuentros Tecnoldgicos serd el 24 de
julio en Monterrey, México; mientras que
el 8 de agosto serd el turno de Santo Do-
mingo, Republica Dominicana.m

TECNICO
en REPES
INFORMATICAS

Duracion;

4 meses (48 horas)
1 clase por semana
3 horas por clase

+54 11 4781 5925 // cursos@cetia.com.ar // www.cetia.com.ar // Ciudad de la Paz 2476 3' B- CABA.
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Instalador Experto en Seguridad

El tour hizo parada en Rosario

En la ciudad de Rosario se llevé a cabo la seqgunda jornada del tour que tiene como premisa formar

y capacitar a los profesionales del sector, tanto en el aspecto técnico como en el comercial, ofreciendo

herramientas especificas para potenciar el negocio.

N i la lluvia frend la excelente con-

vocatoria: mas de 110 instala-
dores, integradoresy profesionales del
gremio estuvieron presentes en un
evento que superé ampliamente las
expectativas de los organizadores y
que tuvo como corolario la satisfaccion
de los asistentes por el nivel de apren-
dizaje alcanzado.

El 25 de abril, desde las 9 de la manana,
en el salon del Hotel Ariston de Rosario,
los participantes comenzaron a visitar
los stands de las marcas que conforman
el tour tecnoldgico. Entre ellas se en-
contraban Alarmas Marshall, que mostré
el funcionamiento de su panel inaldm-
brico Wifi Marshall IP; Big Dipper, que
presentd toda su linea de cdmaras pro-
fesionales Cygnus y Dahua asi como
sus novedades en sistemas de video-
porteria; y SEG International, que ofrecid
alos asistentes toda su linea de portones
automaticos, ademas de presentar las
soluciones en seguridad perimetral de
JFLy los sistemas de control de accesos
de Control ID. También forma parte de
la gira la empresa Nanocomm, que
ofrece al instalador una serie de pro-
ductos para comunicacion de eventos
de alarma sobre red mesh, soluciéon que
presentd junto con los comunicadores
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Nanomesh, que ofrecen ventajas im-
portantes en este aspecto.

Lo mas atractivo de este tipo de even-
tos para los asistentes es, sin dudas, el
momento de las conferencias. La pri-
mera de ellas estuvo a cargo de Ale-
jandro Luna, Gerente comercial de Alar-
mas Marshall, quien brindé una charla
comercial alo largo de la cual les mostré
alos instaladores diferentes herramien-
tas que tienen a su alcance para po-
tenciar las ventas. También se mostraron
algunas oportunidades comerciales
que muchas veces los instaladores no
logran aprovechar con el objetivo de
que los asistentes aborden su tarea
como verdaderos integradores de se-
guridad. A lo largo de la charla se tra-
bajaron temas como redes sociales,
como promocionarse en ellas, qué
mostrary cémo armar una publicacion
atractiva. Asimismo, se abordaron di-
versos temas como la pagina web, el
manejo profesional de Whatsapp como
medio de comunicacién, técnicas de
ventas, programas de referidos y sus
ventajas, c6Mo presupuestar correc-
tamentey, finalmente, cdmo empezar
a hablar de soluciones y beneficios.

Esta charla, asi como la de todos los
expositores, se destac por la gran par-

ticipacion de los presentes: hubo un
importante intercambio de experiencias,
opiniones y consultas sobre cémo
lograr diferentes objetivos. Es por eso
que todos los asistentes recibieron por
mail, luego, una guia comercial con
los temas trabajados, ademas de un
tutorial sobre como crear una péagina
web, cémo realizar publicidad en redes
socialesy links para descargar material
comercial de las empresas participantes
que los integradores pueden utilizar
en sus publicaciones.

Alejandro Luna, Gerente Comercial
de Alarmas Marshall sefalé que “esta-
mos convencidos de que es funda-
mental ofrecer herramientas comer-
ciales al instalador, pero mds importante
es explicarles cdmo se usan y como
vender cada uno de los productos de
las empresas que formamos parte de
este ciclo de capacitacién y que se
transformé en el eje de este evento”.

El tour Instaladores Expertos en Se-
guridad cuenta con el apoyo de Revista
Negocios de Seguridad y de partners
tecnoldgicos como LatinCloud, pla-
taforma de creacién de sitios web a
muy bajo costo, y Cika Electrénica,
proveedor integral de componentes
electrénicos. m
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B Empresas

Hurin Seguridad Electrdnica

Con instalaciones renovadas y mayor stock de productos, Hurin ofrece tecnologia de tltima generacion para

el sector, acompanada de soporte técnico acorde. Como novedad, la empresa prepara su departamento de

marketing para que ofrezca mds servicios a sus clientes.

~

N

HILIBIN ' HURIN S.R.L.

SEOGAIOAD ELECTAGNE

o /

e (54 11) 4583-6653
o ventas@hurin.com.ar

www.hurin.com.ar

o /Hurinseguridadelectronica

/hurinseguridad
® +549115704-6763

I ntegrada por profesionales de amplia

trayectoria en el sector de la seguridad
electrénica, Hurin S.R.L. es una empresa
joven con espiritu emprendedor, de-
dicada a proveer soluciones para el
sector. Los conocimientos adquiridos
alolargo de los ahos por quienes inte-
gran la empresa son la pieza funda-
mental para el desarrollo de Hurin, que
tiene como principal fortaleza el cono-
cimiento del mercado y sus necesidades.
De esta manera, son capaces de ofrecer
una amplia disponibilidad de productos
con la adecuada atencién pre y posventa
para el profesional.

“Para lograr el posicionamiento de la
empresa contamos con un importante
aporte humano de parte de todo nuestro
equipo de trabajo, y nos enfocamos
principalmente en brindar un destacado
servicio a nuestros clientes de todo el
pais’, explica Martin Gambino, uno de
los fundadores de Hurin.”Nuestro com-
promiso es empatizar con los clientes
para poder asi entender sus necesidades
y desarrollar en conjunto los proyectos
que deban concretar, desde el disefio
hasta la implementacion, ofreciendo
ademas un soporte de calidad sostenido
en el tiempo’; amplié el directivo.

Ubicada en el barrio de Flores, Hurin
amplié sus instalaciones: ahora, ofrece
a sus clientes un moderno y amplio
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espacio. Ademds, ha ampliado areas
claves de la empresa, como el depar-
tamento de ventas y el sector de de-
pdsito:“Con la intencién de seguir me-
jorando y profesionalizandonos, hace
un tiempo tomamos la decision de ex-
pandir nuestra area fisica para aumentar
el confort de nuestros empleados y
brindar nuevas posibilidades a nuestros
clientes. Decidimos que era el momento
de apostar a la actividad y a nuestra
propia capacidad para generar nuevos
negocios, por lo que nos establecimos
en un lugar mas amplio’, describid
Gambino.

NUEVAS INSTALACIONES

Ubicada en el mismo edificio pero
dos pisos mas arriba, la sede de Hurin
cuenta ahora con 650 m? de espacio
que se divide en un drea comercial, el
area administrativa, un sector destinado
a comercio exterior, el departamento
técnico, el sector de depésito y logistica
—que ocupa 300 m?-, la sala de capa-
citaciéon y, una novedad para el sector,
un drea creativa.

“Nos mudamos dentro del mismo
edificio, pero a otro piso, pasando asi
de un lugar de 170 m?a uno nuevo de

mas de 650 m? Esto nos permite ofrecer
a nuestros clientes un lugar mas cé-
modo, en el que puedan encontrar
todo lo necesario para concretar sus
proyectos’; amplié el directivo.

Acerca delos cursos y capacitaciones
que ofrece la empresa, explicaron que
la sala de capacitaciones ya fue inau-
gurada: “alli hicimos una jornada de
certificacion en sistemas de deteccion
de incendios Secutron; otra certificacion
junto a Garnet Technology; y una ca-
pacitacion en productos para video-
porteria de Dahua”.

Los cursos y capacitaciones seguiran
alolargo de 2019, calendario que sera
dado a conocer a través de los distintos
canales de comunicaciéon que posee
la empresa. “La inclusién de una sala
para cursos y capacitaciones responde
plenamente a nuestro principio como
empresa, que es capacitarnos cons-
tantemente’, expresaron desde Hurin.

EL AREA CREATIVA

Sin dudas una novedad para el sector,
“el drea creativa nacié como una ne-
cesidad y luego se transformé en un
servicio a nuestros clientes’, explican
desde Hurin.”Estamos constantemente
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B Empresas

pensando en nuevos contenidos y ma-
terial de marketing para ofrecer nuestros
productos al mercado de manera atrac-
tiva. Esto incluye desde un flyer para el
envio de mails hasta las invitaciones a
los cursos y capacitaciones que hacemos
en la propia empresa’; amplié Martin
Gambino.

El drea creativa, sin embargo, crecié
de manera exponencial y hoy es un
servicio mas. “Hoy, el instalador que
estd pendiente de un proyecto, pen-
sando en las mejores opciones para
sus clientes y buscando la manera de
implementar con éxito un sistema, mu-
chas veces pierde de vista que su propio
trabajo puede ser una poderosa herra-
mienta de marketing’, explican los in-
tegrantes del area.“Es por eso que co-
menzamos a ofrecer a nuestros clientes
nuestros conocimientos y nuestra ex-
periencia para que ellos puedan genera
sus propias herramientas comerciales.
Es un servicio que abarca desde el
disefio de folleteria hasta banners o
soporte para mailing y esta totalmente
adaptado a las necesidades del cliente’,
explicéd Gaston Castillo.

Al incorporar un departamento de
disefo propio, Hurin propone una ma-
nera agil y efectiva de comunicar las
novedades a sus clientes utilizando los
diferentes canales que hoy ofrece la
tecnologia. “Una de las novedades en
comunicacién es nuestro propio canal
de YouTube, donde publicamos varios
tutoriales sobre los productos mas im-
portantes que ofrecemos. Este canal
incorpora nuevas opciones dia a dia y
refuerza también nuestro soporte téc-
nico constante, tanto en pre como en
posventa’, detallé Martin Gambino.

PRODUCTOS

Hurin posee alianzas estratégicas con
proveedores lideres del mercado, tanto
nacionales como internacionales, que
le permite ofrecer soluciones integrales
de primera linea a los mejores precios
del mercado. “Para concentrarnos en
la distribucién e integraciéon de todas
las lineas de productos que ofrecemos,
ampliamos nuestro staff de ventas, asi
como también nuestro propio depar-
tamento técnico, desde el cual damos
soporte de todas las marcas que distri-
buimos’, explic6 Gambino.

“Para ampliar nuestra capacidad de
stocky lograr una logistica més aceitada
disponemos de un amplio depdsito. A
partir de estas dos mejoras, hemos au-
mentado nuestra capacidad de res-
puesta ante la entrega de un proyecto’,
detall6 por su parte Castillo.

“Estamos convencidos de que aun
tenemos mucho por aprender. Es una
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realidad que nuestro mercado se hace
cada vez mds competitivo, y que los
pedidos de nuestros clientes tienden
a ser cada vez mas complejos, por lo
que debemos estar a la altura de las
ultimas tecnologias y novedades que
orecen nuestros proveedores. Solo asi
podremos cubrir con éxito todos los
segmentos que abarca la seguridad
electrénica’; concluyé el directivo.

Como distribuidora de productos y
sistemas de seguridad electrénica,
Hurin trabaja con los principales pro-
veedores del mercado y abarca todos
los segmentos de la actividad. Aun asi,
la empresa va un paso mas alla e in-
corporara la linea de herramientas Ford
Tools, a la que se sumaran en el futuro
nuevas marcas.

“Laidea de poder ofrecerle a nuestros
clientes siempre algo mas y creemos
gue incorporar herramientas de trabajo
a nuestro porfolio de productos es un
paso en ese sentido. Tenemos como
premisa ofrecer soluciones al sector y
creemos que este rubro que comen-
zamos a distribuir es afin a la actividad,
por lo que estamos convencidos de
que sera bien recibido por nuestros
clientes’, explic6 Gambino acerca de
la incorporacion de esta nueva linea
de productos.

HERRAMIENTAS FINANCIERAS

Ademas de la tradicional cadena de
pagos, Hurin propone a sus clientes
distintas modalidades de comerciali-
zacion dirigidas a mejorar tanto la co-
modidad como la economia de sus
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Gastén Castillo

clientes.”Para nuestra empresa un clien-
te es un socio de negocios. Ellos se
acercan a nuestra empresa con un pro-
yecto y nosotros los apoyamos con
nuestro conocimiento y estructura para
poder convertirlos en obras realizadas.
Ese es el compromiso asumido’; explicd
Martin Gambino.

Sin embargo, para concretar ese ne-
gocio y que este se traduzca en ga-
nancias para ambas partes, las herra-
mientas financieras son fundamentales:
“Para facilitar el pago de productos a
nuestros clientes incorporamos a nues-
tro sistema de ventas el pago financiado
con tarjetas de crédito a través de ca-
nales como Mercado Pago y otras fa-
cilidades. Ademas, ofrecemos una nueva
herramienta comercial: el carrito de
compras en nuestra pagina web’, detalld
el directivo.

“Alingresar a la plataforma online, el
profesional podra ahorrar tiempo en
hacer su pedido, ademas de obtener
beneficios adicionales por el uso de
esta herramienta’, concluyo.

Estas facilidades se incorporan al ser-
vicio que ofrece habitualmente Hurin
a sus clientes. “Se trata de ofrecer al
sector el mayor nimero de herramien-
tas posibles, que redunden en su cre-
cimiento’, dijo por su parte Castillo.

“Como empresa creemos en la efec-
tividad de la sociedad entre el proveedor
y el cliente. Cuanto mas herramientas
y canales de desarrollo comun haya
entre ambas, mas sélido serd el creci-
miento de ambas partes’ finalizd Gaston
Castillo.m
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/3 Data técnica

Redes informaticas:

como configurar un sistema IP

Descripcién y consejos practicos — 1° parte

Ofrecemos en esta serie de notas los conceptos bdsicos sobre unared IP, la descripcion de los componentes

fisicos utilizados para conformarla y la definicion de algunos términos que, si bien son conocidos, a veces

no se conocen sus significados con precision.

Matias Guasco
ISS Manager en G4S
matias.guasco@gmail.com

1.INTRODUCCION

En esta primera parte vamos a con-
centrarnos en las redes informaticas,
ya que se trata de un aspecto crucial
en el mundo de la seguridad electrénica.
Gracias al avance de la tecnologia,
desde hace varios anos, todos los dis-
positivos —especialmente las camaras
de videovigilancia- se comunican a
través de lared.

Ademads, ya son muchas las consultas
recibidas de instaladores que quieren
introducirse en el campo de redes y
vimos, asimismo, a muchos profesio-
nales rechazar una instalacién por tener
que contratar a una persona, lo cual
implica elevar la cotizacién por no po-
seer los conocimientos basicos sobre
el tema.

2. ;QUE ES UNA RED INFORMATICA?

Para empezar, primero debemos pre-
guntarnos y entender qué es una red
informética. Dentro de las definiciones
que suelen darse sobre ellas, creemos
que la que mas se ajusta es“un conjunto
de dispositivos conectados entre sique
intercambian informaciény comparten
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recursos”. Esta interconexion se lleva a
cabo a través de un medio que puede
ser guiado (por medio de un cable
Ethernet) o no guiado (conexién WiFi).

3. LA CLASIFICACION DE LAS REDES

Llegados a este punto, es necesario
comprender que existen varias clasifi-
caciones para las redes; en este caso,
vamos a enfocarnos dos de los tipos
mas conocidos y utilizados: las redes
LANy las redes WAN.

3.1.LARED LAN

El término LAN, Local Area Network
por su término en inglés o, traducido,
Red de Area Local, hace referencia a

una red cuyo alcance se limitaa un es-
pacio fisico reducido, como una casa,
un departamento o, a lo sumo, a un
edificio. Estas redes también son co-
nocidas como Redes Privadas. @

3.2.LARED WAN

El término WAN, Wide Area Network
(Red de Area Amplia), permite establecer
comunicaciones para espacios mas
grandes, ofreciendo el servicio a ciudades,
provincias, un pais entero e incluso, a
continentes, lo cual las hace de vital
importancia para las comunicaciones
actuales. Un ejemplo claro de unaWAN
es Internet, mediante la cual varias redes
LAN se conectan entre si. @
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4.LOS CABLES DE RED

Antes de llevar a cabo un cableado
de red, es de vital importancia entender
con qué categoria de cable debemos
trabajar. Cuando se trata de un sistema
que utilizard cdmaras analdgicas, no
existe diferencia entre trabajar con un
cable UTP CAT 5 o CAT 6, ya que solo
se estd transmitiendo una sefal de
video a través de ellos. En cambio,
cuando se trata de una instalacién que
involucra cdmaras IP, el cable transmitira
datos mediante el protocolo de red
TCP/IP, lo cual hara que la diferencia
entre utilizar un cable UTP CAT 5 o
uno CAT 6 sea sustancial. Esta diferencia
estd radicada en la velocidad de trans-
mision de datos que puede ofrecer
cada uno: mientras que el cable CAT 5
puede transmitir a velocidades de hasta
100 Mbps, un cable CAT 6 puede llegar
a entregar hasta 1.000 Mbps.

Pero entonces, ;qué cable debo utilizar
en mi instalacion? Dependiendo de la
cantidad de cdmaras instaladas se pue-
de llegar a utilizar un cable UTP CAT 5,
aunque la recomendacién es utilizar
siempre uno superior, como el de CAT 6,
ya que en la actualidad todos los NVR
y PCya soportan velocidades de 1000
Mbps. De esta manera, ademas, nos
aseguramos que el sistema permita la
escalabilidad y el crecimiento: si en el
futuro es necesario agregar dispositivos
aun sistema ya instalado, hacer el cam-
bio de un cableado inadecuado suele
no ser posible.®

4.1.EL ARMADO DEL CABLE

Uno de los problemas mas comunes
para la conexién de lared es el armado
del cable. Sin embargo, es tan solo una
cuestion de practica. Actualmente, en
el universo de las redes, existen dos
normas para el armado de los cables
de red; sin embargo, hoy en dia no
hay diferencias entre una y la otra. @

T568B/T568A

DASTIA-S6ER
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Hace unos anos, un cable debia ar-
marse de manera lineal si se conectaban
dos dispositivos iguales, por ejemplo,
dos PC; o en forma cruzada si se co-
nectaban dos dispositivos distintos,
como una PC con un router. La razén
por la cual hoy la forma del armado
del cable no tiene importancia es que
las placas de red poseen la opcion lla-
mada “AUTO MDI/MDIX", tecnologia
mediante la cual reconocen por si mis-
mas si el cable debe ser cruzado o
lineal. En caso de que el cable no esté
correctamente armado para el tipo de
conexién del que se trata, este sistema
lo invierte automaticamente.

5.LA PLACA DE RED (NIC)

Es el primer elemento necesario para
iniciar una red, y el mas basico. Ofrece
el vinculo necesario entre el dispositivo
y la red, convirtiendo el paquete de
datos en un formato que unared Ether-
net puede aceptary leer. Cada NIC in-
dividual, en cualquier lugar del mundo,
lleva un nombre Unico codificado de-
nominado “direccién de control de ac-
ceso al medio” 0“MAC Address”. ®

e

La MAC Address es una direccién
fisica irrepetible en el mundo ya que
cada dispositivo de red posee una pro-
pia. Un ejemplo de la direcciéon de una
placa podria ser 1C:8D:67:97:6D:2B.
Esto significa que no existen en el mer-
cado dos placas de red que compartan
la misma MAC Address. En el ejemplo
dado, los primeros 6 valores del MAC
address (1C:8D:67) son asignados al
fabricante de la placa por el Instituto
de Ingenieros Eléctricos y Electrénicos
(IEEE), en un rango de variables que
van de X hastaY. Luego, ese fabricante
es el que asigna los ultimos 6 valores a
sus productos (97:6D:2B en el ejemplo
dado). De esta forma, tanto fabricantes
COMO Usuarios se aseguran que ninguna
placa salga con una MAC Address re-
petida.

6. ELSWITCH
El switch es un puente multipuerto
que interpreta las direcciones MAC y

genera una tabla con aquellas que
estan conectadas a cada uno de los
puertos. ®

(6]

Es posible conectar dos o mas switches
entre si y que cada uno aprenda del
otro sus respectivas tablas MAC. Sin
embargo, siempre es recomendable
iniciar los puentes ordenadamente
para evitar problemas de conectividad.
Esto quiere decir que, si tenemos que
conectar un switch con otro, lo mas
adecuado es conectarlos entre si pri-
mero para luego conectar los disposi-
tivos a cada puerto.

7.ELROUTER

Un router es un dispositivo de red
que se encarga de llevar el tréfico de
datos por la ruta adecuada. Gracias a
sus caracteristicas, el router puede de-
cidir cudl es el mejor camino para el
envio de datos. @

o

Una de las principales caracteristicas
del router es que permite la conexion
a una red WAN; esto significa que este
es el dispositivo que se utiliza para ac-
ceder aInternet. El router también per-
mite la interconexién de varias tecno-
logias, ya que admite conexion tanto
por medio de un cable Ethernet como
a través de una conexion WiFi (inalam-
brica).

Para que un equipo se identifique en
la red y pueda navegar por internet,
debe tener previamente programados
los siguientes items:

- Direccion IP.

- Mdscara de red.

- Puerta de enlace.
+ DNS primario.

- DNS alternativo.

En otro punto de esta Data Técnica
nos referiremos a qué es un DNS y
cudl es su funciéon. m
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Alternativas en

métodos de comunicacion

El vinculo entre los clientes y las estaciones de monitoreo

Como es habitual, el Foro Negocios de Seguridad es un canal habitual para las consultas entre

profesionales del sector, quienes recurren a la experiencia de sus colegas para resolver problemas

o aprender sobre el uso de algunas tecnologias.

E | vinculo entre unainstalaciény la
estacion de monitoreo fue un
tema muy presente en el Foro Negocios
de Seguridad, en el que los profesionales
del sector debaten a diario acerca de
las mejores opciones para llevar a cabo
una instalacién exitosa. La consulta de
uno de los participantes del Foro, el
ingeniero Horacio Lépez de Murillas,
fue el disparador de un andlisis por-
menorizado sobre las vias de comuni-
cacién entre un panel de alarmas y la
estacion de monitoreo. Esta consulta
inicial de Murillas se preguntaba por
el médulo mas conveniente para instalar
en una central DSC que reporta por
linea telefdnica analdgicay ala que se
quiere agregar una linea IP; ademas,
se pedia considerar los costos y la efec-
tividad, ya que se trata de una instala-
cién que contard con 150 paneles de
alarma.

Sibien varios colegas dieron sus con-
sejos, destacamos lo expuesto por Juan
Carlos Carballido, Técnico en electronica
y Técnico superior en Seguridad urbana
y portuaria: “Sin suponer que digo
nada nuevo, me gustaria hacer una
reflexion y algiin comentario sobre el
tema. La comunicacion telefonica tiene
la ventaja de que ya esta incorporada
a los paneles y no implica ninguna in-
version adicional para su utilizacién. Si
bien es recomendable tener la maxima
cantidad posible de vias de comuni-
cacion alternativa, para garantizar el
vinculo del panel con el servicio de
monitoreo, dada la confiabilidad de la
linea telefénica, agregar un solo canal
de comunicacion adicional en general
resulta suficiente para la mayoria de
las aplicaciones’, describié acerca de
la problematica a resolver.

“Desde hace tiempo, el canal de co-
municacion alternativo -y Unico en al-

72 >

gunos casos— es el GPRS con la linea
telefénica como respaldoy, pese a que
el canal de comunicacién celular co-
menzo a tener muchos problemas de
enlace, ya sea por congestion, baja
senal o escaso mantenimiento por
parte de las prestadoras, al tener la
linea telefénica como respaldo el vinculo
se mantiene a un nivel aceptable en
muchos casos’, amplio.

“El problema de la digitalizacion de
las lineas de telefonia terrestres nos
planta frente a un desafio que, creo,
estamos minimizando: salvo que el
nivel de seguridad exigido por nuestro
cliente sea muy bajo, actualmente cues-
ta concebir un sistema con una sola
via de comunicacién, aunque nos cons-
ta que aun hay muchos clientes en
este estado. Por ende, el problema

planteado, desde mi modesto punto
de vista, no se soluciona tan solo agre-
gando un modulo de comunicacion
universal que sirva para todos los clien-
tes, sino que es necesario realizar un
andlisis de riesgos y luego, si, determinar
el nivel de seguridad que debe tener
el sistema de cada cliente. Una vez
gue se cuenta con esta informacion,
hay que definir la mejor forma de re-
solver el problema para cada cliente
en particular” explico el profesional.

GENERALIDADES DE LOS

CANALES DE COMUNICACION

En su respuesta, Carballido analizé
también los canales de comunicacion
utilizados, y sefialé algunas de sus ven-
tajas y desventajas, las cuales transcri-
bimos a continuacion.
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- Linea telefénica terrestre: la principal
desventaja de la linea terrestre es su
vulnerabilidad al corte del cable. A
excepcion de esto, el canal es bastante
confiable y no se ve afectado por los
cortes de luz ni por las condiciones
atmosféricas, excepto situaciones pun-
tuales y extraordinarias.

GPRS: si bien permite enviar sefales

de “keep alive” con una frecuencia

muy superior a la que se puede enviar
el“test periddico”por la linea telefénica
sin afectar al usuario, cada vez es mas
habitual que se produzca una falla
de comunicacién por falta de man-
tenimiento, baja sefal u otros motivos.

Este canal de comunicacion, sin em-

bargo, tiene a su favor que no se ve

afectado por cortes de suministro
eléctrico, salvo que sean cortes ex-
tremadamente extensos.

«IP (cableado o WiFi): si bien hay zonas
en donde hay cortes de Internet, en
general la comunicacién por este me-
dio tiene menos cortes o fallas que el
GPRS (aunque siempre depende de
la zona donde esté situado nuestro
cliente). El gran problema de esta via
de comunicacién son los cortes de
luz: si el corte es local, puede solucio-
narse mediante una UPS o, eventual-
mente, un generador. Sin embargo,
como esto encarece la instalacion, es
necesario evaluar el nivel de seguridad
requerido para saber si vale la pena o
no. El problema mas grave es que,
aunque se cuente con una UPS, si el
corte es muy extenso lo mas probable
es que “se caiga” el canal de internet.
Es mas, en algunos casos, aun sin
corte de suministro eléctrico en la lo-
cacién del cliente, un corteenlazona
donde esta ubicado el proveedor o
en el camino entre el proveedory el

EXTINRED

Proteccion contra incendio

B i 3

Q www.extinred.com.ar
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cliente puede provocar la falla del
canal IP.

Radial: por un lado, es menos vulne-
rable a ser hackeado que el canal
GPRS vy, dependiendo de cémo se
instalen las repetidoras, puede ser
menos vulnerable a las fallas de su-
ministro eléctrico. La gran contra es
el costo de implementacion, espe-
cialmente en zonas con baja concen-
tracion de clientes. Este inconveniente,
sin embargo, puede salvarse com-
partiendo repetidores con otros co-
legas, disminuyendo asi el costo de
armado de la red y aumentando el
rango de cobertura.

Red Mesh: en realidad, simplificando
la idea, termina siendo una especie
de sistema radial que funciona en
conjunto con un sistema GPRS y/o IP.
La posibilidad de que el cliente pueda
lograr una comunicacién efectiva con
el servicio de monitoreo dependera
de las rutas alternativas y redundancias
alas que este pueda acceder.

CONCLUSIONES
Segun expresd Juan Carlos Carballido
en su post, “no se puede afirmar que

un canal de comunicacién sea mejor
que el otro’, sino que la solucién debe
armarse a la medida y necesidad del
cliente. Por ejempilo, si el nivel de se-
guridad definido para el cliente es bajo,
“alcanzaria con un solo canal de co-
municaciony podriamos instalar cual-
quiera de ellos, sabiendo que el GPRS
tiene un costo de mantenimiento de
chip, que no estan nienel canal IP ni el
radial, pero que la cobertura del GPRS
seguramente llegard a mas clientes
que el radial sin necesidad de invertir
en infraestructura. Si bien el canal IP
también tiene un nivel de cobertura
igual o mayor que el GPRS, el servicio
serd muy dependiente de los cortes
de suministro eléctrico’; concluyé el
especialista.

En resumen, con un panel DSC (o de
cualquier otro fabricante), pueden uti-
lizarse varias marcas y modelos de
equipos, ademas de una gran diversidad
de canales de comunicacion. Esto, sin
embargo, no se puede generalizar para
todos los clientes, ya que las zonas en
donde se encuentran pueden marcar
la conveniencia de utilizar un tipo de
canal de comunicacion u otro.“Sien la
zona hay muchos cortes de luz, la co-
municacion por IP pareceria no ser la
adecuada. Pero si, por el contrario, el
canal GPRS sufre cortes o hay baja
sefal, quizas los canales IP y/o radial
sean los mas indicados’, describe Car-
ballido en su respuesta. Por otro lado,
si se trata de una solucién que requiere
“un nivel de seguridad medio o alto,
una sola via de comunicacién no al-
canzard, y deberan instalarse al menos
dos canales de comunicacion para mi-
nimizar la posibilidad de que el cliente
pierda el vinculo con el servicio de mo-
nitoreo’, sefalo. m

Deteccion temprana de humo y gas
para su seguridad
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;CONOCES EL COMUNICADOR DE EVENTOS

MAS AVANZADO DEL MERCADO?

COMUNICADOR 6-100

Controla y monitorea el estado de la alarma desde
un celular Android o i0S.

Compatible con SURI o XANAES.

Comunicacion de eventos.

2 Salidas programables.

3 Mensajes de texto editables de hasta 24 caracteres,
correspondientes a los tres canales externos y 29 no editables,
correspondientes a todos los eventos de los paneles de alarma.

6 Memorias telefonicas de 20 digitos.

Funcionamiento independiente (sin alarma).

Programacion del Madulo via mensajes de texto.

Programacion del Madulo via APP / Bluetooth.

NUEVA APP PARA PROGRAMACION VIA BLUETOOTH %

Agiliza la programacion del Médulo Comunicador G-100.
Asistente intuitivo y facil de utilizar.

Guarda la configuracion para volver a cargarla mas adelante.
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Whatsapp: 11 5836 1150
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" Marketing

Como potenciar las ventajas

competitivas

Diferenciarse de la competencia

Obtener ganancias a partir de ventajas competitivas es unos de los grandes desafios a los que se enfrentan

las empresas. Encontrar esa cualidad que las distingue de la competencia y explotarla al mdximo es, sin

dudas, una de las claves para lograr el éxito en los negocios.

Lic. Diego Madeo
Gerente comercial &
MKT Latinoamérica en
Garnet Technology

}

E n las semanas anteriores a escribir

estas lineas, tuve el agrado de com-
partir con clientes una reunion en la
que discutimos temas relacionados con
el marketing. En ese encuentro, debati-
mos acerca de las ventajas competitivas,
no solo de los productos Garnet que
estan impulsando, sino también de la
empresa como figura de posicionamiento
dentro del esquema comercial. Al finalizar
la reunién, entendi que no todas las em-
presas explotan al maximo su comuni-
cacion ya que no logran exponer con
claridad qué es lo que las diferencia del
resto.

Solemos hablar de estos temas a diario
pero, realmente, ;cémo desarrollamos
estrategias a partir de los diferenciales
reales que vemos en nuestro negocio?
¢Nos tomamos el trabajo para descubrir
cudles son? ;Sabemos comunicar?

Como mencioné anteriormente, las
ventajas competitivas no solo se ponen
de manifiesto en los productos que
vendemos, sino también en laempresa,
tanto por los valores que representa
como por su infraestructura y las per-
sonas que la componen. Por lo tanto,

la ventaja competitiva puede ser defi-
nida como una fuente de crecimiento
rentable que los competidores no pue-
den replicar en forma inmediata sin
pagar un costo muy alto.

Una de las maneras de lograr ventas
competitivas es realizar un analisis FODA.
Esta matriz de cuatro cuadrantes nos
permite identificar la situacién de la
empresa teniendo en cuenta sus ca-
racteristicas internas (es decir, las debi-
lidadesy las fortalezas); y, por otro lado,
su situacion externa (las amenazas y las
oportunidades). Una vez que tengamos
identificada esta matriz, podremos apro-
vechar las fortalezas de la organizacion
y las oportunidades; de aqui surgirdn
ventajas competitivas.

Otra alternativa es identificar cudles
son las competencias basicas de laem-
presa. Para averiguarlo, debemos indagar
qué tarea realizamos mejor que cualquier
otraempresa que compita con la nuestra.
Asi, las actividades que nos diferencian
de nuestros competidores se convierten
en claves para desarrollar este aspecto.

Por ultimo, también podemos analizar
el desarrollo de un plan de gestion es-
tratégicay utilizarlo para mejorar la po-
sicion de nuestra empresa en laindustria.
Esto, en realidad, no es otra cosa que
definir lamision de laempresay alinear
las actividades en pos de cumplirla.

Michael Porter, el famoso y reconocido
profesor en materia de competitividad

y estrategia empresarial, define tres sim-
ples pasos para conseguir ventajas com-
petitivas sostenibles.

1. Ser lider en costos: reducir costos
en la cadena de valor es fundamental
para tener precios acordes al mercado.
Debemos analizar constantemente cada
sector de laempresay asi detectar aque-
llos puntos en los que podremos trabajar
para reducir costos.

2. Diferenciarse del resto: si logramos
ofrecer servicios o productos que sean
percibidos por el cliente de manera di-
ferente, tendremos mas clientes dis-
puestos a pagar por ellos. Este es un
punto clave.

3. Enfocarse: como siempre, termina-
mos hablando de la segmentacion de
clientes, una de las claves del marketing.
Enfocarse no es otra cosa que concen-
trarse en determinados segmentos de
publico bien definidos para trabajar ex-
clusivamente sobre ellos.

;Conclusién?: una de las claves para
conseguir rentabilidad sostenible es
manejar el negocio de tal manera que
podamos obtener ventajas competitivas.
Si no trabajamos sobre estas ventajas e
intentamos, en cambio, crecer en el
largo plazo utilizando los precios como
Unica variable en la comercializaciéon
del producto o servicio que estamos
ofreciendo, estamos planteando una
estrategia que puede terminar siendo
danina para laempresa.m

Las actividades que nos diferencian

para desarrollar las c

Mejorar la posicidn de nuestra

la misién y trabajar para alinear las

utilizando un plan de gestién
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CHARLA CON
EXPERTOS

Mantenete informado
de las ultimas novedades
de la tecnologia.

e

CERTIFICACION

Gestiona tus propios tiempos,
evitando viajes, y ala vez
toma contacto directo con
los capacitadores.

Suscribete a la plataforma
Garnet Academy y tené acceso
a todo nuestro contenido.

www.garnetacademy.com

@

GARNET
LIVE

Plataforma de eventos
en vivo, pensada para
contactarnos con nuestra
comunidad.
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NZOCR es un sistema

de captura de imagenes

y reconocimiento de chapas
patentes Argentinas y del
Mercosur.

Desarrollado integramente por Nuzzar posee
la capacidad de integrarse con cualquier
sistema (Control de Accesos, CCTV, etc) via
TCP o Wiegand. La toma para el
reconocimiento se realiza con camaras IP
standard compatibles RTSP/ONVIF.

El sistema cuenta con almacenamiento

de reconocimientos por 1 ano 0 mas con
blusquedas inteligentes. Permite también la
carga de un listado de vehiculos autorizados
y/o vehiculos buscados y si se detectara el
paso de un vehiculo de esta lista generar
una alarma al sistema central.

Las captura y reconocimiento se realizan
tanto de dia como de noche. En velocidades
entre 10 y 250 Km./Hora.

Es un producto ideal para municipios,
control de acceso de barrios cerrados
0 garages, depositos, etc.

FUNCIONES

RECONOCIMIENTO DE CARACTERES
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Control de accesos basado en web ACW2-XN de HID

bcg

B.C.G. GROUP
info@bcggroup.com.ar
www.bcggroup.com.ar

ACW2-XN es la solucién para control de
accesos de HID Global que presenta BCG.
Se trata de una solucién auténoma para
instalaciones medianas o pequefas que
requieran de la confiabilidad de un hard-
ware de nivel empresarial a un precio
muy competitivo. El sistema ACW2-XN
es un producto que cumple con solvencia
los dificiles desafios de seguridad a los
que nos enfrentamos en la actualidad,
con los beneficios de una gestién y mo-
vilidad de ultima generacion.

La solucién provista por HID brinda ac-
ceso ados puertas y a 1000 usuarios, pu-
diéndose ampliar hasta ocho puertas con
sus médulos de ampliacién AW2. Incluye
una caja de control precableada con soft-
ware incorporado, lo cual no solo hace
que el sistema sea facil de instalar, sino
que también permite una rapida confi-
guracién para ponerlo en funcionamiento
en cuestion de minutos.

Al tratarse de un equipo completamente
basado en la web, no requiere una PC
dedicada ni un servidor profesional y
puede ser controlado hasta desde un
dispositivo moévil. Soporta también tec-
nologias de administracién de identidades
seguras SEOS®.

Instalando ACW2-XN, los propietarios
pueden recuperar el control de sus insta-
laciones. Entre las funciones que ofrece
el sistema se encuentran restringir la en-
trada a un edificio, oficina, almacén o
area de alta seguridad a determinados
empleados, durante ciertas horas esti-
puladas, lo cual permite una supervision
constante durante los siete dias de la se-
mana. Adicionalmente, incorporando tec-
nologias SEOS se mitiga el riesgo de cre-
denciales copiadas.

La adopcion de las nuevas tecnologias
basadas en la web permite controlar cual-
quier lugar en cualquier momento; ver
los informes y conceder o revocar el
acceso con tan solo un clicdeun boténa
través del portal en linea intuitivo. Asi-
mismo, pueden realizarse cambios rapida
y facilmente en la situacion laboral de un
empleado, activando o desactivando
datos de aquellas personas que se incor-
poran o dan de baja para implementar
de inmediato todos los derechos de
acceso que se conceden o revocan. Los
botones de acceso rapido permiten la
apertura inmediata o la liberacién de
todas las puertas en caso de una situacion
de emergencia.m

Tablero de Control Integral (TCI)

< bykom

BYKOM
www.bykom.com

El Tablero de Control Integral (TCI) es
un médulo web que permite controlar
todo lo que sucede en la estacién de
monitoreo; también facilita analizar es-
tadisticas, obtener reportes y ver en
forma global y grafica cémo evoluciona
la situacién de eventos, las cuentas y el
trabajo de los operadores.

Desarrollado con tecnologia HTML5
Responsive, TCl se adapta a cualquier
tipo de pantalla, desde navegadores
de computadoras de escritorio hasta
tablets o smartphones, permitiendo
siempre ver de forma clara y precisa la
informacion relevante para la toma de
decisiones.

El tablero se divide en los siguientes
Grupos de andlisis:

- Tiempo real: se puede ver “en vivo” el
funcionamiento de la central de mo-
nitoreo a través de las distintas variables
criticas y optar por analizar en detalle
alguna de ellas.

- Eventos: permite controlar el total de
eventos pendientes, procesados y en
espera, al igual que su prioridad y su
detalle.

- Operadores: permite analizar el de-
sempeno de los operadores que han

realizado tratamientos de eventos en
un periodo estipulado, con distintos
niveles de detalle grafico y estadisti-
co.

- Cuentas: posibilita realizar andlisis y
sacar conclusiones relacionadas con
la cantidad y distribucién de cuentas
fijas (hogares y comerciales), cuentas
moviles (AVL-GPS) y cuentas App
Bykom (Hogar Seguro) y App Bykom
(Vehiculo/Flota segura). Se diferencian
en cada caso las activas, pendientes
de alta, de bajay las eliminadas.

- Cartografia: andlisis a través de mapas
de calor y distintas variantes carto-
graficas.

Otras herramientas que Bykom pone
a disposicion de los profesionales son
la App de Servicio Técnico, que ofrece
interaccion en tiempo real entre la cen-
tral de monitoreo y el técnico sin nece-
sidad de una comunicacion telefénica.
También entre sus nuevos productos
se encuentra el médulo para Control
de flota, un herramienta profesional di-
sefada para empresas de transporte,
reparto de mercaderias, logistica y dis-
tribucion. m
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TE GUSTARIA...

.. tener el Monitoreo de Alarmas, Video, GPS y

gestion de smartphones ?

.. que los desde el smartphone

o tablet del técnico con la central de monitoreo ?
... contar con un servicio de

.. que el sistema envie de manera automatica un email informando

a los clientes que deben
... poder realizar logistica vehicular y
.. ofrecer servicio de de flotas customizable por cada cliente?
... ofrecer servicio de de choferes?

...ofrecer el servicio de

parametrizable segun la necesidad del cliente ?

... TENER EL CONTROL REAL Y TOTAL DE TU EMPRESA?
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Nuevos equipamientos de videovigilancia Uniview

unv

b INNBLUE S.A.
| NJN www.innblue.com.ar
L

Uniview, reconocida marca global de
tecnologia para CCTV, llega a la Argen-
tina a través de InnBlue y pone a dis-
posicion del profesional toda su familia
de equipos y soluciones para videovi-
gilancia.

Los productos Uniview son desarrolla-
dos, fabricados y testeados en un ciclo
completo, el cual incluye pruebas rigu-
rosas de calidad y funcionamiento; una
vez superadas estas pruebas, estan listos
para ser ofrecidos en el mercado. Debido
a este proceso, el usuario no encontrara
fallas de hardware o firmware al mo-
mento de instalar y usar un equipo.
Como sello de calidad, ademas, cada
equipo tiene 3 anos de garantia.

La marca cuenta actualmente con todos
los productos necesarios para la imple-
mentacion de una solucién de videovi-
gilancia centrada alrededor de la tecno-
logia IP.

Las cdmaras IP de ultima generacion
cuentan con protocolo H.265+ para aho-
rrar espacio de almacenaje y se ofrecen
en versiones que van desde 2 megapi-
xeles hasta 4K (de 8 y 12 Mpx), con fun-
ciones starlight, WDR, lentes fijos y mo-
torizados, micréfonos incorporados y

ejecucion en formato bullet, domo, domo
PTZ, panoramica, entre otras.

Por otra parte, la serie de NVR incluye
modelos que van desde versiones con
4 canales hasta los mas profesionales,
de 128, con administracion de funciones
inteligentes, entre las que se encuentran
identificacion de rostros y conteo de
personas. A través de un poderoso VMS,
completa la administracion y permite
centralizar todos los equipos en caso de
instalaciones grandes y distribuidas.

PRODUCTOS DESTACADOS
- IPC252ERA-X22DUG:

Camara IP de 2 megapixeles / @60 fps;
con lentezoom de 22X (6,5 - 145 mm)y
funcion WDR 120DB. Soporta compre-
sién H.265+ para ahorro de almacena-
miento en disco y ofrece hasta 200 m
de alcance IR.

-VMS-B800:
Se trada de un servidor 1+1/N+M para
hasta 10.000 canales IP y 1.000 clientes
online. Es compatible con el estandar
ONVIF y administra IPC, NVR, decodifi-
cadores, teclados, controles de alarma
y controles de accesos. m
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PUNTO CONTROL S.A.
www.puntocontrol.com.ar

Ctontrol

La linea de bretes configurables de
Punto Control permite combinar varios
tipos de pedestales y barrales horizon-
tales de longitud a medida para formar
desde bretes simples hasta verdaderos
caminos, capaces de adaptarse a cual-
quier proyecto. Fabricados integramente
de acero inoxidable, se adaptan casi a
cualquier esquema de control de flujo
de personas.

Cada brete se conforma de dos o mas
pedestales y dos o mas barrales hori-
zontales de diferentes longitudes, cor-
tados a medida segun las necesidades
del proyecto. Existen varios modelos
de pedestales los cuales, combinados,
permiten armar desde un brete simple
hasta recorridos complejos con cambios
de orientacion, cruces y derivaciones
para controlar el flujo de personas.

Los barrales horizontales, utilizados
para unir los pedestales que conforman
los bretes, direccionando o bloqueando
posibles zonas de paso, se comercialzan
por metro y se cortan a pedido. Sin
embargo, también es posible adquirir
medidas estandar o algo sobredimen-
sionadas para cortarlos luego a la me-
dida exacta directamente en obra, lo

que asegura que las longitudes siempre
se adapten al recorrido deseado.

Los bretes de Punto Control son aptos
para distintos tipos de aplicaciones,
entre las que se encuentran edificios u
oficinas de atencion al publico, el sector
bancario, comercios o terminales de
transporte publico, entre otras.

MODELOS

Los pedestales se ofrecen en modelos
de una boca, de dos bocas, de dos
bocas en “L, tres bocas en “T” o cuatro
bocas; todos de un metro de altura y
58 mm de diametro, confeccionados
en acero inoxidable 304L.

En cuanto a los barrales, tienen un dia-
metro de 42,3 mm. Los finales, continua-
ciones, esquinas o cruces de brete se realizan
con bridas circulares de 145 mm de dia-
metro.

CARACTERISTICAS CONSTRUCTIVAS
+ Acero inoxidable pulido
+ Angulo a pedido
- Longitud configurable
- Alta calidad
- Robustez y durabilidad
« Excelente terminacion m
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Bienvenido Uniview
a la Argentina!

Los productos de CCTV que estabas esperando,
ahora estan a tu alcance.
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- Grabadores NVR [\.ﬂ - Camaras IP fijas y PTZ
de 4 a 512 canales IP de 2 a 12Mpx

SOLICITE CATALOGO Y LISTA DE PRECIOS A:

Inn Blue S.A. (ﬁ)

Distribuidor Autorizado -
INN

Te. (011) 2341-6770
Web Site: www.innblue.com.ar - Email: info@innblue.com.ar BLUE
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FIRE BPROTECTION: SY'STEMS

\ Remedios de Escalada de San Martin 3325 1er. Piso
NFPA Villa del Parque, Barrio Santa Rita - C.A.B.A. - Argentina

B
HEHBER Tel.: 54+11 2106.7783 - Cel.: (+54) 15.3481.0015
ventas@fpssa.com.ar . www.fpssa.com.ar
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e REPORT o

Noticias destacadas sobre productos y eventos

Jornada anual para vendedores de Garnet

Los dias 4 y 11 de abril se llevaron a cabo las jornadas de intercambio y
capacitacion de Garnet Technology, un evento que conté con mas de 70
asistentes de todo el pais.

Durante mas de 6 horas, el canal de distribucion de Garnet Technology
participd de un encuentro en el que se debatié e impulsé la politica co-
mercial, se trataron temas de marketing y fundamentalmente se aborda-
ron los proyectos comerciales para este afio, tales como la participacion
en eventos, la tienda digital y la importancia de crear propuestas de valor
centradas en distintos aspectos.

El Lic. Diego Madeo, Gerente comercial y de marketing, estuvo a cargo
de la disertacion junto a Ezequiel Saracino, responsable de preventa;
plantearon la importancia de seguir trabajando sobre nuevos nichos de
mercado, de defender la calidad y del soporte posventa que ofrece Gar-
net como fabricante de tecnologia.

Ademas, Garnet Technology presentara este afio nuevos productos,
continuando asi con su crecimiento basado en el profesionalismo y en
un porfolio de vanguardia.

Certificacion de productos Garnet en todo el pais

Garnet Technology tiene como prioridad el constante entrenamiento de
sus clientes directos e indirectos, quienes son la pieza fundamental para
identificar, disefiar y mantener las soluciones basadas en productos que
la fabrica lanza al mercado en forma constante.

Gracias al éxito que tuvieron las certificaciones de 2018 en todo el pais,
este aflo se completa la agenda con mas seminarios y certificaciones en
(o) un encuentro unico entre instaladores e ingenieros de fabrica. La posibi-
4/ GARNET lidad de asistir durante un dia completo a la capacitacion brinda la po-
sibilidad de un aprendizaje apoyado por la plataforma Garnet Academy,
la cual contiene toda la certificacion en videos con explicaciones detalla-
das. Tanto la programacion como el conocimiento en profundidad de los
productos ofrecidos es parte de lo que el técnico recibe.
La certificacion ofrece beneficios que perduran en el tiempo, como la
posibilidad de figurar en la web de la empresa sobre el buscador de téc-
nicos certificados, donde miles de usuarios consultan diariamente.

TECHNOLOGY

Fechas de las proximas certificaciones:

Junio:
e Jueves 13: Certificacion virtual y presencial 2019 junto a ARG SEGURIDAD.

e Martes 18: Certificacion virtual y presencial 2019 junto a SILICON GROUP.

Julio:
e Jueves 4: Certificacion virtual y presencial 2019 junto a DEXA.



http://www.alonsoalarmas.com/Noticias
http://www.alonsoalarmas.com/Noticias/Jornada-anual-para-vendedores-de-Garnet
http://www.alonsoalarmas.com/Noticias/CERTIFICACION-DE-PRODUCTOS-GARNET-AHORA-CON-UNA-AGENDA-QUE-RECORRE-TODO-EL-PAIS.
http://www.alonsoalarmas.com/Noticias/CERTIFICACION-DE-PRODUCTOS-GARNET-AHORA-CON-UNA-AGENDA-QUE-RECORRE-TODO-EL-PAIS.
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Grupo Iselec SRL

Av. Presidente |. D. Perén 4086
(B1706CGZ) Haedo, Buenos Aires
Tel.: (54-11) 5294-9362 / 5294-9655
info@iselec.com.ar
wwww.iselec.com.ar

Sistemas de detecion y alarma de incendio
Sistemas de deteccion por aspiracién forzada
Sistemas de extincién automdtica de incendios
Circuito cerrado de TV (CCTV)

Proyectos, instalaciones y asesoramiento

Mantenimientos correctivo y preventivo de las instalaciones

- i
' /[ / |
~ _
Camara Argentina

de Seguridad

GRUPO ISELEC SRL es miembro de la
Cémara Argentina de Seguridad

DISPISICION N* 263/AGC/2017
GRUPOQ ISELEC SRL es una empresa habilitada por el G.C.B.A,
bajo el registro N°® 95 como Instalador y
Mantenedor de instalaciones fijas contra incendio.

Mansgement
System
IS0 9001:2015

Buenos Aires
Gobierno de la Ciudad

TUVRheinland |

W i Com
10 136848T0

GRUPO ISELEC SRL es una empresa certificada
bajo la Norma 1509001:2015,
Estandar internacional de sistemas de gestién
de la calidad.
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http://www.iselec.com.ar/index.php/productos-deteccion-de-incendios-extincion-de-incendios-notifier-deteccion-de-humo-disposicion-415-disposicion-215-fm200/deteccion-de-incendios/edwards
http://www.iselec.com.ar/index.php/productos-deteccion-de-incendios-extincion-de-incendios-notifier-deteccion-de-humo-disposicion-415-disposicion-215-fm200/deteccion-de-incendios/vesda
http://www.iselec.com.ar/index.php/productos-deteccion-de-incendios-extincion-de-incendios-notifier-deteccion-de-humo-disposicion-415-disposicion-215-fm200/extincion-de-incendios

EDWARDS

“lider mundial protegiendo
a los tuyos contra el fuego”

Nueva linea de deteccidn inteligente de
incendios: la Linea FX-64 para pequefias
aplicaciones (de hasta 64 puntos) y FX-1000
medianas aplicaciones
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WWW.ELCASRL.COM.AR

Las Casas 3777, (C1238ACG) Buenos Aires, Argentina
Mail: info@elcasrl.com.ar

Tel: +54 11 4925 4102 (Rot)
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DETECCION LINEAL
DE TEMPERATURA

PROTECTOWIRE
FireSystems

Este cable dispone de una

cubierta que se funde a una
temperatura especifica generarido

un cortocircuito entre sus cables que
actian como alarma dando aviso ante
la presencia del fuego y aumento de la
temperatura.

Para algunas aplicaciones, como un
tanel, se podra identificar la distancia
en la que se produce dicho corto
determinando exactamente el lugar
de la alarma.

APLICACIONES:
Tuneles
Estacionamientos, cocheras
Bajos Pisos
Bandejas porta-cables
Tanques de combustibles

Las Casas 3777, (C1238ACG) Buenos Aires, Argentina
Mail: info@elcasrl.com.ar
Tel: +54 11 4925 4102 (Rot)
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SEA UN EXPERTO DE LA SEGURIDAD ELECTRONICA

Big Dipper I www.bigdipper.com.ar

Es la hora de elegir soluciones de red

Sin dudas, las nuevas tecnologias estdn ofreciendo grandes ventajas de conectividad.
Una de las mds importantes es la de integrar tres soluciones: videovigilancia, control de accesos y
audio de calidad superior en un tnico sistema excepcional.

T ransitamos un momento en el que la

digitalizacién se establecié con éxito
y logré una importancia central para cual-
quier actividad, ya que produjo un gran
cambio en las comunicaciones y transmi-
siones de informacién y datos. Esto trajo
aparejado el salto generacional de la tele-
fonia, que, con sus nuevos formatosy pres-
taciones totalmente digitales, vinculadas
con los protocolos de Internet, abre las
puertas a nuevos productos que incorpo-
ren estas novedades tecnolégicas y a la
compatibilidad abierta entre diferentes sis-
temas. En consecuencia, podemos obtener
soluciones integradas que cubren total-
mente los requerimientos y necesidades
actuales para la comunicacién y la seguri-
dad de las viviendas. Debido a esto, se la
considera una inversion que, en un futuro
préximo, anadira mejoras y funcionalidades
de forma rapiday simple.

PORTERIA IP

En este caso, se presenta el lanzamiento de
la Solucion “Video Porteria Multivivienda
IP/SIP” con funciones agregadas de control
de accesos por reconocimiento facial. Este
producto cuenta con el Gltimo algoritmo de
lectura, con 32 puntos de reconocimiento,
lo cual permite a sus propietarios y perso-
nal autorizado un ingreso realmente agil y
seguro.

Este sistema se completa con las unidades
interiores dentro de cada departamento, las
cuales permiten controlar quién llega a la
vivienda, confirmando de manera verbaly
visual la identidad de quien llama, como si
fuera en persona, dando absoluta seguri-
dady tranquilidad.

ESCENARIOS DE APLICACION

* Dispositivo para ingreso a edificios, hote-
les, apartamentos, barrios cerrados u ofici-
nas privadas, como también aplicaciones
unifamiliares y hogarenas, con la funcién de

control de accesos.

* Funcionamiento bajo IP-PBX en el sitio (o
alojada) y modo P2P.

 Compatibilidad y facil integracién con
PBX basadas en SIP estandar.

* Entrada de sitio remoto por Internet.

CARACTERISTICAS PRINCIPALES

* Control de accesos por reconocimiento
facial, tarjeta ID, codigo o lector adicional
de huella.

 Comunicacion bidireccional de audio y
video (IP/SIP).

* Accionamientos remotos de los interrup-
tores (cerraduras/barreras).

* Monitoreo en tiempo real, cdmara per-
manentemente operativa con un angulo
de vision de 120°.

* App celular para funciones de automo-
nitoreo, audio, video y apertura remota
de accesos.

QIBIOIC)
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* Acceso a camaras IP ONVIF y DVRs de la
misma red (RTSP).

* ANDROID/SIP / PoE / ONVIF / WIEGAND /
IP65.

Big Dipper enfoca esta solucién a desarro-
lladores o constructores para que incluyan
estos sistemas de seguridad integrada
desde el proyecto inicial. Asi, teniendo en
cuenta la estructuray la arquitectura nece-
saria de base, se ofrece una solucién com-
pleta de alto rendimiento y robusta, que
ademas brinda estética y categoria al di-
sefio final.

Big Dipper

+54 11 4481-9475
ventas@bigdipper.com.ar
www.bigdipper.com.ar
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Conocé nuestro programa de Capacitaciones Gratuitas

Oficinas comerciales: =
Tel. Fax: (5411) 4621 0008 (Lineas Rotativas)
Direccion: Comandante Peredo 433, Ituzaing6

ingenieria y soluciones en seguridad

(B1714BSC) Pcia. de Buenos Aires, Argentina



www.isolse.com.ar
www.facebook.com/isolse.solucionesenseguridad
www.twitter.com/Isolse
www.linkedin.com/company/9549813/
http://isolse.com.ar/
mailto:contacto@isolse.com.ar

Somos una de las empresas lideres en la venta de sistemas de seguridad gracias a la experiencia, capacidad
y confiabilidad de nuestro equipo humano y a |la excelente calidad de los productos que comercializamos.

'TDS

TRUE DIGITAL SYSTEMS

EXTINCION

Valvulas y accesorios
ranurados. '

CCTV

Camaras, grabadores
y softwares.

DETECCION

Centrales, detectores,
audio evacuacion y
deteccion temprana.

www.tdsintl.com
ELEVANDO LOS STANDARES EN CADA PROYECTO DE SEGURIDAD

Nuestro objetivo es utilizar las mejores tecnologias disponibles en proyectos econémicamente viables.

Y sabemos que podemos alcanzarlo, sobre todo considerando que no todas las companias que
actian dentro del sector, combinan liderazgo tecnoldgico con calidad de servicio equivalente.
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TDS

TRUE DIGITAL SYSTEMS

SEGURIDAD EN SERIO

Linea equlP tnica en-el- mercado con certificacion UL
en ciberseguridad

Performance series IP NVR

- Visualizacién y grabacion full HD

- 16 canales PoE

- Monitoree desde cualquier lugar usando

NVR dedicado 4K

- Elevada capacidad de decodificacion para ver
y grabar con una resolucion Ultra HD 4K
- Visualizacion simultanea de 4/8/16 canales

las aplicaciones méviles para dispositivos con reproduccion sincronizada en tiempo real

Apple® y Android ™
- Configuracion remota simple
- Almacenamiento hasta 6 TB

HED1PR3

-

Ve

- Full HD 1080p

- Excelente performance low-light
-Smart IR

- Waterproof (IP66)

12 MP (4K Ultra HD) Camaras IP Box

- Ultra HD 12 MP (4K) 20 fps
- Excellente performance low-light
- WDR Digital

en el monitor (en funcién del modelo)
- El almacenamiento interno admite 8 discos
duros expandibles de hasta 64 TB (8 TB

cada uno)
HBWA4PR2 H4D3PRV3
L) l Honeywell
' h _ :tll ; - o I

- Full HD 1080p

- Excelente performance low-light

- Amplio rango dinamico, garantiza
imagenes sin reflejos

-3 MP (20 fps) y Full HD 1080p
(25/30 fps)

- Excelente performance low-light
-Waterproof (IP66) - IK10

12 MP (4K Ultra HD) IR Bullet Camara IP Outdoor WDR IR Rugged Camaras IP

- Resolucion Ultra HD 4K / 12 MP a 20 fps

- Hasta triple soporte de stream o 4
- Distancia IR de 210 pies (65 m) - Resolucion de 1080p a 25/30 fps

- Excelente rendimiento con poca luz i H?Sta lr.iple soporte de stream
- Distancia IR de 50 m

- Rendimiento de luz ultrabaja

Marcos Paz N° 429 - Haedo

4580-2050/51
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CEMARA

Boletin Informativo - Afio 12 N° 64 - Junio 2019

Reunidn tematica

IV Encuentro con asociados

El jueves 2 de mayo se llevé a cabo, en la sala celeste del Hotel COMRA, el IV Encuentro con Asociados CEMARA,
basado en un temario con cuestiones actuales relacionadas con la actividad.

Con la presencia del presidente de la Cdmara de Empresas de Mo-
nitoreo de Alarmas (CEMARA), el Ing. Walter Dotti; su vicepresidente,
el Ing. Alberto Zabala; y demas directivos, se llevé a cabo una jor-
nada con los asociados para conversar, debatir e informarse sobre
las diversas actividades y novedades.

En primer lugar, con respecto a las habilitaciones en la Ciudad Au-
ténoma de Buenos Aires, se hizo hincapié sobre laimportancia de
la gestion de habilitacion, dando a conocer las sanciones previs-
tas y notificaciones que se estan enviando desde el Ministerio de
Seguridad a los abonados portefos.

Con respecto a los Directores Técnicos en empresas de monito-
reo, se recordd que, segln la Ley 5.688, no pueden tener mas de
tres empresas a cargo bajo su gestion como tal. Asimismo, se co-
munic6 que CEMARA deberé contar, desde junio, con un asesora-
miento profesional contratado para facilitar las inquietudes y ges-
tiones de los asociados en CABA.

Otros temas tratados se relacionaron con el compromiso de re-
ducir los despachos policiales, estadisticas y resultados, fundado
en el protocolo para solicitar estos despachos, 911 (Plan Piloto), Re-
glamentacion Ley 5688 —Anexo |, Requerimientos proyectados pa-
ra operadores — TOKEN. Se brindaron los primeros resultados es-
tadisticos sobre los despachos policiales, los cuales dieron unare-
duccién de alrededor del 30% tanto en las empresas solicitantes
como en el Centro del 911.

En cuanto a las habilitaciones en la provincia de Buenos Aires, ca-
si 50 empresas socias habian iniciado el tramite y durante los pré-
ximos meses las 16 restantes esperan regularizar su situacion gra-
cias al seguimiento de un gestor y el apoyo de las autoridades de
CEMARA.

CAMPUS CEMARA EDUCATIVA PARA ANDROID

Para quienes realizan cursos en la plataforma web de CEMARA,
através de la app, las empresas podran conectarse al Campus des-
de sumévil. Como requisito, se debe contar con un dispositivo que
cuente con Android 4.4 o superior.

¢QUE SE PUEDE HACER CON LA APP?

- Mantenerse conectado al Campus CEMARA y guardar datos de
usuario y de sesion.

- Recibir notificaciones importantes directamente en el dispositivo.

- Trabajar con contenidos, cursar e interactuar con los usuarios de
sus aulas, entre otras funciones.

¢COMO COMENZAR?

- Descargar la aplicacién “Educativa Mobile” desde el Play Store de
Android.

- Unavezinstalada, abrir la aplicacién e ingresar usuario + contra-
sefa + URL de su Campus (ejemplo de URL: https://campus.ce-
mara.org.ar/)

- Una vez ingresado, en la esquina superior derecha vera un icono
de tres puntos que sirve para activar o desactivar las notificaciones.

- Pueden utilizarse todas las herramientas de la version web, ex-
cepto la administracion.

Esta nueva opcién de acceso desde un equipo con Android da li-
bertad, comodidad y flexibilidad al usuario ya que no depende de
escritorios o del traslado de otros dispositivos. Asi, se facilita el ac-
ceso a las capacitaciones en cualquier momento y desde cual-
quier lugar.

L
CAMARA DE EMPRESAS DE MONITC :
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Av. Cérdoba 4080 (C1188AAT) C.AB.A.- (54 11) 4861-8960 / 7280
info@asec.com.ar - www.asec.com.ar
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SISTEMAS DE CONTROL DE ACCESO

Puertas Automaticas | Molinetes | Pasillos de Seguridad

DCM Solution, principal fabricante de equipamiento para sistemas de
control de acceso, ofrece una linea completa de productos para asistir a
distribuidores e integradores a mejorar las soluciones de seguridad y hacer
crecer su negocio.

Para mas informacion visite WWw.dcm.com.ar B .‘ m

solution
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NUESTROS PRODUCTOS:
CABLES s  TRANSMISION
TELEFONICOS >' “ DEDATOS
« Multipares Plantel Interior « Cables UTP Interior y Exterior Cat.5
« Multipares Subterrdneos + Cables UTP Auto Suspendido Cat.5
= Multipares Auto Suspendidos « Cables FTP Interior y Exterior Cat.5
« Cables de Instalacidn Interna « Cables FTP Auto Suspendido Cat.5
yAcometida

Asesoramiento Especializado

P e [ casel

Informitica y Contral Automtics Chmars Arpenting
die Seguridad Electronica

Mas de 30 anos
brindando

calidad y excelencia
en nuestros cables

Especialistas en cables para
comunicaciones, transmision de

datos e interconexionado
de Sistemas de Videovigilancia.

/% PARASISTEMAS /= CABLES
%“¥ DE SEGURIDAD “= = ESPECIALES

« Cables Telefdnico Blanco = Cables Blindados Par Compensados
+ Cables para Intercomunicadores « Desarrollos Especiales
« Cables Coaxiales RG59u

« Cables UTPy FTP Interior y Exterior
« Cables para Sensores de Incendio

Varela 3525/41 « CAB.A. * Argentina —
Tel. (5411) 4919.0974  Cel. 15 6786.4223  4) icor
ventas@anicorcables.com.ar @/ 4"
www.anicorcables.com.ar N\
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Agenda

Feria Internacional de Seguridad

Del 2 al 5 de julio en Bogota, Colombia

El predio Corferias de Bogotd serd el escenario de la edicion nimero 25 de E+S5+S, una feria de seguridad

que crece cada ano. Ademds de varios paneles destacados y un marco académico de calidad, este reco-

nocido evento contard, como siempre, con lo ultimo en tecnologia.

L a Feria Internacional de Seguridad

de Bogotd E+5+S es una platafor-
ma de negocios latinoamericana posi-
cionada como un centro de conver-
gencia influyente en cuanto ainversion,
renovacion y adquisicién de tecnologias
de seguridad. Debido a esto, se ha con-
vertido en un escenario ideal para la
proyeccién de marcas y comercializacion
de productos de alta calidad.

En un mercado emergente como el
de Colombia, la Feria Internacional de
Seguridad de Bogotd E+5+S constituye
una oportunidad ideal para exhibir
tecnologias de vanguardia y aumentar
las oportunidades de negocio.

Dentro de la feria se desarrollan cuatro
grandes sectores que, en convergencia,
conforman una oferta de seguridad
integral aplicable a todos los sectores
de la economia de un pais.

Estos sectores son EFICIENCIA - So-
porte y automatizacion; SECURITY -
Prevencion, deteccion, reaccion; SAFETY
- Proteccién de las personas: seguridad
y salud en el trabajo; y FIRE - Control y
prevencion de incendios.

LA FERIA

La Feria Internacional de Seguridad
de Bogota E+5S+S es el resultado de
una permanente innovacion, de una
vision integradora del sector, de los
valores agregados que se suman en
cada edicion y de la participacion de

100

las empresas lideres globales de la in-
dustria, que ofrecen soluciones inte-
grales para todos los sectores de la
economia.

La propuesta para este 2019 tendra
nuevos salones especializados: Vigilancia
y seguridad privada, Centros de control
y monitoreo y Rastreo satelital, salones
que acompanaran a los ya tradicionales
de Seguridad electronica, Cibersegu-
ridad, Cableado estructural, Comuni-
caciones, Tecnologias contra incendio
y Salud y seguridad en el trabajo.

Para conmemorar sus 25 afos, la feria
quiere entregarle mucho mas al sector:
quiere ir mas alla de las soluciones e
incorporar lo estratégico, abriendo un
espacio a la reflexion y al andlisis, es-
cuchando voces que aporten nuevas
miradas.

Segun lo diagramado por la organi-
zacion, llegé la hora de escuchar y
mirar las tendencias globales y generar
otras nuevas; de valorar el talento hu-
mano que mueve el sector en el mundo
entero. Para esto, se prepard un gran
evento académico que complemente
la exhibicion de tecnologias, una pla-

taforma para construir futuro para la
Seguridad: es la hora de darle un nuevo
PLUS+ al sector.

PLUS+

El Foro de Pensamiento Estratégico
de la Seguridad (Plus+) es un evento
académico que plantea un espacio de
reflexion y andlisis sobre las proble-
maticas de la seguridad corporativa.

El foro tendra la participacion de es-
pecialistas nacionales e internacionales,
y su contenido esta dirigido a lideres y
garantes de la seguridad de todos los
campos.

Uno de los paneles mas relevantes
serd, sin dudas, “Seguridad urbana: En-
torno Social y Corporativo. Tokio Modelo
a seguir’, que tendra como invitado a
Yun Yamasaki, experto japonés en Ries-
gosy Seguridad Urbana. También par-
ticiparan el Mayor General William Sa-
lamanca, Director de Seguridad Ciu-
dadana; el Dr. Rafael Padilla, experto
en nuevas tecnologias; el Dr. Mario
Godngora, experto en inteligencia arti-
ficial y la Dra. Sonia Andrade, CPP ex-
perta en riesgos y estrategias. m
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E+S+S 2019 Plus
Un gran eje estratégico de la seguridad Laboratorio Internacional de Seguridad
mas de 300 Expositores lideres de la un amplio programa de disertaciones
industria se reuniran con 15.000 visitantes magistrales de reconocidos especialistas
de todos los sectores de |la economia, 4 enfocadas en generar herramientas para
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Cumbre Gerencial ALAS 2019

Especial Management y liderazgo
L a novena edicién de la Cumbre

Gerencial ALAS, que se realizara
el 26 y 27 de junio en Miami, est4 al
dia con las necesidades de los profe-
sionales y las empresas de la industria
de la seguridad. Estamos viviendo en
transicién entre lo real y lo virtual, lo
que hace que, en la actualidad, a los
habitantes de las ciudades latinoame-
ricanas no solo les afecte la inseguridad
en las calles, sino también la ciberde-
lincuencia, la cual tiene un impacto
directo en la seguridad de las personas,
las instituciones y las empresas.

El programa de conferencias de la
cumbre se encuentra dividido en tres
grandes bloques tematicos: Manage-
ment Yy liderazgo por un lado, ciberse-
guridad y seguridad electrénica por
otro, y, por ultimo, habra un eje enfo-
cado en seguridad fisica. El bloque de

management y liderazgo ofrecera di-
ferentes experiencias con expertos in-

El futuro

las personas cuentan.

5 A 8 DE NOVIEMBRE 2019
DUSSELDORF ALEMANIA
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ternacionales, paneles de discusion y
talleres.

MANAGEMENTY LIDERAZGO

El primer dia del congreso estara pre-
sente Ely Magendzo, quien llega desde
Chile para exponer la conferencia ma-
gistral:“Como potenciar a mi gente, el
propdsito como motor de la eficiencia’,
en la cual se abordaran técnicas de
management aplicadas a las personas
de un equipo.

Dentro de este marco también se or-
ganizé el panel “Protegiendo mi ne-
gocio: la voz de los usuarios’, en el que
participaran Kael Malo, IBM Regional
Security Manager, y César Avendaio,
Director de Proteccién de Recursos del
Grupo Exito.

En el panel “Facility management,
retos y oportunidades en seguridad’,
moderado por Alberto Alvarez, CEO
de ALAS, participaran Juan Daniel

Garcia, jefe de Infraestructura y Ope-
raciones en Agora Bogota, Centro de
Convenciones; y Carlos Saavedra, Ge-
rente General de ACEIS S.A. y Facility
Manager 2018.

Este aflo, como es habitual, se ofre-
ceran jornadas de talleres, entre ellos
“El negocio recurrente y por suscripcion
es el presente y el futuro. ;Estés listo
para él?’; a cargo de Daniel Banda, CEO
de la compania Softguard y miembro
de la Junta directiva de ALAS.

Para cerrar este bloque de liderazgo,
el segundo dia se ofrecera la conferencia
“;Vendes seguridad? Aprende a medir
el retorno de tu inversion’, dirigida por
Julio César Gonzalez, Consultor Espe-
cialista en Seguridad, quien expondra
por qué la sostenibilidad del negocio
depende de la efectividad en lainversion
del presupuesto asignado. También se
brindaran los conceptos clave para me-
dirlo.m
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INTERNATIONAL TRADE FAIR
WITH CONGRESS

SAFETY
SECURITY
HEALTH AT WORK

El mundo del trabajo no ha experimentado nunca una

transformacion tan dinamica. A+A, la feria nimero

uno del mundo, le ofrece el mejor panorama posible

d el tra b aJ O C O m I e n Za d O n d e de todos los desarrollos existentes. Alrededor de

0 expositores de mas de 60 paises contribuyen

con sus productos, soluciones e ideas, a hacer
posible que el trabajo sea mas seguro, sano y

eficiente. Porque: L ENTAN.

AplusA-online.com

T

Messe
Diisseldorf
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CUMBRE JUNIO 26 Y 27

MIAMI, USA | MIAMI AIRPORT CONVENTION CENTER

EL ENCUENTRO DE LOS
LIDERES Y GERENTES
DE LA SEGURIDAD,DE
LAS AMERICAS

SE

CONFERENCIAS
DESTACADAS : g

Cémo potenciar a mi gente: el propdésito
como motor de la eficiencia

@ 2 dias de agenda académica
& 20 Conferencistas

@ Casos de éxito ganadores Premios ALAS

& Exhibicién de productos y soluciones
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La Fiesta Latina

En el ciberespacio nada es lo que parece

Mi huella digital, mds alla de nuestras
manos
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www.cumbrealas.com 0000 cumereaas
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Linterna

RECARGABLE ESPECIAL

PARA SEGURIDAD

+ Lintenas con bateria de 6 volt - 4 amp.

* Recargable con 220 volt. o 12 volt del automdvil.

|deal para camping, caza, pesca, seguridad, luz de emergencia, etc.
*2 horas de autonomia

Representante de Baterias

Panasonic

Stock permanente en baterias importadas,
también tenemos en stock permanente
baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,
marca RISTTONE.
Se recomienda su uso s6lo en alarmas.

—

[NP7-12)

RlSTTONE

Tecnologia de punta

BATERIAS PARA
* Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.
* Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGriias
* Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos

* Automotores - Camiones - Grupos Electrogenos

TRABAJAMOS CON TARJETAS DE CREDITO

VISA®: .

RISTOBAT

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
info@bateriasristobatsrl.com.ar - ventas@bateriasristobatsrl.com.ar - www.bateriasristobatsrl.com.ar

M E J O R P RECI O & CALIDAD


www.bateriasristobatsrl.com.ar
mailto:info@bateriasristobatsrl.com.ar
mailto:ventas@bateriasristobatsrl.com.ar
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Control de Accesos

CERRADURAS ELECTROMAGNETICAS,
PULSADORES Y ACCESORIOS

Ademas de Fabricantes y Desarrolladores, somos Importadores Directos
de los complementos necesarios para su instalacion.

'EMERGENCY
DOOR RELEASE

{Emergency Break Glass

+54 (11) 2205-9002,/9034 PRECIOS
. COMPETITIVOS
canales@intelektron.com CON A MEJOR

En Intelektron encontrara Precio, Stock y Calidad. CA“ DAD

Tel.: +54 (11) 2205-9000
www.intelektron.com - canales@intelektron.com

INTELEKTRON S.A. - Solis 1225 (C1134ADA) @ @ @
intelektron | ciudad de Buenos Aires - Argentina

Seguinos en las Redes
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https://www.youtube.com/channel/UCebnUpvC4WNAS1pulMfVH6w
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Pulsador de emergencia Pulsado: lico.de  Pulsador metdlico de  Pulsador metélico de

_ puerta exclusa
marco externo embutir rectangular embutir cuadrado

g S ,;eu\:'u'—u'&lﬂi\g:‘m_ihh: j s .-‘Ln. AR b j..-

| ACCESORIOS EN ACERO Lo

PARA INSTALACIONES

Linea de cerraduras

Electromagneticas, Pestillos, de Perno y Pulsadores

Certificacion CE (Union Europea) ¥ MA (China Public Security Office)

Electromagnética y Electromagnética
280kg Led = Exterior IP65 280kg
para portén

" Electromagnética+perno
alto poder 2400kg.

Electromagnética Electromagnética
350kg Buzzer y Led 500kg Led =

) » :
“Electromagnética
180 kg Led
Cerradura de pemo Pestillo reforzado regulable
/ Cerradura de perno con palanca de liberacion -
: para blindex - :

'Brno con tambor
intercambiable

iMds de 120000 cerraduras electromagnéticas vendidas!

Y
T T E TS T TR TR TR R N
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pusd ™™ | : yo 1o )
(‘*\_ Infrarrojo [
\ /' | sincontacto Pulsod
. " : \ | £
Piezoeléctricol reforzado

Touch et ".l\ 20cm.

Pedestales curvos, rectos, de pared,
Barandas, Bretes, Puertas,
Soportes, Rampas, etc.

® Hacemos presupuestos
a medida para cada necesidad.

Humberto 1° Piso 177 - OF 3y 4-C AB.A.

unto www.puntocontrol.com.ar — ventas@puntocontrol.com.ar

ontrol 54 11 4361 6006

RIDAD ELECTRONICA

@puntocontrolsa  [E) @puntocontrolsa

Led electromagnética
60kg :

Cerradura tipo portén
Apertura |zquierda y Derecha

Loop
pasacable
| flexible
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