La actualidad y los desafios de la
INDUSTRIA NACIONAL

En este informe, los protagonistas de nuestro
sector, trazan un balance de la actividad y
proyectan un escenario auspicioso.
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SWITCH CCTV POE PROFESIONAL

Con innovador sistema de refrigeracion
gracias a su geometria de conveccién

« Sin partes mecanicas
» Sin contaminacion sonora
« Mayor confiabilidad

Disipacidn Conveccion

GARANTIA DE POR VIDA c@ GARANTIA

CYGNUS 2 www.cygnus.la
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LINEA ENTRY LEVEL

5$1004-60

100 | | 6owW
. Mbps | | POE
=

4 ports entry level

= 4x puertos PoE+ @100Mbps

= Hasta 60W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @100Mbps
» Modo CCTV hasta 250Mts

+ 1.25Gbps / 0.88Mpps

$1008-120

100
Mbps

8 ports entry level

« 8x puertos PoE+ @100Mbps
« Hasta 120W total PoE

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps
» Modo CCTV hasta 250Mts

« 5.6Gbps / 4.2Mpps

$1016-200

® 300W
T PoE
16 ports entry level

« 16x% puertos PoE+ @100Mbps

+ 300W total PoE c/ indicador consumo
« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

« Modo CCTV hasta 150Mts.

$1024-300

@:@ 420W
T PoE
24 ports entry level

« 24x puertos PoE+ @100Mbps

« 420W total PoE c/ indicador consumo
« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

1x fibra optica SFP

* Modo CCTV hasta 150Mts.

+ 7.2 Gbps / 5.36Mpps

LINEA HIGH END

$2004-240

Ej 1000 ’oi‘ 240W

4 ports industrial PoE

= Alimentacion redundante

« Fanless: disipacion de calor
sin ventilador mecénico

+ 4x puertos Hi-PoE @1Gbps

= Hasta 240W total Hi-PoE

= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra 6ptica SFP

= 5.6Gbps / 4.2Mpps

$2024-420-FL

DE POR VIDA

$2008-150-V2

i 1000 “'\

8 ports industrial PoE

« Alimentacién redundante

« Fanless

« 8x puertos PoE+ Gigabit @1Gbps
« Hasta 150W total PoE

= Uplink: 4x fibra 6ptica SFP
(soporta fast-ring)

« Modo CCTV por consola

= Administrable L-2

= Salida a relay programable por
caida de enlace

= 24Gbps / 17.9Mpps

24 ports high end PoE

» 24x puertos PoE+ @1Gbps

* Hasta 420W total PoE

* Uplink: 4x puertos Fibra SFP @1Gbps
* Administrable L-2

* 56Gbps / 41.7Mpps

\J

info@cygnus.la

$2024-420

24 ports high end PoE

= 24x puertos PoE+ @1Gbps

+ Hasta 420W total PoE

= Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +
2x fibra éptica SFP

+ Administrable L-2

+ 56Gbps / 41.66Mpps

58024-10G / S824-10G

+ 8.8 Gbps / 6.55Mpps

24 ports modular core switch PoE
= Fuente de alimentacién redundante

« 3 Slots p/ médulos $7024-8F/8T

« Uplink: 2x Ethernet @1Gbps +

2x fibra dptica SFP

= Transmision de datos de alta velocidad
+ Administrable -2

« 70Gbps / 42Mpps

24 ports high end PoE / Sin PoE

* 24x puertos @1Gbps

* Hasta 370W total PoE

* Uplink: 4x puertos Fibra SFP @10Gbps
* Administrable L-3

* 128Gbps / 96Mpps

GARANTIA DE POR VIDA

Cygnus Electronics
Tel: (011) 5278-0022 / 3221-8153
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Big Dipper ZK I=ca

MASTER DISTRIBUTOR

SOLUCIONES PARA ASCENSORES Y/O CONTROL

DE LOCKERS, GAVETAS O CAJAS DE SEGURIDAD

Sistema de seqguridad que permite controlar el acceso a los pisos de un
edificio, o casillero/caja de seguridad, solo a los usuarios autorizados

BONDADES DE SEGURIDAD:

- Rostro, QR, palma, tarjeta o contrasena

- El sistema es facilmente escalable y permite
configuraciones avanzadas

- Controlador con base de 10 unidades / pisos,
expandible a 58

-Verificacion de usuarios habituales o visitantes

. Fe i ¢ ASCENSORES
Acceso restringido por fechas y horas especificas NO TOUCH
L

EQUIPAMIENTO QUE INTEGRA LA SOLUCION:

DISPOSITIVOS DE VERIFICACION

ProFace-X-P QR500 FR15005-ID/MF [ProlD30

Panel de control de Controlador de Lector de huellas Lector de tarjetas de
acceso y/o asistencia ascensores y gavetas IP65 SilkID RS485 proximidad Wiegand
frente INOX y codigo en teclado

por Rostro y Palma
CONTROLADOR CENTRAL Y EXPANSOR DE UNIDADES
| I

o meewsrmmmTSEIED

= EC10 EX16
ZKTeca - @=e - "

8 Controlador de Expansor de 16 salidas
R— - ascensores y gavetas para EC10

Aplicaciones Ideales: ascensores, control de lockers, cajas
de seguridad, gavetas, gabinetes, mini-bodegas, entre otros

Big Dipper @ info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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Big Dipper ZK =0

MASTER DISTRIBUTOR

SISTEMA DE INSPECCION POR RAYOS X

El sistema de inspeccién por Rayos-X con doble vista puede mostrar imagenes horizontales y
verticales por dos generadores independientes, puede detectar amenazas orgénicas e
inorganicas o mezclas y articulos sospechosos de forma rapida y precisa

. Edificios Gubernamentales

as
pduanas - Paqu e :

- Lector de huellas digitales en tablero
- Escaneo de imagenes a pseudo color
- Identifica elementos superpuestos

- Diferentes tamanos de equipaje

- Velocidad ajustable de |la banda

- Display de tiempo y fecha

- Alarma de alta densidad

- Monitor LED y teclado

- Contador de equipaje

Big Dipper & info@bigdipper.com.ar | www.bigdipper.com.ar
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GENERADOR DE NIEBLA PARA BLOQUEO DE ASALTOS

Reduce la visibilidad a cero, frustrando todo intento de robo o asalto

LIBRE DE , ECO
CORROSION Friendly

- Niebla seca de estado sélido de grado alimenticio

- No afecta a personas, animales ni plantas
- No afecta a ropas, muebles ni electrénica
CY-FOG1

- Es biodegradable y ecofriendly
- No es corrosivo - No deja residuos

ZICYGNUS 5

CY-FOGCAM3 Ny SISTEMA CON CAMARA Y SENSOR PIR

- Micréfono y altavoz integrados

- Control desde APP y notificaciones

- Activacion por 3 sensores PIR integrados

- Camara IP Wi-Fi ojo de pez 360° integrada

- Posibilidad de visualizacion corregida de la imagen esférica

- Activacién manual por botén de panico inaldmbrico incluido

- Sensibilidad de cada sensor PIR ajustable de forma independiente

FUNCIONAMIENTO APLICACIONES

» Integracion con VSS: disparo automatico

por uso de analiticas - Escenarios en los que se detecte una

intrusion no deseada: comercios, oficinas,
+ Duracién de 30 a 45 minutos hogares, bovedas de bancos, etc

- Espacios medianamente cerrados - Solo automatizar y disparar en horarios que
- Impacta 80-120 m3 de espacio en 5-8 seg holiaya pabilco
- Se recomienda un chequeo de la situacion por

- Activacién manual por botén de panico video para corroborar la situacion

- Integracion con panel de alarma: activaciéon automatica

: ; - No apto para zonas de circulacion de publico
por disparo de alarma o manual a través de PGM RO P

CYGN Usg)-‘::) @& info@cygnus.la | www.cygnus.la

electronics
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APTO PARA:

EXTINTOR PORTATIL

Vehiculos - Hogares
Oficinas - Empresas

DE NANOPARTICULAS

SIN CILINDRO =l PROBADO Y SIN COSTO DE Puestos de seguridad
@ PRESURIZADO Pl CERTIFICADO MANTENIMIENTO s i

Industrias

LIBRE DE TAMANO """-,| RESPETUOSO
COMPACTO | | CON EL MEDIO
JOLCDAD Y LIVIANO \ Y/ AMBIENTE

- Sirve para fuegos ABCEK.

- De activacién manual, portatiles y livianos.

- De activacion remota.

- Se integra facilmente con sistemas de incendio.

- No es corrosivo, ni oxidante, ni nocivo para
la salud y protege el medio ambiente.

- No requiere mantenimiento.
- Vida util de hasta 5 anos.

2. Sujete firmemente con el rociador orientado hacia la base del fuego, manteniendo
el dispositivo a distancia de otras personas y de Ud. mismo e

3. Presione el botén de inicio (Start)

4. Mantenga el equipo orientado al fuego hasta su completa descarga

=
INSTRUCCIONES DE USO @ @
4
1. Tire del anillo de seguridad que se encuentra en la parte inferior del dispositivo &
.

EXTINTORES FLJOS
DE NANOPARTICULAS

Misma tecnologia, con la posibilidad

de accionamiento remoto manual
o automatico.

Ideal para: Bévedas | Datacenters

CYGNU SQ'D & info@cygnus.la www.cygnus.la

L
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ACTUALIZACION DEL SISTEMA TELEFONICO

7¢ Yeastar P550 [l P560.

Esta nueva serie de centrales telefénicas es el resultado de un disefio pensado y
fabricado para el futuro de las comunicaciones en PYMES

- Comunicaciones Unificadas avanzadas

- Panel de Operador, control en tiempo real

- Solucién de Call Center simple y econémica
- Mejoras para el futuro con nuevas funciones
- Capacidad de trabajo remoto - Interfaz de usuario renovada

| SERIE S RYAEN] Bl B B X

La Serie S de Yeastar puede abarcar capacidades entre 20
y 500 usuarios, con 10 a 120 llamadas simultaneas

- Gestiona llamadas internas, entrantes y salientes P .
- Transporta la voz sobre el protocolo de Internet IP (VolIP) e LT aasaa :

- Adoptan los protocolos SIP/IAX2, - Diseiio modular Lt et
OfreCiendo amplia compatibilidad y ﬂexible 7% Yeastar - H_I_I_]

MODULOS O GATEWAYS DE EXPANSION

7y
H

TA1600 /TA1610

Fanvil
TELEFONOS IP / SIP
PARA VIDEOCONFERENCIAS

3 gpgngLIEeEhbiay zoom B (O @ A Google Meet

- Integracion con CCTV y porteria IP/SIP - Compatibilidad SIP estandar absoluta
-Teletrabajo y aperturas de puerta remota -WiFi y Bluetooth integrados
- Sistema operativo Android 9.0, Play Store (X7A) - Pantalla tactil a color de 7”

-Videollamada Full HD por APPs, entre si y/o por SIP - PoE o fuente externa

CYGNUS g\)’:@ @ info@cygnus.la | www.cygnus.la

electronics
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Empresas

MONITOREO
INTELIGENTE

Entrevista a
Judith Taglia y Pablo Tedone

AUTOMATION
SYSTEMS

Entrevista a
Armando Mayora

Aplicaciones

Nueva version
de AppTracker
para empresas
de seguridad

Desarrollada por
RedGPS

CountrySafe,
plataforma
integral para
urbanizaciones

privadas
Control a través
del ecosistema
SoftGuard

42

FATIGA

CELULAR

R
54

100

Agenda

SeguridadExpo

en Santiago de Chile
Del 26 al 28 de octubre

Tecnologia

Videovigilancia
vehicular Streamax
con inteligencia

artificial
Big Dipper, distribuidor
exclusivo en Argentina

DISTRACCION

Informe

Industria Nacional
Los principales referentes
de nuestra industria
ofrecen un panorama

de la actualidad y

de lo que vendra de

cara al futuro.

Colaboraron en la
elaboracién de este informe:
Alarcom, ALSE, Anicor,
Apriclass, Eurocerco, BYH
Ingenieria, CTM Electrénica,
Cygnus, Deitres, DX Control,
Dynamo loT, Garnet
Technology, Gonner,
Hexacom, Intelektron,

Kit Experto-Quality Group,
Alarmas Marshall,
monitoreo.com, Nanocomm,
Netio, RedGPS, Ristobat y
SoftGuard Tech.

Tienda de seguridad

Alarcom. Placa para alarmas
comunitarias All in one RXC4G
ALSE. Cerradura EgolLock
Anicor. Cable UTP interior
Cat.5

101

102

103

104

105

106

107

108

109

112
116

Tienda de seguridad

Apriclass. Central Apriclass
GEN2 FM 900MHz

ByH Ingenieria. Receptor
de RF 220MINI

CTM. Transmisor de sefales
Maestro/Esclavo

Cygnus. Tétem de
emergencias T-1200

Deitres. Comunicador
universal inalambrico
CityMesh Il

DX Control. Herramientas
para modernizar un sistema
de alarmas

Eurocerco. Defensa
perimetral activa
Dynamo loT. Médulo
para reporte de conducta
de manejo

SoftGuard. SmartPanics,
el futuro del monitoreo, hoy

Garnet Technology.
Detector de exterior IP-1000
Gonner. Detectores de
movimiento exterior DUOTEC
y DUOWIL

Hexacom. Alarma vecinal
inteligente REVO400T
Intelektron. Pasarelas
motorizadas

Kit Experto. Médulo loT
SMA WiFi de Uniglobe
Alarmas Marshall.
Marshall 4G

Monitoreo.com.

App Mi alarma
Nanocomm.
Comunicadores multivinculo
ED-5800

Ristobat. Bateria Kitzuma
MG1270

Netio. App Click
RED GPS. Plataforma para

control de rondas OnPatrol

Boletines

Big Dipper Academy
CEMARA
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TECHNOLOGY
TECHNOLOGY Control de Acceso con

Reconocimiento Facial

De cara a un futuro conveniente

Comprar este equipo es como
tener 4 dispositivos en 1:

1 Control de Acceso

1 Control de Asistencia

1 Videoportero

1 Cdmara IP

Control de Control de

Videoportero Camara IP

Acceso Asistencia
Admite reconocimiento Admite reconocimiento Admite la funcion de Admite la transmision y
facil para desbloquear facil para marcar la videollamada para captura de objetos en
la puerta entrada vy la salida contactar con la recepcién | tiempo real

v permite el desbloqueo
de la puerta / portén
desde el monitor interior

AS16214)-MFW ASI3213G-MW

Informacién basica Informacién basica

* Pantalla tactil 4.3" * Pantalla tactil 4.3"

* Capacidad para 6000 caras + Capacidad para 1500 caras

* Capacidad para 6000 tarjetas » Capacidad para 1500 tarjetas

+ Capacidad para 6000 huellas * Wi-Fi

s Wi-Fi Montaje

* |P65 - ; - * Montaje en pared y escritorio (pred)
Montaje ﬂ

+ Montaje en pared (pred) : -4 Software

« Torniguete/opcién vertical s A AN * DSS Pro/DSS Express/PSS AC/DMSS
Software -

» DSS Pro/DSS Express/PSS AC/DMSS

codigo: 4900 codigo: 4899

@ Pichincha 67 Bis (ex Ricchieri) - 2000 Rosario - Santa Fe - Argentina
® (54-341) 5284080 f

® contacto@dmasrl.com.ar
www.dmasrl.com.ar
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TYycao | Alarm.com

Control y Proteccion

Solucion de Seguridad Interactiva

Proteccion, Control y Seguridad

Segurldad en

Hogares y Comercios -

Permite saber lo que esta sucediendo
en todo momento

01 02

Seguridad Monitoreo Administracion Automatizacion
Interactiva por Video de Energia del Hogar
Conexion dedicada Video en vivo Agenda inteligente Control de luces y
Proteccion contra sabotaje Video grabado Temperaturas extremas termostatos
y desconexiones | Alerta de video Patrones de actividad Temperaturas extremas

Camaras HD

ADC-SEM200-PS-AT
Comunicador Dual 3G/ IP
Informacién basica

« Comunicacion de alarma principal y de
respaldo

* Protocolos SIA y Contact ID

* Incluye tarjeta Sim 3G

« Compatible Powerseries
PC1616 / PC1832 / PC1864

+ Compatible con Sur-Gard
System I-IPAIIIV/S

» Domadtica y gestion de energia

* Funcién de “Geocerca” inteligente

codigo: 3898

© (54-341) 5284080

@ contacto@dmasrl.com.ar

Patrones de actividad

TL8803GAT-LAT
Comunicador Dual 3G/ IP

Informacién basica

« Comunicacion de alarma principal y de
respaldo

* Protocolos SlA y Contact ID

* Incluye tarjeta Sim 3G

» Compatible Powerseries Neo
HS2032 / HS2064 / HS2128

* Compatible con Sur-Gard
System I-IP/I/IINIV/5

» Utiliza el Pir-CAM de NEO PG9934P
(para Video Verificacion)

* Domadtica y gestion de energia

* Funcion de "Geocerca” inteligente

codigo: 3697

@ Pichincha 67 Bis (ex Ricchieri) - 2000 Rosario - Santa Fe - Argentina
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Somos seguridad

IMPORTACION, FABRICACION Y
DISTRIBUCION DE PRODUCTOS DE
SEGURIDAD ELECTRONICA Y
ACUMULADORES DE ENERGIA.

29 ANOS TRABAJANDO EN LA @;

ACUMULADORES  SENSORES DE  PANELES MAGNETICOS BARRERAS
DE ENERGIA MOVIMIENTO

PULSADORES TECLADOS sismicos SIRENAS

Consulta nuestro amplio catalogo en nuestra web o contactanosl

La mejor calidad
o al mejor precio

Servicio inigualable
de asesoramiento

pre y post venta

Planes de financiacion
a 180 dias para compras
mayoristas

Exclusividad de
productos de marcas
internacionales

REPRESENTACIONES EXCLUSIVAS EN LA ARGENTINA

r

Mo  BIERANGE] R smarx

CONDUCTORES

GOFURUKAWA (@hua

Q@ 011 2150 8700 (X ventas@starx.com.ar
©+54911 2617 3712 & www.starx.com.ar

Honeywell

HELLGRUN @ s oo B

REPRESENTACIONES
DAZ  SIEMENS

Horing Lih

m Xiaomi Western

Digital’

Pepiri 758,
Parque Patricios, CABA



www.starx.com.ar
ventas@starx.com.ar
https://api.whatsapp.com/send?phone=5411461127898
https://goo.gl/maps/6tT3cHheQLLHGzuA7
tel:+541150916500
www.starx.com.ar

Somos seguridad

SENSOR DE INTERIOR
TECNOLOGIA QUAD PIR

SWANQUAD
Mhow

EL ESTANDAR INTERNACIONAL
MAS ALTO AL PRECIO MAS BAJO

GRAN
ALCANCE VISTA SUPERIOR

A i

VISTA LATERAL

Auto estabilizador Compensacion de Ajuste de Ajuste de ancho Inmunidad a Rango de deteccion
de variaciones temperatura sensibilidad de pulso variable animales de 18m con lente
climaticas bidireccional PIR hasta 25kg gran angular

Q 011 2150 8700 (<4 ventas@starx.com.ar @ Pepiri 758,
(©+549112617 3712 @& www.starx.com.ar Parque Patricios, CABA
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El compromiso
de una empresa
con experiencia
en la innovacion
tecnologica

Actualmente es lider en fabricacion de
dispositivos de alarmas y compite con las
grandes marcas mundiales. Las inversiones

en investigacion y desarrollo son la clave con

las que Garnet Technology trabaja diariamente,
junto con un plantel de profesionales, disefian-
do, fabricando y vendiendo productos para el
mercado de monitoreo y auto monitoreo.

En el pasado, bajo el nombre de Alonso
Alarmas, Garnet inicid sus actividades con
la fabricacién de campanas para alarmas.

Uno de los hechos impulsores mas importantes
de la compafiia fue en el afio 2000, cuando se
lanz6 al mercado una nueva linea de sirenas
electrénicas inteligentes, denominada “Serie
2000, que cambid el concepto de la sirena
tradicional.

En 2003, la empresa incorporo a su produccion
tecnologia de dltima generacién para la fabri-
cacion de sus productos, una linea totalmente
automatizada de inserciéon de componentes en
SMD. Asi, logré la mas alta calidad en sus
productos y automatizacion para mantener
estandares de calidad a nivel internacional.



www.garnet.com.ar
www.garnet.com.ar

El mayor éxito de la empresa llegd con el
lanzamiento del panel de alarmas A2K4, que
luego llegd a ser el mas vendido en Argentinay
paises vecinos.

En el afio 2013, lanzo la nueva generacion de
paneles con comunicacion en la nube; a partir
de alli, siguié un gran nimero de productos.

En 2020, un afio dificil por el inicio de la
pandemia, no fue un obstaculo. Se lanzé al
mercado la nueva linea llamada "Titanium”,
exclusivamente pensada para empresas de
monitoreo. Son productos preparados para
reportar eventos al usuario final, sin interferir
con el negocio de la estacion de monitoreo.

Con distintas opciones de comunicacion telefoni-
ca, datos moviles y WiFi, los paneles de la linea
Titanium ofrecen una solucién completa en
términos de comunicacién hacia la estacién de
monitoreo. Asimismo, los nuevos modelos de
comunicadores permiten la programacion
mediante una exclusiva app llamada Garnet
Programmer.

Estalaplicacion permite programar tanto'los
comunicadores comolasi tambiéen los paneleside
alarma. De esta mdnera, se'transforma en'una
herramienta practicaly.sencillaipara los

instaladoress

b
-t

La nueva tecnologia de Garnet cuenta ademas
con una aplicaciéon enfocada al usuario final con
la posibilidad de controlar el panel, recibir
eventos, visualizar cdmaras en tiempo real y
automatizar salidas mediante, por ejemplo,

la activacion de luces de forma manual o
programada por dias de la semana y horarios.

Actualmente la empresa posee mas de 40
distribuidores en Argentina, que cubren todo
el territorio nacional. Pero ademas, cuenta con
una importante presencia en paises como
Uruguay, Paraguay y Chile: una expansién del
negocio hacia el resto del continente.

Por otra parte, un canal de comercializacion
que también esta en plena expansion son las
empresas de monitoreo, quienes hoy compran
de forma directa desde fabrica y obtienen un
soporte totalmente personalizado.

Video App ]
Garnet Control /!


www.youtube.com/watch?v=f2-4u6cMs7w&t=4s
www.garnet.com.ar/Noticias/Productos/UN-PANEL-DE-ALARMA-PENSADO-Y-FABRICADO-PARA-EMPRESAS-DE-MONITOREO
www.garnet.com.ar/Noticias/Productos/GARNET-PROGRAMMER-PROGRAMACION-EXTREMADAMENTE-SENCILLA-E-INTUITIVA
www.garnet.com.ar/Noticias/Productos/GARNET-PROGRAMMER-PROGRAMACION-EXTREMADAMENTE-SENCILLA-E-INTUITIVA
https://titanium.garnet.com.ar/
www.youtube.com/watch?v=YLLI3bS8h_w&t=1s
www.garnet.com.ar/Noticias/Productos/GARNET-CONTROL-CONTROL-TOTAL-DEL-SISTEMA-A-TRAVES-DE-APP
www.garnet.com.ar
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o 1987 - INICIO DE ACTIVIDADES

"
'
'
'

1967 - FUNDACION T

Inicia sus actividades en el rubro de la seguridad como
fabricante de gabinetes metalicos para empresas
nacionales.

& @ T‘[995 - ALONSO HNOS.

Alonso es fundada, y sus esfuerzos son dedicados
al ramo metallrgico.

1991 - 1° SIRENA

El 2 de enero nace Alonso Hnos. Sirenas S.A. afio también
en que se inicia su proyeccion internacional. Logran
exportar a mas de 10 paises se afianzan atin mas en el
mercado local.

‘_ 2002 - NUEVOS PRODUCTOS

Y

La empresa fabrica su primera sirena exponencial
y al poco tiempo comienza a fabricar una campana
de seguridad. A su vez inicia la promocion de sus
productos en todo el pais.

2000 - EXPO SEGURIDAD

&
Epoca de plena crisis, comienza a desarrollar nuevos
productos. En el 2003 saca a la venta su primer detector
infrarrojo pasivo “Escudo”, que por su calidad y precio
se convierte en un éxito de ventas.

£

“d::l 2007 - NUEVA PLANTA

La firma presenta en la Expo Seguridad de Miami
su nueva linea de sirenas de policarbonato llamada
“Serie 2000". Esta innovadora linea de sirenas
microprocesadas marca una nueva tendencia en lo
que hace a sonorizacion.

[l

2005 - PANEL A2K4

La fabrica construye una nueva planta industrial de 800 m?
y 3 pisos, e instala una linea de montaje de componentes de
SMD de ultima generacién con una capacidad de insercion
de 30.000 componentes por hora.

o

8 T2013 - PANEL A2K8

Lanza al mercado su panel de 32 zonas hibrido A2K8
(cableado e inalambrico) con ventajas significativas,
que incluye un médulo de comunicaciéon por GPRS
llamado G2K8.

o

2015 - MODULO IP-400

0
Nace el panel AZK4, Gnico de su tipo fabricado en

nuestro pais. Se obtienen las normas internacionales

de calidad y seguridad, y se exporta a méas de 11 paises de
Ameérica y Europa.

2010 - DETECTOR DGB-2

O

La compaiiia presenta su nuevo desarrollo, el detector
DIGIBIT-2 Pet con gran inmunidad a falsas alarmas
gracias a su procesamiento digital y doble PIR.

2014 - PANEL A2K4-NG

5
S

Se lanza al mercado el médulo IP-400 y con él la posibilidad

de realizar monitoreo mediante internet, entre otras funciones.
Asimismo la nueva app "Alarm Control” se transforma rapida-
mente en una interfaz de usuario ideal para control a distancia.

m 2018 - CONTROL DE ACCESOS

En mayo frente a mas 100 personas de distintas
provincias y paises de Latinoamérica, se presenta
la nueva generacién de A2K4 llamada AZK4-NG.

Al

Q
&

2017 - IR-1000 - IR-800

Se lanza al mercado el control de accesos Pivot Access, un
producto sencillo y efectivo, ideal para agregar mas valor a
las instalaciones y sumar mas servicios de monitoreo.

N V4

Q

2020 - LANZAMIENTO DE
NUEVOS PRODUCTOS

Se lanza al mercado la familia de detectores de exterior
IR-1000 y los nuevos detectores de interior IR-800.

<]

K

2019 - GARNET TECHNOLOGY

&

Paneles, comunicadores y apps se suman a las lineas
tradicionales de productos. Nace Titanium.

Q

Alonso Alarmas evoluciona y se reconvierte para presentarse
con una nueva imagen de marca, Garnet Technology.


www.garnet.com.ar/Noticias/Productos/GARNET-CONTROL-CONTROL-TOTAL-DEL-SISTEMA-A-TRAVES-DE-APP
www.garnet.com.ar/Noticias/Productos/IR-808-MAXIMO-DESEMPENO-DE-CAPTURA-Y-GRAN-INMUNIDAD-A-FALSAS-ALARMAS
www.garnet.com.ar/Noticias/Productos/MONITOREO-DE-PORTERIAS-EN-EDIFICIOS-CON-PRODUCTOS-TITANIUM.-UN-SERVICIO-QUE-CRECE
www.garnet.com.ar
www.garnet.com.ar/Noticias/Productos/UN-PANEL-DE-ALARMA-PENSADO-Y-FABRICADO-PARA-EMPRESAS-DE-MONITOREO

Uno de los puntos mas fuertes de Garnet
Technology es el soporte técnico y de

ingenieria que brinda el contacto directo
con los ingenieros de I+D, lo cual es crucial
para la generacién de negocios.

El stock permanente y las entregas
inmediatas también se han transformado
en una propuesta de valor importante, como
asi también el soporte de capacitaciones y
certificaciones de productos para instala-
dores a través de Garnet Academy.

Esta ultima es una plataforma de
capacitacion online que contiene la
certificacién de productos, charlas con
expertos, transmisiones en vivo y mucho
mas. Todo esto es acompafado por un
departamento de comunicacion destinado
a dar soporte de marketing a cada cliente.
Politicas de trabajo claras y colaborativas
son la clave del exito.

Hoy Garnet Technology cuenta con mas

de 50 miembros que estan en constante
desarrollo personal mediante formaciones.
De esta manera, la empresa contribuye
indirectamente con el crecimiento de sus
clientes a través del asesoramiento,

la capacitacién y el apoyo constante que
brinda todo el personal.

La naturaleza innovadora de los productos que
la compafiia desarrolla es el resultado directo de
un prestigioso grupo de personas abocadas a
brindar lo mejor en el mercado que la seguridad.

Foto archivo afio 2019


www.garnetacademy.com
www.garnetacademy.com
www.garnet.com.ar

D ALEAN Seguridad,
/06/‘//!(65/‘61/

Serie ABH Barreras Infrarrojas ABH 100L - 250L
con funcion ANTINIEBLA
SUCURSAL CENTRAL SUCURSAL LA PLATA : Calle 119 N° 258
MARIANO PELLIZA 4112 Cel.11 37929710 ©
Munro, Buenos Aires Q SUCURSAL TUCUMAN : Santiago del Estero 1351
B mms (011) 4756 0709 Cel. 115717 4793 ©


https://goo.gl/maps/XenQe6DMvuEPhHuL6
https://goo.gl/maps/viniew84ncJ46fQt5
https://goo.gl/maps/5bDPEpedm6vMGy969
api.whatsapp.com/send?phone=5491137929712
api.whatsapp.com/send?phone=5491157174793
tel:+541147560709
www.dexa.net.ar/productos/catalogo/ver/1324

REPRESENTANTE
OFICIAL

SEGURIDAD ELECTRONICA

SERIE: ABI SERIE: ABT
Barreras infrarrojas para exterior

Barrales infrarrojos para exterior
Jos P de 2 haces, hasta 60 mts.

de 2 a 10 haces.

Modelo: ABT-i SERIE: ABE
Barreras m‘frarrOJas con soporte, Barreras infrarrojas para exterior
para exterior de 2 haces. de 3 haces, hasta 250 mts.
NIEBLA HIELD nrun . : . M . k :
: S P &4 \
LLUVIA  NIEVE —Lrr J
Adaptable al 4 Frecuencias IP65 A prueba Alcance Senal Display led de
ambiente de Agua perimetral de intensiva 2 digitos de
30a 250 mts. senal

- CONSULTA POR WHATSAPP
+54 9113792 9712 /DEXA-Seguridad /DEXA Seguridad electrénica [E]

PLATAFORMA ON LINE DE COTIZACION % dexa.net.ar

ventas@dexa.com.ar



www.dexa.net.ar/productos/catalogo/?page=1&marca=98
api.whatsapp.com/send?phone=5491137929712
www.instagram.com/dexa.seguridad
www.facebook.com/DistribuidorDexa
mailto:ventas@dexa.com.ar
www.dexa.net.ar
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E Empresas

Monitoreo Inteligente

Solucién profesional en monitoreo mayorista

Enfocada en instaladores, empresas integradoras y de seguridad fisica, Monitoreo Inteligente ofrece

un amplio abanico de servicios para convertirse en un aliado de los profesionales que buscan crecer

en el mercado. En esta nota, el crecimiento del monitoreo mayorista y las claves para lograrlo.

\/

MONITOREO INTELIGENTE

@ +54115239-2939
© ventas@monintel.com.ar

www.monitoreointeligente.com.ar

M onitoreo Inteligente es una
empresa habilitada por la
Direccion General de Seguridad
Privada del Gobierno de la Ciudad
Auténoma de Buenos Aires que
brinda servicios de monitoreo con
concepto exclusivamente mayoris-
ta,sinusuariosfinales.”Nuestrocom-
promiso es apoyar el crecimiento de
técnicos instaladores, empresas de
seguridad electréonica y empresas
de seguridad fisica, poniendo a su
disposicién nuestra estructura de
conocimientos, nuestra experiencia
y nuestro porfolio de servicios”, ex-
plicé Pablo Javier Tedone, Gerente
General de Monitoreo Inteligente.

Enfocados en el servicio a quie-
nes ofrecen monitoreo a través de
diferentes opciones y prestaciones,
Tedone y Judith Taglia, Gerente Co-
mercial de la empresa, describieron
las metas y el horizonte de Monito-
reo Inteligente.

-Enlineas generales, ;como se con-
formélaempresay cuando comenzé
a operar en el mercado mayorista de
monitoreo?

Pablo Tedone: Monitoreo Inteli-
gente nacié a fines de la década de
1990,delafusiéndeungrupodetéc-
nicos instaladores que decidieron
sumar sus carteras de clientes, sus
experiencias y su profesionalismo.
Noencontrabanenesemomentoen
el mercado de servicios mayorista

18 >
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una empresa que cubriera sus ex-
pectativasentérminosdelacalidad
que necesitaban para sus clientes
finales. Eso motivé la formacién de
Monitoreolnteligente,unaempresa
enlaquelaeficiencia, latransparen-
cia, la honestidad y el profesionalis-
mo son los valores dominantes.

- ;En cuédnto influye la tecnologia a
la hora de brindar monitoreo?

Judith Taglia: La tecnologia cam-
bia dia a dia, y Monitoreo Inteli-
gente corre con la ventaja de que
acompana el crecimiento, siempre
busca innovar y no quedarse ancla-
da en tecnologia en camino de la
obsolescencia. Esto se traduce en
un beneficio automatico para nues-
tros clientes minoristas, quienes
estan en situacion de competencia
con empresas de primera linea, ya
quecuentanconunabanicosuperior
deopcionesdeserviciosparaseducir
a su cliente final. No esperamos que
el mercado nos traiga nuevas solu-
ciones, estamos un paso adelante en
innovacion.

by, #7
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- ;Cudles son sus principales servi-
cios?

JT. Para Monitoreo Inteligente,
el servicio consiste en satisfacer a
nuestros clientes y en cubrir las ne-
cesidades que se le presentan en el
dia a dia a su cliente final. Hacemos
seguridad, somos la confianza y la
tranquilidad que cada cliente ne-
cesita y, como siempre decimos, lo
que logramos superé ampliamente
nuestras expectativas.

PT: Si bien nos definimos como una
empresa de monitoreo con concep-
to Unicamente mayorista, tenemos
una gama de productos y servicios
que nos distinguen mas alla del mo-
nitoreo tradicional con tarifa plana,
como por ejemplo: Edificio Protegi-
do, Vigilador Virtual, Escolta, rastreo
vehicular, personaly de mascotas, vi-
deovigilanciacondronescon pilotos
certificados, domotica y grabacién
en la nube, radios smart Mega PTT,
rondines virtuales de verificacion de
camaras y conectividad, control de
horarios, video verificacion, control
de cadenade frio,monitoreo dealar-


tel: +541152392939

MONITOREO
INTELIGENTE

MUCHO MAS QUE MONITOREO MAYORISTA I

Todo lo que buscas

en una Empresa de Monitoreo

(Full Service. Operadores Certificados gestionando 24/7 a Vigilador Virtual
u Edificio Protegido

(Adaptabilidad al mercado actual, a nuestros clientes, y u Escolta
a las situaciones del dia a dia. = Rastreo vehicular
u Rastreo personal

/ Know How. Desarrollamos soluciones a medida, u Video vigilancia con drones
trasladando nuestra experiencia para acompafiarte 1 Domética y grabacion en la nube
en la evolucién de tu negocio. 2 Radios Smart PTT

u Control de horario
/ Rentabilidad. Potenciamos tu crecimiento econdmico, a Videoverificacion
construyendo relaciones comerciales perdurables. 2 Monitoreo de alarmas vecinales

u Tarifa plana

| CONVERTIMOS TU IDEAS EN PROYECTOS I

(011) 5239-2939
ventas@monintel.com.ar L
www.monitoreointeligente.com.ar monitoreointeligente



www.monitoreointeligente.com.ar
www.monitoreointeligente.com.ar
mailto: ventas@monintel.com.ar
tel: +541152392939
www.facebook.com/Monitoreo-Inteligente-832210883597580
www.instagram.com/monitoreointeligente
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mas vecinales con pulsadores con
reconocimiento de usuarios y apps
para celulares.

- ;/Tienen unidades de negocios
diferenciadas para alguno de sus
servicios?

PT:En Monitoreo Inteligente busca-
mos construir relaciones comercia-
les a largo plazo; como resultado de
esta premisa surgen alianzas estra-
tégicas con empresas innovadoras,
que apuntan a diferentes nichos de
mercado, como el del Vigilador Vir-
tual, y los dispositivos de radio smart
PTT con comunicacién encriptada.

JT: Para lograr esa relacién con el
clientenosapoyamosenlosestudios
de mercado que realizamos, analiza-
mos los paises con mayores indices
de inseguridad y aprendemos a tra-
zar estrategias para nuestro merca-
do actual. Esa informacién nos apor-
ta el conocimiento necesario para
ofrecer soluciones acordes.

- (Qué relacién tienen con sus
clientes?

JT: Para Monitoreo Inteligente, la
clave esel nivel de confort que gene-
ramos en las relaciones con nuestro
cliente interno y nuestro cliente ex-
terno.Nos enfocamos enla calidez,y
hacemos que se traslade a todos los
eslabones que componenlacadena,
hasta llegar al cliente final y destina-
tario del servicio. Nunca dejamos de
lado el profesionalismo.

PT: Como dijimos anteriormente,
construimos relaciones perdurables
en el tiempo, signadas por la hones-
tidad, la transparencia y la calidad
de ejecucion operativa, técnica, ad-
ministrativa y comercial.

- ;Qué perspectivas tiene en la
actualidad el negocio del monitoreo
mayorista?

JT: En la actualidad, el mercado del
monitoreo mayorista no tiene te-
cho y continuard su crecimiento, ya
que la coyuntura social obliga, cada
vez mas, a ampliar los métodos de
protecciéon de cada persona, casa,
comercio o empresa. Si bien la se-
guridad estd cambiando, hay toda-
via un mercado virgen que requiere
servicios cada vez mas a medida,
que escapan cada vez mas de lo es-
tandar que ofrecen otras empresas.
Es alli donde aparece Monitoreo In-
teligente con opciones de servicios
boutique, a medida, personalizados,
quehacenquenuestrosclientespue-
dan ofrecer a sus usuarios finales un
producto diferente y exclusivo.

<20

- (A qué mercado se dirigen las
soluciones que brindan?

PT: Nuestro objetivo se basa en
implementar soluciones para que
instaladores profesionales, técnicos,
empresas instaladoras y empresas
de seguridad electrénica y fisica
puedan desarrollarse y crecer, con-
tando con nuestro soporte técnico,
operativo, comercial y administrati-
vo. Nuestro know-how esta a su dis-
posicion,como parte del crecimiento
gue queremos impulsar.

- Hablando de innovacion y cre-
cimiento, ;Qué producto/servicio
sienten que estd demandando el
mercado?

JT: El Tétem de Vigilancia, también
llamado Tétem de Seguridad, es una
delasapuestasmasfuertesdelasem-
presas de seguridad, principalmen-
te en los ultimos meses. En nuestro
caso, es un producto con un servicio
asociado, que venimos ofreciendo y
desarrollando desde hace algunos
anos y que nos obligd a superarnos
una vez masy evolucionar hacia algo
distintivo de nuestra empresa.

PT: Esa evolucion se tradujo en un
un tétem con espejo virtual en full
scream, el operador pictureinpicture
en un angulo y un zécalo de panta-
lla personalizado para cada empre-
sa de monitoreo. Este desarrollo fue
posible gracias a la colaboracién con
nuestros colegas de 3 V Tech, con la
particularidad de ser una solucién
patentada, que les permite a nues-
tros clientes competir con empresas
de primera linea y superar cualquier
propuesta.

- ¢Esta solucién, la plantean como
algo unico para proteger edificios?
PT: Basicamente, el tétem puede ac-
cionar en forma individual con una
visualizacién 24/7, pero en realidad
apuntamosaun nivel mayorde segu-
ridad asociando al mismo controles
de accesos peatonales y vehiculares
monitoreados, como parte de un ni-
vel de servicios superador en cuanto
a deteccion temprana.

-;Cudlessonlosprincipales desafios
de cara al futuro?

PT: Nuestro principal desafio es la
consecuciéon del proyecto de ener-
gias renovables que definimos para
este aino. Nos abocamos a trabajar
en el que serd el vinculo energético
principal de nuestra central de moni-
toreo mediante la alimentacién con
energia solar.

JT: Creemos que parte de la evo-

lucion es la sustentabilidad, y es un
camino que comenzamos a recorrer
hace tiempo y del cual esperamos
ver frutos prontamente. En cuanto a
nuevos servicios, estamos trabajan-
do intensamente en el desarrollo de
sistemasdedetecciondeintrusionin-
teligente por imagenes, para sumar
valor y precisién.

- ¢Estdan pensando en sumar
unidades de negocio a la empresa?

PT: En Monitoreo Inteligente tra-
bajamos con nuestros partners de
negocios siempre en pos de la in-
novacion, el crecimiento y el aporte
mutuo, para sumar valor a nuestros
clientes minoristasy queelloslotras-
laden a sus clientes finales.

JT: Seguramente el futuro nos en-
cuentre con nuevas alianzas, nuevas
capacitaciones y nuevos vinculos,
para que nuestros clientes nos si-
gan eligiendo y los potenciales nos
quieran elegir.

TOTEM DE SEGURIDAD

Es una solucién pensada para edifi-
cios, que combina la visualizacién de
camaras del lugar con la interaccion
en tiempo real entre los habitantes
del edificio y un operador certificado
de la central de monitoreo.

A través de un protocolo estable-
cido, el sistema previene al usuario
ante situaciones como entraderas,
emergencias médicas o accidentes,
entre otras. il




VIGILADOR VIRTUAL MAYORISTA

SEGURIDAD INTELIGENTE

Desarrollamos nuestras propias solucio-
nes, brindando a nuestros clientes
apoyo constante en la evolucion de
SUS NegocCios.

Con mas de 30 afos combinados en el
rubro seguridad, entendemos el mercado

y como el mismo fue evolucionando.
Todas nuestras soluciones fienen por
objetfo brindar a nuestros clientes nuevos

modelos de negocios, sumamente
rentables y perdurables en el tiempo. PANTALLA

PERSONALIZADA

= SOLUCION LLAVE EN MANO = ACTUALIZACION CONSTANTE
= MONITOREO OPCIONAL = APOYO COMERCIAL Y TECNICO

ventas@monintel.com.ar
www.3vtech.com.ar www.monitoreointeligente.com.ar

? \V (011) 5031 0491 (011) 5239 2939
J info@3vtech.com.ar INTELIGENTE
JVTEDH



tel:+541150310491
tel:+541152392939
mailto: info@3vtech.com.ar
mailto: ventas@monintel.com.ar
www.monitoreointeligente.com.ar
www.3vtech.com.ar
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AVIGILO

a Motorola Selutions Company

Inteligencia artificial

i . B . on
Las soluciones Avigilon estan integradas al Control de et
Accesos junto con herramientas de inteligencia artificial

ofrecen lainformacion correcta en el momento adecuado

paratomar las mejores deciones.

inspiredaccess

Cerraduras inalambricas

suprema digicon  SALTO  aviciLon  (@tenwha  ROWONR

. +541148 54

£ @ ventas@dramstechnology.com.ar
Q Pringles 1267, C1183AEW, CABA, Argentina

% www.dramstechnology.com.ar



www.dramstechnology.com.ar/brand/avigilon/
www.dramstechnology.com.ar/brand/suprema/
www.dramstechnology.com.ar/brand/salto/
www.dramstechnology.com.ar/brand/hanwha/
www.dramstechnology.com.ar/brand/provision-isr/
www.dramstechnology.com.ar/brand/digicon/
Tel:+541148625054
https://goo.gl/maps/rgvNQ41beU2Mq2eU9
https://goo.gl/maps/rgvNQ41beU2Mq2eU9
www.dramstechnology.com.ar
www.dramstechnology.com.ar
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FaceStation F2

Terminal que combina el reconocimiento facial visual

e infrarrojo con un algoritmo de deep learning Unico.

% ;

100.000 huellas y Modulo deteccion
50.000 rostros (1:n) de temperatura opcional

~
) ®

-~ = NFC

Deteccion de Compatible con credenciales
barbijo moviles (BLE y NFC)

suUPrema

digicon

Molinetes Catrax

SXFarpointe Data’ —JECURITRON™ - frsesas Theia TAMRON

BEmmDLERIEN

‘-—_' TECHMNOLOGY SA.



www.dramstechnology.com.ar/brand/tamron/
www.dramstechnology.com.ar/brand/theia/
www.dramstechnology.com.ar/brand/neural-labs/
www.dramstechnology.com.ar/brand/securitron/
www.dramstechnology.com.ar/brand/lkx/
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Automation Systems

Representante de DJI en Argentina

Con amplia experiencia en seguridad aplicada para el dmbito civil, Automation Systems ofrece al

mercado la linea Entreprise de drones DJI, elementos de probada eficacia en distintos entornos y

situaciones criticas.

: .. Automation

AUTOMATION SYSTEMS

ystems

@ +54 11 5365-5566
© info@automasys.com.ar

www.automasys.com.ar

D esde hace quince aios, Auto-
mation Systems comercializa
productosy servicios de alta calidad
y avanzada tecnologia en el campo
de la seguridad con el objetivo de
establecer relaciones comerciales
perdurables. La empresa provee
soluciones eficientes y un servicio
de mantenimiento posventa que le
garantiza al cliente el correcto fun-
cionamiento de los sistemas.

“Representamos a empresas lider
de reconocido prestigio mundial, lo
gue nos permite contar con produc-
tos de primera linea en cada uno de
los segmentos en los que interveni-
mos”, manifesté el Director Ejecutivo
de la empresa, Armando Mayora. “A
través de nuestra empresa asocia-
da, Al-Tec S.A., proveemos sistemas
unificadosde seguridad que pueden
incluir gestion de video, control de
accesos, proteccion tanto interior
como de perimetros y reconoci-
miento automadtico de patentes ve-
hiculares”, amplio el directivo.

Automation Systems cuenta con
un plantel de técnicos e ingenieros
especializados y calificados por los
fabricantes para realizar las tareas
de mantenimiento de los sistemas
y productos. Esto se traduce en una
amplia experiencia en el desarrollo
de proyectos desde su disefio, que
incluye la cobertura de todas las
etapas de implementacién hasta su
entregaen modalidad llave en mano.
Hablamoscon ArmandoMayora,uno
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de los fundadores, sobre la empresa,
sus inicios y las expectativas tras la
incorporacion de la marca DJI.

- {Cudles fueron los inicios de laem-
presa?

- Automation Systems S.A. fue fun-
dadaen2007.Quienesconformamos
la empresa tenemos experiencia en
el dmbito militar; en mi caso, fui
piloto de aviones de combate en
la Aviacién Naval durante 15 anos.
Posteriormente, desde la década de
1990, hemos desempenando dife-
rentes funciones en empresas del
mercado de la seguridad.

- ;En qué rubros estan enfocados?

- El foco principal de Automation
Systems es la provision de equipa-
miento de seguridad para las fuerzas
militares y policiales, tanto federales
como provinciales y municipales.
Representamos a empresas lider y
de reconocido prestigio mundial,

gracias a lo cual contamos con una
gama de productos de primera linea
para cada rubro.

- {Como sevinculan con el sectorde
la seguridad electrénica?

- La sequridad electrénica es un
componente muy importante de
nuestroinventario de productos, en-
tre los que se incluyen, por ejemplo,
drones aéreos de distintas capacida-
des, inhibidores de comunicaciones,
sistemas portatiles de inspeccion
porRX,conjuntosdecamarasdealtas
prestaciones para vehiculos aéreos,
navalesy terrestres, equipos de con-
tramedidas electrénicas, camaras
corporales, tobilleras electrénicas
paraprotegeravictimasdeviolencia
de géneroy controlar detenidos con
prisiondomiciliariaorestriccionesde
desplazamiento, entre otros. Todos
estossistemasy productostienenun
componente de hardware y uno de
software que requieren personal téc-
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LANZAMIENTO &liji

MAVIC 2
ENTERPRISE ADVANCE

I (1 S ) Z)

640%512 px 48MP 32x Posicionamiento Transmision Deteccién de
Camara termal Camara visual Zoom digital a nivel de CM 10 km obstéculos
con RTK? Full HD en 6 direcciones’

Imagenes Térmicas de Alta
Resolucién

- Resolucién 640 x 512 px

- Tasa fotogramas 30Hz

- Zoom digital 16x

- Precisién medicién temperatura
+2°C

Deja que el Zoom te
Proteja

- Sensor CMOS de 1/2"

- Resolucion 48 Mpx Flight (6P Sl E &l HOL B

- Zoom 4x sin pérdidas?

- Zoom HD digital 32x

Aplicaciones
- Lucha contra incendios
- Busqueda y salvamento
- Fuerzas de seguridad
- Inspeccién de lineas de tension

- Proteccién medioambiental

1. En la deteccién de obstéaculos en 6 direcciones, los sensores izquierdo y derecho solo estan activos en el modo Tripode.
2. Al usar el modo Video FHD.
3. El médulo RTK esta disponible por separado.
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H Empresas

nicoaltamentecapacitado,encondi-
ciones de implementar los sistemas
y posteriormente proveer servicios
de mantenimiento.

- iCudndo comenzaron a represen-
tar a la empresa DJl 'y cudl es su rela-
cién con ella?

- DJI designd en 2020 a nuestra em-
presa para promover y vender sus
productos del segmento Enterprise.
Se trata de los VANT (Vehiculos Aé-
reos No Tripulados), de excelentes
capacidades operativas y con sis-
temas de cdmaras de altas presta-
ciones. Contamos con unidades de
demostracién y stock para brindar
una rapida respuesta a intereses po-
tenciales de evaluaciones operativas
y requerimientos de adquisicién.

- {Van a utilizar sus productos para
proyectos propios o también van a
comercializar los drones de la marca?

- Ofrecemos los distintos modelos
de VANT de DJI Enterprise para una
muy amplia gama de aplicaciones.
Ademas de las aplicaciones de sequ-
ridad, estos VANT se pueden utilizar
para seguimiento y control de obras
de infraestructura (rutas, puentes,
edificios, plantas industriales, etc.),
fiscalizacion de obras no declaradas
odeclaradas parcialmenteaentesde
control impositivo, andlisis de explo-
tacion para empresas mineras, pro-
teccién de parquesnacionales, entre
otras posibilidades.

- {Qué beneficios se obtienen den-
tro del mercado de la seguridad con
el uso de drones?

- El incremento del horizonte vi-
sual y electrénico al ganar altura
mejora la capacidad de vigilancia
y control de mediano alcance. Esta
capacidad es especialmente Uutil en
operaciones militares, policiales, de
defensa civil, bomberos, busqueda
y rescate, sequridad privada, entre
otras. La tendencia mundial en la
seguridad privada es incorporar los
VANT comouncomplementodentro
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de un sistema de seguridad. Permite
hacer vuelos de vigilancia o dar res-
puesta a detecciones o alarmas en
forma muy aqil, rapiday eficiente.La
configuracion mas sencilla de estos
VANT incluye camaras de alta reso-
lucién con potente zoom y cdmaras
térmicas, herramientas sumamente
utiles para cumplir funciones de se-
guridad.Porotraparte,conlosvuelos
programados mediante way-points
(GPS) se pueden planificar trayec-
torias e intervalos variables que difi-
cultan el andlisis que pueden hacer
potenciales intrusos sobre un obje-
tivo. Esta funcionalidad es muy util
para barrios cerrados, yacimientos,
plantas fabriles o industriales, puer-
tos, aeropuertos y toda otra obra de
infraestructura situada en predios
de gran extensién o con espejos de
agua dificiles de controlar con otros
medios. La relacién del costo de ad-
quisicién de un dron equipado y su
operacién comparadasconotrasop-
ciones es sumamente ventajosa, lo
cual hace que aumente cadavezmas
su utilizacién en estas operaciones.

- {Qué tipo de operaciones se pue-
den realizar con un dron?

-Lasoperacionesde VANT se hacen
a través del vuelo visual (operador)
y/opormediodeunvueloprograma-
do en cuanto alatrayectoria, alturay
funciones a desarrollar en cada uno
de los puntos definidos del vuelo. El
ambito de operacién es muy amplio,
pueden operar en distintos tipos de
escenarios y alturas. En los ultimos
anos, el avance tecnolégico que se
ha realizado en los VANT en general
y en sus baterias en particular ha in-
crementado la autonomia de vuelo,
que actualmente se encuentra entre
los 30y los 55 minutos (dependien-
do del VANT). Hay modelos que, con
un médulo especial, pueden conec-
tarse fisicamente a una estacién en
tierra por medio de un cable de ali-
mentacion. Esta funcionalidad per-
mite que el VANT permanezca ope-
rativo durante varias horas (se han

realizado pruebas de 24 horas). Esta
capacidad es muy util para cumplir
funciones de vigilancia de eventos,
manifestaciones, espectaculos ar-
tisticos o deportivos, cubrir puntos
de control durante largos periodos
o establecer vinculos paralaretrans-
misiéon de comunicaciones.

- ;Cudles son los equipos mas re-
comendables para misiones de bus-
queday rescate?

- Para este tipo de operaciones es
indispensable que el VANT cuente
con una camara térmica de alta per-
formance (los modelos mas avanza-
dos cuentan con camaras de resolu-
cion 640x512@30 Hz). La autonomia
de vuelo también es un factor de
suma importancia. DJI ofrece dos
modelos excelentes para estas ope-
raciones: Matrice 300 RTK y Mavic 2
Enterprise Advance.

- ¢Estan permitidos los vuelos au-
ténomos?

No, no estén permitidos. La regula-
cion del uso comercial de los VANT
estd establecida por la Adminis-
tracién Nacional de Aviacién Civil
(ANAC), y las normas que rigen la
operacion de los VANT no permiten
los vuelos auténomos. Si bien el
VANT puede hacer vuelos con des-
peguey aterrizaje automaticosy tra-
yectorias preprogramadas, siempre
debe haber un operador en condi-
ciones de tomar el control del VANT.

- ;Qué expectativas tienen con esta
linea de productos?

-DJlesunodeloslideres mundiales
en este mercado, con una participa-
cion superior al 60 %. Como hemos
comentado anteriormente, la cre-
ciente utilizacion de VANT en distin-
tas industrias y operaciones, junto
con el marcado descenso del precio
de adquisicion y operacidn, llevan
a muchos organismos estatales y
empresas privadas a considerarlos
como herramientasde suma utilidad
para cumplir con sus operaciones. il



HIKVISION

Hikvision Ax Hybrid

El panel de Alarma mas completo del mercado: preparado para integrarse
con todo el sistema de seguridad y automatizacion.

° Aplicaciones para usuario e instalador:

Una App para todo: alarma, domética, video intercom, cdmaras
y control de accesos

@ Hik Connect Hik-ProConnect

° Verificacién de video IVaa$S

7 segundos de video verificacion utilizando camaras ONVIF o canales
de DVR, a través de monitoreo profesional y/o App

° Multiples vias de comunicacién
LAN/WIFI/3G/4G/PSTN

° Amplia gama de periféricos cableados e inalémbricos

° Monitoreable a través de protocolo SIA

° Detector de movimiento de exterior de doble tecnologia totalmente
Inalédmbrico.

° Paneles de 20 a 64 zonas (modelos PHA20 y PHAG4)

#HikvisionLatam

©®0000

www.hikvision.com/es-la/
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www.twitter.com/HikvisionLatam
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www.instagram.com/hikvision.latam
www.hikvision.com/es-la/products/Alarm-Products

MODELO:

Velocidad de

apertura 90°
(ajustable)

Ciclos/hora

Aplicacion

Carga maxima
Dimensiones de la
base de fijacién de
acero

Tapa (material)

Brazo articulado

Fijacion

COMODIDAD Y SEGURIDAD

LINEA GIRO

. AUTOMATIZADOR PARA PUERTAS ABATIBLES

GIRO JETFLEX

2 sequndos

Intensivo

* Puertas de vidrio
templado (10 mm)

* Puerta con marco
120 kg

145 x 735 mm

Aluminio

Montaje interna o
externa
Directamente en la
pared o viga

GIRO DUPLA
JETFLEX

2 segundos

Intensivo

* Puertas de vidrio
templado (10 mm)

* Puerta con marco
120 ka (por hoja)

145 x 2045 mm

Aluminio

Montaje interna o
externa
Directamente en la
pared o viga

BRUSHLESS

GIRO BRUSHLESS
24V

2 sequndos

Intensivo

* Puertas de vidrio
templado (10 mm)

* Puerta con marco
120 kg

145 % 735 mm

Aluminio

Montaje interna o
externa
Directamente en la
pared o viga

APLICACION: PUERTAS
ABATIBLES

COMPATIBLE CON
PROGRAMADOR
EXTERNO



www.ppa.com.ar
tel:+541153528344
www.ppa.com.ar

AUTOMATIZADOR PARA PUERTA

APLICACION: PUERTAS CORREDIZAS
Automatizador para puertas corredizas con cremallera.
La mds econdmica solucion para automatizacion de
puertas en el mercado, pues se puede instalar en

puertas existentes, evitando gastos innecesarios.

Instalacién sencilla y répida.

Modelo compatible con Programador externo, varios
accesorios de comando y sistemas de porteria remota.

Tecnologia Brushless 24V (Motorreductor sin escobillas),
lo que garantiza mayor durabilidad al producto.

Aplicacién:

MODELO:

Velocidad de apertura
(ajustable)

Ciclos/hora

Aplicacién

Carga maxima

APLICACION:
PUERTAS
CORREDIZAS

RAC BRUSHLESS 24V
70 cm/s

60
» Puertas abatibles de vidrio
templado (10 mm)
» Puerta con marco
» Puerta de hasta 1.20 m
~ (aperturade1.10m)
80 kg

COMPATIBLE CON
PROGRAMADOR
EXTERNO

9392 8344 WWW.PPA.COM.AR SEGTEC
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7 Aplicaciones

Nueva version de AppTracker

para empresas de seguridad

Nuevo lanzamiento de RedGPS

Una solucidn escalable que reduce los costos operativos y ayudan al crecimiento de una empresa

de seguridad. La App reemplaza mucha tecnologia existente y convierte los smartphones en nue-

vas oportunidades de negocios.

I a nueva version de la AppTrac-
ker puede personalizarse con la

marcadelaempresaypermitevincu-
larse con muchas soluciones dentro
del ecosistema de RedGPS. ;Por qué
la AppTracker es la aplicacién que
toda empresa de seguridad necesi-
ta? Aqui le damos cinco razones.

1. CONVIERTE LOS SMARTPHONES
EN RASTREADORES GPS

Consoloinstalarla, los teléfonos ce-
lulares se convierten enrastreadores
GPS, lo cual es ideal para conocer la
ubicacién de guardias o empleados,
sea por razones de logistica o de se-
guridad. Por ejemplo, repartidores,
encuestadores, personaldeventaso
bien personas en situaciéon deriesgo
o vulnerabilidad.

Este es uno de los atributos mas va-
lorados, ya que permite reemplazar
el hardware, muchas veces costoso u
obsoleto, con una aplicacién facil de
instalar e implementar, y establecer
alertasygeocercascomosehariacon
cualquier dispositivo GPS.

2. ALTA AUTOMATICA MEDIANTE
CODIGO QR

En solo unos segundos, la app
esta lista para reportar. Con solo
escanear un codigo QR, cada smar-
tphone quedararegistrado automa-
ticamente en la plataforma, por lo
que el altajamas habia sido tan facil.

Esta caracteristica convierte a la
nuevaAppTrackerenunasoluciones-
calable, capaz de hacer crecer expo-
nencialmenteunaempresa.Ademas,
hace que la experiencia del usuario
sea la mejor.

Gracias a esta herramienta, cuando
haga el relevamiento de un proyecto
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ounademostraciéndeservicios,solo
habra que instalar y escanear.

3. VIDEO STREAMING CON AUDIO
EN TIEMPO REAL

Con AppTracker, cada persona lle-
va en su smartphone una BodyCAM
o un DVR movil, listo para hacer
streaming de audio y video iniciado
por el usuario o a peticién desde la
plataforma, con un botén de panico
conectadoal centrodemonitoreoen
caso de cualquier emergencia.

4. FORMULARIOS Y ENCUESTAS

Una funcionalidad que hace de la
AppTracker 4.0 un nuevo hito es la
incorporacién de formularios, una
herramienta que abre un mundo de
posibilidades desde seguridad has-
ta aspectos como productividad y
bienestar.

Con los formularios se pueden ge-
nerar encuestas para recabar infor-
macion para clientes sobre cualquier
situacion y recibir retroalimentacién
inmediata, o tener un reporte de los
guardias cuando se detecte alguna
situacion especificaofueradelanor-
ma. Incluso es util para que el perso-
nal que trabaja en campo envie un
reporte de sus actividades.

En la plataforma, los operadores o
supervisores crean formularios que
se envian a la AppTracker automati-
camente a partir de algun evento o
alerta; también se los puede progra-

mar para un momento especifico o
bien hacerlo de forma manual.

5.RONDINES DE SEGURIDAD

La AppTracker es una solucién in-
valuable para la seguridad privada y
publica, porque incorpora tecnolo-
gia que reemplaza el hardware para
monitorear y medir la eficacia de las
inspecciones y rondas de seguridad.

En la plataforma, los supervisores
programan cada rondin, verifican si
los guardias o policias estan hacien-
dolosrecorridosentiempoyforma,
y configuran alertas de acuerdo a
cada situacién que pudiera presen-
tarse. Por su parte, los guardias re-
portan cada punto de control con la
AppTrackerque,ademas,losconecta
con el centro de monitoreo para que
tengan respaldo en todo momento.

Es una solucion perfecta para ron-
dines en interior o exterior, a través
de cédigos QR, con la posibilidad de
generar reportes.

La nueva AppTracker 4.0 estrena
unanuevainterfazuser-friendly,dise-
Aada para facilitar su uso, y presenta
un estilo renovado hacia las tenden-
cias tecnoldgicas actuales, que con-
solidamasde 10 afos de experiencia
de RedGPS en el desarrollo de solu-
ciones para la industria del rastreo
y la seguridad. Asi, RedGPS ofrece a
susclienteslaposibilidaddedarvalor
agregado a sus empresas, para dife-
renciarse de la competencia. |



— =

para empresas de seguridad y rastreo GPS

ideo streaming con
udio en tiempo real

-

II __ Rondines
. de seguridad

?_? 10 metros

g veeeidss
6.85.

Obtén una
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INTERNATIONAL
15 s en firgentina

COMPLETE
SUCONTROL DE ACCESO
CON LO MEJOR DE SEG

CONSULTE por nuestras Barreras y Puertas Automadticas

CONOCE NUESTRAS SUCURSALES
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CASAMATRIZ  TEMPERLEY CORDOBA ROSARIO
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Florida Oeste | Bs. As. (Esq. Callao)
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PUERTA AUTOMATICA
SLIDER BLDC

La solucion ideal para puertas grandes y con gran flujo de personas.

Disponible en
varias medidas

Opciones para: 10 2 Hojas.
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INTERNATIONAL

CONOCE TODA NUESTRA LINEA
DE PRODUCTOS EN EL PORTAL WEB

wWww.seg.com.ar
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7 Aplicaciones

Plataforma CountrySafe

Control a través del ecosistema SoftGuard para urbanizaciones privadas

¢{Coémo gestionar la sequridad de una urbanizacién privada en un solo sistema? SoftGuard dised

una solucién ideal para este tipo de implementaciones, capaz de controlar desde una misma pla-

taforma los sistemas existentes.

E n el contexto actual, los proble-
mas de seguridad arrecian y las

urbanizaciones privadas son blanco
de delito. Los consorcios no suelen
estar equipados con las tecnologias
que realmente le aportan la seguri-
dad necesaria y, segun datos de los
ultimos meses, en una urbanizacién
privada existen problemas de seguri-
dad tanto externa como interna.

En general, abundan lasimplemen-
taciones compuestas por varios sis-
temas de seguridad que operan de
forma independiente. En SoftGuard,
la tecnologia aplicada a la seguridad
se centraliza en una sola plataforma
que permite unificar videoy sistemas
de proteccién perimetral como cer-
cos eléctricos. El sistema esta espe-
cialmente enfocado en la deteccién
temprana de intrusiones, ya que in-
tegra video verificacion para ofrecer
visualizacién de una zona en el mo-
mento preciso en que es violentada.

COUNTRYSAFE

El sistema CountrySafe para la se-
guridad integral de monitoreo de
alarmas para urbanizaciones priva-
das de SoftGuard permite recibir y
gestionar las alarmas provenientes
de objetivos fijos y moviles. Los pri-
merosson lasresidencias, las oficinas
administrativasyelcentrodeportivo,

@ ) CountrySafe

Integracion total de
toda la seguridad
enun sélo sistema
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donde no solo pueden producirse
intrusiones sino también emergen-
cias médicas. El sistema valida y pos-
teriormente deriva a las autoridades
competentes (policia, bomberos,
guardia privada, servicios médicos,
etc.) segun corresponda.

Cuando se habla de objetivos mé-
viles se utiliza el sistema CountrySafe
para el monitoreo de tracking GPS.
Esto permite controlar las patrullas
delaseguridad privada, los vehiculos
queingresan conun permiso tempo-
ral (como los delivery de comida o el
correo),asicomotambiénlosvehicu-
los de mantenimiento o servicios in-
ternos del barrio privado.

El control de accesos también es
posible mediante el sistema Soft-
Guard y la app CountrySafe, ya que
permite de forma eficaz aprobar o
negar el paso de personas o grupos
de personas a un domicilio en fun-
cion de ciertos parametros de se-
guridad establecidos previamente.
La gestion de invitados, entregas y
servicios permite a los usuarios de
la app CountrySafe generar accesos
para personas invitadas, autoriza-
ciones de servicios, entregas o re-
uniones grupales para su domicilio.
El invitado o autorizado recibira la
invitacion de acceso via WhatsApp
y, al presentarse en el pértico de ac-

ceso, el personal de guardia validara
la invitacién con la registrada en el
sistema para habilitar el ingreso.
Ademas de esta funcién, se suma
a la App CountrySafe la gestion de
amenities, mediante la cual los re-
sidentes y propietarios pueden re-
servar turnos para ocupar canchas
dedeportesyotrasactividades.Esta
funcionalidad presenta una grilla
con un calendario de dias, horarios
y datos sobre laactividad que se de-
sea reservar. Cuando el usuario ya
tiene decidida su reserva, procede
a realizarla confirmando los datos.

CONTROL DE CAMARAS

Otra de las funciones de Country-
Safe es Mis Camaras, que le permite
aunpropietarioaccederalascama-
ras de su hogar para ver en tiempo
real lo que esta ocurriendo alli. Con
la app, toda la familia del hogar re-
cibe proteccion dentroy fueradela
urbanizacion.

La plataforma de SoftGuard per-
mite al condominio tener el control
y auditoria del proceder de todos
los guardias mediante la app Vigi-
Control. Ademas, se puede hacer
seguimiento y monitoreo de todos
los vehiculos de seguridad, de ma-
neraquepuedenasignarloshastaun
punto fijo o movil.

El guardia tiene también un rol
importantisimo a la hora de aten-
der la emergencia que surge y darle
resolucion; algunas veces, de forma
auténoma y otras conectando con
la seguridad publica. El resultado
de utilizar SoftGuard es la eficiencia
en la operacién, ya que se conecta
al residente con un aplicativo que le
brinda todos los servicios de segu-
ridad y una herramienta de gestion
global dentro urbanizaciéon privada.
CountrySafe de SoftGuard crea co-
munidades mas seguras. il



Multiplique sus servicios de monitoreo, su
alcance y eficiencia, con un sistema tunico que
integre toda la seguridad

SoftGuard, es la plataforma que necesitas
para expandir sus servicios a:

Municipios y Universidades Urbanizaciones Entidades financieras Empresas
organismos y colegios cerradas y barrios y corporativas corporativas
plblicos privados

Monitoreo residencial y comercial, seguimiento mévil GPS, seguridad para las personas,
video verificacion de alarmas, acceso web al cliente y dealer, grabacion de llamadas

telefonicas, auditoria on line de guardias y mucho mas para que su empresa tome el camino
de la innovacion tecnoldgica en servicios de seguridad.

SoftGuard Tech de Argentina S.A.

Cnft

Jull
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| g pROTECTION “Multi-Million Dollar”
en Argentina

Llegar es importante

mantenerse,
“MUCHO MAS”

Gracias a nuestros clientes
por acompanarnos “SIEMPRE”
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MS27 Serie ONYX

Paneles de Inteligencia distribuida.

Flexibles, Expandibles y compatibles con versiones anteriores.
Facilmente integrable a redes y BMS.
Multiples canales de audio digitsl integrables.
Rapida Programacion, Usa y Mantenimiento.

Audio Evacuacion Digital

‘pe+  DVC

- Integracion Full con Serie ONYX
- Opcional telefonia de Emergencia

FPS

FIRE PROTECTION SYSTEMS

Remedios de Escalada de San Martin 3325 1er. Piso

()

NFPA Villa del Parque, Barrio Santa Rita - C.A.B.A. - Argentina

MEMBER

Tel.: 54+11 2106.7783 - Cel.: (+54) 15.3481.0015
ventas@fpssa.com.ar . www.fpssa.com.ar
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Agenda

SequridadExpo en Santiago de

Chile serda con modalidad mixta

Del 26 al 28 de octubre

La nueva edicién de SeguridadExpo se realizard del 26 al 28 de octubre y serd en formato virtual

y presencial, con el objetivo de asegurar que todos puedan participar en caso de que aun existan

restricciones de desplazamiento de viajeros por el mundo.

S eguridadExpo, laexhibiciéninter-
nacional de seguridad integral
masimportantedeChilereprogramé
suferiayCongresolnternacional,que
iban a realizarse entre el 8 y 10 de
septiembre para los dias 26 al 28 de
octubre de 2021 en Espacio Riesco,
en Santiago de Chile.

Desde la organizacion del evento
sefialaron que la medida se tomé
para que la exhibicion se realice en
las mejores condiciones posibles,
“resguardando la salud y bienestar
de nuestros colaboradores, exposi-
tores, visitantes y aliados estratégi-
cos”. Destacaron, asimismo, que re-
sultamejor posponerla para octubre
“con el objetivo de que la situacion
provocada por el COVID-19 sea mas
estable” y esperando contar con
que el programa de vacunacion se
encuentre lo mas avanzado posible
en Chiley en el resto del mundo.

La gerente de SeguridadExpo, Ka-
therine Becker, aprovechd la oportu-
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nidad paraanunciarquelaexhibicién
que reune al sector de seguridad
tendra por primera vez un formato
hibrido, es decir presencial y virtual.
“Esto hard posible que todos puedan
participar en la exhibicion desde
cualquier dispositivo y en cualquier
lugar, si es que para esa fecha aun
existieran restricciones de despla-
zamiento a nivel internacional”, dijo.
Explicéd que en esta “nueva edicion
habra espacio para el networking,
tanto en el recinto como a través de
nuestra plataforma virtual Segurida-
dExpo Connect, lo que permitirdque
expositores y visitantes interactien
en ambos formatos”.

“Ademas, contaremos con una ma-
yor cobertura nacional e internacio-
nal, habra acceso a la exhibicién en
cualquier lugar y momento, tendre-
mos stands personalizablesen laver-
sion presencial a través de cédigo
QRy permanente actualizaciéonenel
stand virtual”, amplié Becker.

Katherine Becker destacé ademas
que los asistentes al encuentro “po-
drdn agendar reuniones previas
para realizarse en la plataforma
virtual o en la feria” e indicé que el
Congreso Internacional “se realizard
en vivo en la exhibicién, por strea-
ming y on demand luego del evento
através de SeguridadExpo Connect,
que ademas contara con un Market-
place abierto en el que las empresas
podréan exhibir productosy servicios
con filtros de busqueda rapida y
avanzada para una facil navegacion,
que también se podra apreciar en su
visita al recinto”.

Por ultimo, desde la organizacion
destacaron que el desarrollo de la
exhibicién busca también aportar
a la reactivacion de la economia y
al desarrollo del pais a través de la
generacién de oportunidades de
negocios y la creacién de empleos
directos e indirectos que se produ-
cen en torno a la feria. m
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CCTV - Videoporterfa - Control de accesos - Alarmas
Cercos electrificados - Cables y accesorios para el instalador

0 Av. Santa Fe 2300 | Martinez | Prov. Bs. As. X< info@seguridadmartinez.com.ar

& 01147921418 /4793 7105 & www.sequridadmartinez.com.ar
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Circuito cerrado de TV (CCTV)
Proyectos, instalaciones y asesoramiento

Mantenimientos correctivo y preventivo de las instalaciones

/' - Maragement
r / /4 A Systam
z 150 5001:2015
N _ Buenos Aires =
" i Gobierno de la Ciudad TUVRheintand
Camara Argentina PRCERTIFIED e e com
de Seguridad 10 S10esazEs0
GRUPO ISELEC SRL es miembro de la DISPISICION N® 263/AGC/2017 GRUPO ISELEC SRL es una empresa certificada
Camara Argentina de Seguridad GRUPO ISELEC SRL s una empresa habilitada por el G.C.B.A. bajo la Norma 1509001:2015,
bajo el registro N® 95 como Instalador y Estandar internacional de sistemas de gestion

Mantenedor de instalaciones fijas contra incendio. de la calidad.
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Sistemas de detecion y alarma de incendio

Sistemas de deteccion por aspiracion forzada

Sistemas de extincion automatica de incendios

Grupo Iselec SRL a
Av. Presidente ). D. Perén 4086
(B1706CGZ) Haedo, Buenos Aires g Isele‘
Tel.: (54-11) 5294-9362 / 5294-9655
]

info@iselec.com.ar L ) .
wwww.iselec.com.ar Integracion de seguridad electrénica
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Videovigilancia vehicular

Streamax con inteligencia artificial

Una soluciéon que combina monitoreo, geoposicionamiento y seguridad vial

La reduccién de accidentes viales y sus consecuencias es, sin dudas, una de las metas para lograr un

comportamiento vehicular seguro. Esto es posible gracias a la tecnologia de Streamax, exclusiva de

Big Dipper en Argentina.

BIG DIPPER

www.bigdipper.com.ar

Big Dipper

( omo hemos visto en los ulti-
mos afos, la tecnologia im-
plementada en videovigilancia no
deja de sorprendernos con innova-
ciones, generalmente referidas a la
seguridad patrimonial y perimetral
en hogares, comercios, oficinas,
empresas, barrios cerrados, muni-
cipios, etc. Encontramos también
desarrollos que lograron mejorar
medidas sanitarias relacionadas con
la pandemia, como medir tempe-
ratura y realizar un control de afo-
ro inteligente en establecimientos
para reducir la tasa de contagios.
Hoy, Streamax vuelve a innovar con
inteligencia artificial aplicada a uni-
dades vehiculares, a través de una
plataforma que permitira control
y monitoreo de activos y promete
transformarse en una herramienta
de vital importancia para la seguri-
dad vial integrada.
Graciasaladisponibilidad desiste-
mas de GPS en casi todo dispositivo
electrénicopopularcomolossmart-
phones, estos pueden ser utilizados
como guia de navegacién en rutas
nacionales o en el complejo siste-
ma de calles de algunas ciudades.
El geoposicionamiento también se
popularizé para la proteccion de ac-
tivosmoviles,comoeltransportede
caudales, camiones con acoplados
0 camionetas para distribucion de
mercaderia, vehiculos cuya ubica-
cién puede monitorearseentiempo
real o historica.
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Como sucede con toda tecnolo-
gia, este sistema comenzé a usarse
también en vehiculos particulares
a través de empresas que brindan
un servicio de rastreo y localizacion.
Asi, muchos usuarios pudieron, tras
el robo de su vehiculo, ubicarlo y re-
cuperarlo.

Ahora bien, ;qué sucede con los
hechos? ;Coémo verificarlos? ;Qué
pruebas podemos tener? Son pre-
guntas complejas deresponder con
un simple sistema de geoposicio-
namiento; para estas situaciones es
necesaria otra solucion. Aqui entra
en juego la videovigilancia.

La videovigilancia ofrece eviden-
cia audiovisual que puede ser fun-
damental para la definicién de bus-
quedas de sospechosos, sentencias,
condenas, etc. Disponer de cdmaras
instaladas en vehiculos permite no
solo contar con pruebas de hechos
sucedidos, sino realizar un monito-
reo remoto en tiempo real de lo que
estd sucediendo.La cuestion masim-
portante a tener en cuenta es que el
ambiente vehiculares un tanto hos-
til para los dispositivos electréni-
cos, debido a que estan constante-
mente sometidos a golpes, vibra-
ciones de distintas frecuencias e
intensidades, descargas eléctricas
y amplitudes térmicas muy varia-
bles. Por lo tanto, necesitamos ase-
gurarnos de que cualquier cosa que
vaya a ser instalada en un vehiculo
cumpla con pruebas de laboratorio
que confirmen que la electrénica no
sufrird ninguin dafo. Para eso existen
diversas normativas internacionales
y estandares que, una vez certifica-
dos por un laboratorio, nos permiten
saber que la electrénica es apta para
uso vehicular.

STREAMAX: LA SOLUCION

VEHICULAR HOLISTICA

Streamax se desarrollé hace 18
anos, exclusivamente en el mercado
de las soluciones de videovigilancia
vehicular, y durante los ultimos 6 se
ha perfeccionado el usode analiticas
de video con Al, lo que los posiciona
como uno de los sistemas mas mo-
dernos y con mayor experiencia en
el rubro. Una de las ventajas de la
solucién Streamax es que su plata-
forma de gestion vehicular es com-
pletamente gratuita, lo que ofrece a
distribuidores e integradores la po-
sibilidad de confeccionar distintos
esquemas de negocios posibles y
brindar servicios de valor agregado.
Ademads, cumple con los mas altos
estandares de calidad en la fabrica-
ciony testeo en laboratorios propios
certificados,locualsetraduceenuna
tasa de fallas menor al 0,3 % y que
disminuye con el paso de los afos.

En 2021 la marca lleg6 a Argentina
a través de Big Dipper, importador
y representante exclusivo para la
venta, distribucion, linea de sopor-
te y de servicio de RMA de la marca.
Dentro de su cartera de soluciones,
Streamax ofrece diversos modelos
de DVRvehiculares (MDVR), que per-
miten conectar, grabar y transmitir
tanto camarasanalégicas AHD como
IP. Estos MDVR cuentan con puertos
de conectores aeronduticos, que
disponen de roscas para que no se
desconecten con las vibraciones, y
pueden transmitir tanto datos como
alimentacién, lo cual hace que la
instalacion sea algo sencillo y com-
pacto. Por otro lado, segun la serie,
podemos contar con distintas canti-
dades de canales para camaras (de
4 hasta 16); distintas interfaces para



i M2MDATAGLOBAL

Servicios especializados de conectividad M2M / IoT

LA CASA DE LOS M2MLOVERS
;Conocés el ADN de tu proyecto IoT?

] bt

APPLICATION DEVICE
Traduce a nivel usuario los Recoge los datos para ser
datos que el dispositivo envia

NETWORK
Camino de transporte de

procesados y enviados los datos hasta su destino

Simcard M2M Vodafone Américas |

84 operadores en 24 paises / 3 operadores en Argentina
Plataforma de autogestion / Soporte online 24/7
Precios y facturacion en moneda local
Datos en pool

. Tovionaf @ A

B ticO 3. -Mobile: Zzete/ vivo

T

i
Ii'

O A A A " 1 A L

Nal Al Tl

s e

DAL
\\ L N

AN

T_Du:t | M 2M La mejor plataforma de

C E N TE R conectividad en latinoamérica

B3 ADMINISTRACION v [ REPORTES v (@) MANUALES

13238 44259
Por activar (stock) Total conectadas

ih @ f &

$ mispLaNes @ sms [ HwaSRV  (DALARMAS v

A 110610 [~ 94698
ty $ |
Total Simcards Total Activas

Contacto Argentina il
sebastian.cason@m2mdataglobal.com www.m2mdataglobal.com



mailto: sebastian.cason@m2mdataglobal.com
www.m2mdataglobal.com
www.linkedin.com/company/m2mdataglobal.com
www.instagram.com/m2mdataglobal_oficial
www.facebook.com/m2mdataglobal
www.youtube.com/channel/UCLxYG_pRT7LY0K-nh6mwZvw
www.m2mdataglobal.com

@° Tecnologia

DISTRACCION

FATIGA

CELULAR

conexion de sensores o dispositivos
externos y distintas capacidades de
procesamiento.

UNA FAMILIA

MUY UNIDA Y CONECTADA

La familia de productos Streamax
se puede dividir en tres grandes seg-
mentos: la unidad de grabacioén, las
camarasylosaccesorios.Entrelasuni-
dades de grabacion, cuenta con tres
seriesdiferentes,serie 1,3y 5:laserie 1
eslamaspopular,demuybajocosto
y una alta relacion precio/prestacio-
nes. En esta serie existen dos mode-
los: el X1, que permite grabar en un
discorigidode2,5”alojadodentrode
una cabina antivibraciones; y el M1,
que graba en dos tarjetas SD. Ambas
opciones permiten conectary grabar
hasta 4 camaras analégicas mdas un
canal IP extra, y son capaces de tra-
bajar en conjunto con la unidad de
inteligencia artificial AD-Kit, de ma-
nera que es un equipo base al cual se
puede hacer un upgrade futuro para
anadir mas beneficios y convertirla
en una soluciéon modular financiera-
mente muy versatil.

Una solucién particularmente prac-
tica es la llamada dashcam, que en
Streamax tiene el nombre de C6D.
Se trata de un dispositivo integral
que contiene todo lo necesario para
operar en un solo producto autoins-
talable, muy practico y facil de con-
figurar. Este sistema ya incluye una
camara, que se adhiere al parabrisas,
y contiene la unidad de grabaciony
transmision. Ademas, puede sumar
una camara adicional de cabina o de
control de chofer. El nuevo modelo
(el C6D-AI) serd el que integre tam-
biénlAalascdmaras paraimplemen-
tar funciones que describiremos
mas adelante.
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Si hablamos de equipos MDVR
comunes, tendremos que agregar
camaras analdgicas y para ello la
marca cuenta con varios modelos y
disenos, cada uno adaptado al lugar
deuso(visualizacidntrasera, lateral o
delantera) o bien paraelinterior (que
ademas cuenta con micréfono). Un
modelo especial de camara esla AD-
Kit antes mencionada: un sistemade
dos canales IP que se conectany de
forma automadtica se configuran en
el dispositivo para que pueda operar
con lA.

NO ES UN ACCIDENTE

SI PUEDE EVITARSE

Uno de los principales diferencia-
les de Streamax es la generacion de
eventos durante el uso de los vehicu-
los, entre ellos: eventos por sensores
cableados,comounboténde panico,
eventos referidos al geoposiciona-
miento utilizando geocercas en un
mapa, o bien eventos generados por
alguna conducta o manejo inade-
cuado, detectado por las analiticas
de video basadas en IA, que se pue-
den agregar a cualquier MDVR co-
mun a través de camaras especiales.

También se ofrecen camaras para
conteo de personas, que permitiran
un registro de la cantidad de perso-
nas que ascienden y descienden de
transportes publicos; cdmaras para
detecciéon de objetos en puntos
ciegos, que alertan al chofer sobre
peatones, motos o vehiculos en los
puntos ciegos; y cdmaras que mo-
nitorean la ruta y el chofer a la par,
para generar una serie de alertas
que contribuyen a la reduccién de
accidentes.

Estdestudiadoque, hastaconunse-
gundodealertatemprana, esposible
evitar mas del 90 % de los accidentes

en rutas y avenidas. Y el AD-Kit ofre-
ce dos camaras para tal fin: la ADAS
(Advanced Driver Assistance System),
analizalarutay permite detectar ob-
jetivos, mide la velocidad con el GPS
para calcular en cuanto tiempo va a
colisionarconalguno, generaalertas
de colisién inminente, monitoreo
dedistanciade seguridad, deteccién
de peatoén, desvio de carril y detec-
cién de sefales de limite de veloci-
dady stop (en desarrollo).

Por otro lado, la cdmara DSM (Driver
Status Monitoring), analiza al chofer
para detectar alguna de las siguien-
tes conductas: sueio o fatiga, uso de
celular, uso de cigarrillo, distraccion
(mirando hacia abajo), ausencia de
choferydeteccionde personanoau-
torizada (mediante reconocimiento
facial). Todos estos eventos pueden
calibrarse en funcién de las necesi-
dades de cada usuario.

Ademas de generar un aviso local
visual y audible para el chofer, pue-
de grabar pequefos momentos de
evidencia que pueden almacenarse
de manera local o remota y luego
gestionarse mediante la plataforma
de administracion de evidencias, un
softwareintuitivoysencilloparacual-
quier operario de monitoreo.

Este tipo de tecnologias constituye
los cimientos y las bases de una con-
duccién mas seguray con horizonte
alaconducciéonauténoma.Mientras
tanto, es capaz de asistir al conduc-
tor para reducir la accidentologia
vial y sus implicancias.

Big Dipper acerca la tecnologia
Streamax a sus clientes para que
todo aquel que quiera aportara esta
misién cuente con informacion y
tenga la posibilidad de crear un mo-
delo de negocios adaptable a la ma-
yor cantidad de usuarios posible. |



CATALOGO DE : :
PrODUCTOS Y soLuciones Big Dipper

SOLUCIONES PARA LA MEDICION DE TEMPERATURA Y ACCESO SIN CONTACTO

GESTION DE AFORO CON
i N, . - . CONTROL DE ACCESO o
Identificaciéon biométrica

touch . con — — £ -
J
- Verificacion de uso de barbijo " § . ﬂ

Software

- ZKBioSecurity MTD con
- Puestos de ingreso / version especial, Permite
N = . 4 N , - Lineas ProFace y egreso para colocar los seleccionar un maximo de
- Identificacion Facial proactiva a distancia SpeedFace versién dispositivos. ocupacion, monitorear y

especial de fimware, : restablecer,
- Molinetes peatonales,

barreras bidireccionales, . ZKBioAccess MTD con
escritorio / mostrador, version especial,
soportes a medida. Madulos de Acceso,
Asistencia y Temperatura.

Terminales de Control de entrada

- Gran angulo de reconocimiento de palma controldaaciaca

- Medicion de temperatura corporal con imagenes térmicas

IDENTIFICACION BIOMETRIC UCHLESS CON IMAGENES TERMICAS ZKTeca

MASTER DISTRIBUTOR

e

ProFaceX-CH-TI ProFaceX-TI RevFace-10-TI SpeedFace-V5L-TI KJZ-03

- Montaje sobre molinetes o - Montaje en pared.
estructura existente.

- Pantalla no tactil de 7" - Pantalla tactil de 5" - Soporte para molinetes o

; o : . estructuras existentes.
- Capacidad de 30.000 - Reconocimiento facial - Capacidad de 6,000 rostros,

- Reconocimiento Facial rostros, 5.000 palmas, (10.000), medicién de 3.000 palmas, huellas 6.000 : : N
(0.35), palma(0.35s), usuarios 50.000, eventos temperatura y control de eventos 200.000. : Lugeas ;';'b]e ::'ghtmeFa‘:e‘
medicion de temperatura, 1.000.000. barbijo. Eventos 200.000. R G Epat,
control de barbijo. - Deteccion de temperatura y RevFace, G4.
- Algoritmo facial - Distancia de medicién de reconocimiento facial en 1s,
» Pantalla tactil de 87, 400lux. anti-falsificacion. temperatura: 30-120cm. distancia de 30-120cm. - Altura 414mm.

PREVENCION DE CONTAGIOS -
EN TRANSPORTE PU BLICO MASTER DISTRIBLITOR

Aplicacion en colectivos - combis - trenes - subtes

ARCO DETECTOR DE .
METALES Y TEMPERATURA ‘a2

Soporta vibraciones extremas / Verifica uso de barbijo / Precision de medicién +-0.3°C
Distancia para medicion 30-120cm / Reconocimiento de Rostro y Palma
Verifica temperatura corporal / Alarma visible y auditiva al chofer
Medicién de temperatura y barbijo sin registro

ProFace-M-TI

SpeedFace-V5M-TI

1) CATALOGO DE PRODUCTOS Big Dipper

Detector de metales con medicion de temperatura
corporal incorporada. El usuario coloca su frente o
mufieca a 150 mm del sensor de temperatura. Si la
temperatura detectada es superior a los 37,3 °C,
emitird una alarma para advertir a los guardias.

D3180-TD

- 18 zonas de deteccion interconectadas en
diferentes areas.

- Pantalla LCD 5.7°; alarma de sonido y LEDs
en la zona detectada.

- Inofensivo para el cuerpo humano,
marcapasos, colgantes, protesis, embarazadas.

www.bigdipper.com.ar
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SOLUCIONES PARA LA VUELTA A LA ESCUELA Y OFICINA

MEDICION DE TEMPERATURA CORPORAL EN LUGARES

DE TRANSITO MASIVO

L »
’ ‘('\ .

TPC-BF5421-T
- Camara térmica hibrida

- Medicién de temperatura corporal
con alerta integrada por luz y audio

NVR5216-8P-1

- Grabador de red de 16ch
(8 ePoE) y 2 HDD

- Reconocimiento facial, chequeo de
uso correcto de barbijo y registro de
temperatura leida por cdmara TPC

TBM-732

- Sistema hibrido de camara
térmica + optica con black body y
reconocimiento facial por
software Cygnus

CONTROL DE AFORO POR CONTEO DE PERSONAS MULTIACCESO
CAMARAS CON CONTEO DE PERSONAS MEDIANTE INTELIGENCIA ARTIFICIAL (EFICACIA >95%)

IPC-HFW5442TP-AS-LED-0360B
- Camara Full Color LED con |A 4Mpx -

Lente Fijo 3,6mm

\ @thua /

IPC-HDBW5241EP-ZE-2713

- Camara Starlight IR con IA 2Mpx -
Varifocal 2,7 a 13mm.

IPC-HFW5241EP-ZE-27135
IPC-HFW5442EP-ZE-2712

- Camaras Starlight IR con 1A 2 y 4 Mpx

Varifocal 2,7 a 13mm

GRABADORES PARA REGISTRO DE CAMARAS CON CONTEO DE PERSONAS Y CONTROL DE AFORO (HASTA 8 ACCESOS)
Permite mostrar un semdforo en un ingreso que indique si se puede entrar o no segtin el conteo actual de personas

NVR5216/32-4KS2

- Grabador de red de 16/32ch y 2 HDD
- Registro de conteos de camaras con |A

ELEMENTOS PARA APERTURA AUTOMATICA NO TOUCH DE PUERTAS

g

EX-P70M

- Abrepuertas mecanico automatico
con brazo para interior

- Permite ser operado por porteros o
controles de acceso

- Controla cerradura electrénica

2) CATALOGO DE PRODUCTOS

NVR5216-16P-I

- Grabador de red de 16 (16 ePoE) y 2 HDD
- Reconocimiento facial, chequeo de uso correcto

de barbijo y registro de conteos de camaras con IA

-

EX-PW180

- Abrepuertas mecanico automatico
con brazo para exterior

- Permite ser operado por porteros o
controles de acceso

- Controla cerradura electronica

Big Dipper

CYGNUSS

EX-907

- Botén de EXIT no-touch luminoso

empotrable 115x70
Marca Cygnus

www.bigdipper.com.ar
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SOLUCION VEHICULAR CON IA PARA LA CONDUCCION SEGURA

Driver Monitoring System (DMS) Advance Driver Assistance System (ADAS)

® A O &2 =& N & 3 ¢F

A os A &0 [®
Fatiga Uso de Fumando Distraido  Identificacion Cinturén Deteccion
teléfono

Alerta por
facial de seg

frontal de carril aproximacién

GRABADORES VEHICULARES MVDR Streamax

SM-X1-H0401-G4

SM-M1-SH0401-G4
DVR vehicular H.265 AHD 1080p 4+1ch

SM-C6D-KIT30
DVR vehicular H.265 AHD 1080p 4+1ch Kit DVR vehicular compacto con
1xHDD+2xSD GPS LTE 2x5D GPS LTE camaras frontal y de cabina con GPS,
4Gy Wi-Fi

CAMARAS VEHICULARES

roeLm

SM-AD-KIT11

- Kit de inteligencia
artficial para DVR SM-MINIDOMO-28 SM-CA205-28 SM-REARCAM-28 SM-MINIC24-1-36 SM-MINIC24-D-36
vehicular Streamax.
2 - Camara vehicular - Camara vehicular - Camara vehicular - Camara vehicular

- ADAS (camara de ruta) interior 2Mpx AHD IR frontal de parabrisas trasera 2Mpx AHD IR lateral izquierda IP67

+ DSM (camara de 5m lente de 2.8mm. 2Mpx AHD lente 10m lente de 2.8mm. 2Mpx AHD lente

chofer) + Senalizador de 2.8mm. de 3.6mm.
de alertas R-Watch

Streamaxx

- Camara vehicular
lateral derecha IP67
2Mpx AHD lente
de 3.6mm.

ACCESORIOS

g¢ ¥
SM-GX4-5M SM-GX4-11M

- Cable de conexion de
GX de 4 pines con 5
metros de extension.

Streamax<

§

Js Sy Iy
S ® &

SM-GX4-15M SM-GX6-5M
- Cable de conexion de

GX de 4 pines con 15
metros de extension.

SM-GX6-15M SM-GX6-RJ45

- Cable de conexion de
GX de 6 pines para
camara IP con 15 metros
de extension.

SM-COMDIS-KIT-CP4

- Cable de conexién de
GX de 4 pines con 11
metros de extension.

- Cable de conexion de
GX de 6 pines para
camara IP con 5 metros
de extension.

- Cable adaptador de
conector GX de
6 pines a RJ45.

- Kit de panel de control SM-X1CP4 SM-LVDSCABLE SM-SERIALCABLE
con pantalla tactil 7" con
lector de tarjetas, - Cable para conexion de
intercomunicador SM-COMDIS-KIT con
vy soporte. SM-X1-HO401-G4W.

SM-EASYCHECK SM-HDDREADER

- Herramienta para - Lector de discos
chequeo rapido de rigidos USB.
MDVR desde APP.

- Cable de conexién de

- Cable para conexion
camara DSM a Al-BOX,

serie, entradas y salidas.

3)_ CATALOGO DE PRODUCTOS Big Dipper
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TELEFONIA Y PORTERIA IP/SIP CON INTEGRACION DE VIDEO Y CONTROL DE ACCESO

TELEFONOS CON ENVIO / - CONSERJE / RECEPCION A
RECEPCION DEVIDEO CYGNUS&e Famvil / EJECUTIVO CYGNUSg> Fanvil

B & = B B

X7A+CAM60 X210

Teléfono IP Empresarial, Teléfono IP Empresanal de Teléfono IP Empr&sarlal de
Teléfono IP Ejecutivo Android Visualiza Video, 106 teclas  dos pantallas, 30 botones  dos pantallas, 30 botones
Smart Video, pantalla tactil, 20 DSS, 20 lineas SIP PoE DSS, 3teclas de linea, 12 DSS, 4 teclas de linea, 16
lineas SIP PoE lineas SIP PoE lineas SIP PoE

Telefono IP Ejecutwo Visualiza Video,
pantalla tactil, 20 lineas SIP PoE

COMPACTO HOTEL / = CORPORATIVO /
EMERGENCIAS EMPRESARIAL CYGNUsge Farvil

H2U-NEGRO

H2U-BLANCO X3sG X3SP X15G
Teléfono IP coorporativo, Teléfono IP corporativo, Teléfono IP
Teléfono IP elegante y compacto, Teléfono IP elegante y compacto, pantalla a color, doble display 128x48, doble corporativo, display,
Blanco/negro, montaje en escritorio Blanco/negro, montaje en escritorio puerto Gigabit, IPv6, 4 puerto 10/100Mbps, 2 doble puerto Gigabit,
y/o pared, 2 lineas SIP PoE y/a pared, 2 lineas SIP PoE lineas SIP PoE lineas SIP PoE

IPv6, 2 lineas SIP PoE

INTERCOMUNICADORES CON / SIN VIDEO Y

CONTROL DE ACCESO LOCAL / REMOTO CYGNUSGo

e ) ng

i10 ifov
Intercomunicador IP de Intercomunicador IP de
un boton, relé NC/NO un boton con camara, relé
para control de acceso, NC/NO para control de
IP54 PoE acceso, IP54 PoE

B
ilob

i12D Intercomunicador IP PoE
Intercomunicador IP de Intercomunicador IP de Intercomunicador IP de ct_)ll:_telclalrljo. p;&ra
dos botones, relé NC/NO un botén, médulo de dos botones, modulo de I Tu :jp ets Ia;na I?;id
para control de acceso, relé para control de relé para control de ecp:rr: Il:m:gz ?gbi il n
IP54 PoE acceso, IP65 IK10 PoE acceso, IP65 IK10 PoE ik cimaradalared

i20S

UNIDADES INTERIORES CYGNUS$> Famvil INTERCOMUNICADORES

VERSATILES 7 Yeastar

(OIO OO RO Q020 e,

. PA2 PA3
i51W i52W

Intereamtinicadr Intercomunicador SIP
i53W i56A SIP customizable; SOz b & i)
K 5 IP, micréfono, altavoz,
Estacion interior 4.3" Estacién interior 7" Estacion interior 7" Estacion interior 10" camara IF, m1|cr6fono, pulsador,
WiFi, PoE, R5485, 8 WiFi, PoE, RS485, 8 tactil WiFi, PoE, RS485, Android, WiFi, altavoz, pulsador, entrada/salida de
entradas de alarma entradas, 5 botonesde 8 entradas, 5 botones Bluetooth, USB, entrada /salida de contacto, USB, dos
funcién rapida de funcion rapida ONVIF, Monitor de contacto, PoE botones de llamada,
camaras, PoE TF Card, PoE

LANZAMIENTO YEASTAR SERIE P

Esta nueva serie de centrales telefénicas es el resultado de un disefio pensado

y fabricado para el futuro de las comunicaciones en PYM
- Interfaz de usuario renovada - Solucion de Call center simple y econdmica
- Panel de Operador, control en tiempo real

-Mejoras para el futuro con nuevas funciones
- Comunicaciones Unificadas avanzadas - Capacidad de trabajo remoto

PA550 PA560 PA570
4) CATALOGO DE PRODUCTOS
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X916S-LTE

- Android, pantalla
tactil 13"

- Reconocimiento Facial,
Starlight.

- SIP - ONVIF - HDR - LTE -
USB - HDMI - PoE.

LANZAMIENTO PORTERIA IP / SIP CYGNUS - AKUVOX

=4

R29C-T

- Android, pantalla
tactil 7"

- Reconocimiento Facial,

huella, tarjeta y PIN.

+ SIP - PoE - ONVIF -

PORTERO VISOR CON

RECONOCIMIENTO FACIAL

* Comunicacion bidireccional de audio y video (IP)

* Integracién con centrales telefonicas (SIP)

» Acceso a camaras IP y DVRs de la misma red (RTSP)

—

R29S

- Android, pantalla
tactil 7"

R28A

- Intercomunicador con
video 2 Mpx 116"y
pantalla a color 4.3"

- Reconocimiento Facial, 5

tarjeta y PIN. - Lector de tarjetas

frecuencia dual: 13,56

.
USy

R20K

-Video portero
compacto con
teclado al ras.

- Accionamiento remoto

de interruptores.

2 Akuvox

R26B

-Video portero con 5
botones para
llamadas directas.

- Ideal para oficinas y/o

apartamentos.

WIEGAND - IP65 - IKO6.

- Interfaz de usuario de

MHzy 125 kHz.

facil navegacion. - Anuncia en voz

- Lector de tarjetas
su direccién IP.

frecuencia dual: 13,56
MHz y 125 kHz.

+ SIP - PoE - ONVIF -
WIEGAND - IP65 - H.265.

INTERCOMUNICADORES RESIDENCIALES CYGNUSH> Akuvox

R26P

-Video portero robusto IP65,
2Mpx 116° con IR.

- 2 salidas a relé y 3 entradas
de alarma.

R20A

- Lector de tarjetas
frecuencia dual: 13,56MHz
y 125 kHz.

E11R

- Panel plastico, audio y video
Full HD a bajo costo.

E21V

- Panel de acero inoxidable, anti
vandalico.

E21A

- Botén de panico para
llamada directa.

- Ideal para entornos con

- Camara 2Mpx 1162 con IR.
espacio limitado.

- Accionamiento remoto

+Camara 2Mpx gran individual de relés.

- SIP - POE - ONVIF - WIEGAND - anguilani2vs conii:

+ 5IP - PoE - RTSP - ONVIF -
IP65 - H.265 - Out12V .

- Aplicacion en viviendas, IK10 - H.265

- Posibilidad de montaje
oficinas remotas, etc.

- SIP - PoE - RTSP - empotrado.

IKO6 - IP65 - RS485.

UNIDADES INTERIORES /

APP MOVIL SMARTPLUS AUDIO,
RECEPTORES

VIDEO Y CONTROL DE ACCESO

La aplicacién SmartPlus permite a los residentes ver y hablar con los visitantes, abrir
puertas, monitorear las entradas de los edificios y emitir llaves virtuales desde
sus teléfonos inteligentes, lo que ofrece una mejor experiencia de entrada al edificio.

Vista previa
Ver quién esta en la entrada antes de contestar la llamada.

[Zh Videollamada

Vea y hable con los visitantes con video en vivo
antes de llamarles.

C317

+ Monitor interior
10" Android.

- Server SIP incorporado.

C3138

» Monitor interior
de 7" Linux.

C312A

- Panel intercomunicador
de audio compacto
y elegante.

Desbloqueo de puertas
Abra puertas con el botdn "Abrir puerta” de la aplicacién,
Bluetooth o mediante una

EE Llave virtual

" Emitir claves de codigo QR y PIN para invitado de

tiempo limitadeo.

L= Envio de notificaciones
Recibe notificaciones instantaneas de llamadas entrantes,

de apertura de puerta

- Monitoreo de cadmaras
IP y/o grabadores

- Plan de marcado para
de video.

- Integraciones APl y accesos rapidos.

automatizacion .
del hogar. -8 zonas de alarma, relé

- 8 zonas de alarma, relé
e interfaz de timbre Bell,

e interfaz de timbre Bell.

5) CATALOGO DE PRODUCTOS
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SEGURIDAD EN ESPACIOS PUBLICOS DISUASION LOCAL INMEDIATA

Caracteristicas técnicas:

- Camara incorporada, 2Mpx 1080p IR, gran angular 120°,

- Panel de acero inoxidable de grado 316.

- Integracion con todas las plataformas SIP estandar, web server TCP/IP.
-Video y Audio de comunicacion.

- Entradas de alarma (2) - Salidas a relé (2) - Cuentas SIP (2).

- Flash de emergencia Azul y Rojo.

- Sirena de 128dB para disuasion local.

- Gabinete METALICO ANTIVANDALICO para poste, suelo o pared.

- Compartimiento frontal para KIT medico, apertura remota (T1200).
- Opcionales: UPS, panel solar, cdmara complementaria, 4G, sensores,
AP WiFi, puertos USB, y mas!

Lugares de aplicacion:

Plazas - Paradas de colectivo/bus - Estaciones de tren/subte -
Rutas/Autopistas - Estacionamientos - Centro Médicos - Escuelas -
Espacios ptblicos - Barrios con alta tasa en delitos

Aplicacion #1
Robo, violencia de género, acoso, peleas callejeras.

Boton de pdnico + disuasion inmediata con sirena
y baliza + llamada al COM.

Aplicacion #2
Emergencia médica, notificacion de siniestro o
situacion especial.
Llamada directa desde el intercomunicador para
interactuar con el operador.
TM100

ALARMA VECINAL CON INTEGRACION DE VIDEO

- Compatibilidad con cualquier camara IP que tenga entrada de alarma y P2P.
- Recibe notificacion push por APP.

- Generacion de disparo manual desde APP.

- Nuevos reflectores LED 30W.

Escenario #1

Cuando cualquier usuario envie una alerta desde su

control remoto, todo el grupo vecinal recibirad una g

notificacion en su celular. l
CYGNUSJ=

!

Escenario #2 il‘ |

Todos los usuarios van a poder activar el evento de -
panico de la alarma vecinal desde la aplicacién
Cygnus Mobile Viewer.

6) CATALOGO DE PRODUCTOS Big Dipper www.bigdipper.com.ar



www.bigdipper.com.ar
www.cygnus.la/producto/tm100/
www.cygnus.la/producto/t-1200/

LANZAMIENTO CENTRAL DE ALARMA

Panel de control hibrido, inaldmbrico y cableado, comunicador dual SIM 3G y Ethernet

CYGNUS 3=

electronics

C.Nord

CYGNUS >

electronics

DISPOSITIVOS INALAMBRICOS

N——

CN-PIR

- Sensor de movimiento
(inmunidad hasta 40kg).

CN-PIR-Mini

- Sensor de movimiento
mini (inmunidad
hasta 20 kg).

CN-Magnetic

DISPOSITIVOS
INALAMBRICOS

E
-ma -
0

e

CYGNUS$» C.Nord

CN-Keypad

-Teclado inalambrico.

CN-KeyFob

- Control remoto y
botén de pénico.

CN-Glass

- Sensor de rotura
del cristal.

UNICO SENSOR PARA
CAJAS FUERTES:

- Contactos magneéticos.

-Tecnologia inaldmbrica, 500 metros en visién directa.
- Software propio de monitoreo gratuito, 1000 sitios.

- App movil, control total y botén de pénico.

- Bateria de respaldo en panel como en sensores.

- 31 zonas inalambricas / 8 a 16 zonas por cable.

- 32 particiones / 7 salidas PGM para domética.

- Instalacion rapida e intuitiva y programacion remota.

CN-Magnetic-Mini

+ Contactos magnéticos - Sensor de movimiento
mini. para exterior.

CN-PIR-Outdoor  CN-Repeater

- Repetidor para
dispositivos
inaldambricos

(alimentacion de 12V).

SENSORES

TECNOLOGICOs °CYCNUSg® C.Nard

r
T

~

-,

j\: v“{:\ \“".: = s .

L

CN-Celsius

- Sensor de temperatura.
Avisador de temperatura
por cable

CN-Flood

- Sensor de agua.

CN-Smoke

- Sensor de humo.

- Detecta vibracion, golpes, desplazamiento y gases.

- Compatible con cualquier sistema, salida NC/NA.

- Incorpora sujetador anti-sabotaje.
CYGNUSEs

7) CATALOGO DE PRODUCTOS
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GENERADOR DE NIEBLAY EXTINTOR MATAFUEGO

GENERADOR DE NIEBLA PARA BLOQUEO DE ASALTOS

£ = =
CY-FOG1-REFILL CY-FOGCAM3-REFILL

Cartucho de repuesto Cartuchos de repuesto
para CY-FOGT. para CY-FOGCAM3.

CY-FOG1 CY-FOGCAM3

*

- Generador de niebla bloqueo. - Sistema IP Wi-Fi de generador de niebla y camara.

-Impacta 80-120 m3 de espacio en 5-8 seg. - Dispone de cdmara ojo de pez 360°.

- Disparo manual desde botén de panico o relay externo. - Sensores para deteccién de movimiento.

- Disparo automatico desde central de alarma o relay. - Disparo automatico o manual desde APP.

SIN CILINDRO SIN COSTO DE
PRESURIZADO = MANTENIMIENTO
5

LIBRE DE TAMARO I RESPETUOSO
COMPACTO CON EL MEDIO
TOMCIDAL ¥ LIVIANO L ™) AmBIENTE

FS0015 FS0500 JE-50 JE-100

- Extintor fijo. - Extintor fijo. - Extintor portatil.
- Espacio protegido 0.6 m’. - Espacio protegido 10 m®. - Distancia efectiva de 3m.

-Tiempo de descarga < 4s. -Tiempo de descarga < 14s. - Poder de extincion 8B.
-Vida util de 6 anos. -Vida util de 6 aros.

- Sirve para fuegos ABCEK. - Sirve para fuegos ABCEK.

- Extintor portatil.

- Distancia efectiva de 3m.
- Poder de extincion 13B.
-Vida atil de 5 afos. -Vida util de 5 anos.

- Sirve para fuegos ABCEK. - Sirve para fuegos ABCEK.

CATALOGO DE PRODUCTOS Y soLuciones Big Dipper

www.bigdipper.com.ar info@bigdipper.com.ar
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SEGLURIDAD ELECTRONICANMNTEGRAL

EMPRESA DE SERVICIOS DE SEGURIDAD ELECTRONICA INTEGRAL

Somos una empresa con 20 afios de trayectoria en el mercado de Seguridad Electronica, contamos con un personal

altamente capacitado para desarrollos de proyectos, instalaciony comercializacion de equipos de alta seguridad.

SEGURIDAD
PERIMETRAL

Q OFICINA CENTRAL BS. AS. info@provisiondigital.com.ar B
Ramon Castro 1780 - C.P. 1636 - Olivos +54 1147110989 &
@ www.provisiondigital.com.ar +54 9 280 484 9622 ©
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forme

actualidad y los desafios de
industria nacional

La seguridad electrénica de cara al futuro: inversion y tecnologia, claves del crecimiento

Adaptarse a un escenario econémico adverso es una tarea compleja y muchas veces traumdtica.

La industria nacional de la seguridad, apoyada en sus conocimientos de la tecnologia, el mercado y

las necesidades de los usuarios, se plantea un escenario favorable de cara al futuro.

D esde que en marzo de 2020 se
decretd el aislamiento social,
la industria de la seguridad se vio
obligadaareconvertirseyadaptarsus
soluciones al contexto de pandemia,
para acelerar nuevos desarrollos que
permitieran afrontar desafios hasta
entonces impensados. La industria
nacional no fue ajena a ese contexto
Y propuso sus propias soluciones.

La industria del software fue, quiza,
la que menos sufrié desde el punto
de vista del desarrollo. Los vaivenes
de la economia sin dudas afectaron
su rentabilidad y hasta pausaron el

crecimiento, pero la industria siguié
su marcha y propuso nuevas solu-
ciones adaptadas a la pandemia vy,
en muchos casos, pensadas para ser
utiles durante la crisis global.
Diferente fue el caso de la industria
del hardware: el freno en la economia
le puso el pie a las empresas, muchas
de las cuales pudieron mantenerse
gracias al bagajeacumuladoy alaex-
periencia adquirida en sortear crisis.
El balance, sin embargo, no arroja
un saldo desesperanzador: mientras
que muchos de los consultados para
este informe aventuran un modera-

do crecimiento en las operaciones
durante lo que resta de 2021, otros
ven una oportunidad en el mercado
regional.

La fabriciacion nacional cuenta, asi-
mMismo, con una ventaja: la prevision
en el stock sumada ala atencién local
permitié que muchos proyectos pu-
dieranconcretarse de maneraexitosa
ysindependerdel productoimporta-
do. Sin embargo, algunos fabricantes
reconcieron que la falta de insumos
provenientes del exterior fue, en
ocasiones, un condicionante para la
industria.

@Alarcom

Yamil Maccarone
Director Técnico de

Alarcom Alarmas Comunitarias

- ;Hacia qué segmento de la seguri-
dad esta enfocada su empresa?

Somos una empresa dedicada a la
seguridad electrénica, somos fabri-
cantes y desarrolladores del softwa-
re de nuestros equipos. Tenemos

54 >

departamento de ingenieria propio,
lo cual nos permite estar constan-
temente innovando, modificando
nuestros productos existentes y
creando productos nuevos.

- ;En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

El mundo globalizado en general
nos lleva a que las manufacturas de
electrénica se produzcan en su ma-
yoria en China: ellos tienen el control
de las commodities y Argentina es un
pais en el que pueden ensamblarse
las placas electronicas. Sin embargo,
conseguir los componentes a veces
puede ser una ardua tarea, princi-
palmente en el dmbito local, ya que
se depende de los vientos politicos
y puede tornarse complejo. Alarcom
en particular tiene un mecanismo
bien aceitado para esto y a lo largo
de los afnos aprendimos a anticipar-
nos a los imprevistos, lo que nos per-
mite un abastecimiento ininterrum-
pido de nuestros productos.

Laindustriaargentinaestahaciendo
esfuerzos por ensamblar localmen-
te y asi poner un valor agregado a
las manufacturas. Estas politicas de-
ben mantenerse en el tiempo para
consolidarse. Estamos un pais muy
capaz, con mano de obra calificada
y podemos hacerlo muy bien.

- ;Vende en el pais, exporta o am-
bas? ;Qué ventajas ofrece fabricaren
el pais?

Actualmente vendemos en el
pais. Nuestro producto principal es
relativamente nuevo en el merca-
do de la seguridad electronica vy, si
bien existe en varios paises de La-
tinoamérica, aln no se encuentra
tan popularizado. Esperamos mas
adelantepoderllegaratodalaregion.

- {Considera que hay garantias eco-
némicas que justifiquen la inversion
de capital y mano de obra para la fa-
bricacion de equipos?

Es una pregunta compleja de res-
ponder en un mundo tan cambian-
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ALARMAS VECINALES

PLACAS

TRANSMISORES
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« Identificacion por voz, vecino y evento
» Mddulo GPRS (monitoreo y automonitoreo)

alarcom.com.ar
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te, que ademas se encuentra en cri-
sis. Ya lo estaba antes y ahora se le
sumo una pandemia que lo mantie-
ne convulsionando desde hace mas
de un afo y medio. En Alarcom so-
mos personas de trabajo, que siem-
pre apostamos y vamos a apostar
al futuro; confiamos plenamente
en nuestras capacidades y eso nos
motiva a seguiradelante. Miramosy
estamosatentosal contextoentodo
momentoyalavezintentamosman-
tenernos siempre activos.

Unaanécdota:elafo pasado (2020)
hubo una crisis de stock en el gremio
de las alarmas vecinales, algunas de
las empresas de la competencia no
fabrican en el pais y la pandemia
ocasiond retrasos en los embarques,
couriers,aduanas etc. Serfabricantes
y encontrarnos siempre alerta nos
permitioé ser el Gnico proveedor que
no tuvo una crisis de stock. Gracias
a eso, mucha gente del gremio nos
conocidy, una vez que experimenté
lasencillezylaconfiabilidad de nues-
tra tecnologia, nos eligio.

- Como empresa, ;pudo acceder
a créditos con tasas preferenciales
para la produccién?

De momento no lo necesitamos.
Contamos con el apoyo de nues-
tros proveedores y con la fidelidad
de nuestros clientes y, si bien la
empresa viene creciendo desde su

creacion, lo hacemos a paso firmey
de manera sostenida.

- (Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

Actualmente no hay inconvenien-
tes mayores. Argentina es un pais
complejo en cuanto a las importa-
ciones, ya que las politicas en esta
materia cambian con los gobiernos
ypasamos porcierresyaperturasque
ocasionan que los costos locales cai-
ganendolares. Sin embargo, en esos
casos,loconvenientesesimportardi-
rectamente; los proveedores locales,
al ver bajar sus ventas, liquidan stoc-
ks que luego no reponen. Cuando se
produce uncierre, lapresentacién de
documentacion, los tramites, etc.,
complican la importaciéon directa,
entonces se recurre al proveedor lo-
cal. Este aumenta el valor en délares
de las mercaderias e incluso a veces
exige compras minimas u otros re-
quisitos, aprovechandose de su po-
sicion dominante.

El dltimo afo se agregd la pande-
mia como elemento a la ecuacion, lo
que produjo retrasos en los vuelos y
embarques y se sufrié el desabaste-
cimiento de algunos productos. Un
caso puntual fue el de las sirenas
electrénicas: todos los importadores

y mayoristas se quedaron sin stock
y los barcos en algunos casos retra-
saron tres meses el arribo a puerto
argentino.

- (Tienen proyectado disefar y
fabricar nuevas soluciones?

En Alarcom realizamos de mane-
ra permanente redisefios y disefos
de productos nuevos. Actualmente
estamos desarrollando una nueva
placa de alarma comunitaria que
cubrird los principales requisitos del
mercado y mejorara algunas funcio-
nes. Va a ser una version light de la
placa RXC4G con algunas mejoras.

Porotrolado, siempreacudenano-
sotros clientes que tienen proyectos
puntuales, a veces pliego en mano,
que nos solicitan desarrollos especi-
ficos. Otras veces son emprendedo-
res o inventores que acuden con la
idea de un nuevo producto y noso-
tros hacemos el prototipo.

- iQué expectativas de crecimiento
tienen?

Desde su creacién, Alarcom crece
de manera permanente y creemos
fuertemente que ese crecimiento
va a continuar. Somos una empresa
que tiene un poderosisimo recurso:
la gente que lacompone. Confiamos
plenamente en nuestras capacida-
desyesonosmantieneoptimistasin-
cluso en los contextos mas adversos.

José Vizzone
Gerente de ALSE

- ;Hacia qué segmento de la seguri-
dad esta enfocada su empresa?

Estamos enfocadosen el disefoyla
fabricacion de motores paraingresos
automatizados.

- {En qué momento considera que
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se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

Estamos en un mal momento para
la industria nacional, principalmen-
te por la falta de previsibilidad, pero
nuestra empresa estd exenta de esa
condicion.

- {Vende en el pais, exporta o am-
bas? ;Qué ventajas ofrece fabricar en
el pais?

Vendemos y exportamos nuestros
productos. La ventaja de Argentina
es que cuenta con mano de obra ca-
lificada, pero tiene la desventaja de
que es muy complejo exportar.

- ;Considera que hay garantias eco-
némicas que justifiquen la inversién
de capital y mano de obra para la fa-
bricaciéon de equipos?

Hoy no existen garantias, todo es
incertidumbre. Solo se trata deiden-
tificar oportunidades para poder
continuar adelante con la empresa.

- Como empresa, jpudo acceder
a créditos con tasas preferenciales

para la produccién?

Si, peronolastomamos puesto que,
ante la falta de previsibilidad, asumir
riesgos futuros no tiene sentido.

- (Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

Las importaciones de productos
e insumos hoy estan limitadas y los
pagos al exterior, mas aun.

- ({Tienen proyectado disefar y fa-
bricar nuevas soluciones?

Si, esa es la base de la permanencia
de Alse en el mercado: ofrecer siem-
pre nuevas y ventajosas soluciones
para sus clientes.

- ;Qué expectativas de crecimiento
tienen?

En el corto plazo solo podemos as-
pirar a mantener el actual nivel labo-
ral de la empresa, aunque tenemos
muy buenas expectativas de creci-
miento en el mediano plazo.
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&/ Anicor

Miguel Angel Novoa
Gerente Comercial de Anicor S.A.

- {Hacia qué segmento de la seguri-
dad estd enfocada su empresa?
Anicorseenfocafundamentalmen-

te en el segmento de provisién de
cables para empresas de monitoreo,
videovigilancia, instaladores de sis-
temas de alarmas, etc.

Somos fabricantes de cada uno de
nuestros productos.

- ;En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

La industria nacional esta pasando
uno de los peores momentos de los
ultimos anos, basicamente por dos
factores: la incertidumbre sobre las
politicas alargo plazoy lafuerte pre-
sion impositiva sobre quienes traba-
jany producen.

- ;Vende en el pais, exporta o am-
bas? ;Qué ventajas ofrece fabricaren
el pais?

La fabricacién de nuestros produc-

tos es principalmente para el consu-
mo interno.

Por otra parte, en la actualdiad se
nos hace imposible exportar por el
anclaje del délar oficial y los altos
costos de las materias primas, que
aumentan en délares por la inflacién
interna que existe.

- ;Considera que hay garantias eco-
ndmicas que justifiquen la inversion
de capital y mano de obra para la fa-
bricacién de equipos?

No estamos en un momento propi-
cio para invertir y esto esta relacio-
nado también con la imposibilidad
deaccederal crédito. Esto se traduce
en impedimentos en el corto plazo,
ya que no podemos proyectar el di-
sefo o la fabricacion de nuevos pro-
ductos y esto no nos permite crecer
como empresa.

x apriclass

automatizacion de accesos

Verdnica Garcés
Administracién y Ventas de
Apriclass S.R.L.

- {Hacia qué segmento de la seguri-
dad esta enfocada su empresa?

En nuestra empresa disefilamos y
fabricamos productos para la auto-
matizacién de accesos (portones y
barreras).

- {En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

Entiendo que el sector industrial
se estd recuperando, aumentando
la produccion en general. Sin em-
bargo, se ve una bipolaridad, ya que
hay sectores que crecen mas, como
el de manufactura de alimentos y el
cuidado personal. Nuestra empresa
y el sector de la seguridad siempre
crecen en tiempos de crisis, ya que
aumenta la inseguridad. Sin embar-
go, hemos atravesado —Apriclass en
particular- una baja importante en
el volumen producido y facturado,
ya que por la pandemia nuestros
grandes clientes, como los aero-
puertos, han mermado mucho su
actividad y eso nos afect6 bastante.
El freno a las importaciones sufrido
hasta abril de este afio tampoco ayu-
dé, aunque ahora estd mas liberado
yseempiezaaproyectarunaumento
en la producciény las ventas.

- ;Vende en el pais, exporta o am-
bas? ;Qué ventajas ofrece fabricar en
el pais?

Comercializamos bésicamente en
el pais. Fabricaren Argentina se hace
muy dificil. La ventaja principal es
que nuestro producto ha sido total-
mente desarrollado por nuestra em-

presa y podemos dar respuesta en
caso de un cierre de importaciones.
La desventaja, por otra parte, es que
los costos no son comparables con
los de la competencia internacional.

- ;Considera que hay garantias eco-
ndmicas que justifiquen la inversion
de capital y mano de obra para la fa-
bricacién de equipos?

No, no las hay. Por el contrario, cada
Vez son menores.

- {Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

Hemos sufrido un bloqueo hasta
abril de 2021, pero ya esté liberado y
por el momento podemos importar
la materia prima necesaria.

- ({Tienen proyectado disefar y fa-
bricar nuevas soluciones?

Teniamos como proyecto el disefio
de una solucién de automatizacién
del hogar, aunque la hemos descar-
tado por los costos. Este ano, la ma-
yor aspiracién es que la empresa no
tenga pérdidas.

INGENIERIA

- {Hacia qué segmento de la seguri-
dad esta enfocada su empresa?

Trabajamos para el segmento de
control de accesos: el ingreso a edifi-
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cios, residenciasy cocheras. También
comercializamos portones y nos de-
dicamos al disefio y la fabricacion de
comandos a distancia.

- ;En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

La industria nacional esta en una

etapa de incertidumbre; se la nota
amesetaday con empresassininten-
ciones de invertir. En ByH estamos
implementando la transformacién
digital de la empresa y continuamos
desarrollando productos y nuevas
estrategias de venta, ademas del for-
talecimiento de las comunicaciones
con nuestros clientes.
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- ;Vende en el pais, exporta o am-
bas? ;Qué ventajas ofrece fabricaren
el pais?

Vendemos nuestros productos a
todo el pais y exportamos a algunos
paises limitrofes, ya que lamentable-
mente no somos competitivos para
exportar. A nivel nacional, nuestras
Unicas ventajas son ser locales y te-
ner productos de excelencia.

- Como empresa, jpudo acceder
a créditos con tasas preferenciales
para la produccién?

En anos anteriores hemos accedi-
do a créditos con muy buen resul-
tado. En este momento no vemos
la necesidad de edeudarnos con un
crédito, principalmente porque no
vemos garantias econdmicas que
justifiquen una inversién. No vemos

que este momento sea propicio para
pensar una expasion.

- (Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

Si, hay escasez de algunos insumos
a nivel mundial, por lo que tenemos
que hacer previsiones con un ano
de anticipacién en algunos casos.
El pago se hace mas dificil, debido a
que lasimportaciones tardan masen
llegar que los plazos impuestos por
AFIP para regularizarlas.

- ;Qué expectativas de crecimiento
tienen?

Las expectativas a mediano y largo
plazo son buenasy por eso estamos

enfocadosenincorporarnuevos pro-
ductos a nuestraoferta, mejorando y
fortaleciendo, a través de diferentes
herramientas, las areas de ventas y
marketing.

Juan Carlos Bisang
Socio Gerente de BYH INGENIERIA

CITIM

ELECTRONICA

Marcos César Tagliani
Director de
CTM ELECTRONICA

- ;Hacia qué segmento de la seguri-
dad esta enfocada su empresa?

Nuestra empresa abarca diferen-
tes rubros dentro de la seguridad,
ya que al brindar moédulos origina-
les de produccién propia y segun
la necesidad del cliente, podemos
personalizar y adaptar los equipos
aunainfinidad de aplicaciones para
ofrecer la solucién mas eficazsegun
la demanda.

- ;En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

Creo que es un momento muy
particular, ya que nos encontramos
en una situacion excepcional en la
que la industria nacional estd muy
golpeada. Inevitablemente son los
momentos en los que surgen nuevas
necesidades y, por lo tanto, nuevas
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oportunidades. Como fabricantesde
tecnologia debemos estar atentos a
estos cambios, actualizarnos cons-
tantemente para estar un paso mas
adelante y ofrecer siempre una so-
lucién integral. Nuestra empresa en
particular esta llevando a cabo estos
cambios, adaptandonos a la nueva
realidad que nos toca vivir, analizan-
do las nuevas demandas y sumer-
giéndonos en nuevos proyectos.

- {Venden en el pais, exporta o am-
bas? ;Qué ventajas ofrece fabricaren
el pais?

Actualmente vendemos en el pais.
La ventaja de fabricar localmente es,
principalmente, una ventaja compe-
titiva con respecto a empresas del
exterior. Especificamente para el
sector de la seguridad: si bien nues-
tros equipos son de funcionamiento
estandar, también ofrecemos la po-
sibilidad de personalizarlos segun
la necesidad de los clientes y la idio-
sincrasia de nuestro pueblo. De esta
manera podemos ofrecersoluciones
técnicas, econdmicas y con tiempos
de ejecucion que para el rubro son
fundamentales, cosa imposible de
conseguir con equipamiento im-
portado.

- (Considera que hay garantias
econdmicas que justifiquen la inver-
sion de capital y mano de obra para
la fabricacién de equipos?

Considero que, haciendo una in-
versién inteligente, con un andlisis
previo, un estudio del mercado y
enfocandonos en lo que queremos
lograr a través de lo que fabricamos,
la garantia econdmica es posible.

No hay ninguin truco de magia, solo
se requiere trabajo eficiente, ya que
es un sector complicado en el tema
insumos y mano de obra, asi que hay
que dar cada paso de manera firme.
La amplia experiencia que tenemos
en el rubroy el tiempo que llevamos
en esta actividad nos dan la con-
fianza necesaria para dar cada uno
de esos pasos.

- Como empresa, ;pudo acceder
a créditos con tasas preferenciales
para la produccién?

Personalmente, no consideré ne-
cesario generar créditos para la
produccién ya que, en esta etapa,
logramos autofinanciarnos.

- ;Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

En la importacién de insumos es
necesario tener en cuenta los plazos
y los imprevistos que pueden llegar
a surgir, por lo cual mantenemos un
control de stock actualizado y todos
los pedidos se hacen con bastan-
te margen de tiempo. Localmente,
intentamos lo mismo, aunque con
un margen menor, pero no hemos
tenido inconvenientes mayores de
abastecimiento.

Para el pago al exterior hubo que
estudiary tuvequeadentrarmeenal-
gunas cuestiones. Luego de 15 afos
con la empresa aprendi mucho so-
bre formas de pago, trdmites y otros
puntosquedebentenerseencuenta
ala hora de realizar y pagar pedidos
que proceden desde el exterior.
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- ;/Tienen proyectado disefar y
fabricar nuevas soluciones?

Por supuesto, constantemente
escuchamos a nuestros clientes, ya
que las necesidades varian segun el
rubro y al momento de solicitar los
equipos. Los clientes hacen muchas
preguntasy tienen inquietudes que
son tomadas en cuenta para proxi-
mos proyectos, asi como también
ideas propias que se van entrelazan-

do. Actualmente, estamos finalizan-
do el desarrollo de nuevos equipos
con mayor conectividad para exten-
der nuestros sistemas desde area lo-
cal por RF hacia sistemas cloud.

- iQué expectativas de crecimiento
tienen?

Nuestra idea de crecimiento en el
mediano plazo es ampliar los rubros
alos que servimos a través del cono-

cimiento de las diferentes y variadas
aplicaciones que pueden lograrse
con nuestros equipos, y brindando
un asesoramiento personalizado a
cada uno de los potenciales clientes
que se comunican con nosotros. A
mas largo plazo, la expectativa estd
puesta en exportar nuestros produc-
tos de manera escalonaday compro-
metida, comotodolo querealizamos
en CTM.

CYGNUS J»

electronics

- {Hacia qué segmento de la seguri-
dad esta enfocada su empresa?

Nuestros principales segmentos
son, por una parte, los integradores
de proyectos, que incluyen los pro-
ductos Cygnus en sus soluciones, y
porotrolado el canal de distribucion
(distribuidores, resellers) que ofrecen
las diferentes lineas de lamarcaasus
clientes gremio.

- {En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

Como sucede en muchos otros
rubros, la industria de la seguridad
en Argentina enfrenta desafios que
hacen complejoy costoso el proceso
de la fabricacién. Hay medidas que
favorecen la actividad en diferentes
dimensiones, y en Cygnus tratamos
de aprovechar cada oportunidad.
Estamos llevando adelante mejoras
para apalancar estas situaciones.

- {Vende en el pais, exporta o
ambas? ;Qué ventajasofrecefabricar
en el pais?

Vendemos mucho en Argentina y

tenemos en desarrollo la venta re-
gional en Latinoamérica. La pande-
mia ha demorado algunas activida-
des, pero continuamos avanzando.
Al desarrollary fabricar en Argentina
tenemos recursos humanos de alta
capacidad que participan en el pro-
ceso, y que ademas brindan soporte
de primer nivel a clientes de toda la
region.

- (Considera que hay garantias
econémicas que justifiquen la
inversion de capital y mano de obra
para la fabricacion de equipos?

Las garantias, histéricamente, son
muy limitadas. La parte fuerte del
riesgo siempre queda en manos de
la empresa que decide realizar la
inversion para desarrollar y fabricar
localmente.

- /Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

Sufrimos los mismos problemas
que los demas colegas, ya que, como
a muchos, se nos complica conse-
guir en origen diferentes compo-
nentes e insumos, y los costos se han
incrementado  significativamente.
Las partes locales, por ahora, siguen

con cierta normalidad de parte de
los proveedores.

- ;Tienen proyectado disefar y fa-
bricar nuevas soluciones?

Si, en breve vamos a realizar la difu-
sion y el lanzamiento de soluciones
desarrolladas localmente para la se-
guridad electrénica.

- iQué expectativas de crecimiento
tienen?

La pandemia ha impactado todos
los negocios. Aun asi, esperamos
crecer moderadamente el resto del
afoy nos preparamos para un fuerte
crecimientoregionalapartirde2022.

Gabriel Bruno
Gerente de Marketing de
CYGNUS ELECTRONICS

iy
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- ;Hacia qué segmento de la seguri-
dad esta enfocada su empresa?

Basicamente nos enfocamos en el
monitoreo de alarmas.

- ;En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

Es un momento complejo para la
mayoria de los sectores, tanto a nivel
nacional como regional (Latam). Sin
embargo, vemos que nuestros clien-
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tes estan encontrando alternativas
para salir adelante en esta situacion.
Nosotros en particular y como em-
presa de tecnologia estamos tenien-
do un crecimiento muy importante,
tanto en ventas nacionales como
internacionales, principalmente en
Latinoamérica. Estimamos que esto
se debe a las funcionalidades que
hemos incorporado en la nueva ver-
siondenuestrocomunicadorinaldm-
brico CityMesh, las cuales han sido
muy bien recibidas por el mercado.

- {Vende en el pais, exporta o am-
bas? ;Qué ventajas ofrece fabricar en
A
el pais?

Si bien nuestro origen es nacional,
ya hace dos afios que exportamos y
hoynuestrasolucionse utilizaenmas
de 12 paises de Latinoamérica. Creo
que lo mejor que tiene el hecho de
ser una empresa argentina es que
le damos, tanto a nuestros clientes
locales como a los extranjeros, un
producto que esta pensado y dise-
fiado por personas que nacierony se
desarrollaron como profesionales en
una economia emergente. Esto nos
ayuda a entender una cantidad de
variables muyimportantes que suce-
den en este tipo de economias que
los productos que vienen de paises
desarrollados no las contemplan.



CITYI'IESH

Security Innovation

COMUNICADOR
INALAMBRICO

para paneles de alarma

Wifi | Mesh | 4G

CITYI'IESH

Opcion
FULL SERVICE

= ;EQUIPO SIN COSTO!

® FUNCION PANEL DE
ALARMA INTEGRADA

Powered by AR: +54 (223)495 2500 web: citymesh.deitres.com
CO: (+57) 1794 1939 e-mail: hi@deitres.com

DEITR=S US: +1(86) 697 80747



tel:+542234952500
tel:+5717941939
tel:+18669780747
www.citymesh.deitres.com
mailto:hi@deitres.com
www.deitres.com
www.citymesh.deitres.com/

o2 Informe

- ;Considera que hay garantias eco-
némicas que justifiquen la inversion
de capital y mano de obra para la fa-
bricacién de equipos?

En un mundotan complejoy globa-
lizado como el que vivimos, decidi-
mos desde el primer dia tener terce-
rizado nuestro proceso productivo.
Es decir que el desarrollo es 100 %
nuestro pero la produccién siempre
la realizamos en otras empresas. Ini-
cialmente fabricamos en Argentina,
pero en cuanto logramos tener la
escala para fabricar en China lo hi-
cimos,yaquedeestaformalogramos
llevaranuestrosclientesunasolucion
de mejor calidad que la que tenia-
mos, pero al mismo precio.

- Como empresa, jpudo acceder
a créditos con tasas preferenciales
para la producciéon?

No para lafabricacién, sipara el de-
sarrollo de nuevas funcionalidades

para nuestra familia de productos.

- {Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

Si bien no es sencillo realizar la im-
portacion, lo cierto es que, si uno es
muy cuidadoso con la documenta-
cién a presentar y prolijo en la ope-
racion, se pueden realizar las impor-
taciones necesarias para abastecer
a todo el mercado local.

- {Tienen proyectado disefar y fa-
bricar nuevas soluciones?

Si, totalmente. En un mundo que
avanza tan rapido, consideramos
que, si N0 mejoramos continuamen-
te nuestras soluciones e innovamos
continuamente, nolograremos man-
tener una posiciéon de liderazgo en
nuestro sector.

- ;Qué expectativas de crecimiento
tienen?

En Deitres estamos en una etapa
de fuerte crecimiento, trabajando
en nuevos mercados, en nuevos
productos, en nuevas tecnologias,
y en aumentar considerablemente
nuestro equipo de trabajo.

Bernardo Martinez Saénz
Gerente General de DEITRES S.A.

W

- ;Hacia qué segmento de la seguri-
dad esta enfocada su empresa?

La empresa esta enfocada en el
desarrollo, la fabricacién y la comer-
cializacion de equipos de comunica-
cién para la seguridad electronica.
Nuestro segmento de clientes son
las empresas de seguridad, los ins-
taladores, los integradores, las enti-
dades bancarias, las urbanizaciones,
los organismos estatales y todas las
entidades que requieran implemen-
tarsolucionestecnolégicasde comu-
nicacion.

XCONTROL

- ;En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

Elmundoengeneralestaatravesan-
do un momento de incertidumbre
muy particular. En ese contexto, la
industria nacional no es laexcepcion,
y esa incertidumbre generada obli-
ga a analizar detalladamente cada
una de las decisiones y estrategias
que se adoptan. DX Control es una
empresa innovadora en constante
movimiento, que piensa siempre en
ofrecernuevasy mejoresalternativas
a sus clientes. Y en ese sentido, este
momento nos encuentra con avan-
ces en varios de los desafios tecno-
I6gicos que nos planteamos, mejoras
en productos y con un plan que nos
permitira ampliar ain mds nuestras
fronteras comerciales.
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- ;Vende en el pais, exporta o am-
bas? ;Qué ventajas ofrece fabricar en
el pais?

DX Control comercializasus produc-
tos tanto en el mercado local como
en el exterior. Una de las ventajas
de fabricar en el pais es la de desa-
rrollar productos con caracteristicas
especificas que respondan a las ne-
cesidades locales no atendidas por
proveedores internacionales.

Por otro lado, lamano de obra califi-
cada que DX Control pudo capacitar
a lo largo de los afhos es de muy alta
calidad; de esta manera, podemos
fabricar productos que se ajustan a
los mayores estandares de calidad
de la industria. La fabricacion local
también da la posibilidad de tener
en constante capacitaciénanuestros
recursos, dado que tanto el desarro-
llo de hardware como asi también
el software y el soporte técnico de
atencion al cliente lo hacemos con
personal propio y local. Consegui-
mOos crear una sinergia que se ve
claramente reflejada en la calidad
de nuestros productos y servicios,
y esto nos permite tener uno de los
mejores tiempos de respuesta para
las solicitudes del mercado.

- ;Considera que hay garantias eco-
némicas que justifiquen la inversion
de capital y mano de obra para la fa-
bricacién de equipos?

Uno de los pilares fundamentales
de DX Control es la mejora continua
tanto de procesos como de produc-
tos. Sabemos que para conseguir

esa mejora continua debemos, entre
otras cosas, sumar tecnologia, capa-
citarnos y sumar recursos humanos
calificados; es por eso que la inver-
sion siempre es una herramienta
para llegaranuestro objetivo. Somos
conscientes de que el rubro tecno-
[6gico y la velocidad que este lleva
nos obliga a estar siempre un paso
adelante, por ello consideramos que
la reinversién siempre es el camino.
Asiloentendemos desde haceafosy
asilollevamos adelante, reflejandolo
en todos y cada uno de los proyec-
tos de medianoy largo plazo que nos
planteamos.

- Como empresa, jpudo acceder a
créditoscontasaspreferencialespara
la produccién?

Enanosanteriores,laempresatomd
diferentes créditos relacionados con
lainnovaciénquenos permitieronin-
corporar tecnologia de Ultima gene-
racién a nuestro proceso productivo,
lo cual mejoré tanto nuestros tiem-
pos de produccidon como los costos
de los productos.

- {Tiene algun inconveniente en la
importacion o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

No tenemos inconvenientes con la
importacién ni el abastecimiento de
insumos. Si notamos un acelerado y
constante aumento de los costos en
ddlaresdealgunosinsumos,unfeno-
meno desarrollado, principalmente,
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durante los Ultimos meses.

Entendemos que esto tiene rela-
cion con el escenario econémico
global marcado por la incertidum-
bre desde la aparicion, en enero de
2020, de la pandemia. Consideramos
que estamos atravesando por una
situacion muy particular, anémala
en muchos aspectos, que tenderd a
volver a la normalidad en un tiempo
no muy lejano.

- ;Qué expectativas de crecimiento
tienen?
El objetivo de nuestra empresa es

consolidar el crecimiento de los ul-
timos anos, para cumplir tanto con
las metas proyectadas de ingresos,
mejorando la economia y las posibi-
lidades de la empresa, como con las
relacionadas con la mejora en nues-
tros productosy servicios, pensando
en el beneficio de los usuarios.

Enestecaminodecrecimiento, para
DX Control sera muy importante su-
mar nuevos productos y soluciones,
para que nuestros clientes cuenten
con mas opciones y herramientas
quelosayudenaafrontarlos desafios
que les deparara el futuro.

Juan Pablo Borda
Gerente de Operaciones de
DX CONTROL

dynamor

1oT

Alejandro Pérez
CEO de DYNAMO 10T

- ;Hacia qué segmento de la seguri-
dad esta enfocada su empresa?

Desde Dynamo loT bindamos ser-
vicios paraempresas de rastreo sate-
lital. Desarrollamos una plataforma
que se comercializa como un SAAS

(Software como servicio, por sus si-
glas eninglés).

- ;En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

La industria nacional se encuentra
enun momento de crecimiento pero
a su vez de gran madurez. Las solu-
ciones argentinas tienen presencia
en toda Latinoamérica. Dynamo es
una empresa nueva con un pasado
de muchos afos en la industria; esto
nos ayudé a desarrollar un producto
moderno e integrable, con una base
muy séliday elfoco puestoenlapro-
blematica de las empresas de AVL.

- ;Vende en el pais, exporta o am-
bas? ;Qué ventajas ofrece fabricar en
el pais?

Nuestro principal mercado esta en
Argentina. Estamos en el proceso de
comenzar a exportar, que es un de-
safio muy importante. En el pais hay

muy buenos desarrolladores y es un
muy buen lugar para emprender.

- ;Considera que hay garantias eco-
némicas que justifiquen la inversion
de capital y mano de obra para la fa-
bricacion de equipos?

Es dificil saber lo que va a pasar con
la economia argentina, e invertir es
siempre un riesgo importante.

- Como empresa, ;pudo acceder
a créditos con tasas preferenciales
para la producciéon?

Lamentablemente no pudimos.
Nos presentamos para acceder a
distintas lineas crediticias, pero no
tuvimos suerte.

- ({Tienen proyectado disefar y fa-
bricar nuevas soluciones?

Estamos en pleno proceso de desa-
rrollar una solucién paralamedicion
y el control de la huella de carbono
de una flota de vehiculos.

= | GRUPO
euro

N SEGURIDAD

Pablo Schvartzer
CEO de GRUPO EURO S.A. (EUROCERCO)
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- ;Hacia qué segmento de la seguri-
dad estad enfocada su empresa?

Estamos enfocados en el desarro-
llo de productos y soluciones para
seguridad perimetral.

- ;En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

La industria nacional se encuentra
en un momento complejo, en el que
hay oportunidades por el tipo de
cambio pero tambiénincertidumbre
por los precios internacionales y por
las expectativas de finalizacion de la
pandemia. Euro Cerco, en los tltimos
meses, estd creciendo mucho gra-
cias a los grandes distribuidores del
mercado y sin dudas, en breve, sera
uno de los sistemas de herreria para
cercos eléctricos mas requeridos y
mejor posicionados.

- (Vende en el pais, exporta o am-
bas? ;Qué ventajas ofrece fabricaren
el pais?

Porahora, Euro Cerco solo se vende
en el pais, aunque ya tenemos desa-
rrollados lazosy oficinas comerciales
encasitodalatinoamérica,dondese
venden otros productos del grupo.
La principal ventaja de la fabrica-
cion nacional es el tipo de cambio
competitivo. También consideroque
nuestraformaciéntécnicaen univer-
sidades nacionales nos da ventajas
competitivas de escala mundial.

- ;Considera que hay garantias eco-
némicas que justifiquen la inversion
de capital y mano de obra para la fa-
bricacion de equipos?

No hay garantias hoy para la inver-
sion de capital, pero en Euro Cerco
solemos asumir los riesgos.
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- Como empresa, jpudo acceder
a créditos con tasas preferenciales
para la produccién?

Solemos utilizar nuestro propio
capital de trabajo vy, gracias a eso,
no tuvimos la necesidad de buscar
créditos.

- /Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

La situacion es muy compleja y
esperamos que se resuelva lo mas
pronto posible.

- {Tienen proyectado disenar y fa-
bricar nuevas soluciones?

Siempre trabajamos para superar-
nos. Hay varios subproductos en
desarrollo, muchos de ellos gracias
al feedback del canal. Préximamen-
te formalizaremos algunos usos de
Euro Cerco para otras aplicaciones
dentro de la seguridad electrénica,

como soporte para controles de ac-
cesos, de barreras infrarrojas y hasta
para camaras de videovigilancia.

- ;Qué expectativas de crecimiento
tienen?

Tenemos una gran expectativa de
continuar con nuestro crecimiento,
con mas distribuidores en el Area
Metropolitana, y aspiramos a llegar
a todo el interior del pais con distri-
buidores locales en las ciudades més
importantes de cada provincia.

9 GARNET

TECHNOLDGY

Diego Madeo
Gerente Comercial & de MKT
Latinoamérica de Garnet Technology

- {Hacia qué segmento de la seguri-
dad esta enfocada su empresa?

Garnet Technology estd enfoca-
da en el disefio y la fabricacién de
alarmas monitoreadas y automoni-
toreadas.

(En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

Desde una perspectiva macroeco-
noémica, la competitividad de un
pais es el sustento fundamental del
desarrollo econémico, del empleo y
delaprosperidad; Argentinano es el
ejemplo de los ultimos afos. Asimis-
mo, hoy se suman nuevos desafios:la
turbulencia social y tecnoldgica nos
obliga a estar mas alertas, dejamos
de estar en equilibrio para convertir-
nos en acrébatas de un mundo que
cambia constantemente. Hoy no
existe dirigir una empresa sin inno-
varyesoesloqueestamos haciendo
en Garnet Technology dia a dia.

Bajo un contexto de cambio cons-
tante, la empresa sigue firme en su
decision de invertir para seguir pro-
moviendo en el mercado argentino
e internacional mas productos y so-
lucionesinnovadoras contecnologia
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de vanguardia. En el dltimo afo, la
empresa mostré un crecimiento sin
precedentes que la llevé a reorgani-
zar la estrategia tanto de produccion
como de logistica.

En la actualidad, nuestro desafio es
lograr una plataforma de trabajo lo
suficientemente soélida para seguir
prosperando y creciendo en los di-
ferentes segmentos del mercado.

-;Vendeenelpais,exportaoambas?
{Qué ventajas ofrece fabricar en el
pais?

La mayoria del negocio se concen-
tra en Argentina, pero en los tltimos
meses iniciamos una campafa muy
fuerte de expansién en Latinoamé-
rica y hoy estamos exportando a
varios paises latinos. Esto se produ-
ce en el contexto del nuevo porfolio
de productos que la empresa lanzé
amediados del aio pasado. Fabricar
en el pais hoy no tiene demasiadas
ventajas, pero la pregunta es: jes
necesario que haya ventajas para
fabricar en un pais tan cambiante?
Creo firmemente en el desarrollo
competitivo de la empresa; esta es
la clave, es la plataforma de la crea-
cién de valor econémico de cual-
quier organizacién. Es la manera de
lograr que la empresa valga mas, el
instrumento ideal para incrementar
constantemente los recursos tangi-
bles e intangibles.

- {Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

Los problemas hoy no existen por
regulaciones o temas nacionales. Es-
tamos transitando por primera vez
una escasez global de semiconduc-
tores que estd afectando el mercado
mundial. En este momento, los pla-
zos de entrega de muchos semicon-
ductores son de un afo. Industrias
como la inteligencia artificial, las

companias de 5G, los automoviles
eléctricos y los nuevos dispositivos
médicosestanenauge,ylosgigantes
como Apple, Huaweiy Teslainiciaron
pedidos muy grandes a los fabrican-
tesdechips,locualagravélasituaciéon
habitual entre la ofertay lademanda
de componentes. Asimismo, la recu-
peracion de la economia en otros
continentes, luego de los primeros
meses del COVID-19, condujo a una
creciente demanda para la reacti-
vacion del mercado, por lo que los
fabricantes de chips recibieron pedi-
dos que estaban mas alld de su plan
original. Hoy estamos observando
no solo esta situaciéon de desabas-
tecimiento sino un incremento en
délares de los componentes a nivel
mundial, una situacién que hacia
muchos afos no sucedia.

- (Tienen proyectado disefar y fa-
bricar nuevas soluciones?

Entendemos que el mercado pro-
fesional requiere de nuevas solucio-
nes y, en ese contexto, trabajamos
no solo la experiencia del producto
para el publico final, sino que tam-
bién pensamos en la facilidad y rapi-
dez de programacién que requieren
los técnicos hoy en las instalaciones.
En las nuevas versiones serd posible
programar cada equipo via app.

- ;Qué expectativas de crecimiento
tienen?

Realmente tenemos muchas y muy
buenas expectativas. El mercado de
la seguridad en Argentina aun no
estd totalmente desarrollado. Hay
muchoporhacerylaresponsabilidad
de seguir profesionalizando y am-
pliando los diferentes segmentos de
mercado que consumen seguridad
electronica recae sobre nosotros,
no solo fabricantes sino grandes im-
portadores de productos. Debemos
seguir trabajando mancomunada-
mente paraincrementar lademanda
a nivel regional.



i i
Hexacon
V

HACEMOS ELECTRONICA

ALARMA VECINAL

REVO400T

INTELIGENTE HABLADA

Alarmas conectadas para formar un
corredor seguro en tu zona.

| s
FUNCIONES ESPECIALES
Funcion hablada de

Ante un evento sospechoso o de riesgo en tu zona, podes
llamado al 911.

activar las siguientes alertas.

Funcion sistema
de evacuacion.

Alerta de sonido Alerta hablada de Aviso hablado de
policial. emergencia médica. alerta de fuego.
{,/f “:*‘\\ @

' &
&
Alerta hablada de

b
N

|
- A -\
\ & /
\\w« robo a domicilio.
Disparo de Encendido Transmision
advertencia. de luces. entre alarmas.

Aviso hablado de
robo a Vehiculo.

% MAGIC 4

EL CONTROL DE MAYOR
. ALCANCE DEL MERCADO
4 Funciones
Tapa protectora
Ultra-Resistente al alto impacto

VER VIDEO

www.hexacom.ar


www.instagram.com/alarmashexacom/
www.facebook.com/alarmashexacom/
www.youtube.com/channel/UCzPS4is8t17zWDBQUdTP35Q
www.hexaweb.com.ar/alarma-vecinal-revo400t/
www.hexacom.ar
www.hexaweb.com.ar/magic-4/
www.hexaweb.com.ar/alarma-vecinal-revo400t/
www.hexacom.ar

lllm

&
1,58

Clq o

SIEMPRE HA

DISTRIBUIDORA MAYORISTA DE SEGURIDAD ELECTRONICA

Jatsec ([@)cofom+ BIDEKSOR Honeywell Q@Z—e'

roars e HIKVISION @yhua sovad

Lider de la industria de Video Vigilancia Mundial

@ seacirs Wpypanix' TAKEX @ agfort  @Qrreureaarms & EBS
DIALER
CLQIONES © g

VIA WHATSAPP u Dialermedios

ioj CONSULTAS COMERCIALES TR iolermedi
La REOja 827 (C1221ACG) +5491'|6022 4403 (lue] Dialermedios

A
Ciudad de Buenos Aires 2 & [! Dialermedios
r SOPORTE TECNICO

Tel/Fax: (54 11) 4932-3838
www.dialer.com.ar +549115568 3532 §,o; [INTNT


www.facebook.com/DialerSeguridad-116867821678151/
www.twitter.com/Dialerseguridad
www.youtube.com/user/DialerMedios
www.instagram.com/dialermedios/
api.whatsapp.com/send?phone=5491160224403
api.whatsapp.com/send?phone=5491155683532
www.dialer.com.ar
https://goo.gl/maps/yDKGD26dHEESzgqY6
tel:+541149323838
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=5
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=44
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=55
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=14
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=62
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=59
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=20
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=24
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=56
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=37
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=39
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=49
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=25
www.dialer.com.ar/prod_marca.php?marca=15
www.dialer.com.ar

@ digifort

/SISTEMA DE GESTION DE VIDEO
Soluciones inteligentes integradas

+20 VERSATILES ANALITICAS
DE CONTENIDO DE VIDEO

ANALITICAS VCA

(]
® =

COMPATIBLE CON
- ; : EL 99% DE LAS ®
ARQUITECTURA SRR T CAMARAS IP
ABIERTA SSEAL - .

® g 1 - oA - "
REVISION RAPIDA
& POTENTE FUN_C[GN
\ DE EXPORTACION
. ® ]
: 1
. @

RAPIDO

RAF - L W 5
*FAILOVER = : : <
ANALISIS FORENSE
v s\ * P
o <EE FLEXIBLE & ESCALABLE : g i
PERMITE ABORDAR NECESIDADES UNICAS e
Y CAMBIANTES 7

Llegue mas lejos con Digifort B4 operaciones@digifort.com & www.digifort.com DigifortLatam



mailto:operaciones@digifort.com
www.digifort.com
www.facebook.com/digifortlatam
www.twitter.com/digifortlatam
www.youtube.com/channel/UCP72QgwlcBZUp0YP4v83sjg
www.instagram.com/digifortlatam/
www.linkedin.com/company/digifortlatam/
www.digifort.com

% Informe

GONNER

ALARMAS

Osvaldo Colmeiro
Titular de GONNER

- ;Hacia qué segmento de la seguri-
dad esta enfocada su empresa?
Nuestra empresa disefa, fabrica
y comercializa soluciones para se-
guridad electrénica, en el rubro de
la intrusién. Luego de una amplia
trayectoria, logramos consolidar
una extensa linea de productos que
abarca desde paneles de alarma

hasta sistemas de comunicacién [P,
ademas de sensores para interior y
exterior y accesorios.

- ;En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

Laindustrianacionalengeneralesta
atravesandounescenariodificilenel
marcodelasdificultades provocadas
por la pandemia. No obstante, cree-
mos que, con una politica basada en
la sustitucion de importacionesy el
desarrollodelaindustrialocal endis-
tintos rubros, serd posible superar
esta circunstancia.

- ;Vende en el pais, exporta o am-
bas? ;Qué ventajas ofrece fabricaren
el pais?

Por el momento nuestras ventas
estan destinadas solo al mercado
local. En cuanto a las ventajas de fa-
bricarenelpais,unadelasprincipales
es el conocimiento de las problema-
ticaslocalesy, sobretodo, contarcon
un departamento técnico con co-
nocimiento cabal de los productos
que comercializamos. Esto ultimo
nos permite brindar un soporte de

excelencia al cliente sin depender
de distribuidores extranjeros.

- ;Considera que hay garantias eco-
némicas que justifiquen la inversion
de capital y mano de obra para la fa-
bricacion de equipos?

En la medida en que las politicas
econdmicas y sociales tiendan a for-
talecer el consumo y la industria na-
cional, sera atractiva la inversién en
nuevas posibilidades de negocios.

- {Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

En general no tuvimos inconve-
nientes en el abastecimiento de in-
sumos importados.

- (Tienen proyectado disefar y fa-
bricar nuevas soluciones?

Constantemente estamos proyec-
tando, disefiando y generando nue-
vas soluciones, lo cual nos ofrece
grandes expectativas de crecimiento
en el marco de la esperada pospan-
demia.

) ©
Hexacon
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José Luis Casal
Gerente de HEXACOM

-iHaciaquésegmentodelaseguridad
estd enfocada su empresa?

Nuestra empresa esta enfocada en
ofrecer soluciones para seguridad
residencial y vecinal.

- ;En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

Es un momento muy especial, yaque
comienzan a verse grandes cambios
dehabitos quelaciudadaniavanatu-
ralizando. La posibilidad de realizar
muchos trabajos de forma virtual in-
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fluye sobrelamovilidady,engeneral,
exige mayor creatividad para mante-
ner la productividad. En particular,
estoscambiostambiénhacenquelos
requerimientos de seguridad deban
adaptarse y traducirse en productos
conceptualmente nuevos.

- {Vende en el pais, exporta o ambas?
;Qué ventajas ofrece fabricar en el
pais?

Nuestras soluciones se venden tan-
to en el mercado interno como en
el exterior, en diferentes paises de la
regién. En cuanto a las ventajas que
ofrece producir en el pais, la mas
importante es tener una cadena de
suministros local, lo que nos permite
responder de manera mas rapida y
eficaz para atender la demanda de
soporte técnico.

- ;Considera que hay garantias eco-
ndémicas que justifiquen la inversion
de capital y mano de obra para la fa-
bricacién de equipos?

La Unica garantia es que las reglas
cambian permanentemente. Eso es
algo que ya todos tenemos naturali-
zado, pero aun frente a los cambios
en la economia nunca ponemos
como una variable de ajuste la ca-
lidad de los productos ni el soporte
técnico para nuestros clientes.

- iTiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

Nacimos como industria nacional y
a lo largo de los afios hemos cons-
truido una cadena de suministros
robustay estable con todos nuestros
proveedores. Sabemos que actual-
mente existen algunas dificultades
para el abastecimiento de insumos
importados, pero no hemos tenido
grandes inconvenientes.

- ;Tienen proyectado disefar y fabri-
car nuevas soluciones?

Absolutamente, somos una empre-
sa de tecnologia y como tal siempre
estamos trabajando en nuevas solu-
ciones que se adapten a las nuevas
demandas del publico.

- {Qué expectativas de crecimiento
tienen?

Es un ano muy especial y con algu-
nas condiciones similares al 2020,
por la situacién sanitaria. Creemos
que para el segundo semestre de
este ano tendremos un crecimiento
sostenido,connuevosdistribuidores
enelinteriordel paisyalianzas estra-
tégicas con soluciones orientadas a
la seguridad comunitaria.
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intelektron

Marcelo Colanero
Presidente de INTELEKTRON S.A.

- {Hacia qué segmento de la seguri-
dad esta enfocada su empresa?

Nos especializamos en sistemas
de control de accesos, control de
asistencia, control de visitas y con-
tratistas.

- ;En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

Siempre es dificil competir para la
industria nacional porque los volu-
menes son pequefos y eso aumenta
indefectiblemente los costos. La si-
tuacion de nuestra empresa es acor-
dealadelmercado:estadificilporlos
impedimentosqueexistenenelpais,
pero tenemos la ventaja de ser una
delas pocas empresas que queda fa-
bricando en el rubro y con 30 afios
de experiencia que nos respaldan, lo
cual es una marca de la confiabilidad
y la seriedad de nuestro trabajo.

- i;Vende en el pais, exporta o am-
bas? ;Qué ventajas ofrece fabricaren
el pais?

Ambas. Pero en nuestro caso, des-
de que el deterioro de las importa-
ciones entre 2012 y 2014 nos hizo
perder mercados externos, la venta
mayormente se hace en forma local.
La ventaja principal creo que esta
dada por que, al ser los “padres” de
lastecnologias que aplicamos, pode-
mosrealmentehacerproyectosame-
dida de los clientes. Todos nuestros
proyectos terminan en casos exito-
sos, todos funcionan, todos generan
ahorros y beneficios para el cliente.
Eso es un valor que un equipo que
se importa enlatado muchas veces
no puede ofrecer.

- ;Considera que hay garantias eco-
némicas que justifiquen la inversion
de capital y mano de obra para la fa-
bricacién de equipos?

El pais volvié a una situacion en la
que todo es una complicacién para
el que invierte, para el que arriesga,
para el que quiere emprender. Los
que podemos hacerlo es porque
ya venimos haciéndolo desde hace
muchos afios, pero imagino que si
hoy alguien quiere empezar de cero
COMO empezamos Nosotros, no es-
tandadaslascondicionesparacrecer.

- Como empresa, jpudo acceder
a créditos con tasas preferenciales
para la produccion?

Si, pero muy pocos. En general,
esos créditos tienen mucho mar-
keting y poca efectividad real, sue-
len ser muy complejos los tramites
para conseguirlos y las condiciones

que terminan poniendo los bancos.
Como uno es una PyME, al final no
tiene el tiempo, la estructura o los
recursos para dedicarle y no son faci-
les de conseguir ni siquiera haciendo
las cosas bien.

- /Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

Este ultimo tiempo, por la caida
de las ventas, no hemos tenido que
importar demasiado. Para lo que
compramos no tuvimos problemas,
pero sé de empresas que han tenido
y tienen problemas serios.

- ({Tienen proyectado disefar y fa-
bricar nuevas soluciones?

A pesar de todo, en nuestro ADN
estd siempre esa esencia de querer
fabricar cosas nuevas, de disefiar me-
jores productos, tanto en hardware
comoensoftware.Invertimosmucho
en herramientas, maquinaria y capa-
citacion del personal para estar a la
altura de las circunstancias.

- ;Qué expectativas de crecimiento
tienen?

Honestamente, pocas en lo inme-
diato. Estamos tratando de mante-
ner la estructura; a lo largo de un
ano y medio de pandemia lo hemos
logrado.Creemos que, unavez pasa-
da la emergencia sanitaria, podran
venir tiempos mejores y estd bueno
conservar la estructura técnica, de
ingenieria y desarrollo especializa-
da con la que contamos para crecer
cuando esto pase.

- ;Hacia qué segmento de la seguri-
dad esta enfocada su empresa?

Desarrollamos software y hardware
para empresas relacionadas con el
mercado de loT y la seguridad elec-
trénica. En QS creamos una infraes-
tructura de apoyo a través de un sis-
tema de servicios para ofrecer a los
integradores soluciones que agilicen
su labor diaria. De esta forma, las fa-
bricas que desarrollan tecnologias y
deciden trabajar en constante siner-
gia podran llegar al usuario final de
manera agil y efectiva.

- {En qué momento considera que
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se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?
La industria argentina se encuentra
enunmomento de quiebre,enelque
todo apunta a un fuerte crecimiento
a corto plazo: las politicas internas
estan orientadas a generar mano de
obra nacional y que esto se traslade
en un beneficio de valor agregado
para el consumidor final. En QS nos
venimos preparando hace tiempo
para un mercado que se reactive de
esta manera, lo que nos dard la opor-
tunidad de mejorar la productividad.

- ;Vende en el pais, exporta o am-
bas? ;Qué ventajas ofrece fabricar en
el pais?

Vendemos en Argentina y comen-
zamos a exportar a Latinoamérica,
aprovechando la decisiéon del go-

bierno de no cobrar ningln tipo de
arancelesenexportaciénaempresas
PyMEs en los primeros 500.000 dola-
res. Hoy, fabricar un producto en Ar-
gentina ayuda mucho; las empresas
del rubro de la tecnologia que son
importadoras y no suman valor a los
productos en el mercado interno es-
tan recibiendo mas trabas y exigen-
cias que las que reciben empresas
como la nuestra a la hora ingresar
productos de licenciano automatica.

- ;Considera que hay garantias eco-
ndmicas que justifiquen la inversion
de capital y mano de obra para la fa-
bricaciéon de equipos?

Actualmente, la garantia econémi-
caesmuydificilplasmaryesosucede
entodoelmercadodelLatam.Loque
sipuedo observaresqueelgobierno
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estd fomentando el consumo inter-
noatravésdelaobrapublicaeincen-
tivos de adquisicién de productos
en cuotas, con costos financieros irri-
sorios,comoel plan Ahora 12.Sicreo
que el poder adquisitivo hoy es
bajo y por eso hay que fabricar pro-
ductos de bajo costo y facil instala-
cion, para que el instalador pueda
optimizar la puesta en marcha y el
cliente no afronte grandes gastos.

- Como empresa, jpudo acceder a
créditoscontasas preferencialespara
la produccién?

Estamostrabajandoenvariaslineas
decréditosqueproponeNacion,tan-
to para el desarrollo de productos
que sustituyan importaciones como
para la compra de maquinaria que
aumentelafabricacionde productos
en el mercado nacional.

- (Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

Este punto es el que mas nos motiva
a seguir creciendo en la fabricacién y

amplitud de productos. El ministerio
de Produccion ofrece audiencias ex-
clusivas para no trabar el ingreso de
partes importadas que impidan la
generaciéon de mano de obra local.
Siempre de forma razonable: si ten-
go en plaza la posibilidad de armar
un packaging no voy a solicitar que
melodejeningresardesdeel exterior.
En cambio, si tengo piezas plasticas
como carcazasolentesquerequieren
un proceso tecnoldgico que no pue-
do conseguir en el pais, el ministerio
estd dispuesto a ampliar los cupos
de partes que tengan una licencia
no automatica de importacién.

- ;Tienen proyectado disefar y
fabricar nuevas soluciones?

Si, hoy tenemos la placa Uniglobe
SMA para digitalizar el 99 % de los
viejospanelesdealarma,peroyaesta-
mos trabajando en varios productos
que seran comercializados en poco
tiempo. Uno de ellos serd una mini
PC orientada al segmento industrial
ydedesarrollo, ya que notamos que,
con el alto desarrollo de software de
IA, este producto puede aportar una
muy buena opcion a los desarrolla-

dores argentinos para embeber so-
luciones de softwarey transformar el
conjunto en un potente servidor de
gestion de bajo costo.

- ;Qué expectativas de crecimiento
tienen?

Después de casi 4 anos de una in-
dustria en descenso, hoy las expec-
tativas son muy altas. Apuntamos a
que en 2022 se revierta la curva de
productividad y crecimiento en la
industria de produccién nacional.

Alejandro Barruffaldi
Socio Gerente de
QUALITY SYSTEMS GROUP S.R.L.
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- (Hacia qué segmento de la segu-
ridad estd enfocada su empresa?

Fabricamos alarmas residenciales,
automonitoreables, inaldambricas, de
facil instalaciéon e intuitivas para el
usuarioy a un valor muy competitivo.

- {En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

La industria nacional en general
vienetrabajandoendesarrollosnue-
vos, pero la situacién del pais entor-
pece el crecimiento. Nuestra empre-
saestaenplenaexpansiontecnologi-
ca, ofreciendo tecnologia 4G + WiFi,
locuallaposicionacomoreferenteen
el rubro del automonitoreo.

- ;Vende en el pais, exporta o am-
bas? ;Qué ventajas ofrece fabricaren
el pais?

Estamos realizando alianzas con
varios paises de Latinoamérica para
un lanzamiento global. Creo que el
automonitoreo esta rompiendo pa-
radigmas a gran velocidad y quere-
mos ser lideres en un mercado que
no deja de crecer. Entre las ventajas
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de fabricar localmente se encuentra
la posibilidad de contar con mayor
control sobre el producto, poder dar
soluciones rapidas sobre las repara-
ciones y no depender de las trabas
permanentes en las importaciones.

- ;Considera que hay garantias eco-
némicas que justifiquen la inversion
de capital y mano de obra para la fa-
bricaciéon de equipos?

Fabricaren Argentina siempreesun
desafio y no hay muchas garantias
econdmicas. Sin embargo, si se tiene
un nicho de mercado al cual ofrecer
un producto a buen precio, se con-
vierte en unaexcelente opcién para
el distribuidor, para el instalador y
para el usuario final.

- {Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

Durante estos ultimos meses la
importacién de componentes y
materiales criticos se dificulté un
poco. Pese a ello, siempre son mejo-
res que los tiempos de importacién
de productos terminados.

- {Tienen proyectado disefar y fa-
bricar nuevas soluciones?

Estamos presentando nuestro nue-
vo sistema Marshall 4G, el primer
panel de alarma fabricado en el pais
con tecnologia 4G+WiFi. Ademas,
cuenta con muchas funciones que
lo hacen uno de los paneles de alar-
ma mas completos y revolucionarios
del mercado, ya que mejora enor-
memente la experiencia del usuario.

- ;Qué expectativas de crecimiento
tienen?

Con la ampliacién de la familia de
productos y la posibilidad de dirigir-
nos a nuevos segmentos de clientes,
estamos convencidos de que volve-
remos a tener un crecimiento intere-
sante. Marcamos un rumbo y un ca-
mino como referentes del mercado.

Carlos Luna
Director de PROTEXA GROUP
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Modesto Miguez
Director de capacitacion de
MONITOREO.COM

- {Hacia qué segmento de la seguri-
dad esta enfocada su empresa?

Somos una empresa en el sentido
ampliodelapalabra.Estamos consti-
tuidos por unared de profesionales
y organizaciones, dignos deposita-
rios de la confianza de sus clientes,
que comparte recursos y experien-
cias para desarrollar seguridad con
calidad y rentabilidad.

- ;Considera que hay garantias eco-
némicas que justifiquen la inversion
de capital y mano de obra para la fa-
bricaciéon de equipos?

Estamos en el mejor momento de
la historia de laindustriay, definitiva-
mente, las ventajas competitivas, el
capital humano y el tipo de cambio
favorecen trabajar en paises como
Argentina para el resto del mundo.

- Como empresa, ;pudo acceder
a créditos con tasas preferenciales
para la produccién?

Nunca fue intencién de la empresa
acceder a ningun tipo de crédito.

- iTienen proyectado disenar y fa-
bricar nuevas soluciones?

Si, laidea es continuar desarrollan-
do la inteligencia artificial en mo-
nitoreo, lo que reduce tiempos de
respuesta y costos, y aumenta la efi-
cienciayrentabilidaddelossistemas.

- ;Qué expectativas de crecimiento
tienen?

En 2020 crecimos con conceptos
disruptivos apalancados por la pan-
demia, que, si bien no cambié nada,
lo aceleré todo. Comenzaron a reco-
nocerse los servicios de monitoreo
en la nube, que iniciamos en 2001,
la capacitacion e-learning de 2004 y
el teletrabajo iniciando en el 2005.
En 2019, por ejemplo, la relacion
teletrabajo/oficina era de 90 %/10
% mientras que en 2021 lleg6 al 91
%/9 %. El afio pasado superamos las
diez mil descargas nuevas de la app
Mi alarma y planificamos este afio
superar las cien mil.

m NANOCOMM

EVOLUGION OQUE SE EXPORTA

- ;Hacia qué segmento de la seguri-
dad esta enfocada su empresa?

Nuestra empresa se especializa
en comunicacién para centros de
monitoreo de alarmas: desarrolla-
mos, fabricamos y comercializamos
hardware, aplicaciones y software de
administracion. Nuestras soluciones
estan preparadas para que nuestros
clientes no tengan limites de creci-
miento; para lograrlo, ofrecemos una
linea completa de comunicadores
profesionales, servicios de comuni-
cacion M2My plataforma iCloud para
operaciéon 7 x 24. Gracias a nuestras
soluciones de primer nivel tecnol6-
gico nos ganamos el lugar de refe-
rentes.

- {En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

Hoy Argentina es competitiva con
respecto al mundo por su mano
de obra calificada; aunque algunos
acuerdos sean a precios interna-
cionales, en su mayoria son valores
profesionales accesibles. La manu-
factura argentina es valorada y bien
vista y es un momento que tenemos
que aprovechar parainstalar nuestra
industria en el mundo. Seguiremos
manteniendo esa ventaja solo si se
puede frenar la inflacién, tema muy
importante. En nuestro caso, segui-
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mos reinvirtiendo para desarrollar
productos mas competitivos, siem-
pre pensando en captar nuevos mer-
cados. En la industria en general hay
ventajas y desventajas; como ventaja
contamos con mano de obramuy ca-
lificada en el rubro tecnoldgico y a
precios internacionales con salarios
accesibles.Porotraparte, tenemosen
contra las restricciones para acceder
almercado de cambios, restricciones
alasimportacionesy exportaciones,
constantes subas de impuestos y el
punto mas importante a mi enten-
der:lafaltadeaccesoalcrédito,locual
limita el crecimiento de lasempresas.

- ;Vende en el pais, exporta o am-
bas? ;Qué ventajas ofrece fabricar en
el pais?

Hace anos que representamos a
nuestra bandera en el exterior con
muchoorgullo,exportando nuestros
equipos y servicios a 12 paises. Hoy
no recibimos incentivos para pro-
ducir en Argentina; los recursos de
desarrollo manejan valores interna-
cionales en ddlares, lo mismo que las
materias primas, y siempre hay ven-
tajas y desventajas En muchos casos
sufrimos restricciones a las importa-
ciones, algo que no deberia afectar-
nos ya que importamos insumos y
exportamos producto terminados.

Hoy nos encontramos un faltan-
te de componente criticos a nivel
mundial, lo que indefectiblemente
empuja a una suba de precios de
nuestras materias primas. A pesar de
esto, vemos en los ultimos afios un

crecimiento sostenido de laindustria
de la seguridad en nuestro pais y en
la region.

- iConsidera que hay garantias
econdmicas que justifiquen la inver-
sion de capital y mano de obra para
la fabricacién de equipos?

Es un punto muy complejo. Si bien
tenemos mano de obra calificada,
empresas tecnificadas y vision de
exportacion, es muy dificil invertiren
Argentina. Es sumamente necesario
elaccesoal créditoyanalizarlasbases
impositivas. Por experiencia propia,
el crecimiento continuo requiere de
inversioén, estabilidad y crédito. Ante
la falta de dos de estas variables, se
produce el efecto contrario y no es
sostenible en el tiempo.

- Como empresa, ;pudo acceder
a créditos con tasas preferenciales
para la produccién?

Nuestra experiencia es negativa en
este punto.Los programasexistentes
se ajustan a proyectos de startup y
financiacién de desarrollo, y aunque
los utilicemos han quedado desac-
tualizados. No existe un programa a
tasas blandas para que una empresa
ya estableciday con trayectoria pue-
da financiar su crecimiento. No hay
acceso a tasas preferenciales; en mi
opinion personal deberia tomarse
como una politica de estado, y que
no dependa del gobierno de turno.

Lo vivimos con nuestra subsidiaria
Nanocomm do Brasil, en la que hace
unos anos atrds tuvimos acceso a
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un crédito a muy buena tasa para la
compra de una linea de produccién
completa. En concreto, nos empuja-
rona producirlocalmenteyamontar
nuestra planta con todo lo que eso
implica: espacio fisico, empleados,
compra de insumos, maquinaria, etc.
Un ejemplo claro de cdmo un crédito
para una empresa mueve la econo-
mia de un pais.

- ;/Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

Con nuestros proveedores locales
no hemos tenido problemas hasta
el momento. Como fabricantes, pre-
vemos problemas importantes para
el futuro inmediato, ya que nuestros
proveedores del exterior nos anun-
cian faltantes de componentes criti-
cos y una gran suba de precios, que
se justifica en un tema de oferta y
de demanda. También nos avisaron

quevendrancambiosenlosplazosde
pago. En principio, pareciera que es-
tos cambiosson el coletazodelapan-
demia que afecta a toda la industria
electrénicaen general, lo cual puede
afectar la compra de las materias pri-
masy esto se vereflejado enfaltantes
de stock. Esperamos que la situacion
se revierta rapidamente, aunque los
expertos sefialan que necesitaremos
al menos dos aios para que la situa-
cién se estabilice. Con respecto a los
pagos en exterior, hay demoras en
la presentacion de la documenta-
cién requerida, pero en general son
aprobados sin problemas.

- ({Tienen proyectado disefar y fa-
bricar nuevas soluciones?

Siempre mirando hacia delante y
con visién regional, abriremos nue-
vas secciones dentro de la empresa,
cada una especializada en una linea
de productos oservicios. Esto ayuda-
ra a mejorar nuestra oferta de valor
hacia las centrales de monitoreo, las

quepodranmejorarsucalidaddeser-
vicio y condiciones comerciales con
los usuarios finales.

- ;Qué expectativas de crecimiento
tienen?

A pesar de la pandemia, de la rea-
lidad de nuestro pais y del contexto
general, hemos podido crecer. De
manera mas lenta que en afos ante-
riores, pero concreta.

Emiliano Navarro
CEO de NANOCOMM

@a
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- {Hacia qué segmento de la seguri-
dad esta enfocada su empresa?

Estamos enfocados en la fabrica-
cién de comunicadores para alar-
mas, modelos de conexion universal
y modelos dedicados a bus de datos.
La linea NT-COM y NT-LINK la com-
ponen equipos que reportan los
eventos de alarma a cualquier soft-
ware de monitoreo. Contamos con
versiones WiFi, 3G, 4G y Ethernet.

En estos ultimos cinco afos desa-
rrollamos una aplicacién llamada
Click, que les da un valor agregado a
los abonados ya que permite digita-
lizar cualquier panel de alarmas. Me-
diante la app se puede armar o des-
armar un sistema y sumar funciones
de domética para loT (internet de las
cosas). Esto hace que el usuario final
tenga una experiencia de confort,
porque no solo puede ver su panel
en linea y administrarlo, sino tam-
bién encender luces o dispositivos
de riego, abrir puertas, etc. La com-
binacién de nuestros equipos con la
aplicacion da comoresultado una de
las soluciones més versatiles del mer-
cado. Nuestros equipos, asu vez, son
compatibles con otras aplicaciones
propietarias de distintos soft de mo-
nitoreo o solucionescompletamente
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cloud, como Averto, FullArm, Hogar
Seguro, MiAlarma, Sevenapp, Smart-
panics y otras. Potenciamos en tiem-
posde pandemianuestraplataforma
de gestidn técnica Beat, que permite
que las empresas realicen tareas de
mantenimientoyreprogramacionde
panelesy equipos de manera virtual,
lo cual reduce las visitas fisicas de los
técnicosadomiciliohastaenun60%.
Estofuedesumaimportanciaparalas
empresas de monitoreo, que evita-
ron exponer alos instaladores a con-
tactos innecesarios. Podemos decir
que Beat se transformé en una bur-
buja segura para seguir brindando
soporte en los centros de monitoreo.

- ;En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

Laindustria nacional nuncafue facil
y estd muy golpeada. Varias empre-
sas tuvieron que cerrar porque no
pudieron cambiar el formato y los
ingresos no permitieron solventar
los recursos. Netio es una empresa
con mas de 30 afnos en el mercado,
y en los ultimos diez nos posicio-
namos como lideres con nuestras
soluciones. Con un crecimiento sin
retroceso, incluso en este momento
mantuvimos los lotes de ventas.

Nuestro segmento fue uno de los
mas privilegiados: nos organizamos
yplanificamosenlos primeros 15 dias
de la pandemia y aunque parezca

increible logramos récord de ventas.
Por lo general hacemos un analisis
anual, pero si tenemos que analizar
estos ultimos 6 meses atravesamos
un gran momento.

- {Considera que hay garantias eco-
ndmicas que justifiquen la inversion
de capital y mano de obra para la fa-
bricacion de equipos?

Realmente no. Como en tantas
oportunidades, la situacion econé-
mica sigue siendo compleja. Hay
trabas para la importacion y la
exportacion, impuestos nuevos y
restricciones que nos obligan a rein-
ventarnosyresistirlos cambios en las
politicas econdmicas mientras man-
tenemos la estructura.

- {Vende en el pais, exporta o am-
bas? ;Qué ventajas ofrece fabricaren
el pais?

Somos lideres de ventas en el pais
y nuestros equipos son comerciali-
zados por los distribuidores mas im-
portantes de la seguridad electréni-
cade Argentina. En los ultimos cinco
anos evaluamos cOmo superarnos y
la respuesta fue conquistar nuevos
mercados. Viajamos a 26 ciudades
de Argentina y 10 paises de Latinoa-
mérica, y logramos la distribucion de
nuestros equipos en México, Colom-
bia, Chile, Uruguay, Bolivia, Paraguay.
La pandemia detuvo el cierre con
algunos distribuidores, con quienes
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habiamos concretado ventas direc-
tas de fabrica en Ecuador, Pert, Pa-
nama y Republica Dominicana.

La principal ventaja es el know-
how, que nos permitié entender y
desarrollar un producto a medida
para nuestro mercado y tener una
solucién exportable. Gracias a esto
pudimos posicionar la marca en La-
tinoamérica.

- Como empresa, ;pudo acceder
a créditos con tasas preferenciales
para la produccién?

Realmente no era conveniente ac-
ceder a ningun tipo de crédito, ya
que las tasas son muy elevadas. To-
mar algun tipo de crédito nos iba a
traer limitaciones en el futuro.

- /Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

Gracias a la planificacion realizada,
nos anticipamos a estos inconve-
nientes que hoy afectan a gran par-
te delaindustria. Desde hace mucho
tiempo realizamos un esfuerzo para
tener insumos en stock, lo que nos
permite llevara cabo nuestrafabrica-

cién anual. Hoy contamos con stock
para abastecer el mercado local e in-
ternacional y tenemos reservas para
nuestro crecimiento; sibien sabemos
los inconvenientes que sufren distin-
tas fabricas de Asia, contamos con
entregas programadas para reforzar
nuestra fabricaciéon. No tenemos in-
convenientes con pagos al exterior,
pero solo porque anticipamos los
problemas que pueden llegar.

- {Tienen proyectado disefar y fa-
bricar nuevas soluciones?

Si, todos los afnos pensamos nue-
vas soluciones para la seguridad, ya
que nuestro rubro requiere nuevos
productos; los cambios y exigencias
son constantes. Estamos en pleno
desarrollo de un panel de alarmas,
alarmas comunitarias e integracién
de cdmaras a nuestra app, ademas
de equipamiento especifico para
centrales de incendio, cercos eléctri-
cos eincorporacion de loT a nuestras
soluciones. Netio se prepara para ser
una solucién de seguridad y confort,
que combina hardware y software.
Nuestra solucion estd preparada
para la loT y para ser una solucién
global, que incluya alarmas, cama-
ras, domética, incendio y cercos.

- ;Qué expectativas de crecimiento
tienen?

Tenemos una gran expectativa de
crecimiento, que este afo rondard
el 10 %, asociado al crecimiento de
todos nuestros distribuidores. Abrir-
nos al mundo representd el mayor
crecimiento en la historia de nues-
tra empresa y nos obligé a planifi-
car la fabricacién en el exterior: en
un principio, la fabrica en Argentina
serd para abastecimiento local y la
producciéon en el exterior elaborara
un producto competitivo para cre-
cer en otros mercados.

Hernan Vallejos
Director Comercial de NETIO S.R.L.

Flavio Dominguez
Business Development Manager
de REDGPS

- ;Hacia qué segmento de la segu-
ridad estd enfocada su empresa?

En RedGPS creamos soluciones de
software utilizadas para mejorar los
procesos de seguridad y logistica
destinados a proveedores de servi-
cios de rastreo de activos, empre-
sas de seguridad privada, custodia,
guardias, videovigilancia, seguridad
publica, gestion de flotas, movilidad
urbana, logistica y gobiernos.
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- ;En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

Considero que la industria se en-
cuentra en una etapa de recupe-
racion; el cambio en los seméfo-
ros epidemioldgicos y esta nueva
normalidad estd permitiendo la
reactivacion de las actividades pro-
ductivas. RedGPS en particular se
encuentraenunaetapadecrecimien-
to y consolidacion. Es verdad que la
pandemia nos hizo crear estrategias
para que nos afectara lo menos po-
sible y tomar medidas para apoyar
a nuestros clientes. Fue un reto que
hemossabidoencararysacaradelan-
te con el trabajo de nuestro equipo.
Ahora estamos recuperando el ritmo
de crecimientoy fortaleciendo nues-
tra posicién en el mercado gracias a
que nuestras soluciones siempre
hantenidoencuentalasnecesidades
de nuestros clientes.

- i\Vende en el pais, exporta o am-
bas? ;Qué ventajas ofrece fabricar en
el pais?

Ambas.Tenemosunagran cantidad
de nuestros clientesen el paisy,dado
que desarrollamos software basado
enlanube, no exportamos como tal,

pero si llevamos nuestras soluciones
a todo el mundo. Tenemos presen-
cia firme en Latinoamérica y Espafa.
Por otro lado, si bien es cierto que
nuestro equipo se encuentra en di-
ferentes paises como México, Costa
Rica, Colombia y Espafa, una parte
importante esta aqui, en Argentina,
donde nacié la empresa. Desarrollar
nuestras soluciones en el pais tiene
muchas ventajas, desde apoyar la
economia local con generacion de
empleos hasta fomentar el talento
local en todas las dreas del desarrollo
de software, dmbito en el que somos
potencia regional y mundial.

- ;Considera que hay garantias eco-
némicas que justifiquen la inversion
de capital y mano de obra para la fa-
bricacion de equipos?

Claro que las hay. El mundo cam-
bié y el mercado continta crecien-
do, a pesar de la situacion actual. En
RedGPS seguimos invirtiendo en
nuestro talento humano y en el de-
sarrollo de nuevas soluciones, por-
que estamos dando respuesta a las
nuevas necesidadesy tendencias de
industrias como la de la seguridad,
el rastreo, la logistica o la movilidad,
por mencionar solo algunas.
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Oficinas comerciales: =
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ingenieria y soluciones en seguridad

(B1714BSC) Pcia. de Buenos Aires, Argentina
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Contamos con los mejores productos
ara fortalecer la seguridad de su hogar
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@ Www.sf-technology.com

o) ventas@sf-technology.con .
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info@sf-technology.com
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- ;/Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

Afortunadamente nohemostenido
lanecesidad deimportarninguntipo
de insumo porque desarrollamos
software, razén por la cual no nece-
sitamos materias primasimportadas.
Ademas, nuestro equipo técnico, cu-
yos integrantes son quienes tienen
contacto fisico con los dispositivos,
estd basado en México.

- {Tienen proyectado disefar y fa-
bricar nuevas soluciones?

iClaro! Hace un par de semanas hi-
cimos uno de los lanzamientos mas
importantes del afo, una plataforma
paragestion de pedidos, OnDelivery,
que seguiremos presentando du-
rante los proximos meses. Este pro-
ducto no solo da una solucién para
la administracion de inventario y la
entrega de pedidos, sino que apor-
ta seguridad a la logistica de ultima
milla. En los préoximos dias estamos
por lanzar una nueva app tracker, con

nuevasy mejores funciones de segu-
ridad que pronto les compartiremos.

- ;Qué expectativas de crecimiento
tienen?

El mundo en general esta pasando
por un momento complejo y espe-
ramos que, con la reactivacion de las
actividadesy el fin de la segunda ola
de COVID-19, en la empresa poda-
mos superar incluso el crecimiento
que veniamos experimentando has-
ta inicios de 2020, que era bastante
importante.

RISTOBAT

Roberto Alfredo Ricci
Socio Gerente de RISTOBAT S.R.L.

- ;Hacia qué segmento de la segu-
ridad estd enfocada su empresa?

Nuestros productos estan enfo-
cados al segmento de la seguridad
electrénica y la seguridad fisica.

- ;En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

En general, esun momento bastan-
te complicado para la industria na-
cional dado que el poder adquisitivo
delagentesehareducido considera-
blemente, lo cual se agravé ain mas
con la pandemia. Esto afecta directa
eindirectamente el consumode mu-
chos productos de origen nacional.
Por otro lado, la dificultad de impor-
tar ciertos componentes que lleva
un producto nacional hace que este
momento particular que vive la in-
dustria se complique aiin mas.

- ;Vende en el pais, exporta o am-

bas? ;Qué ventajas ofrece fabricaren
el pais?

Fabricamos algunos productos que
vendemos en el pais, aunque este no
ofrezca ningun tipo de ventajas para
hacerlo. No hay garantias econémi-
cas que justifiquen la inversion de
capital o de mano de obra para la
fabricacién de equipos o productos.

- (Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

Tenemos bastantes inconvenien-
tes para importar algunos compo-
nentes y el abastecimiento local
de algunos insumos estd bastante
deficitario. Pagar los insumos que
importamos suele generar bastante
demora en los bancos.

o
S0t Guard

- ;Hacia qué segmento de la seguri-
dad esta enfocada su empresa?

Nos enfocamos en seguridad elec-
trénica, monitoreo dealarmas, y con-
troly monitoreo de personas através
del desarrollo de diferentes platafor-
mas de gestion y apps de control.

- ;En qué momento considera que
se encuentra la industria nacional en
general y su empresa en particular?

Dada la pandemia, la situacion para
los fabricantes estd complicada: en
Argentina y a nivel general se es-
tancé mucho. En SoftGuard estamos
bien, dado que siempre buscamos la
manera de innovar.

- ;Considera que hay garantias eco-
ndmicas que justifiquen la inversion
de capital y mano de obra para la fa-
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bricacién de equipos?

Como desarrolladores de software,
esta cuestion no aplica en nuestro
caso, ya que no requerimos importar
insumos fisicos para disenar o desa-
rrollar un producto.

- ;/Tiene algun inconveniente en la
importacién o abastecimiento local
de insumos, partes y piezas para la
produccién? ;Y en el pago al exterior
de esos insumos?

Como no fabricamos hardware, que
insume componentes de electréni-
ca, no nos vemos afectados como el
resto de los colegas fabricantes del
rubro.

- {Tienen proyectado disefar y fa-
bricar nuevas soluciones?

Nuestro rubro avanza muy veloz-
mente; por lo que siempre estamos
disedando y tratando de innovar
para acompanar la evolucién de la
tecnologia, que en los ultimos afos
avanza cada vez a mayor velocidad.

- iQué expectativas de crecimiento
tienen?

Desde ya que esperamos que me-
jore la situacion del pais. Somos fer-
vientes creyentes de que siempre
hay que estar en constante evolu-
cién para ofrecer mas productos y
proyectar un crecimiento importante.

Luis De Rosa
Gerente Comercial de
SOFTGUARD TECH CORP



Baterias importadas para motos (acido y Gel)

Aplicables en motocicletas, grupos electrogenos, etc.

BATERIAS NACIONALES PARA ENERGIA SOLARY EOLICA
De 12 Volt 105 ah y 6 Volt 225 ah

Stock permanente en baterias importadas,
también tenemos en stock permanente

baterias de 12 volt 7 amp nacionales recicladas,
marca RISTTONE.
Se recomienda su uso sdlo en alarmas.

NP7-12)

Tecnologia de punta

ig;iSTTONE

BATERIAS PARA

* Alarmas, UPS, Luces de Emergencias, Boyeros eléctricos, Juguetes, etc.

* Cortadoras de Césped - Carros de Golf - Hidrolavadoras Barredoras - Tijeras Hidraulicas - HidroGriias
+ Motos: Importadas / Nacionales - JetSky - Cuatriciclos

- Automotores - Camiones - Grupos Electrégenos

TRABAJAMOS CON TARJETAS DE CREDITO

RISTOBAT

RISTOBAT S.R.L. Cangallo 3984 - (1872) Sarandi - Buenos Aires - Argentina

Tel: (54 11) 4246-1778 - Fax: (54 11) 4246-6447
info@bateriasristobatsrl.com.ar - ventas@bateriasristobatsrl.com.ar - www.bateriasristobatsrl.com.ar

(© +54116397-2005 LINEAS DIRECTAS WHATSAPP (O +54 11 3906-9120


https://api.whatsapp.com/send?phone=541163972005
https://api.whatsapp.com/send?phone=541139069120
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mailto:ventas@bateriasristobatsrl.com.ar
www.bateriasristobatsrl.com.ar
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TRUE DIGITAL SYSTEMS

ELEVANDO LOS ESTANDARES EN CADA PROYECTO DE SEGURIDAD

= sy . e

Deteccion Inteligente

LINEA ONYX BY NOTIFIER

Permite soluciones integrales para cualquier aplicacion en
seguridad y proteccion contra incendios.

- - r
Extincion
VALVULAS, ROCIADORES, ACC. RANURADOS.

El dnico sistema versatil, econdmico y fiable en el mercado que
ofrece la opcion de rigidez o flexibilidad .

L L] r
Aspiracion
SISTEMAS DE DETECCION TEMPRANA VESDA

Su veldz y efectiva deteccion evita siniestros y da tiempo antes
que se vean comprometidos: la vida, la infraestructura del
edificio o la continuidad del negocio.

o ——— -

— i - 4 a3

SOMOS UNA EMPRESA LIDER CON MAS DE 20 ANOS DE EXPERIENCIA EN EL MERCADO DE LA SEGURIDAD ELECTRONICA. NUESTRO
OBJETIVO ES UTILIZAR LAS MEJORES TECNOLOGIAS EN PROYECTOS MAS EMBLEMATICOS. SABEMOS QUE PODEMOS ALCANZARLO,
COMBINANDO LIDERAZGO TECNOLOGICO Y CALIDAD DE SERVICIO.

WWW.TDSINTL.COM | INFO@TDSINTL.COM | 4580-2050/51
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by Honeywell


www.tdsintl.com
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www.tdsintl.com
tel:+541145802050
tel:+541145802051

1era

Electronics

;Sabés por qué somos la marca
de Seguridad Electronica con mayor
crecimiento dentro de la Argentina?

En Siera desarrollamos el mercado de todas nuestras lineas de
productos exclusivamente a través de nuestros Canales
Oficiales, lo que constituye un gran cambio en las reglas del
juego.

Esta politica comercial se basa en estar siempre cerca, en el
respeto y en la confianza, asegura relaciones comerciales
sanas y de largo plazo, que generan un interesante beneficio
para todos los involucrados.

Siera es reconocida por sus propios partners, como la
compania con el mejor soporte comercial y técnico de |a
region, proporcionando asf un valor agregado Unico.

La labor diaria refleja un compromiso gue hace que nuestros
partners sientan a Siera como su propia marca.

Acércate a nuestros Canales Oficiales y accede a todos
los beneficios de Siera:

- Politica de precios unificada

- Respeto al canal de distribucion en el mercado

- Productos diferenciales con precios competitivos

- Asesoramiento comercial y técnico para tus proyectos

- Recepcién de equipos RMA y seguimiento de |os mismos

-Respaldo y presencia oficial de Siera Argentina, en evento
del distribuidor

- Cinco lineas de producto para cumplir con los requerimien-
tos mas altos del mercado e integracion infinita

Siera Argentina
Tel: 0810 3455365

info@siera.com.ar
sieraelectronics.com siera.com.ar
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Placa para alarmas comunitarias all in one RXC4G

&) Alarcom

ALARCOM

+54 11 4613-3394
info@alarcom.com.ar
www.alarcom.com.ar

Alarcom disefa y fabrica placas
de alarmas comunitarias. Para dar
respuestas a las necesidades de sus
clientes, sus productos ofrecen uno
de los mejores rangos de alcance
del mercado e inmunidad al ruido.
Su modulacién en FSK los diferencia
ampliamente de los controles comu-
nes de alarmas y portones.

Todas las placas del fabricante po-
seen manejo de luces, sirenas, LEDs
disuasivos, cargadores de bateria,
transformadores, borneras enchufa-
bles y antena de gran recepcion.

CARACTERISTICAS RXC4G
- ID hablada de “Vecino” y “Evento”.
- Salida a parlante 60 W.
- Monitoreo GPRS.
« LEDs disuasivos 220 Vca 'y 12 Vcc.

- Dos entradas cableadas.

- Soporta mas de 2.000 controles.

- Dos salidas programables.

- Encendido para luces de emergen-
ciaal2 V.

- Audios intercambiables.

- Soporta moédulos de RF de alta po-
tencia para cubrir grandes distan-
cias (hasta 3 km).

- Encendido de luces hasta 1.000 W.

- Proteccién por sobre tension.

- Soporta médulo TX para retrans-
mitir.

-Totalmente programable pormedio
de un programador inaldambrico e
intuitivo.

- Salida destellante para luces disua-
sivas.

- Salida auxiliar.

-Soporta comunicador GPRS/SMS.

—

(" EcOLOCK

ALSE

0810 555-2573
ventas@alseautomation.com
www.alseautomation.com

El cilindro inteligente para cerradu-
ra EgoLock de Alse es apto para cual-
quier tipo de cerradura con euro-
perfil: solo es necesario reemplazar
el cilindro existente por un Egolock
para tener un acceso controlado en
lapuertade seguridad, seade made-
ra,aluminioocualquierotromaterial.
Como sistema de apertura, se pue-
de utilizar la app Egolock, tarjetas
de proximidad y cédigo numérico.
Gracias a su conectividad Bluetooth
y WiFi, el sistema también puede en-
lazarse con un smartphone paravery
almacenar las aperturas efectuadas.

El sistema EgoLock también puede
otorgar claves para acceso Unico,
accesos temporales o permanentes.

El cilindro puede ser de 60, 70, 80,
100 o 115 mm y esta disponible en
colornegroy plateado.Funcionacon
tres pilas AAA.

CARACTERISTICAS
- Espesor de la puerta: 40 a 100 mm.
- Proteccion electrostatica: 15 KV.
- Alimentacion: 3.6-5 V.
- Corriente de funcionamiento
< 135 mA /en espera: < 10 pA.
- Resist. probada: 100.000 veces. ®

&/ Anicor

ANICOR CABLES

+54 11 4919-0974
ventas@anicorcables.com.ar
www.anicorcables.com.ar

Anicor lleva cuatro décadas inin-
terrumpidas fabricando en el pais
cables multipares para telecomu-
nicaciones, transmision de datos y
sistemas de seguridad. El cable UTP
interior 4 PR Cat. 5 es un conjunto de
cuatro pares de cable sin blindar que
respeta el cédigo de colores ANSI/
TIA/EIA 568 A. Cuenta con cubierta
exteriordepoliclorurodevinilo (PVC)
CMXantillamade0,5 mm (gris), sobre
lacual estd marcado secuencialmen-
teeltipoylos metros de cable. Inclu-
ye conductores de alambre de cobre
electroliticode 0,5 mm (AWG 24) con

aislacion de termoplastico especial
de 0,2 mm /0,9 mm de espesor.

APLICACIONES

- Cableado horizontal para redes de
area local (LANs) de alta velocidad.

- 155 Mb/s ATM, 100 Mb/s TP PMD,
100 Mb/s Ethernet (100 Base-T).

- 10 Mb/s Ethernet (IEEE 802.3 10 Ba-
se-T) / 4 Mb/s y 16 Mb/s token ring
(IEEE 802.5).

-Excedelosrequerimientosy especi-
ficaciones de las normas ANSI/EIA/
TIA 568-A para Categoria 5 (TSB-95)
e ISO/IEC para Clase D-2002. m
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Central Apriclass GEN2 FM 900 MHz

CENTRAL APRICLASS

GEN2 FM 900MHz

»apriclass

APRICLASS

+54 11 4736-9494
info@apriclass.com.ar
www.apriclass.com.ar

Las centrales de comando Apriclass
tienen como principales virtudes su
prestacion, versatilidad, robustez y
vida util. Desarrolladas y fabricadas
con componentes de las mejores
marcas a nivel mundial, las centrales
delaempresasonaptasparamotores
levadizos (basculante), corredizos,
batientes de una hoja y barreras au-
tomaticas, que pueden incluir limites
de carrera o no.

La central GEN2 es utilizable con
motores de fase partida hasta 3 HP
y 550 W.

CARACTERISTICAS

- Central microcontrolada.

- Sistema de radio en modulacion di-
gitalen FM en la banda de 900 MHz.

- Largo alcance, alta seguridad y muy
baja interferencia en el acciona-
miento por control remoto.

- Regulacion digital del torque del
motor.

- Arranque con maximo torque para
vencer la inercia en portones pesa-
dos.

- Cierre automatico temporizado.

- Freno incorporado por tiempo o
limite de carrera (ralenti).

- Operacién por tiempo o fines de
carrera.

Tienda de seguridad %’

« Funcién de auto-aprendizaje del
codigo del control remoto.

- Salida para luz de cortesia.

- Inversién de marcha para destra-
be de electro-cerradura (golpe de
ariete).

- Paso peatonal (portones corredi-
Z0s).

- Funcionamiento en modo condo-
minio.

- Entrada para elementos de seguri-
dad (fotocélulas, stop, seméaforo, luz
de cortesia, etc.).

- Facil programacion.

- Salidas 24 Vca y 12 Vcc para acce-
sorios.

-Entradaparaparadadeemergencia.

- Salida para electrocerradura 12 V
estandar o pestillo 220 V.

- Arranque y parada suave.

- Frenado previo al ralenti para lidiar
con lainercia de portones pesados.

- Liberacién de la presién sobre el
mecanismo de desacople del mo-
tor en cierre.

- Apertura peatonal configurable.

- Modo espira para cerrar el porton
luego del paso de un auto.

- Tiempos de trabajo independientes
para apertura y cierre.

-Entrada de pulsos configurable para
apertura total o peatonal. |

INGENIERIA

ByH Ingenieria

+54 3496 50-8238
info@byhingenieria.com
www.byhingenieria.com

ByH Ingenieria presenta un nuevo
concepto en receptores universales
de RF 433,92 MHz de largo alcance.
Con un gabinete estanco de peque-
Aas dimensiones, este nuevo recep-
tor universal se alimenta con tension
delinea de 220 Vacy cuenta con una
versdtil salida de relé que se puede
utilizar para dar orden a una alarma
O un portoén automatico.

El receptor RF 220Mini también es
apto para encender luces o motores
a distancia, lo cual reduce notable-
mente el costo de cableado en par-
quesoindustrias. Mediante un senci-
llo sistema de programacion inaldm-
brica, se puedenseleccionardistintos
modos de operacién para adecuarlo
a las necesidades del cliente.

OTROS PRODUCTOS

La empresa también desarroll6 el
kit para automatizar portones MLITE
Plus, una central universal que admi-

te todos los protocolos de control re-

moto y es capaz de operar con todas

las marcas de motores del mercado.

Todo esto facilita la instalacion y la

puesta en marcha tanto de equipos

nuevos como de los ya instalados.
Para un motor detres cables de has-

ta 1/2 HP, entre otras caracteristicas,

ofrece:

<Programaciondeltiempodemarcha
del motor y acceso peatonal.

- Seleccion del tiempo de pausa para
el cierre automatico (15,30 y 60 s).

- Funcién de desaceleracion para
reducir la velocidad del motor al
detenerse.

« Funcién arranque suave.

- Contacto paraluzde cortesiay elec-
trocerradura.

-Funciénde golpe deariete parades-
trabar la cerradura.

<Programacién de controles remotos
Code Learn, Unicode, Dip Switch y
Rolling Code BG.
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Transmisor de senales Maestro/Esclavo

CITIM

ELECTRONICA

CTM Electrénica
+54 11 4619-1370
ppcon@ctmelectronica.com.ar
www.ctmelectronica.com.ar

El sistema maestro/esclavo de CTM
Electrénica es un sistema que trabaja
puntoapunto,ideal paraaplicaciones
simples en las que se necesita trans-
mitir una sefal digital de un punto a
otro, sin utilizar cables y hasta 30 km
de distancia.

TRANSMISOR “MAESTRO”

El “Maestro” tiene dos entradas in-
dependientes en las cuales se puede
conectar cualquier sensor o dispositi-
Vo que genere una sefal on/off.

Entre ellos:

- Salidas de alarmas.

- Sensores magnéticos.

- PIR.

- Barreras infrarrojas.

- Pulsadores manuales NC o NA.

- Contactos auxiliares de contactores
orelés.

- Sensores de todo tipo que tengan
salida PNP o NPN.

« Reed switch.

TRANSMISOR “ESCLAVO”
El “Esclavo” tiene dos salidas por
relé, los cuales se accionaran en

funcion de las entradas del maestro
para generar comandos a sirenas,
alarmas, luces, centros de monito-
reo, bombas, motores o cualquier
dispositivo eléctrico o electrénico.
El equipo esclavo le envia al maes-
tro una senal de reconocimiento del
comando recibido. Si el maestro no
recibe esta senal, vuelve a enviar el
comando. En caso de no tener res-
puesta luego de 10 intentos, gene-
rara una senal de alarma.

CARACTERISTICAS GENERALES

Las distancias a cubrir por los equi-
pos dependen de la potencia de ra-
dio, las antenas utilizadas y las con-
diciones del entorno. Los alcances
maximos que se han logrado con
vision directa son de 47 km y 5 km
con obstaculos. En medio de ambos
extremos se encuentran la mayoria
de las aplicaciones. Para sistemas
multipunto, bidireccionales y con
capacidad de extension de alcance
por ruteo, se recomienda consultar
por sistemas de telecomando mul-
tipunto. |

Tétem de emergencias T-1200

Alarma y doble sirena.

Puerta con apertura
remota para desfibrilador.

CYGNUS

+54 11 3221-8153
info@cygnus.la
www.cygnus.la

El tétem de emergencias T-1200 de
Cygnus es utilizado por los vecinos y
transeuntes de distintos municipios
ante cualquier tipo de emergencias.
Gracias a sus multiples posibilidades,
la victima de un hecho de inseguri-
dad puede utilizar el T-1200 para co-
municarse con las autoridades o el
personal sanitario, dependiendo de
lanaturaleza del hecho (accidente de
trdnsito, inseguridad o emergencia
médica, etc.).

Eltétemtieneintegradaunacamara
frontal, un altavoz, un micréfono y
un botén de panico para trasmision
directa hacia el centro de operacio-
nes y monitoreo, donde se reciben
los eventos y se establece una comu-
nicacion audiovisual con el usuario.

El sistema ya fue adoptado por
distintos municipios de la Provincia,
como Quilmes, en los que se conec-
ta directamente con las estaciones
de policia. Alli se centraliza la infor-
macioén y se despachan los moviles
segun las circunstancias. El tétem,
ademas de sus funciones disuaso-

riasy de seguridad, puede contar con
una pantalla LCD para informacion
comunal a los vecinos.

CARACTERISTICAS

-Camaraincorporada, 3 Mpx 1080p
IR, gran angular 120°.

- Integracién con todas las platafor-
mas SIP estandar.

- Gestién y mantenimiento remoto
web server TCP/IP.

- Botén de panico SOS, llamada di-
recta.

- Video y audio de comunicacion.

- Visién de 360° (opcional).

- Dos entradas de alarma / dos sa-
lidas arelé.

+ Dos cuentas SIP.

- Switch interno para conexién de
redy fibra.

- Alimentacién UPS y panel solar
(opcional).

- Puerta con apertura remota para
kit de primeros auxilios (opcional).

- Adicional: balizas, sirena, sensores,
AP WiFi, puertos USB y mas.

- SIP / ONVIF / PoE / IP67 / 1K10. m
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Comunicador universal inaldmbrico CityMesh I

Citymesh

DEITRES S. A.
+54 223 495-2500
hi@deitres.com
www.deitres.com

DEITRES

Deitres, empresa dedicada al desa-
rrollo de soluciones mesh para segu-
ridad electrénica, en el marco de un
proceso de expansién exponencial,
presenta el CityMesh II, un comuni-
cador inaldmbrico universal mesh
que incluye la funcionalidad de un
panel de alarma en el mismo equi-
po. Los CityMesh Il son comunica-
dores universales inaldmbricos que
trabajan con protocolo Contact ID
transparentey en tiempo real. Cuen-
tan con configuracion automatica e
inteligente (no se requiere ninguna
configuracion previaodurantelains-
talacion) y no necesitan chips de ce-
lular o grandes estructuras radiales
gracias a que todos ellos poseen el
triple vinculo mesh/WiFi/LAN. Cada
nueva instalacién potencia y expan-

de una red con redundancia y mul-
tiples conexiones a internet.

Ademds de ser un comunicador
universal, resulta innovador para el
mercado porque incluye las funcio-
nalidades de un panel de alarma (de
64 zonas y 8 particiones), camaras y
domética(Zigbee). Alnorequerirnin-
gun equipo adicional, se agilizan las
instalaciones, se ofrecen funcionali-
dades extra y se les puede brindar
a los usuarios finales un producto
completoyde ultimatecnologiaaun
costo bajo.

CityMEsh permite operar con un
sistema radial mesh, una red redun-
danteyestable, que se protegedein-
terrupciones o caidas de formaveloz
y automatica por medio de recursos
propios. |

Herramientas para modernizar un sistema de alarmas

W

AN

COMUNICADOR PARA ALARMAS
CON MAS PRESTACIONES

(CONTROL

DX SAM 2 ’
i

fullcomrol DX CAM .

DX CONTROL

2 oxconmo +54 11 4647-2100
dxcontrol@dxcontrol.com.ar
www.dxcontrol.com

En un mercado de innovacion cons-
tante, los clientes y la competencia
obligan a las empresas a incorporar
permanentemente nuevas funcio-
nalidades a los sistemas instalados,
lo cual hasta hace poco solo era po-
sible mediante reemplazos. A partir
de ahora, gracias a los nuevos desa-
rrollos de DX Control, es posible in-
corporar nuevas funcionalidades sin
reemplazar lo instalado: con la utili-
zacion del comunicador DX SAM 2 se
puedeincorporarverificacion remota
deimagen (DX Cam), app Full Control,
programacién remota del panel (Vir-
tual Expert) y dispositivos IoT.

DXSAM2-Comunicadordealarmas

Esun productoinnovador, escalable
y seguro con tecnologia de transmi-
sion 2G, 3G, 4G, WiFi, SMS y e-mail.

WEB SUITE DE PROGRAMACION

- Plataforma web de programacion
para comunicadores DX.

- Acceso remoto al panel de alarmas
que disminuye costos técnicos.

FULL CONTROL - App para

dispositivos méviles

Esta herramienta agil y dindmica
permite realizar operaciones en el
panel de alarmas, asi como también
consultar el estado del panel y recibir
eventos programados (Android/iOS).

DX CAM - Verificacion visual

de alarmas

Las normas gubernamentales y los
altos costos operativos exigen cada
dia mas verificaciones del evento an-
tes del despacho de un moévil policial
o propio. Atento a ello, DX Control
desarrollé6 una cémara compatible
con sus comunicadores. Esta envia
imagenes antes y después del even-
to. La programacion es totalmente
automatica, lo cual ahorra mucho
tiempo y recursos. Al programar el
comunicador,se programalacamara
(el vinculo es inaldambrico). También
se programan los eventos que acti-
van la grabacién y determinan los
envios de imagenes.

DX VISION - Servicio web

de imagenes

Es una herramienta web multipla-
taforma y escalable. Dispone de va-
rios escenarios de funcionamiento
y reglas totalmente programables.
El servicio web es el encargado de
direccionar las imagenes recibidas y
en las formas programadas por el res-
ponsable de la empresa, de acuerdo
al software de monitoreo o su politica
de trabajo.

Esto incluye, por ejemplo: envio de
imagenes via mail, HTTP, Post, etc.
Asimismo, incluye alertas para la vi-
sualizacion directa de eventos. |
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EuroCerco, defensa perimetral activa

= 1GRUPO
euro

BACKNOLOGY
+54 11 3981-5414

ventas@backnology.com.ar
www.backnology.com.ar

Backnology, una empresa impor-
tadora y distribuidora mayorista de
marcas lider de productos de video-
vigilancia, control de accesos y ho-
rarios, control de rondas, detectores
de metales, cercos perimetrales y
conectividad, presenta su exclusiva
solucion para la proteccion de peri-
metros de EuroCerco, disefiado por
el Grupo Euro.

Para la seguridad de un hogar, el
cerco eléctrico es el Unico sistema
de proteccion perimetral activa con
capacidad de repeler un intento de
intrusion y con un elevado poder de
disuasion.Conscientesdelagranim-
portancia que tiene en un esquema
de seguridad, Backnology presenta

el primer sistema de herreria y ac-
cesorios realizados con materiales
perdurables que conjuga robustez,
estética y calidad, compatible con
cualquier equipo energizador ho-
mologado del mercado.

CARACTERISTICAS

- Materiales perdurables de gran
calidad: postes, varillas, carteles y
alambre de aluminio; bases, resor-
tesyaccesoriosdeaceroinoxidable.

- Disefo estético.

- No necesita mantenimiento ni se
oxida.

- No mancha paredes.

- Adaptable a cualquier medianera.

- Garantia Unica de tres afos. |l

DYNAMO 10T

+54 11 6829-9009
info@dynamoiot.com
www.dynamoiot.com

El reporte de conducta de mane-
jo permite medir la forma en que
manejan los choferes para reducir
costos y mitigar riesgos. Mediante
la informacién de la velocidad y el
acelerémetro de los GPS, y toman-
do como parametro las velocidades
maximas de cada ruta o calle, el sis-
tema genera un ranking que permite
identificar tanto a los choferes pro-
blematicos como a los mejores.

Esta informacion es de gran valor
para la empresa, porque le da la
posibilidad de tomar acciones con-
cretas para prevenir futuros incon-
venientes.

El médulo de conducta de manejo

desarrollado por Dynamo loT ofrece

los siguientes beneficios:

« Permite ahorrar dinero.

- Identifica quiénes son los choferes
mas problematicos y quiénes son
los mejores.

- Previene accidentes por manejo
irresponsable.

« Emite certificados de infraccién
para notificar a los choferes.

- Brinda una imagen mas confiable
de la empresa.

- Aumenta la seguridad del personal.

+ Ahorra dolores de cabeza.
¢El resultado? Menos accidentes y

una flota de vehiculos mas confiable

y controlada. |

Q
SoftGuard

SOFTGUARD

+54 11 2188-4360
ventas@softguard.com
www.softguard.com

La app disenada por SoftGuard, uti-
lizada para comunicar emergencias
y gestionar incidencias, es capaz de
englobartodoslosserviciosdeunne-
gocio monitoreado las 24 hs, los 365
dias del afo desde cualquier lugar.
Con SmartPanics, el usuario puede
reportar incidencias a las autorida-
des de manera facil y rapida, con
multiples funciones de control y ges-
tion. Esta app cuenta con 5 botones
totalmente personalizables:enviode
alertas S.0.S., asistencia desde cual-
quier lugar, botén “estoy aqui” para
informar la posicidn actual, envio de

alertasdeincendioyseguridaden ca-
mino y accionamiento de cuenta re-
gresiva hasta la llegada a un destino.

Con SmartPanics, los usuarios tie-
nen una conexién directa con el
centro de monitoreo, por lo cual
reciben una atencion personalizada
para cada una de las incidencias re-
portadas desde la aplicacién.

Al incorporar SmartPanics, la em-
presa suma tecnologia de avanza-
da, se posiciona como innovadora,
multiplica su facturacion y, lo mas
importante de todo, engloba todos
los servicios. ®
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GARNET TECHNOLOGY
+54 11 7078-6869
info@garnet.com.ar
www.garnet.com.ar

La linea IR-1000 esta disefada para
trabajar en ambientes externos en
condiciones de intemperie gracias
a su exclusivo disefio basado en la
norma IP65. Se trata de un detector
que permite una instalacién sencilla
y segura, que reduce al minimo el
tiempo de montaje y que garantiza
la maxima eficiencia en deteccion e
inmunidad ante falsas alarmas. Esto
es posible gracias a su doble canal
PIR con lentes independientes pro-
tegidos con filtros UV y niveles de
deteccion diferenciados en su pro-
cesamiento de sefal.

Los detectores estan disefiados
para trabajar en ambientes hosti-
les: su carcaza de plastico resistente
cuenta con un burlete de goma que
garantiza una aislacién hermética.
Esto ayuda a mantener el interior
del dispositivo en excelentes condi-
ciones con respecto a la humedad y
otros factores que pudieran alterar
su normal funcionamiento.

En sus dos versiones, cableada e
inaldambrica, la familiaIR-1000 es una
excelente opcion para la deteccion
enexteriores,ybrindandiferentesal-
ternativas de cobertura gracias a sus
lentesdecortinaverticalyhorizontal.

LENTES INTERCAMBIABLES

La familia IR-1000 viene provista
con tres diferentes clases de lentes,
que pueden ser intercambiados se-

Tienda de seguridad %

gun las necesidades de deteccion y

cobertura en la instalacion.

- Lente Pet (LO1-P): ideal para cubrir
amplios espacios, ofrece cobertura
de 11 x 11 metros y una inmunidad
a mascotas de hasta 40 kilos.

-LenteCortinahorizontal (L02-H):ge-
nera un plano paralelo al piso. Por
debajo de este plano el detector no
producira disparos.

- Lente Cortina vertical (L03-V): es
utilizado para generar “paredes”
virtuales y asi crear un plano per-
pendicular al piso con una distan-
cia de hasta 12 metros.

Asi, el detector resulta un elemento
muy versatil para aplicarse en esce-
narios complejos a proteger.

FILTRO OPTICO DE LUZ SOLAR

Especialmentedisefado paraprote-
ger los pirosensores de reflejos direc-
tosocasionados porlucesdeautosen
movimiento, superficiesreflectantes
oespejosdeagua, seencargade evi-
tar posibles falsos disparos.

TECNOLOGIA INALAMBRICA

En los sistemas inaldmbricos de do-
ble via, el detector podra enviar un
paquete de informacion al panel de
alarmas y el panel podra responder-
le con la informacion necesaria. Asi,
se establece un vinculo que ayuda al
sistema a solucionar las deficiencias
de las soluciones convencionales. |
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GONNER
" +54 11 4671-5249
GOMNMNER .
alarmasgonner@gmail.com
www.gonner.com.ar

Gonner presenta su linea de detec-
tores de movimiento para exteriores
DUOTECy DUOWIL, de disefoactual
y gran estética, con optimizacion
Optica y electrénica. Se trata de dos
sensores piroeléctricos duales de ul-
tima generacion, con un elaborado
circuitomicrocontroladodeprocesa-
miento de sefialesy un nuevo disefio
de lentes de Fresnel que incorpora
filtros para una maxima atenuacién
de ruidos producidos por luz visi-
ble o ultravioleta. Estos elementos
garantizan gran sensibilidad de de-
teccion y absoluta minimizacién de
falsasalarmasenambientes hostiles.

La compensaciéon automatica de
temperatura, su compatibilidad con
todos los paneles del mercado, una
amplia seleccion de modos de fun-

cionamiento y un gabinete resisten-
teyestancocompletanlascaracteris-
ticas de estos productos, pensados
segun las ultimas tendencias en de-
teccion exterior.

La linea esta conformada por los
modelos DUOTEC, para sistemas ca-
bleados; y DUOWIL, detector ina-
lambrico de alcance estandar (hasta
70 m) y extendido (hasta 400 m)

CARACTERISTICAS DUOWIL

- Alimentacién del sensor: 3 Vcc (ba-
teria CR123)

- Alimentacion del transmisor 9 V.

- Cobertura: 8 m/ 90°.

- Sensor: doble canal PIR.

-Selector: sensibilidad, modo and/or.

- Gabinete: ABS con proteccién UV,
IP54.m
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Alarma vecinal inteligente REVO400T

HEXACOM

+54 11 4572-1219
ventas@hexaweb.com.ar
www.hexaweb.com.ar

La alarma vecinal REVO400T de
Hexacom es una solucién simple y
eficaz para la proteccion ciudadana,
aplicable en diferentes tipos de ur-
banizaciones. Ante un evento sospe-
choso o de riesgo, el usuario puede
disparar una alerta desde el control
remoto y activar la sirena. La alarma
informa el nimero del vecino que
presenta una situaciéon de riesgo e
identifica el tipo de alerta con dife-
rentes mensajes hablados:

- Alerta de panico.

- Emergencia médica.

- Alerta de fuego.

- Mensaje especial de llamado al 911.

-Dispararunaadvertenciaen casode
una situacion sospechosa.

FUNCIONES
La alarma vecinal REVO400T cuen-
ta con funciones para grabacion
remota de nuevos controles con el
MAGIC 4 y emitir mensajes habla-
dos de:
- Alerta de evacuacién ideal para edi-
ficios, industrias y oficinas.
- Aviso ante el robo de un auto.
- Aviso ante el robo de una casa.
- Consultar quién fue el ultimo que
activo y desactivo la alarma con la

funcidn historial de memoria.
Ademas, permitelaactivaciondedos

modos de luces:
-Luzfijaencendidadelos reflectores.
- Luz destellante (modo balizas) para

disuadir un evento sospechoso.

Pueden enlazarse dos o mas
centrales para formar manzanas o
corredores seguros. Ademas, incor-
porando un moédulo avisador TECH-
NO123 MON e puede conectarauna
central de monitoreo con protocolo
Contact ID.

CARACTERISTICAS PRINCIPALES

- Gabinete estanco apto para exterior
IP65.

- Alcance de transmision de la sefal
de controloalarmade80+/180+m
a campo abierto.

- Graba hasta 24 usuarios ID.

- Grabacién inaldmbrica de nuevos
controles de forma secuencial y por
seleccion de ID del control.

- Activacién/desactivacion de luces
y sirenas.

- Transmisor y receptor de largo al-
cance.

- Retransmisor incorporado para cu-
brir grandes distancias, y repetido-
ras y enlaces entre alarmas. |

intelektron

INTELEKTRON

+54 11 2205-9000
ventas@intelektron.com
www.intelektron.com

Las pasarelas motorizadas de
Intelektron son un desarrollo in-
novador que combina el disefo y
la ingenieria de una forma perfec-
ta, con sensores de aproximacion
y procesamiento a alta velocidad
para permitir el paso a las personas
habilitadas. Son compatibles con
tecnologias clave en identificacion:
reconocimiento facial, biometria,
RFID y lectura de codigo QR/DNI.

Estan construidas en acero inoxi-
dable y vidrio templado laminado
para las puertas. Las puertas giran
en base a motores de alto transito
y bajo nivel de ruido, con ejes mon-
tados sobre rodamientos blindados,
lo cual les permite tener un alto flujo
de peatones. Gracias a su acople de
embrague magnético, la puerta no
hace presién sobre el motor, lo cual
prolonga su vida util.

Las pasarelas motorizadas ofrecen
la robustez necesaria para soportar
el trafico fluido de personas, como

los molinetes de tripode tradiciona-
les o de las pasarelas épticas sin bar-
rera fisica, que Intelektron desarrolla
einstala desde hace mas de 15 afos.

Este nuevo disefo es una evolu-
cién natural que combina lo mejor
de cada producto: deteccion del
paso con sensores infrarrojos (pasa-
rela éptica) y traba fisica (molinete) a
través de puertas de vidrio, en lugar
de aspas de acero. Son ideales para
edificios, oficinas, universidades y
cualquierotrolugar que desee com-
binar seguridad con estética.

MODELOS

« PAS FS-2000: con puerta estandar
para el acceso peatonal.

- PAS FS-2100: con puerta auxiliar
paraelacceso de personas con mo-
vilidad reducida (paso min.: 80 cm).

« PAS FS-2200: con puerta auxiliar ex-
tendida para el acceso de personas
con movilidad reducida y provee-
dores.
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Modulo loT SMA WiFi de Uniglobe

KIT EXPERTO

+54 341 528-6300
info@kitexperto.com
www.kitexperto.com

El médulo loT SM WiFi de Uniglobe
es una excelente forma de incursio-
nar en el mundo del control de con-
tactosadistancia utilizando concep-
tos deloT. Su principal caracteristica,
en comparacion con dispositivos si-
milares, es que permite dos tipos de
censados para conocer el estado del
dispositivo remoto.

Es muy utilizado para conectar a
la entrada de sirenas de sistemas de
alarmas que cuenten con el chirrido
de activacion y desactivacion. De
esta manera, la app recomendada
para su uso detecta si el sistema esta
armado o desarmado, y produce un
sonido para indicar que el sistema
fue armado y dos sonidos si fue des-
armado.

Con la posibilidad de censar esta-
dosy generar accionamiento de relé
de forma remota, el médulo SMA se
transforma en una herramienta loT
muy poderosa Yy, gracias estas fun-
ciones, logra digitalizar el 99 % de
los paneles de alarmas del mercado.

CARACTERISTICAS

- Tension de alimentacion: DC de 5
a25V.

- Tamano: 65 x 35 x 15 mm.

- Control de estado: un canal de
censado (por deteccion de alimen-
tacion / por deteccion de NO/NQ).

Tienda de seguridad %

- Contacto de relé: un contacto con-
figurable (por pulso o cambio de
estado).

-Modo configuracién: provee de ac-
cess point para configurar a través
de cualquier dispositivo WiFi.

- Conexion WiFi disponible.

- Indicador de estatus: LED con des-
tellos indica el estado de conexién
del dispositivo.

-Cantidadilimitadade médulos SMA
en una misma red WiFi.

- Cantidad ilimitada de usuarios.

BENEFICIOS

- Digitalizar el 99 % de los paneles de
alarmas existente en el mercado a
un costo muy bajo.

- Permite alos administradores tener
controldelosusuariosalosque han
habilitado a utilizar cada placa.

- Incorporar conceptos de domética
y aumentar el valor agregado.

- Con un médulo SMA conectado
a una red WiFi se puede accionar
contactos de forma remota.

- Abrir puertas y portones automati-
cos,encenderriegos, bombas, abrir
cortinas, etc.

- No necesita pasar cables, ya que el
modulo es muy pequefio y trabaja
con un gran rango de tensién con-
tinua, de tal manera que se adapta
a cualquier equipo. |

Panel de alarma Marshall 4G + WiFi

Somos el futuro

M

MARSHALL

ALARMAS MARSHALL
+54 11 4633-3538
ventas@securityfactory.com.ar
www.alarmasmarshall.com.ar

Marshall Dual llegé para establecer
un nuevo estandar en la seguridad:
se trata de un panel que, como ya es
tradicién en la linea Marshall, tiene
embebido el receptor inaldmbrico y
lo més avanzado en comunicacion
4G, 3G, 2G y WiFi, para garantizar la
llegada de los reportes del sistema
al celular del cliente final.

En Alarmas Marshall se trabaja fir-
memente para asegurar, tanto al
instalador como al usuario final, una
tecnologia con una gran proyeccién
en el tiempo. Por esta razén, todos
los adelantos en materia de comu-
nicacionesapuntanenesadireccion.

La empresa, ademas, desarrollé un
nuevo estilo y diseno de gabinete,
mucho mas compacto, robusto y
sencillo de ubicaren unainstalacion.
Este disefo esta pensado para que
el dispositivo ocupe el menor lugar
posible y no esté a la vista.

Para el usuario, el panel ofrece nue-
vasfunciones de seguridad, entre las
que se destacan la activacion auto-
matica del panely PGMs por horario;
lazonasecretaquegeneraunaalerta
deactivacion sin disparar la sirena; la
alerta de S.0.S. en app con geoloca-
lizacién y la funcién en camino con
seguimiento en mapa.

Los equpos utilizan bateriade 12V
y 2,3 Ah. Gracias a su bajo consumo,
tienen al menos 24 h de autonomia.
Por otro lado, la linea de paneles se
complementa con un nuevo sensor
magnético inaldmbrico, disefiado
para facilitar su instalacion en los
marcos de puertas y ventanas; un
nuevo control remoto, con mejor
sensacion tactil, y un redisefo de
packaging, que transmite el men-
saje de la seguridad que obtendra
el usuario final por medio de este
equipo. |
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App Mi alarma

MONITOREO.COM

+54 11 4630-9090
central@monitoreo.com.ar
www.monitoreo.com

Los socios de la red monitoreo.com
presentan el programa de responsa-
bilidad social empresarial (RSE), y ha-
cen llegar a la comunidad el uso de
la app Mi alarma como herramienta
accesible de proteccion contra la
inseguridad. Esta aplicacion les per-
mite alos vecinos protegerse entre si
de manera auténoma y en cantidad
ilimitada de usuarios, con funciones
100 % bonificadas:

- Violencia de género, robo, incendio

y emergencia médica.
-Paraingresarosalirdelhogar,comer-

cio, transporte publico o vehiculo

con mas seguridad.
- Llamado directo a la policia sin in-

termediarios.
-Ubicaciéndelosotros miembrosde
su grupo de seguridad.

BENEFICIOS

+ Una aplicacion que lo conecta con
distintas soluciones de seguridad.

- Un servicio tangible: la seguridad
conectada al teléfono.

- Respuesta inmediata.

- La practicidad de tener diversas so-
luciones en un solo botén.

- Multiples posibilidades de sistemas
y grupos, ubicaciones y alarmas.

- Informacion instantdneay transpa-
rente que ayuda a sentir el servicio
como propio. |

NANOCOMM
"a nanocomm 15411 4505-2224
o nanocomm@nanocommweb.com
WWWw.hanocomm.com.ar

La linea de comunicadores ED5800
de Nanocomm, presentada en 2020,
cuenta con WiFi incorporado en to-
das sus versiones y puede soportar
hasta dos redes activas y en simul-
taneo. Esto permite sumar la app de
armadoy desarmado NanoSmart de
Nanocomm para el usuario final.

Los comunicadores incorporan,
ademas, el protocolo bus Garnet
a los bus ya existentes de DSC, Ho-
neywell y Paradox, para transformar
esta serie en la primera de Latino-
américa con cuatro protocolos bus
integrados en el mismo comunica-
dor. A suvez, mediante la placa 58TR
sepuedeconexionarelcomunicador
ED5800 via tip y ring con cualquier
panel de alarmas del mercado con
protocolo ContactID, lo cual hace de
este equipo un dispositivo universal.

Finalmente, esta linea posee dos
salidas preprogramadas para operar
con keyswitch y dos salidas de con-
tacto seco configurables para pro-
gramar relé, sirena, portén, luz, etc.

VENTAJAS

- Sin inversién inicial en la estructura
de transmision radial.

- Modular y expandible.

- Muy bajo costo operativo.

- Comunicacién encriptada con llave
poreladministrador de lared mesh.

« Transmision multivinculo.

- Opera en 2G/3G/4G.

+ WiFi + SIM + radio.

- Comunicacién radial mesh multi-
vinculo.

- Armado / desarmado / exclusiéon
de zonas.

- Receptor / transmisor de PAM. |

Bateria Kitzuma MG1270

RISTOBAT S.R.L.

+54 11 4246-1778
ventas@bateriasristobatsrl.com.ar
www.bateriasristobatsrl.com.ar

RISTOBAT

Ristobat ofrece stock permanente
de baterias importadas y de baterias
de 12 V'y 7 A nacionales recicladas,
especialmente disefiadas para siste-
mas de alarma. Su linea incluye una
ampliagamade baterias recargables
Kitzuma, aptas para todo tipo de
usos: sistemas de alarmay seguridad
en general, equipos para comunica-
ciones, medicina, UPS y sistemas de
emergencia, entre otros. Asimismo,
Ristobatincluye entre susservicios la
compra de baterias viejas.

Algunos modelos:

- Bateria de gel 12 V'y 7 Ah, libre de
mantenimiento. Apta paraalarmas,
UPS y aplicaciones que utilicen
energia solar.

- Kitzuma MG1270, 12 V 'y 7 Ah de
hasta 20 horas de duracion.

La empresa ofrece baterias tam-
bién para boyeros eléctricos, jugue-
tes, cortadoras de césped, carros
de golf, hidrolavadoras, barredoras,
motos, entre otros elementos de se-
guridad y confort. |
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NETIO

+54 11 4554-9997
info@netio.com.ar
www.netio.com.ar

Clickeslaaplicacion universal desa-
rrollada por Netio para la seguridad
y confort de los clientes. Esta app le
informa al usuario en qué estado se
encuentrael paneldealarmayle per-
mite activar o desactivarlo. La apli-
cacion puede recibir notificaciones
push que informan sobre cambios
de estado del panel, cortes de sumi-
nistro eléctrico, bateria baja, robos
y emergencias. Estas notificaciones
son editables por los administrado-
res y solo se visualizaran las que la
empresa crea conveniente.

Click cuenta con la opcién de acti-
var el histérico de eventos. Si se se-
lecciona la opcién “Mostrar histérico
deeventos”, enlaaplicacion se podra
visualizar el icono de un reloj; al pre-
sionarsobreelicono,seaccedeatoda
la informacion enviada por el panel
de alarma, e incluso las funciones de
loT generadas por los usuarios.

Si se combinan los comunicadores
Netio con Click, se puede activar y
desactivar cualquier panel de alar-
mas. Un comunicador dedicado a
bus de datos de la linea Nt-link tiene
interaccion directa con el teclado, lo
cual permiteelarmadoydesarmado.
Cuenta con dos salidas adicionales
paraloT,queofrecenlaposibilidadde

Tienda de seguridad %

encender luces, riegos o abrir puer-
tas, entre otras.Asuvez,atravésdela
conexion a bus de datos se pueden
manejar las PGM del panel de alar-
ma para contar con mas funciones
de confort.

Por otro lado, también cuenta con
botones de anulacién de zonas. Esto
es muy util para los usuarios que no
saben o no quieren ingresar coman-
dos por teclado para dicha funcién:
con un simple botén se anula lazona
requerida y se activa asi un panel de
alarmas. Por otro lado, la aplicacion
ofrecelaopciéndeuntecladovirtual;
de esta manera los usuarios pueden
tener el teclado de su panel de alar-
mas en el smartphone (Android).

Sibien la app interactta con la alar-
may los objetos para domética, tam-
bién se ocupa de lo mas importante:
cuidar a los seres queridos. Para ello,
permite generar eventos de emer-
gencias geolocalizados, como emer-
gencias médicas, panicos o violencia
de género. Esta funcién esta disponi-
ble para la app de tal manera que la
persona que se encuentra en alguna
de estas situaciones puede presionar
un simple botdn para informar el su-
ceso a su grupo familiar y enviar su
ubicacién para ser asistido. |l
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RED GPS

+54 11 4295-8311
contacto@redgps.com
www.redgps.com

RedGPS es la plataforma de mayor
crecimiento en Latinoamérica, con
un ecosistema de soluciones conso-
lidado para rastreo GPS, gestién de
flotas y seguridad, orientada al Inter-
net de las Cosas.

OnPatrol es una de las mejores so-
luciones con la que pueden contar
las empresas de seguridad privada
o los cuerpos policiales. Es una pla-
taforma disefiada para gestionar y
dar seguimiento en tiempo real a los
rondines de los guardias a través de
una app. En la plataforma, los super-
visores pueden programar y visuali-
zar el estado de todos los rondines,
saber si los guardias o policias estan
haciendo los recorridos en tiempo y
forma, monitorear los rondines en
proceso, configurar las alertas de
acuerdo a cada situacién que pudie-
ra presentarse y mas. Ademas, los
guardias seran notificados cuando
un rondin estd por comenzar y ten-

a control de rondas OnPatrol

dran su itinerario en la misma app,
siempre enlazados con el centro de
monitoreo para estar comunicados y
apoyados en todo momento.

Esta solucién trabaja con cédigos
QR de verificacidon que se escanean
desde la misma app en cada punto
de control (sin necesidad de comprar
equipos o nuevo hardware) o bien a
través de tags, lo cual la hace perfec-
ta para rondines tanto en el exterior
como en el interior de edificios u
otros espacios cerrados.

OnPatrol no solo esta pensada para
que una empresa de seguridad la
contrate: quienes ofrecen servicios
de rastreo GPS pueden asignar el
modulo completo a un cliente que
tenga guardias o vehiculos de segu-
ridad, o que necesite realizar inspec-
cionesy recorridos. Y como siempre,
el producto cuenta con todo el res-
paldoy la integracion al amplio eco-
sistema de RedGPS. @
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Tendencia a la gestién via web

Las alarmas no son la excepcion

Nueva modalidad de programacién y gestién en formato web, local o remoto,
para paneles de alarmas, con interfaces intuitivas y

Cygnus Electronics eligié como aliado
a C.Nord, el desarrollador y fabricante de
sistemas de alarmas monitoreadas con-
tra robo e intrusion para el sector resi-
dencial, comercial e industrial, para
llevar adelante su propio sistema de
alarma profesional, capaz de integrar
una solucion completa. Dicha solucién
esta compuesta por paneles de control,
sensores tecnolégicos, periféricos ina-
ldmbricos, servicio en la nube y software
integral para empresas de seguridad y
centrales de monitoreo.

NUEVA MODALIDAD DE

PROGRAMACION

Con la tecnologia de los nuevos paneles
de alarma, los técnicos instaladores pue-
den ahorrar mucho tiempo en la progra-
maciény la puesta en marcha del sistema.
Ellos mismos pueden dejar los paneles
preconfigurados antes de ir al lugar de ins-
talacién. Luego, al llegar, hacer el montaje
de los equipos y realizar la programacién
de forma remota (que incluso puede ha-
cerla otra persona especializada); todo es
gestionado en formato web, siguiendo las
Gltimas tendencias de los nuevos sistemas
digitales. Desde una computadora, la pro-
gramacion se lleva a cabo con unainterfaz
muy simple e intuitiva que es muy rapida
y facil de programar.

DISPOSITIVOS Y
ESCENARIOS DE APLICACION

* Paneles de alarma: para la proteccién
de comercios, oficinas e industria. Tam-
bién pueden utilizarse para el sector
residencial: departamentos, condomi-
nios y casas.

experiencia de instalacion excepcional.

» Comunicadores: para la recepcioén e in-
terpretacion de eventos desde paneles
de terceros y su transmision hasta
nuestro software de monitoreo.

* Dispositivos inalambricos: estan repre-
sentados por sensores de seguridad,
tecnoldgicos, de incendio y otros equi-
pos auxiliares.

COMUNICACION DEL

PANEL 3G + ETHERNET

Al describir las caracteristicas que in-
corpora este panel de alarma, se puede
ver que esta preparado para las necesi-
dades del futuro. Su tecnologia de co-
municacion es el primer diferencial que
presenta respecto de otros sistemas de
alarma: se trata de un comunicador 3G
(dual SIM) y Ethernet incluidos.

BONDADES Y VIRTUDES DEL SISTEMA
* Panel de control hibrido, inaldmbrico y
cableado.

* Tecnologia inalambrica digital bidirec-
cional.

* Bateria de respaldo tanto en el panel
como en los sensores.

* Programaciéon y mantenimiento re-
moto.

* Software propio de monitoreo Security
Center.

* App mévil MyAlarm, de gestién y con
botén de panico.

* Control de pagos y baja del servicio por
deuda.

* Instalacion rapida y configuracién in-
tuitiva.

DISPOSITIVOS INALAMBRICOS

Al panel de alarma Cygnus-C.Nord se le
pueden conectar hasta 31 dispositivos
inaldmbricos que utilizan la tecnologia
de doble via (bidireccional) de 433 MHz
con ajuste automético de la potencia del
transmisor y tienen un alcance de hasta
300 metros en area con vista abierta.
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Estos dispositivos estan protegidos con-
tra apertura de carcasa, indican la calidad
de la sefal, se alimentan con baterias de
litio CR123A de tres aios de vida Gtil y se
les puede incluir una bateria de respaldo,
con un aviso por baja bateria. El repetidor
de sefal también esta disponible.

La comunicacion de dos vias reduce el
consumo de energia debido a una menor
cantidad de mensajes transmitidos. Este
ahorro se vera reflejado en un aumento
del tiempo de duracién de la bateria, ade-
mas de la seguridad de conocer constan-
temente el estado de los sensores.

SENSORES DE SEGURIDAD
INALAMBRICOS

* CN-PIR / CN-PIR-Mini: sensores de movi-
miento con inmunidad de mascotas.

* CN-Magnetic / CN-Magnetic-Mini: con-
tactos magnéticos.

* CN-PIR-Outdoor: sensor de movimiento
para exteriores.

* CN-Repetidor: repetidor de sefal ina-
ldmbrica.

* CN-Glass: sensor de rotura de cristal.

SENSORES TECNOLOGICOS
INALAMBRICOS

* CN-Smoke: sensor de humo/incendio.

* CN-Flood: sensor de inundacién/fuga de
agua.

* CN-Celsius: sensor de temperatura.

* CY-VMG: detector de vibracion, golpe,
movimiento y gases.

DISPOSITIVOS INALAMBRICOS
DE CONTROL

* CN-Keypad: teclado inaldmbrico.

* CN-KeyFob: control remoto con botén de
panico.

PROGRAMADOR WEB'Y

CONTROL DE ESTADO

El panel del técnico permite configurar el
sistema, los sensores, los usuarios, las parti-
ciones, las zonas cableadas e inaldmbricas,
en formato local o remoto. Ademas, permite
realizar actualizaciones de firmwarey con-
trolar en tiempo real el estado de sefial de
los sensores, los canales de comunicacién,
los niveles de la bateria principal y de res-
paldoy la carcasa del sensor.
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SOFTWARE DE MONITOREO

Security Center es el softwareintegral de
recepcion y procesamiento de eventos
desde paneles de alarma orientado a las
empresas de seguridad y monitoreo. Dis-
pone de las herramientas esenciales para
los operadores de monitoreo y sirve como
una base para el sistema de servicios en la
nube de C.Nord. La configuracién flexible
del software permite liberar al operador de
muchas de sus tareas rutinarias, lo cual
acelera la reaccion frente a los eventos de
alarmasy permite controlar mas eficiente-
mente las deudas. Gracias a que trabaja
Como una receptora virtual, es compatible
con hardwarey otros softwares.

AUTOMONITOREO DESDE MYALARM

Se trata de una aplicacién movil gratuita,
sin etiqueta, para los clientes de las em-
presas de seguridad o clientes finales del
instalador. A través de esta app, el usuario
arma y desarma su propiedad, usa el
boton virtual de pénico, ve los datos de los
sensores tecnolégicos y siempre tiene ac-
ceso al saldo de su cuenta. Desde el soft-
ware de monitoreo, en tanto, es posible
dar avisos por falta de pago del servicio
de monitoreo y también inhabilitar el sis-
tema.

ESCENARIOS Y
FORMATOS DE APLICACION

1. Para empresas de monitoreo: es la so-
lucién ideal, ya que esta disenado para

este tipo de aplicaciones; con un soft-
ware gratuito integrable a otras plata-
formas y equipos, mas alld de las
funciones avanzadas, y la app mévil sin
etiqueta para el final.

2. Para integradores de sistemas de alar-
mas:

a. Pueden formar un centro de monitoreo
propio y brindar un servicio de bajo
costo gracias al software gratuito y sin
mantenimiento de Cygnus-C.Nord.

b. Pueden utilizar el software para soporte
y mantenimiento remoto, y cobrar un
abono mensual por el servicio. Muy Gtil
para los casos de comodatos.

c. Pueden tercerizar el servicio de moni-
toreo con empresas dedicadas. Este es
un punto que se esta utilizando mucho
actualmente.

3. Instaladores de clientes finales: para
este caso, Cygnus-C.Nord ofrece su ser-
vicio en la nube para alojar los planes y
habilitar el servicio de la app mévil y el
programador web remoto.

Mas informacién sobre alarmas con sis-
temas de gestion web:
info@bigdipper.com.ar
www.bigdipper.com.ar

Big Dipper

+54 11 4481-9475
ventas@bigdipper.com.ar
www.bigdipper.com.ar
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Sumate a la comunidad virtual

Ahora

mas importante dedicada a También en
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los Sistemas de Seguridad
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A través de la pagina web

CEMARA suma beneficios
para sus socios

La camara continta atenta a las necesidades de sus asociados
y brinda mas servicios a través de su pdagina web, en la que se pueden
encontrar importantes descuentos y promociones.

CEMARA incorpora a su web una nue-
va seccion de Beneficios, en la que
no solo se ofrece una propuesta de
valor por pertenecer a la institucion,
sino que ademas se suma otro motivo
para asociarse. Se trata de descuentos
exclusivos para socios activos, imple-
mentados por actuales socios adhe-
rentes, avanzando asi en el sentido
de una comunidad en constante creci-
miento y retroalimentacion.
“Seguimos trabajando junto a nues-
tros socios en el proyecto comin de
tecnologias aplicadas a la seguridad,
mediante reuniones quincenales en
las que debatimos, planteamos, de-
sarrollamos y consensuamos el conte-
nido de la propuesta a ser presentada
ante las autoridades legislativas”, ex-
presaron las autoridades de la camara.
En la dltima reunion, realizada el 3 de
junio, los temas analizados fueron el
automonitoreo, la seguridad bancaria,
los socios extranjeros, la obligacion
del mantenimiento segln los tipos
de seguridad, la declaracion de la ley
como de interés publico y cuestiones
de forma.

También, por medio de las comisio-
nes de trabajo y el asesoramiento de
distintos profesionales, la camara si-
gue contando con asesoria en mate-
ria técnica, legal, laboral y contable.
Es importante no solo para realizar
interconsultas con profesionales per-
tenecientes a empresas socias, sino

también para socios PyMEs que en al-
gunos casos no cuentan con departa-
mentos especializados en estas areas.
Para aquellas empresas que adn no
cuentan con las habilitaciones como
agencias de seguridad en las juris-
dicciones de sus abonados, CEMARA
ofrece los contactos especializados en
CABA y la Provincia de Buenos Aires,
que gestionan de manera tercerizada
los tramites inherentes a estos largos
procesos de habilitaciones y permisos.
De esta manera, se pueden evitar las
multas aplicadas por las inspecciones
oficiales.

CERTIFICACION IRAM

CEMARA también otorga el certificado
de aprobacién de una estacién de mo-
nitoreo bajo Norma IRAM 4174/1y AVL
por medio de inspecciones realizadas
con profesionales en la materia. “Re-
saltamos la importancia de contar con
laimplementacion de estos items rela-
cionados con el 6ptimo funcionamien-
to de la estacion de monitoreo, dado
que brinda una ventaja competitiva y
genera un alto posicionamiento en el
mercado”, explicaron autoridades de
la cdmara.

En materia de capacitaciones, CEMARA
sigue ofreciendo cursos online al pu-
blico general, de manera gratuita solo
para socios, tanto al personal como a
gerentes y titulares de empresas, me-
diante su plataforma de e-learning.

Estos cursos estan disenados por
directivos profesionales de amplia
trayectoria en el sector y los autores
del libro “El operador de monitoreo
de alarmas”, el cual se encuentra a la
venta con descuentos exclusivos para
s0cios.

INFO POR WHATSAPP

Los socios de CEMARA se mantienen
informados en tiempo real y en forma
directa mediante el grupo de encuen-
tros de WhatsApp, en el que tanto
socios como directivos comparten
novedades, consultas, recordatorios,
comentarios relacionados con la ope-
ratoria e informacion que afecta de
manera conjunta a sus integrantes.
De igual manera, se pueden integrar
los comités de trabajo de mas de diez
areas que contribuyen al crecimiento
general del mercado de monitoreo
y la seguridad. Todos los socios de
CEMARA pueden formar parte de es-
tas comisiones, tanto activos como
adherentes.

La camara también estd presente a
través de sus sedes: ubicadas en Tu-
cuman, Rosario, la costa atlantica y el
Litoral, brindan atencién a los socios
de esas regiones de nuestro pais. A
través de su web, www.cemara.org.ar,
los socios pueden conocer o mante-
nerse informados sobre las actualiza-
ciones, las novedades y las propues-
tas de trabajo en conjunto.
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CENTRO DE
MONITOREO
MAYORISTA

Nos especializamos exclusivamente en el

monitoreo mayoristas, no atendemaos clientes
finales.

La seguridad y la trasparencia en

el manejo de las cuentas de nuestros
dealers asociados es nuestra prioridad.

Ponemos a su alcance una completa gama
de soluciones, para que pueda brindar
mejores servicios a su cliente.

e 03364461592
e info@gruporsi.net

www.gruporsi.net
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Negocios de Seguridad”
es medio de difusion de
las actividades de CASEL

www.casel.org.ar

Negocios de Seguridad”
es medio de difusién de
las actividades de CEMARA

Www.cemara.org.ar

Negocios de Seguridad”
es medio de difusion de
las actividades de CESEC

www.cesec.org.ar

Negocios de Seguridad” es
medio de difusién de las
actividades de CEMSEC

Www.cemsec.org.ar

Negocios de Seguridad”
es medio de difusién de
las actividades del

IP UserGroup
www.ipusergrouplatino.com

Negocios de Seguridad”
es medio de difusion de
las actividades de ALAS

www.alas-la.org.
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21 3VTECH
+54 11 5031-0491
info@3vtech.com.ar
www.3vtech.com.ar

55 ALARCOM
+54 11 4613-3394
info@alarcom.com.ar
www.alarcom.com.ar

81 ALARMAS MARSHALL
+54 11 4633-3538
ventas@securityfactory.com.ar
www.alarmasmarshall.com.ar

57 ANICOR CABLES
+54 11 4919-0974
ventas@anicorcables.com.ar
www.anicorcables.com.ar

111 ASEC

+54 11 4861-8960
info@asec.com.ar
www.asec.com.ar

25 AUTOMATION SYSTEMS
+54 11 5365-5566
info@automasys.com.ar
www.automasys.com.ar

02 BIG DIPPER

03 +54 11 5278-0022

45a ventas@bigdipper.com.ar

52 www.bigdipper.com.ar

58 BIO CARD TECNOLOGIA
+54 11 4544-5898
info@biocard.com.ar
www.biocard.com.ar

61 ByH INGENIERIA
+54 3496 50-8238
info@byhingenieria.com
www.byhingenieria.com

59 BYKOM
+54 223 495-8700
info@bykom.com.ar
www.bykom.com.ar

64 CENTRY
+54 11 4122-1000
centry@centry.com.ar
www.centry.com.ar

63 CTM ELECTRONICA
+54 11 4619-1370
appcon@ctmelectronica.ar
www.ctmelectronica.ar

sT CYGNUS

04 +54 11 3221-8153

05 info@cygnus.la

06 www.cygnus.la

65 DCM SOLUTION
+54 11 4769-4801
info@dcm.com.ar
www.dem.com.ar

67 DEITRES
+54 223 495-2500
hi@deitres.com
www.deitres.com

16 DEXA SEGURIDAD

17 +54 11 4756-0709
ventas@dexa.com.ar
www.dexa.com.ar

76 DIALER ALARMAS
+54 11 4932-3838
dialerseguridad@dialer.com.ar
www.dialer.com.ar

77 DIGIFORT
+54 11 5031-0492
operaciones@digifort.com
www.digifort.com

08 DMA

09 +54 341 437-3660
info@dmasrl.com.ar
www.dmasrl.com.ar

22 DRAMS TECHNOLOGY

23 +54 11 4862-5054
ventas@dramstechnology.com.ar
www.dramstechnology.com.ar

69 DX-CONTROL

70 +54 11 4647-2100

71 dxcontrol@dxcontrol.com.ar
www.dxcontrol.com

82 ELCA SEGURIDAD
+54 11 4925-4102
info@elcasrl.com.ar
www.elcasrl.com.ar

83 FIESA
+54 11 5628-1700
contacto@fiesa.com.ar
www.fiesa.com.ar

36 FPS

37 +54 11 2106-7783
ventas@fpssa.com.ar
www.fpssa.com.ar

73 GARNET TECHNOLOGY
+54 11 7078-6869
info@garnet.com.ar
www.garnet.com.ar

88 GETTERSON ARGENTINA
+54 11 3220-7600
ventas@getterson.com.ar
www.getterson.com.ar

117 GRUPO RSI
+54 336 446 1592
info@gruporsi.net
Www.gruporsi.net

75 HEXACOM
+54 11 4572-1219
ventas@hexaweb.com.ar
www.hexaweb.com.ar

27 HIKVISION ARGENTINA
+54 11 7090-2160
www.hikvision.com/es-la/

89 INTELBRAS
+54 11 4656-0467
ventas@intelbras.com.ar
www.intelbras.com.ar

120 INTELEKTRON
+54 11 2205-9000
ventas@intelektron.com
www.intelektron.com

40ISELEC

41 +54 11 5294-9362
info@iselec.com.ar
www.iselec.com.ar

94 ISOLSE
+54 11 4621-0008
contacto@isolse.com.ar
www.isolse.com.ar

79 KIT EXPERTO
+54 341 652-4727
kitexperto@kitexperto.com
www.kitexperto.com

43 M2MDataGlobal
+54 11 2053-8882
sebastian.cason@m2mdataglobal.com
www.m2mdataglobal.com

19 MONITOREO INTELIGENTE

21 +54 11 5239-2939
ventas@monintel.com.ar
www.monitoreointeligente.com.ar

85 MONITOREO.COM
+54 11 4630-9090
central@monitoreo.com.ar
Www.monitoreo.com

87 NANOCOMM
+54 11 4505-2224
nanocomm@nanocommweb.com
www.nanocomm.com

91 NETIO
+54 11 4554-9997
info@netio.com.ar
www.netio.com.ar

NEGOCIOS DE SEGURIDAD
info@rnds.com.ar | www.rnds.com.ar
WhatsApp: +54 11 7501-3706

28 PPAARGENTINA

29 +54 11 5352-8344
info@ppa.com.ar
Www.ppa.com.ar

53 PROVISION DIGITAL
+54 11 4711-0989
info@provisiondigital.com.ar
www.provisiondigital.com.ar

31 RED GPS

93 +54 11 4295-8311
contacto@redgps.com
www.redgps.com

97 RISTOBAT
+54 11 4246-1778
ventas@bateriasristobatsrl.com.ar
www.bateriasristobatsrl.com.ar

32SEG

33 +54 11 7078-2021
info@seg.com.ar
www.seg.com.ar

119 SEGTEC
+54 11 5352-8344
info@segtec.com.ar
www.segtec.com.ar
110 SEGURIDAD EXPO

+56 9 3012-9255
info@seguridadexpo.cl
www.seguridadexpo.cl

39 SEGURIDAD MARTINEZ
+54 11 5352-8344
info@seguridadmartinez.com.ar
www.seguridadmartinez.com.ar

95 SF TECHNOLOGY
+54 11 4923-0240
ventas@sf-technology.com
www.sf-technology.com

99 SIERAARGENTINA
+54 810 345-5365
info@siera.com.ar
www.siera.com.ar

35 SOFTGUARD
+54 911 2188-4360
ventas@softguard.com
www.softguard.com

10 STARX SECURITY

11 +54 11 2150-8700
ventas@starx.com.ar
www.starx.com.ar

98 TRUE DIGITAL SYSTEMS
+54 11 4580-2050
info@tdsintl.com
www.tdsintl.com

Si Usted desea asesorarse sobre los innumerables beneficios de anunciar en Negocios de Seguridad®
por favor contdctenos de lunes a viernes de 9 a 18 al +54 911 5813.9890 o por mail a comercial@rnds.com.ar

ENCONTRA A NEGOCIOS DE SEGURIDAD EN:

o

instagram.com/negociosdeseguridad

facebook.com/negociosdeseguridad

linkedin.com/company/negociosdeseguridad/

groups.google.com/group/negociosdeseguridad

Instagram facebook
twitter.com/noticiasrnds
ey Linkedln
issuu.com/negociosdeseguridad/docs
lssuu Google Groups
(@negociosdeseguridad +54 911 7501-3776
Telegiam WhatsApp


http://www.instagram.com/negociosdeseguridad/
https://twitter.com/noticiasRNDS
https://issuu.com/negociosdeseguridad
https://t.me/negociosdeseguridad
http://www.facebook.com/negociosdeseguridad
https://www.linkedin.com/company/negociosdeseguridad/
https://groups.google.com/g/negociosdeseguridad
https://api.whatsapp.com/send?phone=541175013776&text=Deseo%20recibir%20en%20mi%20WhatsApp%20la%20revista%20Negocios%20de%20Seguridad.%20Mi%20nombre%20completo%20y%20mi%20empresa%20son:
api.whatsapp.com/send?phone=5491151123085
api.whatsapp.com/send?phone=5491158139890
api.whatsapp.com/send?phone=5492214005353
api.whatsapp.com/send?phone=5492215480272
https://api.whatsapp.com/send?phone=541175013776&text=Deseo%20recibir%20en%20mi%20WhatsApp%20la%20revista%20Negocios%20de%20Seguridad.%20Mi%20nombre%20completo%20y%20mi%20empresa%20son:
api.whatsapp.com/send?phone=5491158139890
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IMPORTADORA Y DISTRIBUIDORA

CERCO ELECTRICO

LA FABRICA PRODUCTORA MAS GRANDE DE BRASIL LLEGO A ARGENTINA

| TENEMOS LA MAS AMPLIA VARIEDAD EN SEGURIDAD PERIMETRAL: |
CENTRALES, JABALINAS, VARILLAS, SENSORES, SIRENAS, AISLADORES Y MAS.

— ,;\\

1IN
/’\ R POWE Hasta 5 kilémetros perimetrales.

/7 / 10.000 V pulsativos.
= : | Salida para sirena.

ﬂl[“ —— | Alimentacién bivolt.

3 A T‘ 1 J Auxiliar de bateria de 12 Vc.
\ S PELIGRO = | Cargador de bateria incorporado.
" CERCA ELECTRICA Arme y desarme por control

:
% remoto Yy con aviso sonoro. _/

/" Hasta 15 kilémetros perimetrales.
12.000 V pulsativos.

Salida para sirena.

Alimentacién bivolt
Auxiliar de bateria de 12 Vec.

Cargador de bateria incorporado.

Arme y desarme por control remoto

\ Y con aviso sonoro.

CONTACTANOS 5352 8344 INFO@SEGTEC.COM.AR



mailto:info@segtec.com.ar
tel:+541153528344

intelektron

" ¢SOS INTEGRADOR
DE SEGURIDAD?

En Intelektron encontras precio
especial al gremio, stock y calidad.

PASARELAS INTEGRACION BIOMETRIA CONTROL CONTROL
MOTORIZADAS CON FACIAL Y PROXIMIDAD DE VISITAS QR/DNI DE ASISTENCIA

CONTROLES CONTROL CREDENCIALES SOFTWARE CERRADURAS
DE ACCESO VEHICULAR Y ACCESORIOS 100% WEB Y ACCESORIOS

www.intelektron.com @ +54 (11) 2205-9000 . ventas@intelektron.com @ @ @


www.facebook.com/intelektron
www.youtube.com/user/IntelektronSA
www.linkedin.com/company/intelektron-s-a-
www.instagram.com/intelektron.sa
www.twitter.com/INTELEKTRON_SA
www.intelektron.com
mailto: ventas@intelektron.com
tel:+541122059000
www.intelektron.com
www.intelektron.com/Soluciones/MolinetesPasarelas
www.intelektron.com/Soluciones/TiempoAsistencia
www.intelektron.com/Soluciones/ControlAccesos/Cerraduras
www.intelektron.com/Soluciones/ControlAccesos
www.intelektron.com/Soluciones/MolinetesPasarelas/Barreras-Vehiculares
www.intelektron.com/Soluciones/ControlVisitas
www.intelektron.com/coronavirus
www.intelektron.com/Soluciones/TiempoAsistencia/TA-Software/INWeb
www.intelektron.com/Soluciones/ControlAccesos/Lectores-Biometricos
www.intelektron.com/Servicios/Credencializacion/Personalizacion
www.intelektron.com/Soluciones/ControlAccesos
www.intelektron.com/Soluciones/TiempoAsistencia
www.intelektron.com/Soluciones/ControlVisitas
www.intelektron.com/Soluciones/MolinetesPasarelas
www.intelektron.com/Soluciones/CCTV
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